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【信产部建议TFT-LCD厂商暂缓兴建第6、7代厂】

信产部官员日前表示，中国的TFT-LCD液晶显示屏厂商不应急于兴建第6代、第7代工厂，而应集中精力把第5代工厂建设好。目前，中国的液晶显示屏生产厂商主要有上海的上广电-NEC合资公司和北京的京东方集团，这两家公司的第5代液晶显示屏生产厂明年都将实现量产。

信产部官员表示，在可预见的未来，增加第5代液晶显示屏生产厂比新建第6代和第7代液晶显示屏生产厂更有实际意义，因为第6代和第7代液晶显示屏的生产原料价格太高，而且其生产技术与第5代产品有着很大区别，而目前来看，对第6代和第7代液晶显示屏的需求却并不十分强劲。

目前，大多数台湾厂商已经开始改变生产计划，将兴建第6代液晶显示屏工厂改为扩建第5代液晶显示屏生产厂，内地厂商也应当顺应这个潮流，敏感地抓住市场契机。此外，信产部官员还建议，上广电-NEC合资公司和北京的京东方集团应该更多地生产技术比较成熟的15、17、19英寸的液晶显示器和笔记本产品，而不应将产品重点放在液晶电视显示屏方面。目前，两家公司都有意在第5代液晶显示屏工厂生产液晶电视显示屏，上广电-NEC合资公司拟生产23寸和26寸的显示屏，京东方拟生产22寸和27寸的显示屏。信产部官员认为，随着30寸、32寸的液晶显示产品相继问世，30英寸以下的液晶显示屏需求将很快萎缩。

计算机世界2004/11/2
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【信息化要软硬并举】

“美丽的外衣——好看而不保暖”是人们对在城市信息化建设中存在的只规划不建设或只建设不发展现象的一种形象比喻。事实上，推进城市信息化建设目的是为了应用，应用既是城市信息化建设的出发点，也是城市信息化建设的归宿。

日前，在城市信息化论坛上，有关专家将城市信息化分解为四化，即信息源的数字化、传输的数字化、流程的数字化和活动的信息化。仔细分析一下，实现哪一化都是一项巨大的系统工程，它不是靠简单的大规模基础设施建设和技术产品的堆积就能实现的。事实上，很多城市信息化建设在不同程度上陷入误区，影响了城市信息化建设的进程。如何建设城市信息化？专家指出，弄清几大关系将有助于城市信息化建设的健康发展。

信息化不是摆设

包头市信息化工作领导小组办公室主任申伦认为，当前城市信息化的主题应当定义为“抓应用，促发展”，因为城市信息化建设一旦脱离了市场需求，与实际应用未能有效结合，城市信息化就难以得到全社会的响应，城市信息化难以深入进行。目前，“抓应用，促发展”已成为许多城市信息化建设的发展思路。从政务信息化入手，将电子政务建设与推进社会信息化结合起来；在企业信息化建设上下功夫，将企业信息化建设与地区经济发展结合起来；推进社会信息化，从与人民生活密切相关的领域信息化，如从教育信息化入手，带动家庭上网工程，进而实现全社会的信息化。

建设部信息中心主任郝力认为，行业应用是城市信息化建设的核心。第一，行业应用是城市信息化的建设基础；第二，行业应用可以促进城市信息化建设的规范化；第三，可以带来数据动态化，也就是保证系统里是最新的、最准确的数据。西安市计委科技处处长薛惠锋也认为，真正能使城市信息化建设可持续发展的根本动力是实际应用，因此，城市信息化工作必须将重点放在重实际应用、培育实际应用市场上。

信息化不只是网络平台建设

薛惠锋认为，网络建设是信息化的物理基础平台，但信息化的核心是信息资源的开发和有效利用。目前城市信息化建设中只注重网络平台建设而忽略信息资源开发利用的倾向必须加以高度重视。信息化的前提和基础是大量以电子形式存在的，能够在网上进行集中有序的管理、共享与利用的信息资料。如果没有这些信息资料，城市信息网络就像没有车辆行驶的公路一样形同虚设。但目前说起城市信息化，人们想到的往往是宽带城域网、大容量的服务器、宽带接入等网络基础物理平台建设，而忽视信息资源的开发和有效利用。

中国惠普企业方案策划部总经理暨政府行业销售总监黎德光认为，目前我国城市信息化建设被好多人理解为网络铺设和网站建设工程，这除了增加了一批网站和刺激了IT设备的销售之外，收效不是太大。目前我国城市信息化建设不应是技术层面的尝试，而应该从深层次上打破城市旧的、传统的管理模式，转变人们的传统观念，变城市各项事务的模糊管理、弹性管理为透明管理，通过网络加强市民对政府的监督，从而提高政府的工作效率。

有调查显示，在国家300家重点企业中，虽然70%的企业已经接入互联网，但大多数都是仅设置了主页和email地址，既没有充分利用信息资源，也没有借助网络开展商务活动。青岛市信息化工作办公室信息网络处处长董肇胥认为，目前城市信息化建设中还存在重硬轻软的现象。对于基础网络设施的投入比重较大，对于基础地理信息数据库和应用信息系统的开发和投入不足、资金分散，信息资源开发力度不够，造成了硬件设施不能得到充分发挥作用的局面，制约了城市信息化的全面建设与发展。国内许多城市不顾自身资源状况，在城市信息化建设整体规划中盲目追求尽快建立城市宽带网和形形色色的网站，而忽视了大规模信息管理的技术建设，致使耗费巨资建设的网络和各种网站因为没有可以运行的信息而成为缺少活力的“裸网”。黎德光认为，就我国大多数城市来说，在信息化建设的初期，扎扎实实做好信息管理的建设，构建一个完备的电子化信息资源库，较之投入巨资建设网络基础设施和形形色色的网站却又没有必要的信息在网上运行要实在而富于长远战略意义。

电子商务指南2004/11/2
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【首届中国政府电子政务论坛探索政务信息化新途】

由国务院办公厅秘书局、浙江省人民政府办公厅主办，浙江电信公司协办的首届中国政府电子政务论坛于10月30日至31日在杭州举行。本届论坛的主要议题是：现代信息技术与政府危机管理、政府门户网站的建设与应用。国务院副秘书长徐绍史，浙江省委常委、常务副省长章猛进参加论坛并讲话。浙江省电信有限公司总经理王继荣作了题为“依托现代信息技术构筑坚实网络平台”的发言。

国务院副秘书长徐绍史指出，政务信息化工作十多年的经验告诉我们，只要始终坚持“以需求为导向，以应用促发展”的原则，就能保证这项工作不走弯路。十六届四中全会的精神和本届政府的施政理念，要求政务信息化工作与时俱进，不断研究新情况，解决新问题。当前需要强化政府需求，充分利用社会资源，加强信息资源的开发和利用，进一步建立健全政务信息公开、共享制度，要切实办好政府门户网站，建设好应急信息系统。他强调，我们必须对政务信息化的艰巨性和复杂性有清醒的估计，充分认识到政务信息化与管理体制的改革是一个相互促进、相辅相成、循序渐进的发展过程，既不能盲目乐观，也不能畏难停步，要积极探索，锐意改革，扎扎实实地推进这项工作。

浙江省常务副省长章猛进在论坛上发言认为，突发公共事件的应急处置工作决策要讲究科学性和合法性。浙江省要建立专家咨询制度，成立浙江省应急专家组，由各方面的专业技术专家，特别是危机管理领域的专家为应急工作体系和应急机制建设提供决策咨询，参与应急处置的相关工作。同时要建立应急处置工作信息管理系统，以提供决策咨询服务和技术支持。

王继荣总经理就主体电信运营企业参与推动电子政务建设和政府危机管理的课题作了发言。他说，随着信息技术的发展，特别是互联网技术的普遍应用，大力发展电子政务、建设一个信息化的政府，已经成为一个国家或地区提升综合竞争力，赢得经济和社会发展“先机”的关键。他说，在政府危机管理中，现代化的通信网络和信息技术发挥着十分重要的作用。借助现代信息技术，协助政府构建有效的危机管理信息平台和系统，增强政府危机管理的透明度、公开度，提高危机预警预防能力及科学决策、统一指挥、协同作战水平，是电信运营企业义不容辞的责任和义务。

新浪科技2004/11/3
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【适度管制互联网】

日前，国家信息化领导小组第四次会议讨论了《关于加强信息资源开发利用工作的若干意见》和《关于加快我国电子商务发展的若干意见》，并对今后一个时期我国信息化工作作出了部署。其中，一个重要内容是要求政府发挥政策引导和市场监管的作用，引导推广电子商务，为电子商务发展创造良好的外部环境。

虽然准确地说，电子商务的业务领域并不局限于网上购物，但对于很多人来说，电子商务就是在互联网上买进卖出。笔者认为，政府在电子商务中要充分发挥政策引导和市场监管的作用，首先要研究互联网管制问题。笔者的观点是，对互联网要进行适度管制，这有利于促进我国电子商务的发展。

互联网蓬勃发展，如何管制成热点

据权威部门统计，到2004年6月底，中国互联网用户数量已经达到了8700万。这一数字说明，互联网在中国有着难以估量的发展空间。从用户数量来看，目前中国互联网行业正在稳步发展，一个令人振奋的互联网时代已经到来。特别是随着宽带技术的日渐成熟、宽带用户的爆炸式增长，借助整合文字、图片、音视频、检索等媒介手段，互联网将以前所未有的广度、深度影响人们的生活。从互联网对相关产业的带动作用来看，互联网产业不只是一个技术性行业，而且是一个横跨电信、计算机、媒体、娱乐、电子商务、教育、医疗、服务等领域的综合性行业。因此，挖掘互联网产业的市场潜力，对于我国信息产业来说，是一个非常有利的发展机遇。

不过，在分析互联网产业发展前景时，也要看到一些对其发展不利的因素。

互联网产业发展的瓶颈问题是诚信问题。随着互联网的蓬勃发展，网络世界中的文明和诚信问题也日益凸现，大量反动、邪教、黄色、庸俗的网络内容正在威胁着青少年的健康成长，同时也对整体国民素质的提高产生了负面影响。与此同时，网络这一虚拟空间也为虚假、欺诈等现象大行其道提供了掩蔽条件。特别是随着互联网的发展，中国网上购物的数量明显增加，在电子商务网站迎接越来越多的销售机会的同时，侵犯消费者合法权益的事情也不断增加。电子商务把互联网作为一种互动的商务工具来使用，如果不能建立一整套完善的网上信用保证制度，那么，电子商务可能成为某些不法之徒进行欺诈的工具。

法律体系尚不完备。目前专门针对互联网的法律法规和有关文件很多，涉及范围十分广泛。除了立法机关和中央政府外，一些地方政府也在其职责范围内出台了一些有关立法文件。上述立法活动对于推进我国网络法制建设无疑是必要的，但自身问题也很多，如立法层次低，现有的网络法律多数属于管理型的行政规章，属于法律层次的网络立法只有全国人大常委会通过的《关于维护互联网安全的决定》。立法层次过低，将对我国网络立法的法治形象造成损害。

互联网的渗透力尚未充分发挥。互联网在其它行业领域已有一定的应用，并催生出一些新的产业门类，较为突出的有远程教育、电子政务、电子商务等。远程教育的应用较为广泛，但受制于教育政策等因素限制，尚远不能改变传统的授课模式。电子政务和电子商务的应用虽然很受关注，但并不成功。至于其它的应用，如远程医疗，多是实验性的，并没有形成规模。

互联网对政治、经济、文化等系统的影响广泛而深远。如何对这样一个充满希望的新兴产业加以规范，成为社会关注的热点。

对互联网的管制，放松还是加强？

当前，关于是否需要对互联网进行管制基本上不存在争议，但对于如何进行互联网管制则分歧较大，各国的管理模式也各不相同，主要有三种管制模式：

第一种模式是采取控制计算机网络国际联网出入口信道的方式，如沙特阿拉伯、新加坡。

第二种模式是不控制计算机网络接入，而是通过专门调整计算机互联网络的国内立法的方式进行管制，澳大利亚较为典型。

第三种模式是积极尝试和推进网络业界的行业自律，以此实现网络管制的目的。英国是这种做法的代表。

世界各国对互联网尽管管制各异，但大体上可以分为放松管制和加强管制两种。

放松管制论的理由是：

——互联网的开放性和非集中管理性，客观上与政府的集中管理相冲突。开放性和非集中管理性是互联网的重要特征。互联网本身并没有统一的管理者来对网络上的各种活动集中管理。在互联网上，没有集中性，没有集权，人人平等。目前，没有哪个国家有能力对网络空间进行控制，用户在网络空间可以享受平等和自由。

——对互联网管制妨碍了言论自由。对网络加以管制要有合理的依据，不要侵害言论自由。公民的言论自由是社会民主的重要体现，是文明社会存在的一个基本条件。言论自由的理念中又可以衍生出其他的自由

——表达自由以及信息自由。应当明确对言论自由加以限制的条件，比如为了国家安全、领土完整或公共安全，以及为了防止违法犯罪行为，保护公众健康或公共道德，保护他人的名誉权等。

——对互联网实施接入控制不能取得预期效果。以东南亚国家为例，除了新加坡，大多数国家都鼓励实行行业自律，对isp施加很少的控制。这些国家认为，互联网控制不能取得预期的效果，因为用户可以选择拨打其它国家的isp。澳大利亚的有识之士也指出，对澳大利亚站点的限制导致了网络经营收入流向海外，因为澳大利亚成年人可以进入海外网上浏览其想要的那些资料和信息。

——政府对于互联网的过度管制可能会限制电子商务的发展。不可否认，政府有责任保护消费者和企业免受欺诈，确保达到合法的法律实施目标，保障个人人身权和财产权。但是，电子商务在性质上是全球性的，单边的政府行动往往导致企业和消费者市场的不稳定。

加强管制论的看法恰恰相反，他们认为，对互联网的管制并非越少越好。互联网在为人类带来便捷的同时，也带来了不容忽视的有害信息侵扰。目前，有害信息主要包括垃圾信息、色情和暴力信息、反动信息和网络谣言等。这些有害信息借助网络大肆传播，不仅占用宝贵的网络资源，妨碍网络速度，还严重影响了人们的身心健康。其中，网上色情和暴力信息内容对未成年人的成长有着极其严重的负面作用，在许多国家，家长强烈呼吁国家和社会采取措施净化网上环境。另外，互联网在社会中的影响也被用来作为加强管制的理由。互联网作为继报刊广播电视之后的第四大媒体，大有超过传统媒体并在一定程度上取而代之的势头，据美国在线出版商协会日前进行的一次调查显示，目前有45.6%的18至54岁的美国人选择互联网作为家庭的第一娱乐选择，而不是选择电视。一些非法和有害的内容将越来越容易传播，因此，加强对互联网内容的管制势在必行。

不过，加强管制论者也承认，对互联网加强管制也不等于严格管制，因为这样可能会遏制互联网产业的发展，造成“过犹不及”。同时，加强管制论者也对行业自律提出批评，认为行业自律鲜有成功的案例，因为实行行业自律需要许多条件。从国际经验看，最成功的行业自律仍然需要政府管制作为基础，即实行政府监管与行业自律共同治理。

适度管制，促进电子商务发展

信息资源与材料资源和能源资源共同构成了国民经济和社会发展的三大战略资源，是国家信息化体系的要素之一。信息资源开发和利用的程度是衡量国家信息化水平的一个重要标志。互联网的出现，使得人类全部的信息资源以前所未有的程度和方式在全球内进行传播。从电子商务的内容模式上讲，主要有信息流和物流。互联网络无疑是未来信息传递的主要载体。

从国外的发展经验看，凡是电子商务开展比较好的国家，政府都对互联网实行相对宽松的管制，以利于电子商务的发展。比如，电子商务比较发达的加拿大和美国，其政府都在电子商务上发挥了很大的政策引导和市场监管功能，促进了电子商务的发展。

目前，加拿大电子商务在全国范围内发展迅速，电子商务交易额已跃居全球第二位，仅次于美国。现在加拿大在网络基础设施、多媒体技术、全球客户服务、远程教育和医疗服务、网页工具开发等方面已处国际领先地位。加拿大的未来电子商务发展战略是：通过制订配套的有关电子商务指导框架和政策法规；积极与外国政府和国际组织合作，建立全球电子商务系统；政府部门率先施行网上作业和电子政务；继续加强信息基础设施的投入，并鼓励开展提高网络软硬件能力的建设和竞争；提高网络技术水平，加强电子商务的安全性。

而美国目前的互联网管制也不可谓不宽松。在对互联网适用比较宽松政策的同时，为促进电子商务发展，美国也积极通过政策来促进电子商务的发展。早在1998年美国就出台了电子商务交易免税法案，并投入巨资发展国内的通信和互联网产业，这些举措对于促进电子商务的成长具有非常重要的作用。美国政府认识到，在电子商务发展过程中，政府的主要作用是为电子商务发展创造良好的外部环境，确保竞争、合同履行、保护知识产权和私有权利、防止假冒、增强透明度、增进商业贸易、促进争端的解决等。但是在电子商务交易过程中，应尽可能将政府的参与或干预最小化。

笔者认为，为了促进电子商务发展，我国应当根据我国国情，对互联网实行适度的管制。也就是说，对互联网加强管制固然必要，但当前应当警惕矫枉过正。对互联网的管制不仅要考虑如何防范和制止各种网络违法犯罪行为的问题，而且更要考虑到为我国电子商务的发展营造宽松的环境。

互联网用户的基础实际上也是电子商务的用户基础。在对互联网采取更进一步的行动之前，政府应当证明：规则是必要的，可替代的方式不足以自行；按照发展的技术，规则能够取得希望的目标；规则对电子商务构成最低限度的限制。

在这样的思路下，笔者建议，可否从以下几个方面着手，以进一步促进我国互联网与电子商务的发展：

第一，完善互联网法律法规体系。针对当前影响互联网产业发展的一些涉及到诚信的热点问题，行业主管部门应制订相关管理法规，从准入制度、安全管理、信用体系构建等各方面建立较为完善的维护互联网诚信、促进互联网产业繁荣的制度保障。同时，要对互联网经营行为实施有效治理。通过直接的治理，打击存在于互联网产业中的威胁到诚信的行为，将诚信塑造为产业中的主流。

第二，完善基础设施，提供便利的接入服务。应允许采用不同技术手段的isp进入互联网接入市场，特别是要考虑对一些大的专网，在技术成熟的条件下，给予其全国或地区性的经营许可，让更多的企业进入这一市场，共同奠定产业繁荣的基础。同时，放宽对icp的准入条件，建议对icp的准入实行备案管理，取消资金规模和地域范围的限制，让更多的企业能够进入这一市场。另一方面，可以考虑如何更为集中对icp的内容加以管理。

第三，加强互联网产业的诚信规范是今后的治理关键。应当积极发挥行业自律的作用，引导互联网各方诚信经营、诚信使用，共同创造市场繁荣和规范有序。

第四，在对互联网市场实行适度管制的前提下，政府应明确其职责，积极发挥政策引导和市场监管的职能，促进我国信息资源的综合利用，为我国电子商务的发展创造良好的外部条件。

人民邮电报2004/11/4
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【网游标准将伴网吧标准落地】

11月5日，从中国青少年网络协会游戏专业委员会获悉，《绿色游戏评测标准》已经确定在本月28日发布，届时，一道发布的还有绿色网络标准。与此同时，委员会也开始与文化部进行商讨，以期能获得文化部的支持。

中国青少年网络协会游戏专业委员会秘书长邵德海透露说，目前，《绿色游戏评测标准》已经完成厂商意见征集阶段，本月将主要征集学校老师与家长的看法。

根据介绍，有30多家网络游戏运营商向游戏专业委员提交了意见。邵德海称，目前网游运营商意见分为两大类，分别是表态支持和进行观望，但没有运营商表示抵制。

在11月份，游戏专业委员会还将启动《绿色游戏评测标准》的主题活动，以便通过活动能近距离地获取家长与老师的意见。

新浪科技还获悉，游戏专业委员会正在与文化部进行商讨，以期获得相关部委支持。对此邵德海予以了证实。邵德海表示，《绿色游戏评测标准》完成后将向有关部门进行提交。

邵德海对这一结果表示乐观，他说，绿色游戏标准得到社会检验后就更容易获得支持，有关部门会支持得到社会承认的标准。但他也估算说，这可能需要几个月时间。

此间有外界猜测，寻求文化部的支持是不是意味着国内首部网络游戏标准将最终演变成强制性标准。对这一担忧，邵德海再度予以否认。他强调说，游戏专业委员会并不希望新标准变成强制性，如果那样做的话，“有可能变成新的市场枷锁”。而最大的变化，则可能是网络游戏在出版和推广时受到一些限制。

《绿色游戏评测标准》发布之时，绿色网吧标准——《绿色上网场所标准》也将同日发布。

电子商务指南2004/11/6
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【《信息网络传播权行政保护办法》举行听证】

“著作权人发现互联网传播的内容侵犯其著作权，向互联网服务提供者提出通知后，互联网服务提供者应当采取措施移除相关内容……”记者在国家版权局、信息产业部昨天联合举行的《信息网络传播权行政保护办法》听证会上了解到，这一办法的出台可望赋予著作权人新的维权手段。

正在征求意见的这个办法还规定，互联网服务提供者明知互联网用户通过网络实施侵犯他人著作权的行为，或者经过著作权人的通知，仍不采取措施移除相关内容，著作权行政管理部门可依法责令停止侵权行为，并没收违法所得，或处以非法经营额3倍以下的罚款，或者处10万元以下的罚款。

这一办法草案涉及到相关的权利、责任和行政处罚办法等内容。国家信息化领导小组办公室、最高人民法院、国务院法制办等部门代表，专家学者、国内部分互联网服务企业的代表、网络用户代表及著作权人代表80多人参加了听证会。与会人士对这一办法的管辖范围、概念的表述、可操作性等方面提出了大量意见和建议。

据介绍，该办法计划在年底前出台。

TOM科技2004/11/6
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【中国完善电子政务标准化，新标准明年一月实施】

为使中国电子政务健康有序的发展，消除财务软件版本众多造成的数据交换障碍，国家质检总局、国家标准委、国家审计署、国家财政部今天联合发布《信息技术会计核算软件数据接口》国家标准，该标准将二00五年一月一日起正式实施。

国家质检总局新闻发言人刘兆彬在今天的新闻发布会上说，中国在“十。五”期间，会计电算化、审计信息化及其它政务信息化方面有了长足的发展，但是由于采用了不同的数据库平台和数据库结构，使得当前中国国内财务软件众多，且自成体系，对不同财务软件之间以及财务软件与业务系统软件之间的数据交换形成障碍，同时也使的政府监管部门和社会财务信息使用者无法获取企事业单位真实的数据。社会对统一财务核算软件数据接口的呼声越来越强烈。

据介绍，即将实施的这一国家标准，规定了会计核算软件的数据接口要求，包括会计核算数据元素、数据接口输出文件的内容和格式化的要求；提出了数据元素和辅助核算的概念；规范了文本格式和xml格式的数据接口，为会计核算软件与其它信息系统之间的数据交换创造了条件。

新浪科技2004/11/5
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【信产部：国产电子产品将有强制安全使用期】

国家信息产业部正在酝酿出台《电子信息产品污染防治管理办法》，其中规定：生产厂家必须在产品上标注明确的安全使用期。过了这个安全使用期，生产企业不再对产品质量负责，也不承担维修责任。此项规定旨在规范电子产品的回收程序，以避免大量陈旧电子产品流入二手市场，造成环保隐患。

解放日报2004/11/5
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硬件

【英特推游戏款高端3.46GHz芯片回击AMD】

AMD于10月19日发布athlon 64 fx-55芯片，以努力提高游戏台式机和其它高端PC的性能，号称专为游戏发烧友准备。作为处理器市场绝对的老大，英特尔也不会示弱。英特尔昨日也发布了它的适用于游戏计算机一类高性能台式机的pentium 4 extreme edITion处理器。

英特尔表示，这款3.46ghz pentium 4ee将是英特尔功能最为强大的桌面电脑引擎。此款芯片运行的时钟频率为3.46ghz，包含了一个2mb缓存，单板存储器主缓存空间得到了提高，机器的整体性能也将因之得到提升。该款芯片配备了新款925xe express芯片组，该芯片组包含了1066mhz前端总线，进一步提高了数据在芯片到存储器之间的传输速度。与它此前使用800 mhz系统总线的机型相比，新款芯片组可提供的最大吞吐量提高了33%。

athlon 64 fx55频率为2.6ghz、1mb l2 cache，采用了939的接口，并通过集成的内存控制器实现了对双通道ddr内存的支持，采用130纳米的newcastle核心。报价为827美元，英特尔这款3.46ghz extreme edITion芯片定价为999美元。但是相较于AMD的athlon 64 fx55，英特尔3.46ghz extreme edITion吞吐量和温度稳定性要好的多。这也是英特尔对AMD有力的还击，以巩固自己老大的位置。

电脑商情报2004/11/2
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【LCD显示器价格跳水明基四季获利不乐观】

作为台湾地区最大的手机制造商，明基11月1日向投资者透露，公司预计第四季度收入只有一位数增长。明基将令人失望的增长率归咎于LCD显示器平均售价降低，而LCD显示器收入占公司全部收入的一半。

明基总裁李锡华说，“实际上，LCD显示器削价并没有像预期那样激发市场的需求，因为消费者期待着更进一步的削价，因此推迟购买计划。”

第三季度，由于LCD显示器平均销售价降低，导致明基净收益下挫54%，达到13.7亿台币，或每股收益0.59台币。第二季度，明基的净收益达到29.7亿台币，每股收益为1.28台币。今年前9个月，明基公布的净收益为74.2亿台币，比去年同期增长了44%，销售收入达到1246.2亿台币，比去年同期增长了48%。

李锡华说，第三季度明基的毛利润增长率为11%，与上个季度基本持平。在LCD显示器价格没有停止下滑之前，毛利润增长率不会攀升。

明基副总裁王文灿说，为了提高明基的利润，公司正在考虑采用更为进取的策略去促销手机产品。今年1-9月，明基自己品牌的手机商业占手机全部销售额的34%，在第二季度末时增长了31%。而外包制造则占公司手机收入的66%。

王文灿说，明基计划把精力集中到高端手机产品，而低端产品则外包给客户制造。

除了巩固与欧洲运营商的紧密合作之外，明基已经瞄准了潜在增长率达到50%的新兴市场，例如土耳其和俄罗斯。明基拒绝透露今年前9个月手机的具体出货数字。此前，这家公司曾经宣布今年的手机出货目标是1600万部。

明基今年还将出货40万台投影仪，争取在第四季度从上个季度的第七位一跃跻身全球四强。

今年前9个月，明基LCD显示器月出货量保持在50万-60万台，全年计划出货800万-1000万台。第四季度，预计LCD显示器的月出货量将达到70万台。

太平洋电脑网2004/11/2
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【微软和英特尔首次联手大规模造势“数字家庭”】

11月4日消息称，共同控制着全球pc市场20多年的英特尔和微软公司日前表示，双方将首次联手进行一次大规模的“数字家庭”造势活动。两家公司表示，他们将通过电视，报纸和电影等途径对未来的“数字家庭”进行大力宣传，从而向用户展示如何通过pc机来浏览相片、欣赏音频及视频等内容。据英特尔公司透露，此次联合造势的费用将达到数千万美元，这笔费用将由英特尔和微软对半承担。英特尔公司发言人bill

calder表示：“此次大规模广告宣传的直接受众群体为广大的消费者。我们双方都认为，数字家庭的成功对于公司未来的发展是至关重要的。因此，我们有必要对用户进行引导和教育。”众所周知，自从20世纪80年代以来，全球pc机市场一直由英特尔的处理器和微软的windows操作系统而控制，目前仍是如此。但两家公司联手对某种产品进行大规模广告宣传还是首次。据悉，两家公司将在全球38座城市的大型商业区搭建“用户体验区”，从而吸引更多的潜在用户。

赛迪网2004/11/04
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【联想推宽带关联电脑网络应用一站式解决】

11月1日，联想内部人士透露，该公司推出全球第一款宽带关联电脑。

这是PC厂商第一次将热门的视频通讯、互动影视、网上支付等宽带应用在电脑上进行一体化的设计，分散的网络应用将得到一站式的解决。电脑用户将通过网上银行直接支付各种费用、用电脑打视频电话、在央视网站点播节目等等，通过PC享受便捷的宽带生活。

这台PC是多家不同行业企业合作的产物。中国联通、中国工商银行、动感央视、腾讯、263等多家厂商帮助联想共同开发。业内人士认为，未来的家用电脑将站在宽带网络时代背景下，从数字家庭的应用全景上进行设计和开发。

北京娱乐信报2004/11/2
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【紫光笔记本跌至6999，AMD成幕后鼎力支持者】

11月2日，清华紫光再出价格重拳，将新推出的AMD处理器的轻薄型笔记本电脑“精灵v518”价格一举拉低到6999元。紫光此举距离10月20日推出AMD核心的5999元和7999元笔记本仅10天。

英特尔降价之后，联想推出6999元的旭日150。在这种战局下，AMD暗自扶持紫光。降价后，紫光精灵v518仅售6999元，采用了AMD athlon xp 1600+处理器，性能匹敌Intel主频1.4ghz级别的产品。与联想旭日150相比，紫光v518硬盘高出10gb，机身仅12.1英寸、重1.9公斤。与联想s180相比，配置不相上下，但价格却要低2000元以上。紫光笔记本事业部总经理黄俊杰说：“在今年整体利润目标基本完成的前景下，面对恶劣的市场环境，紫光要恢复以往‘价格杀手’的狼性。”紫光期望通过本次的市场攻势，提前达到10万台的市场销量目标。

业内人士认为，如果没有AMD在幕后的鼎力支持，单靠紫光无法完成这一系列价格大战。今年，紫光借“人机大战”成功推出国内第一款AMD 64位的笔记本电脑，大大加强了与AMD的合作关系。黄俊杰则认为：“今年前9个月紫光没有大打价格战，而是在练内功。通过内外兼修，不但提高了产品品质，同时完成了轻薄型产品的市场布局，还大大优化了产品成本。”

据了解，目前紫光在12英寸机型的产销上业已具备较大的规模效益，从年初的20%提高到60%的比重，同时也基本完成了本年的业务利润指标。

不难看出，在上游厂商的支持下，联想、紫光的抢先出击，将对万元以下笔记本电脑形成全面围剿之势。

新浪科技2004/11/3
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【夏新电子闯入电视制造业】

曾因果断进入手机制造业而一举扭亏的碟机巨头夏新电子如今又要闯进电视制造业，并力争在两年内使数字电视制造成为公司继电脑、手机后的第三大利润支柱。目前，首批5款夏新牌数字电视已经开始在市场露面，并将在半个月后在全国市场铺开。

三年前，向手机行业的扩张使得夏新电子一举摆脱了利润微薄的碟机主业给企业带来的经营困难，并曾成为家电行业业绩最好的企业。但从今年开始，受到价格战的影响，手机行业也像当年的碟机一样利润骤降，寻找新的利润增长点已成夏新的当务之急。

值得注意的是，夏新此次推出的五款产品中有四款都是液晶电视。对此，夏新方面表示，液晶是目前电视领域的最尖端技术，只有在这一全新领域才使他们有机会与传统彩电巨头站在同一起跑线上竞争。而且他们预测，今年国内市场液晶电视实际销量将由年初预测的25万台猛增到40万台，明年更将增长到100万台，如此市场对他们自然是巨大的诱惑。

北京青年报2004/11/3
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【东芝更换笔记本问题内存，类似6月惠普召回】

由于发现部分型号的笔记本电脑内存在和某些部件组合使用时，可能导致电脑出现蓝屏、间歇性锁机甚至内存数据丢失、破坏现象，东芝公司宣布在全球范围召回“问题内存”。据了解，可能安装这类“问题内存”的笔记本电脑共有9种，预计在内地已销售出8万台。如果通过检测程序发现问题，用户可以免费更换内存，更换期限直至明年4月30日。

根据东芝公司的声明，他们通过检测和实验发现，在某些情况下，安装在tecras1、tecra9100、tecram1、tecram2、satellITe2400、satellITeprom10、satellITe

m30、portégér100、portégém200等9种笔记本电脑上的内存存在问题。虽然这种情况出现的几率较低，但东芝还是决定更换有问题的内存部件。

据了解，“问题内存”并非东芝制造，而是由供应商提供的。而且供应商于今年4月份已停止供货，所以从那以后出厂的相关笔记本电脑应该没有问题。此外，并非这9种笔记本电脑的内存都有问题，要通过检测才能发现。

如果您购买东芝笔记本电脑的时间和型号在召回之列，可以到东芝的网上下载程序来检测自己的电脑里是否安装着“问题内存”，或者打电话给东芝电脑综合服务热线116-986-2048，要求寄送包含检测程序的光盘。记者昨天下午分别致电东芝笔记本电脑在上海的两家特约维修点，对方都表示只有少数用户来电咨询，至今还没有人前来调换“问题内存”。

值得注意的是，此次东芝召回和今年6月份惠普召回的笔记本电脑部件都是内存，内存问题导致的后果也基本相同，而且当时惠普公司就称内存模块设计缺陷不仅仅存在于惠普笔记本电脑。

新闻晨报2004/11/3
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【AMD的闪存子公司Spansion进军SPI市场】

AMD负责生产flash芯片的子公司Spansion今天宣布他们正式进军SPI(串行外部设备)市场，SPI目前作为一个新的持续通讯标准，将会应用于Intel在预备于2005年推广的“digITal”pc中。

Intel目前是SPI闪存芯片的生产商之一，而Spansion目前还没有被正式列入SPI厂商名单内。AMD近期与著名的IC厂商conexant就闪存产品达成合作的协议，他们将共同致力于SPI范畴的新产品开发，conexant的这里倒戈做法引起SPI业界的关注，因为他们以前作为Intel的合作厂家之一，一直在SPI领域合作甚秘。同时，Spansion与以色列的另外一家公司saifun展开合作业务，同样致力于SPI闪存产品的研究。

而AMD在昨天也宣布Spansion已经生产出一种新的采用mirrorbIT技术，容量为512m的nor闪存芯片。

IT世界2004/11/3
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【希捷发布全球首台1寸硬盘，瞄准电子消费产品】

全球硬盘第二大供应商希捷(seagate)日前发布了全球第一台1寸硬盘，希捷全球消费性存储营销总监rob paIT表示，随1寸硬盘推出，希捷在消费性电子硬盘产品线布局将更为完整，预计2005年消费电子用硬盘出货增长率可望超过12%。rob paIT表示，与以往2.5寸、3.5寸IT硬盘的经营模式不同的是，以往是希捷率先开发出来，再送样至pc、笔记本客户进行认证，然后客户再大量采购的模式。而消费电子市场则由于产品规格、种类繁多，如手机、mp3与汽车用音响等，因此，必须量身订做或与客户共同开发，两者模式有相当大的区别。除数字音乐市场快速增长外，rob paIT表示，包括车用、dvd录放机、dvr、手机等消费电子产品，硬盘运用也越来越广。根据市场调查公司预估，2005年消费电子硬盘年增长率至少可达12%，而希捷在消费电子硬盘拥有完整产品线布局，增长率可望优于其它竞争对手。希捷表示，由于硬盘不断往小尺寸发展，加上规模经济效应改善，消费电子厂商把硬盘当作存储媒介接受度不断增加，预估到2006年每5台硬盘即有1台是销售到消费电子产品领域。根据IDC数据统计，硬盘应用在消费电子产品市场，2005年可望达到3,200万台，2007年增长至6,800万台而市场调查公司in-stat/mdr则预测，虽然2003年消费电子领域中的硬盘仅占整体硬盘市场的5%，但2008年将上升到33%左右，在2003~2008年，具有整合硬盘的消费电子产品的出货量将以67.1%的复合年增率增长。

计算机世界2004/11/3
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【英特尔芯片架构新增用武之地，家电也装奔腾】

11月4日，经典的奔腾架构将有新的用武之地。

据英特尔公司台式机平台集团的副总裁兼联合总经理路易斯表示，英特尔公司正在开发面向家电产品、基于IA-32架构的芯片产品。目前，英特尔公司绝大多数的台式机、笔记本电脑、服务器芯片都基于IA-32架构。他说，家电厂商将在机顶盒或数字视频录像机中使用这些芯片。

路易斯表示，为了使家电厂商能够对英特尔公司的芯片产生兴趣，英特尔公司正在开发各种产品的参考设计。英特尔公司还在台式机部门内成立了名为“家电集团”的新部门，以向家电厂商推广英特尔公司的技术。

为了降低能耗和成本，与台式机、笔记本电脑用芯片相比，这类芯片可能以较低的速度运行，使用速度较低的总线，集成较少的缓存，但它们在其它方面将是相似的。英特尔公司在过去曾利用这种方法打开新市场。

insight 64公司的分析师布鲁克伍德表示，即使是台式机和服务器厂商也遇到了能耗和性能问题，它们的做法是针对具体市场对这些通用模块进行定制。

英特尔公司的一名发言人表示，英特尔公司已经成功地将台式机芯片打入了家电产品中。例如，一款MSN机顶盒就使用了赛扬芯片。但她拒绝对未来的家电芯片发表评论。

将IA-32架构芯片打入家电市场是英特尔公司一次不规范动作。与许多其它芯片相比，IA-32芯片能耗高，这在家电领域是个相当严重的问题，家电厂商一直在通过减少风扇、散热片的数量来降低噪音和成本。

英特尔公司已经在营销名为xscale的节能芯片。xscale芯片基于arm架构，arm架构的芯片被广泛应用在家电产品中。

在过去的数年中，英特尔公司的工程技术人员已经大幅度降低了pentium m系列芯片的能耗。推广基于它自己架构的芯片，而非基于arm架构的芯片，对于英特尔公司而言当然有很明显的好处，至少它无需再支持专利费了。IA-32架构的芯片还能够利用现有的制造设备。《微处理器报告》的主编克里威尔说，英特尔公司的生产能力已经过剩，这也是利用这些生产能力的一种方式。软件兼容性也减轻了软件开发商的负担。

以这种方式开发新系列芯片对于英特尔公司并不陌生。从架构上来讲，低价的赛扬芯片与价格较高的pentium 4芯片相比没有什么差别。它们之间的差别就在于赛扬芯片的缓存更少、速度低，而至强芯片则是在pentium 4芯片的基础上集成了更多的缓存，并增添了一些功能。

路易斯没有详细说明家电芯片的技术细节，也没有披露它们是由pentium 4还是由pentium m“进化”而来的。但他指出，能耗在家电产品中是个大问题。

迄今为止，英特尔公司进入家电市场的努力一直在变化。在今年早些时候，它宣布将生产能够将背投电视价格下拉到1800美元的电视芯片，但在上个月宣布已经放弃了这款芯片。

新浪科技2004/11/4
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【日立等大型电器厂家合资建液晶显示板厂】

日立、东芝、松下电器以及日立全资子公司日立显示器公司日前在东京宣布，合资设立生产用于超薄电视机的液晶显示板的工厂，并正式签定了合资协议书。

命名为“IPs阿尔发技术公司”的合资公司将于2005年1月1日正式启动，主要从事利用日立显示器公司研制开发成功的IPs技术生产液晶显示板。这四家公司联合发表的书面谈话说，运用世界领先的IPs技术合资生产液晶显示板，可以使终端产品厂家和显示板生产厂家更加紧密地合作，实现优势互补，利用性能和价格优势，向市场提供竞争力很强的液晶显示板和液晶显示电视机。

据介绍，IPs技术是inplane switching方式的简称，也是tft液晶显示技术的一种。采用这项技术生产的液晶显示板，一加电压液晶分子就会同基板平行旋转，扩大视野角度，即使从不同的角度观看，色彩以及黑白对比的变化都很小，在上下左右170度的视角内，都能显示出自然图像。特别是经过改进，用于大屏幕液晶电视机以及大型显示器的as-IPs技术，它实现了高辉度以及独自的高保真色彩显示。

经济参考报2004/11/4
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【中国液晶电视成LG菲利浦天下，9公司成其客户】

据报道，LG菲利浦LCD正积极强化对中国内地市场，并成功供应中国内地九家电视公司的tft-LCD面板。LG菲利浦1日表示，为应对因北京奥运等题材扩大的中国内地液晶电视市场需求，该公司正积极抢攻当地市场，并在最近成功争取到两三家新客户。据透露，目前LG菲利浦争取到的客户有长虹、TCL汤姆逊电子公司、康佳、创维、海信、厦华与海尔等前七大，以及上广电与熊猫等九家公司。根据中国国家统计局的统计，上述九家公司占中国内地电视生产的八成以上。LG菲利浦LCD相关人员表示，最近积极强化对中国内地市场的行销，终于确保中国内地内主要的九家电视大厂为其客户。目前中国内地内需市场规模虽不大，但预期2008年北京奥运将会是契机。目前LG菲利浦LCD月供应上述九家公司数万个tft-LCD面板，上述公司生产的液晶电视部份用于内需，部分出口海外市场。

计算机世界2004/11/4
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【韩国三星电子推出全球容量最大的智能卡】

全球最大的计算机内存芯片厂商韩国三星电子周二在法国巴黎举行的行业博览会“2004法国卡展”上宣布，该公司已经开发出了全球容量最大的智能卡。这种智能卡可广泛用于高端手机中。

三星电子在这次博览会上推出了三种具有智能卡功能的存储卡，其目标是成为全球最大的智能卡厂商。三星电子推出的产品包括一种配置一个128mb nand闪存、一个1mb nor闪存和512kb eeprom存储芯片的存储卡。三星电子表示它将在其3g手机中采用这种高容量的智能卡。目前三星在全球内存厂商排名第一。

电脑商情报2004/11/4
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【英特尔将根据奔腾架构为消费电子产品设计芯片】

英特尔的奔腾架构正在获得新的市场。英特尔副总裁路易斯-伯恩斯表示，英特尔正在准备推出基于IA-32架构的新系列芯片，这一设计是英特尔绝大多数台式机、笔记本电脑和服务器处理器的基础，新芯片将用于消费电子设备。

伯恩斯表示，消费电子产品制造商可以将这些芯片放入机顶盒或数码录像机，英特尔希望增加对这两种产品的半导体销售。英特尔已经在台式机部门内部建立了消费电子集团，由格伦达-多查克(glenda dorchak)负责。

与台式机和笔记本电脑芯片相比，这些芯片的运行速度将较慢，缓存也较小，这是为了降低能耗和价格，但是在其他方面基本类似。英特尔发言人表示，已经成功地将一些现有的台式机芯片植入消费电子设备。

IA-32芯片的能耗较大，这在消费电子产品领域是个大问题，消费电子产品制造商努力减少风扇和散热片数量，以便降低噪音和成本。英特尔已经推出了节能芯片xscale，该芯片主要用于手机市场，采用的是arm holdings公司的一种架构。

在过去几年中，英特尔降低了移动奔腾的能耗。推广自己的芯片对英特尔更有利，至少不必付专利费，还能利用英特尔的生产技术和过剩生产能力。

伯恩斯没有谈论消费电子产品芯片的详情，也没有谈它是否将来自于移动奔腾或奔腾四系列。到目前为止，英特尔进军消费电子产品的努力并不顺利，他们上个月停止了电视芯片的设计计划。

搜狐IT2004/11/4
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【TCL与日立合作设厂将生产白家电，进军TFI】

日前有外电称，TCL国际与日本日立公司已落实协议，计划在开设厂生产白电器。日立计划与TCL国际斥资50亿日元，在广东省兴建一所厂所，年产量达70万台冰箱及30万台洗衣机，并于2006年开始投产。TCL国际早在2002年已将白家电业务售给母公司TCL集团，并表明会专注于高产价的电视及手机业务，因此这次合作涉及的公司可能只是内地上市的TCL集团，而香港上市公司。

此前一直有消息称，当初退出上广电nec合资项目的国内公司TCL一直寻机重新进入tft，投资液晶屏生产线，并有可能参股日立、松下和东芝的这个合资项目，以确保液晶面板的供应。TCL认为，tft技术根本上还掌握在日本人手里，而且从4代线是可以跳到第6、7代线的。与日本企业合作投资6代以上生产线，在资金与技术上都是可行的。

液晶、等离子等高端彩电逐步取代传统显像管彩电，就像彩电取代黑白电视一样，已成为业界共识。未来30英寸以下显示屏是tft的天下，42英寸是pdp的最优尺寸，50英寸以上则是dlp、lcos背投的天下，而30英寸以下市场份额在60%-80%。

因为上广电、京东方自己生产液晶面板，控制了产业链上游，但没有面板的TCL等必须结盟面板厂商，方可保证面板供应无后顾之忧。TCL此前曾谈判参股上广电与nec的合资项目，当时的合资比例初定为上广电占65%、nec25%、TCL10%。但后来TCL因嫌比例过小而退出。分析人士认为，TCL肯定要进入tft，而且肯定要谋求控股地位。自己没有屏，做显示产业肯定被动，日本如此，中国也如此，所以TCL一直在寻找机会。TCL现在将先从ic、dlp光机等外围做起，以不断增加技术准备和积累。TCL还成立了由顾秋生负责的部品事业部，来积极谋划介入上游产业。

TOM科技2004/11/4

返回目录
【东芝半导体成立中国管理公司】

投资605万美元，由东芝半导体公司和东芝(中国)有限公司分别出资90%和10%的东芝电子管理(中国)有限公司，日前在上海宣告成立。新公司将整合东芝半导体在港、台及中国内地资源，进行统一管理。可以认为，在高速增长中的中国市场成立电子业务管理公司，是东芝半导体业务改革向其海外市场的延伸。

在11月1日举行的新公司开业典礼上，东芝株式会社执行总裁冈村正社长表示，半导体业务在东芝的发展过程中发挥了重要作用，东芝不仅要开发出对应传统产品的半导体，还要开发出对应各种数码新兴产品应用的半导体产品。另一方面，继续投资于半导体业务，则成为东芝集团今后发展的重要内容。“我们对中国市场寄于很高的期望”，冈村正说。

东芝株式会社执行副总裁、半导体公司总裁兼ceo室町正志则认为，东芝半导体公司具备的全球竞争力综合成本优势、多项半导体产品世界第一出货量、以及在soc领域的全球领先技术优势等，为东芝在06年实现12000亿日元销售额、1100～1500亿日元利润，并进入世界半导体公司前3名这一中期发展目标提供了强有力的支持。而消费电子、通信、数据存储、工业电子及汽车电子，将是东芝在中国的重点开拓的目标市场。

以东芝为代表的日本半导体公司，在2001年全球半导体市场大滑坡之后，开始了一轮以剥离和重组为内容的改革。据悉，自03年上半年，东芝及时采取了有效的改革措施，令东芝半导体业务恢复了活力。根据东芝发布的数据，东芝半导体04年上半年营业额达到了4900亿日元，利润约为650亿日元。由此看来，东芝半导体所订的04年销售额9650亿日元、盈利1000亿日元的目标，是完全可能实现的。

除了一直具有竞争力的半导体硬件以外，东芝半导体还将在加强软件支持力、开发满足多样化用户需求的高附加值产品的同时，不断向广大用户提供总体系统解决方案。目前，东芝半导体力求以产量居世界首位的分立器件事业为主，同时在面向数字式家电产品、移动设备需求将不断扩大的系统大规模集成电路事业、面向带有拍照功能的手机和存储卡的销售正在不断扩大的存储器事业等3个领域的并进发展。而以软件开发为主的东芝上海研发中心及无锡的制造基地，将扮演着重要角色。

由董事长兼总裁铃木诚二郎领导的东芝电子管理(中国)有限公司，作为东芝半导体事业在中国地区的总代表，将统一管理上海、香港和台湾的销售公司、上海的技术研发中心以及无锡的半导体生产工厂，强化整个中国地区从开发、生产到销售的统一管理机能，通过增设营销点、扩充制造体制和强化技术援助以及开展行业学术协作等各项本土化措施，力争实现在2010年的中国半导体销售达到6000亿日元，即占东芝半导体总销售额35%的目标。据悉，目前阶段东芝将重点加强在中国北方市场的销售渠道建设。

中国半导体行业协会2004/11/4
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【民族产业迎头赶上，康佳推出76寸等离子】

在日前举行的平板电视新品发布会上，康佳推出了国内最大、全球最清晰的“平板双雄”：55英寸的液晶电视和76英寸的等离子电视。这也使国内企业的平板电视产品大踏步的赶上了日、韩企业。

目前，中国的平板电视市场开始爆发，市场规模和份额呈现加速上升势头。统计数据表明，今年中国的平板电视市场规模将突破40万台，并成为彩电企业重要的利润来源之一。

康佳在此次产品发布会上亮出了其平板电视的豪华阵容：包括基于最新dsp2技术的1080p顶级高清电视、可通过usb接口读取并播放多种格式音视频文件的娱乐高清电视等。除了满足国内市场的销售之外，康佳平板电视中的相当部分将用于出口。据康佳介绍，康佳今年的出口量同期对比已经实现翻番，超额完成了年初制订的战略目标。

SOHU-IT2004/11/4
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【戴尔下周可能面向中国市场推出等离子电视】

11月5日消息戴尔公司下周将面向中国市场推出数款消费类电子产品。据消息人士透露，戴尔公司对此次新品发布极为重视，其中重头产品可能是引起业界普遍猜测的等离子电视。此前已有消息称，戴尔将于11月上市其42英寸等离子电视，销售价约为3499美元。业内人士认为，为了表示对中国市场的重视，该款产品极有可能在中国市场同期发布。而戴尔的长期策略是，生产1000美元以下的等离子电视，并在其传统的商用客户中发掘消费需求。电脑业巨头戴尔进军消费类市场的努力由来已久。在国际市场，戴尔除了笔记本、pc、打印机外，还拥有pda、数字电视等消费类业务，此外，戴尔还觊觎智能手机以及数码相机等消费电子业务。

新浪科技2004/11/5
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【小也需要高清晰：三星推出4英寸液晶显示器】

最近三星电子向人们展示了一款4英寸的液晶显示器，这款显示器是专门为便携式播放器设计的，使用这款液晶显示器，用户可以在比例为16：9的屏幕上欣赏ntsc或者pal标准的divx文件，三星计划在美国市场上推广这款产品。这款液晶显示器为16百万彩色，可以播放高质量的视频，屏幕表面采用tmr技术，能够削弱阳光以及其它发光物体对显示效果的影像。就目前而言，三星将在何种播放器上使用这款产品还不得而知。

新浪科技2004/11/5
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【英特尔芯片架构新增用武之地】

据英特尔公司台式机平台集团的副总裁兼联合总经理路易斯表示，英特尔公司正在开发面向家电产品、基于IA-32架构的芯片产品。目前，英特尔公司绝大多数的台式机、笔记本电脑、服务器芯片都基于IA-32架构。他说，家电厂商将在机顶盒或数字视频录像机中使用这些芯片。

路易斯表示，为了使家电厂商能够对英特尔公司的芯片产生兴趣，英特尔公司正在开发各种产品的参考设计。英特尔公司还在台式机部门内成立了名为“家电集团”的新部门，以向家电厂商推广英特尔公司的技术。

为了降低能耗和成本，与台式机、笔记本电脑用芯片相比，这类芯片可能以较低的速度运行，使用速度较低的总线，集成较少的缓存，但它们在其它方面将是相似的。英特尔公司在过去曾利用这种方法打开新市场。

insight 64公司的分析师布鲁克伍德表示，即使是台式机和服务器厂商也遇到了能耗和性能问题，它们的做法是针对具体市场对这些通用模块进行定制。

英特尔公司的一名发言人表示，英特尔公司已经成功地将台式机芯片打入了家电产品中。例如，一款MSN机顶盒就使用了赛扬芯片。但她拒绝对未来的家电芯片发表评论。

将IA-32架构芯片打入家电市场是英特尔公司一次不规范动作。与许多其它芯片相比，IA-32芯片能耗高，这在家电领域是个相当严重的问题，家电厂商一直在通过减少风扇、散热片的数量来降低噪音和成本。

英特尔公司已经在营销名为xscale的节能芯片。xscale芯片基于arm架构，arm架构的芯片被广泛应用在家电产品中。

在过去的数年中，英特尔公司的工程技术人员已经大幅度降低了pentium m系列芯片的能耗。推广基于它自己架构的芯片，而非基于arm架构的芯片，对于英特尔公司而言当然有很明显的好处，至少它无需再支持专利费了。IA-32架构的芯片还能够利用现有的制造设备。《微处理器报告》的主编克里威尔说，英特尔公司的生产能力已经过剩，这也是利用这些生产能力的一种方式。软件兼容性也减轻了软件开发商的负担。

以这种方式开发新系列芯片对于英特尔公司并不陌生。从架构上来讲，低价的赛扬芯片与价格较高的pentium 4芯片相比没有什么差别。它们之间的差别就在于赛扬芯片的缓存更少、速度低，而至强芯片则是在pentium 4芯片的基础上集成了更多的缓存，并增添了一些功能。

路易斯没有详细说明家电芯片的技术细节，也没有披露它们是由pentium 4还是由pentium m“进化”而来的。但他指出，能耗在家电产品中是个大问题。

迄今为止，英特尔公司进入家电市场的努力一直在变化。在今年早些时候，它宣布将生产能够将背投电视价格下拉到1800美元的电视芯片，但在上个月宣布已经放弃了这款芯片。

zdnet china2004/11/5
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【富士通笔记本本地化将提速，突入行业市场】

富士通有点欲盖弥彰。事前公司高层表现得相对低调，但在发布会上同时展示新产品和一系列国外教育行业成功案例，富士通有意无意地显示了笔记本进军中国行业市场的勃勃“野心”。

11月3日下午，富士通在北京举行2004冬季笔记本新品发布会。会上，富士通发布了内置热插拔可替换驱动器的多功能旋转式平板电脑lifebook t4010、内置精确指纹识别技术的lifebook s7011笔记本电脑、平板电脑st5020以及采用15〞超炫丽显示屏的lifebook c1211d笔记本电脑等几款新品。

富士通个人电脑中国区总经理蔡慧思透露，富士通笔记本正在探讨把在国外应用成熟的解决方案“迁移”到中国行业市场，尤其是在教育行业的成功案例。

将加大中国市场力度

业界人士认为，富士通笔记本在技术、产品品质方面已经有了较好口碑，但是价格偏高一直是其“软肋”。富士通难道一点都不关心中国用户的感受？富士通在本地化方面有何计划？

富士通个人电脑中国区总经理蔡慧思在接受记者采访时谈到，富士通一直很重视中国市场。就用户关心的本地化生产问题，富士通总部正在积极研讨，期待寻求一个更好的解决方式。与此同时，富士通已经开始在原材料、生产、开发、物流等多个环节上做调整，以便降低成本为中国用户带来性价比更高的产品。

蔡慧思透露，目前，富士通在考虑把在国外行业市场的成功案例“迁移”到中国市场。但是如何平滑“迁移”，目前富士通个人电脑中国部正在积极探讨。她同时透露，2005年，富士通将在中国本地化方面有大动作。但是，具体是有关投资建厂还是设立相关机构，蔡慧思拒绝透露细节。

靠行业完善中国策略

此前，有业界人士分析认为，2002年进入中国市场的富士通笔记本在国内的知名度并不高。富士通凭借技术实力和产品品质在中国市场“硬挺”高端路线，在高端市场，富士通面对的是IBM、索尼、东芝、惠普等竞争对手，这些品牌在要么是在国内耕耘多年要么是有鲜明的理念，富士通仅凭年内几次的产品发布，显然不足以与这些巨头竞争。寻求新领域的突破，迫在眉睫。

据蔡慧思介绍，富士通在国际上颇受青睐。富士通笔记本在全球排名第四、日本前二位、香港第三位。在中国市场，富士通是个“迟到者”，但是两年内取得的成绩，使富士通更加看重中国市场。富士通决定加大对中国市场的拓展力度，今年，频频在中国发布新品就说明这一点。富士通更希望把自己在其他国家和地区受到好评的行业解决方案，带到中国市场来。

据介绍，富士通笔记本在渠道上，国内共有两大总代理，其中包括刚刚签约的就有行业背景深厚的大恒公司。

由此看来，携在国外成熟的方案进入中国行业市场，似乎成了富士通笔记本在中国市场谋求发展的新门路。但蔡慧思表示，富士通笔记本在设计上及方案上考虑到消费、企业以及行业等多种用户的需求，并非只是针对某个市场。进入中国行业市场，是富士通笔记本在中国策略的完善，而非转变。

首选教育行业

在现场的演示中，富士通用影像方式介绍了新加坡一家女子中学通过使用富士通平板电脑实现教学的成功案例。

据了解，富士通在新加坡、泰国学校推行“在校免费使用，毕业月供还钱”的策略。人们认识这些国外教育系统成功案例的同时，不禁问到，为什么不把它带到中国来呢？

此前，有人士认为，富士通的这种方式未必适合国内市场，因为国内的信用制度尚未健全，这种方式无疑带有很大风险。

蔡慧思表示，富士通正在积极与政府、教育机构、媒体等各方面寻求合作，基于这种考虑，富士通计划在今年底或明年初举办教育信息化相关的论坛，以此了解中国教育用户的需求，寻求一种更适用中国市场需求的方式。

有机会参加政府采购

蔡慧思在介绍平板电脑新品时提到，富士通平板电脑和笔记本电脑在教育、政府等行业都有很好应用。她还提到，在中国市场，除了教育行业，富士通还正在探讨其他如政府等行业的应用合作。

进入政府行业？不具备“本地身份证”的富士通如何进入政府采购？

回答记者问题时，蔡慧思显得颇为胸有成竹，她谈到，富士通一直在研究这个问题。虽然富士通笔记本并未在中国设立工厂，但一些部件已经开始本地化生产，比如电源适配器已经在国内按国内标准生产。因此，富士通有机会参加政府采购。

不在国内设立工厂，似乎问题不止于能否参加政府采购，它将直接关系着定制化服务及售后服务的质量。这几乎是一些竞争对手攻击富士通的把柄。

蔡慧思介绍说，富士通始终把产品质量放在第一位。全球笔记本电脑平均返修率为21%，而富士通笔记本的返修率只有9%。而目前，富士通笔记本的用户市场主要集中在一级城市，这些用户选择的富士通的理由很简单，一是质量，二是技术。用户几乎不用考虑服务问题，即使用户有关于定制、维修等问题，渠道上就能及时解决。
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【惠普本周推出了两种线盒式交换机】

11月4日消息，，利用这两种交换机，用户能够通过光纤或铜线以10g以太网上传信息。

这两种交换机属于procurve 3400系列，固定布置在配线盒内，具有连接网络设备的10/100/1000mbps端口，以及两个用于单/多模式光纤或cx-4铜线10g以太网上行线的插槽。该线盒有助于公司将大量快速计算机连接到局域网，或利用具有多台交换机组装10吉比特上行线路。

idc的一位分析师max filisi表示：“这对10吉比特市场是一个好消息。”他称，惠普利用廉价产品进军10g市场将有助于推进该技术的应用，并迫使竞争对手降低价格。

惠普称，除了快捷的端口速度及多种上行线之外，其交换机还具有高级的路由与通信控制功能。

产品价格也是惠普引以为豪的一个因素。两端口10g模块的起价约为2700美元，带光线功能的起价为4000美元，约合每个10g端口3350美元。这与其它公司的同类产品相比，价格要低40%-60%。

另有一种多模式10g模块及长距离单模式光线模块，预计将在2005年第二季度推出，价格待定。cx-4光媒体转换器也将在2005年春季亮相。

赛迪网2004/11/5
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【戴尔密谋在华推等离子电视】

戴尔公司下周将面向中国市场推出数款消费类电子产品。据知情人士透露，戴尔公司对此次新品发布极为重视，“将有重要的产品线问世。”其中重头产品可能是引起业界普遍猜测的等离子电视。

其实，电脑业巨头戴尔进军消费类市场的努力由来已久。在国际市场，戴尔除了笔记本、pc、打印机外，还拥有pda、数字电视等消费类业务，此外，戴尔还觊觎智能手机以及数码相机等消费电子业务。

但在中国市场，业界虽然十分期待其消费类业务，但戴尔却一直徘徊不前，目前为止只投放几款pda“试探”市场。戴尔创始人迈克尔。戴尔今年上半年访华时还明确表示，戴尔更看好中国的存储等商用IT市场，并不打算在消费类电子领域布下重兵。

不过，在罗林斯接任戴尔公司ceo之后，戴尔的中国市场策略似乎变得更加积极。尽管有关人士对于此次发布新品的内容守口如瓶，但内人士估计，此番戴尔发布的“神秘”产品，最可能的就是其备受关注的等离子电视。

此前已有消息称，戴尔将于11月上市其42英寸等离子电视，销售价约为3499美元。业内人士认为，为了表示对中国市场的重视，该款产品极有可能在中国市场同期发布。而戴尔的长期策略是，生产1000美元以下的等离子电视，并在其传统的商用客户中发掘消费需求。

尽管中国市场对于戴尔的消费类电子业务是一个不错的机会，但截至目前，戴尔仍未改变其“pc为核心”的策略。罗林斯在不久前接受采访时表示，消费类产品“只是戴尔的第二类业务”。

北京现代商报2004/11/5
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【IBM“蓝基因/L”速度再破记录，成世界最快计算机】

近日由IBM公司为美国政府部门定制的“蓝基因/l(bluegene/l)型”超级计算机，以超过目前全球最快计算机运算能力一倍以上的出色表现，再一次刷新超级计算机运算速度世界记录，即将成为最新一界超级计算机的世界冠军。

星期四美国能源部长斯宾赛-亚伯拉罕表示，由IBM公司为美国能源部设计制造的超级计算机“蓝基因/l(bluegene/l)”，在整套系统未最终完成的情况下，仍以破纪录的超强表现首次达到每秒70.72万亿次浮点计算速度。该最新世界记录正好相当原超级计算机世界冠军，由日本NEC公司制造的“地球模拟器”超级计算机，运算能力的两倍。

据悉，在下周一于美国匹兹堡召开的2004年全球超级计算机大会上，将正式公布最新一期世界最快超级计算机500强的官方名录。迄今为止，日本NEC公司制造的超级计算机“地球模拟器”以每秒35.86万亿次浮点运算速度位居榜首，但是现在看来，IBM公司的“蓝基因/l”超级计算机肯定将取代它成为新一代超级计算机世界冠军。据介绍，每秒一万亿次浮点的计算速度相当于目前最强大台式机运算能力的的100倍以上。

全球超级计算机500强名录每年公布一次，它由超级机领域的专家通过名为“linpack”的工业软件标准进行测评，选出前500名速度最快的超级机汇编而成。在最近的几个月来，一些公司曾陆续表示已经制造出了速度更快超级计算机，NEC的霸主地位岌岌可危。

这其中在2004年9月由IBM公司公布的一份“蓝基因/l(bluegene/l)”超级计算机运算记录显示，其早期原型产品已经达到每秒36.01万亿次的浮点运算能力。然而仅一月之后，美国太空总署(nasa)就宣布，其在加州的艾莫斯研究中心(amesresearchcenter)建造的名为“哥伦比亚”超级计算机，也已达到每秒42.7万亿次浮点运算的处理能力。

不过“蓝基因/l”可能达的最快运算速度将更让人期待。因为据IBM公司的介绍，在这台超级计算机中，被设计总共内置多达65536枚不同的处理器芯片，理论上其所能达到的最高运算速度将很可能超过每秒360万亿次的空前记录。由此可以看出，“蓝基因/l”要冲击top500的冠军地位，将只是时间问题。据了解，在NEC的“地球模拟器”上共有5120枚处理器，而nasa的“哥伦比亚”超级计算机中处理器数虽然翻了一倍，但也只有10240枚处理器而已。

据IBM公司介绍，与大多数世界领先的超级计算机不同的是，“蓝基因/l”完全由定制组件构成。而且与早期的定制式超级机相反，“蓝基因/l”具有完全模组结构和高度可升级设计，在不损失计算效率的情况下，新的处理器模组可任意添加。但是这种设计的稳定性如何，则只有到整套系统建成运行时才能得出结论。

“蓝基因/l(bluegene/l)”超级计算机是IBM公司与美国能源部国家核安全委员会联合进行开发的项目，由位于加州利沃摩尔的劳伦斯国家实验室(lawrencelivermorenationallaboratory)建造，目前整套系统仍未全部完成。“蓝基因/l(bluegene/l)”超级计算机最终产品将用于政府对核武器老化情况进行综合模拟运算和评估任务中。

TOM科技2004/11/8
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【贝瑞特质疑明年预测，五年内不会在中国建厂】

据报道，半导体产业协会(SIA)日前在美国加州圣何塞(San Jose)举行年度主席交接典礼，英特尔CEO贝瑞特(Craig Barrett)亦莅临大会并获颁2004年度Robert Noyce终生成就奖。不过，贝瑞特对该机构日前预测2005年半导体产值恐面临零成长的说法表示半信半疑，并认为对半导体景气的预测，顶多只能说是一项不精确的科学(inexact science)。

连日来诸多市调分析机构包括Gartner Dataquest、SIA与IDC等，均不看好2005年全球半导体暨设备市场景气，除Dataquest预估2005年半导体设备市场恐面临衰退外，半导体产业协会日前亦发出2005年半导体产值零成长的警语。在业界方面，尽管晶圆代工老大台积电董事长张忠谋亦赞同2005年景气持平的说法，但亦有其它业者怪罪媒体与分析师，过度渲染当前市场库存调整(inventory correction)的情况。

贝瑞特指出，尽管英特尔本身面临第三季严峻的挑战，但对于第四季传统旺季需求面仍持续看好，至于外界有许多分析师认为，英特尔将景气衰退模糊化，用库存调整一语轻描淡写带过，对此贝瑞特则表示不以为然。

此外，针对中芯国际(SMIC)日前正式宣布将与美国通讯芯片大厂德州仪器(TI)合作90纳米制程技术，并预计在2005年第一季导入90纳米制程试产工作，贝瑞特表示，对于美国政府禁止英特尔等大厂进入中国兴建90纳米制程、12英寸晶圆厂的过时政策表示不满，并认为美国政府仍紧抓后冷战时期的华沙协议(Wassenaar Arrangement)，这样只有损及美国企业的全球竞争力。

尽管近来对于英特尔可能在中国设立晶圆厂的传闻甚嚣尘上，市调机构IC Insights分析师甚至表示，英特尔中国晶圆厂兴建案应已在积极策划中，不过，英特尔发言人的官方说法仍表示，5年内不会在中国兴建晶圆厂，然而公司发言人却留下“Never say never”一语，留下无限的想象空间。

赛迪网2004/11/8
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【国内虚拟主机服务两极分化】

权威专业评测机构日前对国内11家主要虚拟主机服务商提供的26款主要网站产品进行的抽样评测显示，目前虚拟主机市场呈现出两极分化的趋势。正规的服务商提供网站产品的性能质量，要远远高于依赖于低价恶性竞争的“江湖游商”。

在所公布的评测结果中，国内最大的域名注册和网站托管服务商中国万网(www.net.cn)获取了虚拟主机服务综合优胜奖、虚拟主机卓越管理平台奖等3项大奖，其它的奖项为另外3家主要服务商获得。与此形成鲜明对照的是其他受检的服务商均未通过评测，合格率仅为3成左右。

据了解，此次评测不仅检验了各服务商产品的网络速度、病毒防范、数据备份恢复等基本性能水平，还特意考察了诸如业务的申请及付款过程是否快捷、客服电话是否畅通、技术支持响应是否及时等售后服务上的“细节”问题。而所评测的产品差距之大引发了业界权威人士对我国虚拟主机市场两极分化的严重性忧虑。专家认为，“江湖游商”不仅严重损害用户的消费权益，还会严重伤害相当一部分中小企业对于网站应用的热情，从而危害我国互联网事业的健康成长。因此，应该尽快提高虚拟主机服务的从业门槛，进行产业的重组整合。

人民网(日报海外版)2004/11/04
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【Linux平台路在何方从服务器端打开缺口】

在沉寂了2年之后，冲浪开始再度引起人们的关注。自8月并入北控之后的业绩，三季度357%的业绩增长可以让当初促成这笔并购交易的人感到欣慰。同时，冲浪高层也认为初步找到了Linux真正的盈利模式。

作为第一家在香港创业板上市的国内Linux公司。冲浪在Linux行业应用中已经名声在外。但赢利两个字一直没有降临到身上。这种局面一直持续到冲浪平台与北京控股旗下的软件业务达成重组协议为止。双方一致认为：冲浪和北控的合作是其赢利模式确定的里程碑。

可能还会更好些

冲浪公司的财务总监兼董事会秘书jason透露，8月中旬，冲浪与北控旗下的软件业务完成了合并，合并后实现收入2880多万，三季度股东净利润720万，每股赢利0.32分，合并后开始转亏为赢。在盈利收入中，45%来自电脑软件销售，55%来源于硬件及其他业务，软件的收入主要来源于劳动局、社保项目，可以占到软件收入的61%，硬件方面主要是配合软件业务，主要销售给劳动局及各地的社保单位，占总硬件收入的81%。冲浪副总裁彭文胜相信随着合并时间的延长，业绩可能会更好一些。

对于很多Linux厂商来说，盈利是一个让他们困惑的话题。在桌面系统上，更多的用户愿意选择免费下载的方式来获得Linux的产品，这使得Linux

厂商在桌面系统盈利上步履为艰，而通过oem的方式，平均单价又非常低，而厂商要为此付出研发和服务的成本，这使得Linux厂商在桌面系统方面难以获利。

而冲浪现在取得的成绩可以完全归于当初的正确选择。冲浪一开始就把心思放在服务器端。最近推出的xteam

server5.0延续了冲浪在服务器端的技术优势。xteamserver5.0e-class是冲浪平台继xteamserver3.0

i-class、xteamserver4.0

d-class推出后的又一款企业级通用服务器产品。其优势是采用了更高性能的内核，具备较高的可靠性、稳定性和可扩展性，可提供丰富的企业级的网络、数据和应用服务，与先前推出的企业级通用服务器产品不同，xteamserver

5.0

e-class的最大特点是，采用了经过大量实践检验证明的更安全、更稳定的Linux核心2.4.21，并包括了一些从2.6版内核中移植过来的新功能，更新和修正了大量驱动程序。据介绍，在性能优化的过程中，xteamserver

5.0

e-class打出了强化网络服务功能的口号，提高了web访问的吞吐量和链接请求的处理速度，优化了数据库链接，使得数据库访问速度得到了大幅度的提升。它还能提供高级内存管理，支持intel的物理地址扩展技术，可支持最大64gb的内存，充分满足应用的需要。考虑到服务器系统可能需要提供不止一种的服务，冲浪平台在此前推出xteamserver

4.0d-class时，就将多种网络服务划分为不同的扩展模块，而xteamserver5.0e-class不仅继续沿用了xteamserver4.0

d-class优秀的模块化设计，还在原基础上适当进行了优化组合。该产品的特性还表现在可提供对对称多处理(smp)的支持。xteamserver5.0

e-class完全支持smp，并且为使用多个处理器的情况进行了优化，最多可以支持8个32位处理器。同时，在系统内核中还实现了细粒度锁，使系统能够充分发挥多处理器的性能。在xteamserver

4.0d-class的基础上，xteamserver5.0

e-class还更新和增加了众多的硬件驱动，为客户提供了优秀的硬件兼容性。此外，xteamserver5.0

e-class采用了更为安全的服务包，对相应的安全漏洞进行了修补。它还集成了大量新的数据库服务、网络服务、办公软件、开发软件，如mysql、postgresql、web、dns、ftp、vpn、mail、open

office、evolution、kdevelop和glade等。由于采用了日趋成熟的国际化/中文化技术，xteamserver5.0

e-class还可支持多种语言，包括简体中文和英文，并集成了scim输入法。整套xteamserver5.0

e-class产品由6张光盘组成，除了基本操作系统核心光盘，还提供了桌面盘、应用服务盘、开发工具盘、系统恢复盘和源代码盘，给用户提供了灵活而完善的选择。同时，它还提供了基于kde的windowsxp风格的桌面环境，以便更符合用户的使用习惯。

在开发支持方面，冲浪平台还设有专门的移植中心，负责为应用软件的跨平台移植提供全面的咨询和支持服务。而在应用上，据任一介绍，特别是在教育行业的应用方面，该公司的产品在安装、数据库的配置、网络环境的要求等方面都做了优化，而以前，这些是需要厂商和应用软件开发商之间进行配合实现的。他表示，在该公司新版本的产品和以后更高版本的产品里，已经通过软件技术解决了上述的服务问题。据悉，目前，冲浪平台的产品已广泛应用于教育、劳动和社会保障、电子政务、税务等领域。

近日，冲浪和清华同方达成合作协议，其中一个重要的合作就是在嵌入端加大合作力度。

由于嵌入式操作系统直接面对实际应用，要求有一定的灵活和开放性，并且对成本的敏感程度较高，因此除了pda等少数计算机衍生产品外，对于包括手机、家电、订票等行业专用系统在内的绝大多数需要嵌入式操作系统的场合，Linux都比windows系统更具优势。任一表示，对于众多国内的Linux厂商来说，有效利用自身优势就显得尤为重要。“以冲浪为例，我们目前的优势比较典型，主要集中在三点，首先是收购以后由于政府背景带来的行业资源，其次是操作系统与上层应用整合后带来的产业链优势和销售机会，最后是嵌入式Linux的本地化优势。我们当然不希望一直依靠政府背景这一优势，市场化方面我们也作了很多工作，包括上市和这次的重组都是很好的例子，但在充分市场化，甚至进入消费领域以前，把握这一优势壮大自己还是很必要的。”这表明冲浪开始在嵌入端发力。嵌入端的发展将进一步夯实冲浪的赢利基础。

召唤新兴市场

冲浪在教育行业以及保险、税务、电子政务、网吧管理等行业的着力拓展让冲浪平台有了进一步资本运作和国际化的机会。他们还在积极努力进军新的市场。Linux市场充满着机会。

随着政府的支持，政府、安全部门将是国内Linux厂商及Linux集成商最容易进入的市场。随着一些国家的有利于Linux发展的政策的出台，将会为Linux厂商提供一些新兴市场的机会。在短期之内，Linux厂商的重点行业，如：邮政、石油、地方政府将是Linux厂商进入的最好的市场。

在Linux服务器产品方面，国内的Linux厂商的产品与国际领先Linux厂商相比，已经显示出了很强的实力，尤其是在Linux

的系统集成方面，国内的Linux厂商可以为用户提供更加及时和有效的技术支持和服务。

在系统的安全性及稳定性方面，Linux服务器产品已经显示出它的优点来，在选用服务器操作系统当中，用户可以重点考虑Linux在这方面的优点，此外，Linux在集群等高端应用方面也显示出它的优势。

“知道怎样做”也是知识产权

很多人认为Linux存在知识产权问题，对此长期从事技术工作的冲浪平台副总裁任一认为：从事Linux服务的厂商确实没有拥有Linux的知识产权，但这并不意味着就没有知识产权。

打个比方，我们所在这个屋子里有3000个零件。可以组装成一辆捷达车，谁装好谁可以开走，图纸贴在墙上，期限是一个月之内，那么把零件这些东西组装起来也是知识产权。

大家去装配这些零件的过程中都会有心得。我们与其他厂商不同的在于我们的商业模式，这种模式在技术和产品上都有很大的差异。

与其他Linux厂商相比有自身的竞争力，包括与国际国内厂商的合作中积累的经验。还有自己在教育等行业中积累的服务品牌。这就是我们的优势，

这就是开放源码带来的知识产权的变化，也就是从单纯的所有权变成知情权。

CHINABYTE2004/11/04
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【中国台式机市场备受看好，笔记本增长潜力大】

11月3日消息2004年中国pc市场在政府、教育采购上，呈现大幅增长，其中台式机在2005年的需求仍备受看好；包括液晶显示器价格持续下滑，使得台式机拉大与笔记本电脑的价差，另外，宏观调控的影响，也使企业采购pc时，多以台式机为优先考虑。不过，笔记本电脑近来的增长潜力也值得关注，idc预估2005年，中国整体笔记本电脑仍会有29%的增长。

根据idc统计资料显示，预估中国2004年整体pc市场约有1600万台销量，同时也预测2005年由于商用市场的持续增长，预估中国整体pc市场销量可达1,865万台，增长达16%。

idc公布第三季排名预测中，中国本地厂商联想仍位居亚太市场第一名，紧接在后为惠普、ibm、戴尔等pc厂商；相比去年，ibm与戴尔分别有高达31%及30%的增长率，对中国当地厂商造成威胁。idc亚太区副总裁霍锦洁表示，国际大厂进来在中国市场斩获不少，尤其是惠普、ibm以及戴尔，分别在不同pc渠道各据一方，互有专长。

霍锦洁分析，国际品牌在中国市场中，戴尔的优势在于政府专案及一、二线集团企业用户表现较佳，而ibm目前在中国市场的布局中，几乎以强调笔记本电脑为主，其笔记本电脑的表现也比台式机出色；而惠普则主要聚焦在消费性市场，目前彼此专长的领域颇为清晰。

而台湾地区厂商部分，近来备受瞩目主要以华硕(asus)为主，由于华硕过去在主板渠道耕耘笔记本电脑市场有成，在笔记本电脑上的表现增长大，据了解，根据idc第二季在中国笔记本电脑市场的统计，华硕已超越宏碁(acer)，而第三季也可望持续领先宏碁。

CHINABYTE2004/11/04
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软件

【金山网游海外收入将过亿】

“互联网游戏很可能成为中国IT企业最先在海外市场取得成功的业务”，昨天，金山ceo雷军透露，《剑侠情缘网络版》在台湾公测在线人数突破41000人，并与越南代理商正式签约。预计《剑网》游戏2005年的海外收入将超过5000万元。

业内人士分析，如果《封神榜》也能在明年成功签约中国台湾及海外，那么明年金山的海外总收入将过亿。

分析人士认为，雷军披露这一消息，表明在盛大、网易等厂商占据国内大部分网游市场的情况下，金山将通过拓展海外市场，来推动其明年在美国上市。但雷军首次明确表示，要上市就会整体上市。

昨天，《剑网》在台湾的代理商智冠董事长王俊博也特意赶来。他告诉记者，在台湾，一款自制游戏如果能有8000人同时在线，厂商就可以收支平衡。而目前在台湾的百余款游戏中，《剑网》的在线人数已跻身前五。

据了解，中国台湾及海外网游市场的收费一般是中国内地的两到三倍。台湾的游戏包月点卡基本价位在85元至120元人民币，折算成在线人数，台湾在线5万大约相当于国内的13万左右，而目前中国内地拥有同时在线10万人的游戏不足10款。

雷军则认为，海外市场的赢利空间巨大，但进军海外市场的门槛也较高。正是基于此，金山认为选择正确的合作伙伴对出击陌生市场至关重要。今年6月，金山与台湾最大的网游运营商智冠结盟。根据合约内容，智冠科技在接下来的三年内代理销售《剑网》系列网游产品，全面负责其在中国台湾和香港的游戏运营；9月8日，金山和马来西亚方面正式签约，由后者负责新加坡和马来西亚两地代理运营，正式运营始于12月中旬。昨天，雷军宣布与越南代理商正式签约。此外，《剑网》进军韩国、日本、泰国和印度的谈判正在紧张地进行当中，预计年底前将会有重大进展。

进军台湾及海外市场是金山打造网游旗舰平台战略之外的一个长期战略。明年《剑网》的海外收入有望突破5000万元。而据估算，这已经相当于该公司去年收入的20%-30%左右。

业内人士分析，进军海外市场已成为处于国内第二阵营的厂商金山突围的大胆尝试。金山副总裁王峰透露，目前正在火爆内测的金山第二款大型网游《封神榜》，已有海外公司提出代理需求，《封神榜》有望成为继《剑网》之后打入海外市场的第二款产品。

金山内部的日程表显示，12月15日《封神榜》将正式公测，而卡通版网游《幻想春秋》以及《剑侠情缘3d》也将分别于明年2月及6月上线。

中国信息产业网新闻2004/11/3
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【开源浏览器正在不断蚕食IE市场份额】

美国市场调研公司Websidestory最新的调查数据显示，截止今年10月底，微软IE浏览器的市场份额进一步进一步下降，虽然仍占据着全球92.9%的浏览器市场份额，但是前景不容乐观。

数据显示，由于IE的安全问题，越来越多的用户开始倾向于使用mozilla或是firefox等开放源代码的浏览器。从今年6月至今，微软IE浏览器已失去了2.6%的市场份额。而单是在今年10月，IE浏览器便失去了0.8%的市场份额。mozilla旗下的浏览器和美国在线的网景浏览器，占据了全球6%的浏览器市场份额。firefox1.0预览版发布至今已被用户下载了近700万次，当前已占据了全球3%的浏览器市场份额。mozilla将在11月9日正式推出firefox1.0正式版，预计下载数量还将会进一步的增加。苹果电脑的safari浏览器占据了全球1.1%的市场份额。虽然从数据来看，几大浏览器要撼动IE的位置还很难，但是IE的市场份额连续几个月下降，也许这些浏览器并非昙花一现，而真正有可能是IE最大的敌人。

电脑商情报2004/11/3

返回目录
【IE市场遭开源浏览器抢夺，占有率一直下降】

一个在线调查表明，mozilla和firefox这两种可供替换浏览器，几个月来一直在抢占ie的市场份额，使用率一路提升。

使用mozilla和firefox这两种开源浏览器的美国人的比例，由6月份的3.5%上升到9月份的5.2%，再上升到10月份的6%。mozilla和firefox两者几乎是平分了这个6%的占有率。

尽管ie仍然是市场上无可争辩的霸主，但是其市场占有率在不断的下滑，这一次又下跌了0.8%。在6月份，ie的市场占有率为95.5。到了9月份，下跌到93.7%；10月份，下跌到92.9%。而opera浏览器和苹果电脑的safari加起来，大约有1%多一点点的用户。

太平洋电脑网2004/11/4
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【用微软解决方案进行有效的安全更新管理】

曾经肆虐internet的冲击波等病毒给全球的政府和企业都造成了巨大损失，而微软早在病毒发作之前就已经发布了相应的补丁程序。因此，如何在最短的时间内为所有系统打上补丁便成为了解决问题的关键。微软为各种规模的政府和企业提供了完整的解决方案，帮助客户集中控制并自动分发微软补丁，竭尽全力保障客户IT环境的安全性。本演示将为您展示微软的多套补丁管理解决方案，并着重介绍sms的安全更新分发功能。

新浪科技2004/11/4
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【CA推两款生命周期管理解决方案新产品】

ca日前宣布推出allfusion 2e和allfusion plex的新版本，这是ca公司应用生命周期管理解决方案中的两款重要产品。在新版本的帮助下，IT部门的开发人员将可以从现有应用设计中快速生成web服务和enterprise javabean，从而帮助企业更加迅速、经济地推出下一代商业应用软件。

----ca的allfusion plex是一款基于模型并且结构化的多平台快速应用开发工具，它使用高级模型技术，可自动完成windows、j2ee和IBM i5/os环境下的开发。allfusion plex使开发人员不必再为复杂的编程标准和规范而头痛，这将有利于缩短产品推向市场的时间，同时还能确保应用开发的效率和质量。allfusion plex r5.5中的增强功能包括：创建业务逻辑组件、并使其成为web服务或。net应用组件的能力；将com组件导入应用设计；为IBM eserver iseries生成rpg iv代码。

----奥斯汀高级开发中心(adc of austin)最近与印第安那大学基金会和德克萨斯a&m大学的teex部门一起共同开发了基于allfusion plex的解决方案，该中心首席设计师john d。rhodes说：“ca这次在原本已经功能十分强大的allfusion plex中增加了web服务和ejb功能，表明了它在支持现有IT环境的同时，帮助开发人员不断吸纳新兴技术的承诺。我们将继续以allfusion plex作为战略平台，以相对较低的成本向业界客户提供他们所需要的先进系统，从而帮助他们在视信息为生命的商业环境中取得成功。”

----ca的allfusion 2e是一种由模型驱动的端到端开发环境。它可自动生成所有代码、数据库设计和定义、帮助文本以及为IBM iseries构建5250应用程序时所必需的其他对象。它提供基于模型的开发、综合变更管理工具和全面的应用生命周期支持，以加快开发速度并确保商业应用程序的质量和性能。allfusion 2e r8.1这一新版本包括了能够简化开发项目的触发程序，以及能够让iseries立即通过浏览器运行的web启用选项。开发人员可以自动生成i5/os应用程序以及j2ee环境的ejb。另外，他们还可以创建和使用web服务。

----cpu是一家咨询公司，他们已经向大型客户提供高性能系统达十余年之久。cpu总裁robert martin说：“由于全部现有功能都得到了保留，并且开发人员也不需要进行重新培训，因此allfusion 2e r8.1的web启用选项可以帮助用户通过因特网快速访问应用程序。这是一项十分突出的功能。另外，allfusion 2e r8.1的ejb选项还可用于创建web服务。毫无疑问，allfusion 2e r8.1是我们的首选工具。”

----ca公司负责产品开发的副总裁aline gerew说：“ca历经实践检验的开发环境一直在与客户的需求(如web服务支持和ejb)保持同步发展。通过在allfusion解决方案领域的不断投资，ca使全球各地的开发人员都能在使用现有技术的基础上继续向前迈进。”

计世网2004/11/4
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【金山公布网游海外策略，三大方向及预期收入】

2日金山借《剑网》在台公测人数达4万之机，公布了该公司网络游戏2005年的海外策略，该策略除包括计划进入国家和海外市场预期收入外，还包括参加2005年e3展和在日本设立子公司的计划。

据《剑网》台湾运营商智冠总经理王俊博介绍，在电视广告、奖金奖励等营销手段的推动下，截至11月2日《剑网》在台公测期间的在线人数已突破4万人，排名台湾网游市场第5，金山总裁雷军表示试水台湾地区的经验使得他们对武侠类网游进入不同区域市场尤其是华人市场坚定了信心，雷军甚至在2004年末就表示，金山将在2005年实现5000万元人民币的海外收入，因此在该公司制定了更为庞大的拓展计划。

金山网游2005的海外规划包括：

其一：将网游卖到更多的国家和地区。根据雷军公布的“路线图”显示，金山开拓亚洲市场的顺序相继为：中国台湾和香港，马来西亚和新家坡，越南和泰国，日本，韩国，印度，印尼。目前金山已经在中国台湾、香港地区，新马和越南等国家地区的代理商签约。

其二：计划参加e3展，目的是向西方市场介绍金山网游并促成其销售。

其三：在日本设立子公司。对于该公司设立的作用，金山方面并未公开，副总裁王峰在接受记者采访时表示目前尚不能公开其太多细节，在记者一再追问下他表示这个公司的职能将不会涉足研发。

chinabyte2004/11/4
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【第一家印度多语言搜索引擎】

印度anna universITy(安纳大学)-kb chandrasekar研究中心开发出一款多语言网络搜索引擎，并声明为这是印度第一家本土语言搜索引擎。

这款暂时被命名为“kazhugu”(泰米尔语中鹰的意思)的搜索引擎将用于搜索泰米尔网站，用户既可以制定站内搜索也可以进行网络搜索，ac-kbcrc研究工作组成员之一s bhask ar介绍说。

据这位工作组成员介绍，该搜索引擎将在印度互联网服务供应商sify ltd的门户站点上测试使用。该研发中心将很快推出hindi北印度语、malayalam语(印度西南部dravidian语的一种方言)，telegu语及kannada埃纳德语等网络搜索引擎。“测试阶段将很快开始，这将是印度第一家多语言搜索引擎。”他表示。

kbc研究基金会pyt公司将组织进行kazhugu搜索引擎的商业营销业务，bhaskar透露。

au-kbc研究中心语言科技院的10位研究人员从2000年8月份开始搜索引擎开发的工作。这款搜索引擎可以搜索全部泰米尔网站，没有网站内容所用字体的限制。

au-kbc工作组还开发了一款多语言互换信息获取器“translingual information accessor”，可以基于关键词搜索分类婚礼广告并且能够将转化为泰米尔语的搜索结果后返回给用户。该语言科技院的领导sobha nair博士介绍道。“这款搜索引擎还可以搜索英语，但是返回的结果是泰米尔语。”她说。

电子商务指南2004/11/4

返回目录
【甲骨文应用服务器10G欲作中间件老大】

今天，甲骨文为推广应用服务器(aps)10g，结束上周在新加坡的首场路演后，在北京开始中国站路演。甲骨文公司应用伺服器开发部产品管理高级总监amIT zavery在昨天对记者表示：甲骨文公司在四年前进入中间件市场，当时中间件市场很乱，有许多公司作不同的部分工作；甲骨文推出应用服务器平台套件，有望结束中间件市场的这种混乱。甲骨文中国应用服务器产品部总监冯葵称，甲骨文选择的是与bea不同的路，或许不久，bea也会走上这条路。并同时指出，bea中间件产品8.0版与7.0版不能平滑过渡，为用户增添了不少麻烦，bea也应该改变了。据idc数据：截至2003年6月，甲骨文在全球中间件市场份额为19.5%，而IBM为29.2%、bea为26.3%。但idc数据同时显示，2003年甲骨文营业额增速为14.9%，IBM为6.4%、bea则下滑4.2%，02-03年度市场份额变化则为甲骨文增长2.6%、IBM增长1.7%、bea下滑1.2%。甲骨文中间件正以最快速度增长。据gartner今年1月的研究报告，甲骨文的应用服务器平台套件(aps)10g与非集成的中间件相比，能为客户节省1/4的成本；forrester research今年6月对bea、IBM、微软、sun和甲骨文五家产品的应用服务器平台套件技术比较中，甲骨文获总评第一。

互联网周刊2004/11/5
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【IDC：2004年全球软件销售额将达1890亿美元】

IDC公司近日发布的数据表明，2004年全球软件销售额有望增至1890亿美元。

市场研究公司IDC称，这表明全球软件销售额比去年的1780亿美元增长了62%。IDC公司称，虽然存在着安全和软件质量这类问题的挑战，但2003-2008年间软件行业的平均增长率将达到6.9%。

IDC全球软件高级副总裁picardi说，即使软件产业正在从它的第一次衰退中复苏，但是在可以预见的将来，上个十年中经历的两位数增长率将不会再次出现。

然而，据美林公司对北美地区50个技术主管所做的调查表明，2005年的软件开支将是有多有少的平均结果。财务顾问预计2005年的软件开支将保持在“中度的个位数范围”之上。商业智能、数据储存和安全这类软件分支将处在软件开支图表的高端位置。

IDC公司指出，虽然大约占2003年全球软件销售额一半的北美地区仍将是全球最大的软件市场，但是强劲的增长有可能发生在亚洲和中欧的新兴市场国家。在盗版、价格和政治不确定的条件下，这些新兴市场国家还将是需求最强烈的地方。研究报告指出，在2003年，五家公司—微软、IBM、甲骨文、sap和ca国际公司共占全球软件销售额的三分之一。

报告还指出，基于使用和软件作为服务的这类软件定价模式、还有簇计算环境和解决方案整合的定价模式，这些都将推动增长。开放源代码软件的应用也将驱动增长，到2008年前，开放源代码软件将成为第四大最流行的软件平台，当前开放源代码软件所占位置排在第七。

IT1682004/11/8
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【金蝶欲进军房地产零售等软件市场】

11月7日消息，近日传出消息，中国财务软件的龙头老大金蝶软件公司有意以合作方式拓展房地产、零售等软件市场，还将对对软件外包业务加大投入。11月16日，金蝶官员在接受媒体采访的时候证实了这一说法，并表示还在考虑，近期将作出决定。

电脑商情报2004/11/08
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【全新企业服务理念IMU推网站伴侣】

近日，由IDG投资下的IMU推出一种叫做“网站伴侣”的网页对话系统，IMU“网站伴侣”创新性地将即时通讯与WEB页面进行有机融合，为企业打造出全新的即时、互动的网络服务理念。IMU“网站伴侣”的推出必将有助于帮助企业更加高效、低成本、从容地应付日益增长的客户需求，从而在瞬息万变的竞争中把握更多商机。

互联网时代，企业在线客服、电子商务、在线营销、在线咨询等得到了迅猛发展。然而，当前网络服务普遍存在与客户的沟通障碍，目前常用的方式主要还是电话和电子邮件，伴随业务量的海量增长，电话沟通的独占性和电子邮件的无法互动、反馈滞后等弊端使得沟通效率大打折扣，企业为此也丧失了很多商机。

“网站伴侣”talk.imu.com.cn是IMU最新推出的网页对话系统，它的系统前端是一个基于网站Web页面的对话链接，表现形式可以是漂浮、文字链接、或者图片等，而它的后端是一个定制的IMU客户端，企业职能人员只要保持客户端在线，即可实现文本、音频等形式的在线服务。作为实现网站访客和企业职能人员实时沟通的最优秀的互动平台，“网站伴侣”具有实时性、互动性、低成本、高效方便的优势，将是企业网站、电子商务网站、旅游服务网、在线咨询、在线教育等网站获得迅猛发展的有力工具。目前业务刚刚推出，就已经有深圳心灵科技www.0755sz.net等客户签约。

业内人士指出，IMU“网站伴侣”的横空出世为业界带来了全新的即时、互动的网络服务理念，这一优秀的互动平台必将有助于提升网络服务的整体水准，帮助众多企业客户抓住转瞬即逝的商机。

太平洋电脑网2004/11/05
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【执简驭繁快速构建,中间件在交通银行的应用】

交通银行是我国第一家全国性的国有股份制商业银行，目前在我国86个大中城市设有分支行，共有营业网点近2700多个。根据《银行家》杂志对全球1000家大银行的最新排位，按2003年底的资产规模，交通银行列第87位，已跻身全球银行百强行列。

信贷管理信息系统(CMIS)是交通银行数据大集中工程的重要组成部分，是应对日趋激烈的市场竞争，控制经营风险，实现可持续发展的重要举措。实施该系统之前，交通银行的信贷业务处理、分析、控制、管理、监督等工作处于手工或半手工状态，由于历史的原因，信贷业务尚未完全抹去地域痕迹。随着我国加入WTO和金融改革的深入，交通银行迫切需要实施一个适合前台、中台、后台操作的信贷业务处理平台，建立全行信贷管理信息系统。

复杂的业务，多变的流程

交通银行信贷管理信息系统从功能上可分为：客户信息系统、客户授信额度系统、放款中心系统、风险资产处理系统、信贷台账系统、上报人民银行系统、公共控制系统及其他相关功能等，涉及到复杂的组织、业务过程和数据关系。复杂、多变的流程对系统开发、扩展和维护提出了新的要求与挑战。

首先，交通银行组织结构复杂，划分为总行、分行、支行三个层次，信贷管理所涉及的绝大多数业务流程都需要经过多级业务管理部门进行处理，业务流程复杂且流程跨度比较大。例如在对客户进行授信额度审批的过程中，一般由支行的客户经理发起流程，上报到其对应的分行，由分行的信贷部门进行审批，如果超过了该分行的授信权限，就必须将该客户的申请报送到总行，由总行进行统一审批。

其次，信贷管理涉及到1000多个功能交易，业务处理流程十分繁冗。在对客户申请层层审批处理过程中，必然会出现反复的提交、上报、退回等操作，并且可以将任务退回到指定的岗位上，然后再次上报提交。在同一个审批过程中，根据客户的不同级别，可能需要提交到上级授信管理部门，也可能提交到上级的风险管理部门。

再次，国家政策的调整、市场信息的变化等等因素，都可能导致信贷审批过程的变化。这需要信贷管理信息系统具有很强的灵活性，可以根据相关变化，及时、动态调整。

为此，本着分解功能、降低难度、统一协调的基本思想，该项目采用了中创软件商用中间件公司的工作流产品InforFlow来作为开发的底层引擎，规范和整合信贷系统工作流程，提高系统灵活性和开发效率。

执简驭繁，随需而变

InforFlow是由中创软件商用中间件公司研发的，基于J2EE、符合国际工作流管理联盟(WFMC)规范的工作流中间件。该产品具有显著的优点：图形化可视化设计方式：开发人员可以通过图形化的流程设计器与用户直观的进行交流，从而提高应用系统分析设计的效率；流程逻辑设计的零编程：实现系统业务逻辑与流程逻辑的分离，开发者只需关心业务单元的实现，基本无需为流程逻辑编写代码；支持构件化开发方式：提供丰富的应用编程接口，开发人员可以方便地开发可重用的业务单元组件，开发可重用的控制操作组件。

正是这些特点，使InforFlow能够成为项目组的最终选择，也正是这些特点，使InforFlow能够化繁为简，使信贷管理信息系统应业务流程之变而变。

在信贷管理信息系统中，工作流程的控制是项目的核心。InforFlow将信贷系统中各个不同的审批过程纳入到一个统一的平台下进行管理，使得管理人员可以方便的监控每一个审批过程的运行情况，并可以基于InforFlow所提供的运行数据对业务过程进行分析改进，以提高银行的业务过程能力。

信贷管理信息系统是一个管理系统，流程控制主要体现在“事前分级授权、事中多级审核、事后定期监控”。事前根据总分行有关部门的权限，对每一笔授信业务进行分行和总行的分级审批，超过本机构审批权限的，必须由上级机构进行授权；“事中多级审核”主要体现在额度申请、核定必须由客户经理、授信部门多重把关，并由放款中心各岗位确认授信条件是否已经落实；“事后定期监控”是指根据每笔业务的风险分类评级，系统按照风险监控要求定期监控，以任务流程的方式进行提醒和控制。InforFlow作为CMIS系统的整个业务流程的管理平台，提供了统一的图形化流程定义工具、友好的流程监控工具和稳定高效的运行引擎。在系统进行设计和开发过程中，30多个信贷业务流程统一运行在InforFlow之上，提高了系统的稳定性和可扩展性。基于角色/岗位进行流程定义的功能，辅之组织级别的相关数据，轻松实现了流程多级别报送，保证了业务数据可靠准确的传递。当系统的业务过程发生变化时，只要调整相应的流程定义，就可以轻松实现业务过程的改变和重组。

交通银行全国80多家分行及其所管辖的多个支行中，共有客户经理大约几千人、审核员几千人，业务的并发度高。InforFlow提供多线程并发、数据库缓冲池等多种手段，高效处理大并发量数据，在授信审批和贷款发放的高峰时期，确保业务流程的正常运行。

快速构建网络应用，不再是梦

交通银行信贷管理信息系统是建立以总行为中心，覆盖银行全国各信贷网点的数据集中管理平台。据介绍，该系统有1000多页的业务需求，采用InforFlow作为开发运行支撑平台，从设计、实现、测试到上线试运行，仅仅用了5个月的时间，这是一个令人兴奋的速度！

另外值得一提的是，该系统中的台帐业务、风险管理、放款中心等业务都有大量的报表，而中创软件InforReport报表工具的应用，不仅解决了浏览器端报表的展示、打印及导出等问题，而且将报表开发效率提高了5-10倍。这也是该项目快速开发、构建完成的重要因素之一。

2004年7月12日，交通银行信贷管理信息系统正式上线试运行成功。该项目负责人认为：“InforFlow和InforReport在系统的设计开发过程中，对推动项目进度起到了至关重要的作用。”开发人员也深有感慨：“项目组采用InforFlow和InforReport，使复杂的业务需求变的简单了，降低了开发难度，缩短了开发周期，同时也提高了系统的灵活性和稳定性。假如没有采用中创软件商用中间件公司的这两个产品，在这么短的时间内满足如此复杂的客户的需求是不可想象的！”

搜狐IT2004/11/4
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网络

【调查：黑客利用最多是IE浏览器安全漏洞】

据位于伦敦的安全公司Scansafe发表的数据显示，今年第2季度微软的IE浏览器中的一个安全漏洞是被黑客用来实施攻击的最多的一个安全漏洞。

这家安全公司称，排名第一的安全漏洞是“exploit.html.mht”。黑客利用微软IE浏览器中的这个安全漏洞就可以在用户计算机上下载和安装恶意程序。利用这个安全漏洞向机构实施攻击的次数比利用其它安全漏洞实施攻击的次数多一倍。

Scansafe公司的经理roy tuvey说，我们一直感到惊奇的事情之一是这种威胁的增长速度。这种威胁一直以每个季度15%的速度增长。首先利用的安全漏洞就是浏览器中的安全漏洞。

这家安全公司的研究发现，在星期三发生的病毒攻击占21%，在周末发生的病毒攻击占6%。出现这种状况的原因是由于病毒一般都是在周末开始传播的，并且在接下来的一周内进行传播。

Scansafe公司的研究人员表示，特洛伊木马和蠕虫占全部攻击的19%。间谍软件占12%，电子邮件网站发生的攻击占10%。

chinabyte2004/11/3
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【互联网进入“软绑架”时代】

10月28日，号称中国黑客类第一门户的华夏黑客同盟的一位负责人“利奇”(化名)告诉记者，国内最大的几个黑客网站再次连续遭到ddos攻击，导致用户无法正常访问网站。利奇在寻求帮助的同时表示：“被‘黑’的网站还有黑客动画、黑鹰基地。我们这几个黑客网站加起来，访问量有40万至100万ip。目前对付ddos的，我们并没有什么比较好的解决办法，现在网站已经停转三天了。黑客网站是一个产业，不能就此毁掉了啊。”

闻知此事之后，记者在互联网上进行了调查，发现除了几大黑客基地之外，许多政府和商业网站也遭受到了国内外黑客的攻击。除此之外，部分色情站点也成为黑客下手的对象。据称，黑客向色情站点下手是出于艳羡他们的惊人收入，也想捞上一笔。

电子竞技遭恶意攻击

10月31日，电子竞技对战平台“天下竞技”在即将推出之时，也遭到了黑客的袭击。

一边“天下竞技”表示，为了10月31日14：00的全面内测，“天下竞技”全体工作人员进行了精心全面的准备工作，许多技术人员更是通宵达旦，两日一夜未休息过。与此同时，众多热情的玩家也聚集在“天下竞技”论坛，和工作人员一起进行倒计时。

但是，工作人员和玩家的所有努力在“天下竞技”服务器开放的前夕在黑客攻击下毁于一旦。从13：30开始，“天下竞技”的官方主页和论坛就反复停机，甚至后台程序系统都无法进入。技术人员经排查后发现服务器遭受了ddos的攻击。与此同时，在“天下竞技”的论坛和平台房间内，出现了煽动玩家离开“天下竞技”对战平台的现象。

目前，“天下竞技”对战平台已经可以登录进入，但仍可能出现游戏连接速度出现不稳定的状况。“天下竞技”的工作人员正对此进行更进一步的排查和解决。“天下竞技”发表声明道：“‘天下竞技’对于这种蔑视广大玩家的真挚感情及合法权益，为了某些非法竞争目的，置中国互联网相关法律于不顾的业内卑鄙行径，表示极大的愤慨和谴责！‘天下竞技’将对这些非法的恶意攻击行为保留追究法律责任的权利，在继续完善安全技术的同时，和公安部门联系破案事宜。奉劝那些黑客和组织，不要再执迷不悟，与广大玩家为敌！”

黑客为利益而动

一位业内人士说，最近黑客对包括腾讯qq在内的商业站点的攻击行为之间是有联系的，国内某娱乐网站已经遭受到了黑客的勒索，而如黑客对腾讯qq、“天下竞技”的攻击也可能是出于利益目的。这标志着国内网络犯罪，尤其是针对电子商务和即时通信的黑客攻击行为进入了一个新的“软绑架”时代，即黑客通过网络犯罪，进行盗窃、欺诈和破坏行为，以获取金钱利益。对于“软绑架”一词，他解释道：“现在已经进入了信息化时代，‘软绑架’即‘软’的绑架，区别于传统的手工式绑架。”

在网上记者发现一位国外专家也发表了类似言论。安全公司internet security systems(iss)的首席科学家graham认为：2004年对黑客来说是一个分水岭，许多黑客逐渐变为职业化。“多年来，黑客只要侵入系统就感到很刺激而满足了，或者只要发动一个攻击可以在黑客圈里提高自己的地位。但现在不管是黑客的攻击模式，还是攻击的动机，都已经在改变。黑客现在更加团结合作，而且不再只是靠一些抄袭而来的工具或是随机的攻击。更糟的是，黑客背后有很危险的谋利动机。”

11月3日早晨，一则来自美国的消息再次验证了这两位专家的说法：“一群自诩为黑客的人明目张胆地在互联网上表示，他们已获得了思科系统公司开发的pix防火墙系统源代码，并准备将这些源代码出售出去。这些黑客称，pix防火墙系统专利软件源代码的售价为2.4万美元。”

CHINABYTE2004/11/08
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【黑客组织公开叫板拥有思科防火墙源代码】

一个自称是黑客组织“源代码俱乐部”在互联网上公布了一些文件。该组织称，这些文件包含了思科系统公司pix防火墙的源代码。思科系统公司的这个专有软件的价格是2.4万美元。

这个组织在Google新闻组中发表了一个消息称，我们源代码俱乐部骄傲地宣布，我们已经拥有了思科pix 6.3.1软件的源代码。由于pix软件对于非常机密的网络的安全是至关重要的，因此发布这个软件的源代码具有重要的意义。

源代码俱乐部在公布的消息中没有披露这些源代码来自哪里以及他们是如何获得这些源代码的。

思科发言人Penny Bruce周二表示，我们知道了公布的这些源代码并且正在对这个事情展开调查。不过，这位发言人对于这些源代码的真实性没有发表进一步的评论。

pix 6.3.1是思科在2003年3月份发布的老版本的防火墙软件。今年7月，思科发布了6.3.4版的防火墙软件。

这是源代码俱乐部今年第二次向大众公开出售专有软件的源代码。这个黑客组织出售源代码的业务已经进行了很长时间了。客户可以通过电子邮件或者加密的系统与这个组织作交易。加密系统可以隐藏购买者和出售者的身份。

思科今年5月份曾发生过一起在网络上泄漏其专有软件源代码的事件。

计算机世界2004/11/3
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【微软表示将停止免费在线更新服务】

11月4日消息，微软首席执行官史蒂夫。巴尔默日前在接受德国著名商业杂志《wirtschafts woch》采访时表示，为了遏制盗版行为的进一步蔓延，公司正在考虑取消向windows用户提供免费的在线更新服务。

史蒂夫。巴尔默向记者透露，当前，盗版行为在某些国家和地区实在是过于猖狂。这不仅侵害了微软的利益，同时也侵害了消费者的利益和市场的有序发展。

因此，微软目前正在考虑，是否还继续不加任何限制地向windows用户免费提供所有的更新服务。为了推出包括xp sp2在内的各种补丁程序，微软耗费了大量的人力和财力。

但是在印度和马来西亚等个别发展中国家，有95%—98%的windows用户使用的都是盗版软件。尽管如此，巴尔默还是补充道，目前这只是个想法，微软尚未最终确定将这一措施付诸实施。

新浪科技2004/11/4
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【加大垃圾邮件打击力度，新时代网络营销工具】

垃圾邮件问题已经无时不刻在困扰着邮箱用户、邮局服务商、网络服务提供商，甚至电信服务部门。他们以不同方式累及到了这场垃圾邮件袭击战中。例如类似商务中国这样的网络服务提供商，即使是其个别用户的单个域名参与了垃圾邮件行为或是间接成为垃圾邮件宣传的受益者，也会导致整个服务器的IP被电信部门封锁，并将使提供商无法为客户提供正常的服务，而被封锁IP之下的所有网络用户均无一幸免。国际反垃圾邮件组织的极端做法则是：收集被投诉的垃圾邮件中所涉及到的IP地址，并将其列入黑名单，让全世界所有的互联网从业人员、网管、邮箱使用者参考这些不受欢迎的IP地址，继而拒绝收取来自这些IP地址的任何信息。

垃圾邮件起源于西方国家，猖獗于西方国家。而如今，反垃圾邮件的战役在西方国家正旷日持久地进行着。相对于中国，西方国家的反垃圾邮件教育已经逐渐趋于深化，打击垃圾邮件在立法方面也已逐步建立。美国联邦贸易委员会于今年7月宣布并出台了相关规定：垃圾制造者可能面临高达20万美元以上罚款、5年监禁的重罚，并禁止终身参与促销活动。在欧洲，这样的立法工作也正在加紧进行。而目前，由于中国在立法方面相对的无所作为，全球垃圾邮件的制造中心正开始向中国转移，也就是说，中国正面临着将成为全球垃圾邮件“温床”的危险。

垃圾邮件的持续泛滥，它所带来的各方面影响尤为突出。商务中国长期以来一方面疲于与国际反垃圾邮件组织协调解决，力求在最快时间内解除封锁，还有与国内电信部门协力查找垃圾邮件的源头，并配合狙击垃圾邮件的制造行为。此外，还必须确保所有合法用户不受垃圾邮件的影响，使其能继续享用高速畅通的网络通讯环境，另一方面还要联合所有代理商，让所有的从业人员担当起教育者的重任，将反垃圾邮件的工作落实到每一个直接客户。

虽然承受着各方压力，但商务中国对于打击垃圾邮件从不曾松懈。2003年7月底商务中国出台了首部《垃圾邮件处理办法》，该办法已于2004年8月10日起全面开始执行。近日，我们将再次加大垃圾邮件的打击力度，并将采取追加保证金的方式加以限制直至垃圾邮件彻底消除。我们非常希望得到所有用户的支持与配合，一起行动起来抵制垃圾邮件，敬请关注商务中国公告栏的通知，以把握足够的时间在《反垃圾邮件保证金条例》执行之前及时并充分地通知到您的每一位下属客户。

网络营销在当今高科技的市场中已经被越来越广泛的用户所应用。网络营销通常只是寻找邮件列表，大量群发等等，属于“原始时代”。近期，随着社会对垃圾邮件的管制和用户的高标准需求，商家也开始寻找正规的网络营销途径。例如北京马克罗捷科技近期研发出了新型的网络营销工具-----logixmailer。完全可以满足商家对网络营销的实事追踪和管理的要求。logixmailer具有的邮件发布报告管理，是其它软件所不能及的。

用户可以直接使用它来发布自己的产品，并进行跟踪分析。也可以将自己的特定需求向我们提出来。在新品发布阶段，您可以免费试用logixmailer，以感受全新的网络营销模式。

电子商务指南2004/11/4
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【搜索速度是Google的700倍，网格冲击互联网】

“从1946年第一台电脑问世至今，IT其实是个比较年轻的产业，不断有新机遇。产业的第一次浪潮是pc，第二次浪潮是互联网，第三次浪潮将是网格。”11月3日，“现代化国际大都市与网格化管理”国际论坛在上海召开，远东地区的网格专家济济一堂，商讨第三次IT浪潮对产业的影响。

美国伊利诺斯科技研究所计算机科学首席教授、伊利诺斯科技学院数据检索实验室主任ophir frieder博士认为，下一代网格将在搜索信息的速度、广度和准确度上远远超过现有的搜索引擎，成熟网格最快的搜索信息速度将是目前google引擎的700倍。

“如果让你列出北京市两个最著名的、一定要去的景点，你会很快反应出来，长城、紫禁城，或者其它的景点。”但如果到目前的搜索引擎上去查，结果却是五花八门。“你会查到北京哪里最酷，天安门景色如何，甚至香港最著名的景点，只要满足搜索关键字。”

据伊利诺斯科研所的数据，13%的受调查网民对搜索引擎结果不满意，23%对搜索结果感到“困惑”，13%认为“还可以”，对搜索结果表示满意的人群只有50%强。

“用户得不到满意的答案，这就是高速网格搜索要解决的问题之一。网格将以用户容易理解的方式给出更加精确的答案，部分研究成果将首先应用于商业贸易领域。”frieder博士说。

来自剑桥-cranfield高性能计算中心的王智刚教授参与了欧洲e-science网格计划，“网格对研究领域影响很大”，远程调用研究资源及虚拟组织远程合作开创了新的科学研究方式。

王教授提到，e-science中有个e-star计划，用网格把天文望远镜、用户和数据库联系起来。用户发出请求，要得到某个星体的照片，聪明的网格会首先在数据库中查找，如果找到，直接把照片给用户，如果没有，就调用世界各地的望远镜拍摄。

“当然，即使已有某个星体的照片，用户也可要求再重新拍摄。万一发现新的星体，这个发现就属于你。”王智刚认为，网格的出现将造就一种“足不出户研究科学”的新形态。

“负责英国网格计划的托尼·亨利博士对我说，他最大的梦想就是看到未来网络的计算能力像自来水一样方便，拧开水龙头就可以用。”“第三次IT革命把网络和计算结合起来，计算无处不在，无处不有。网格的浪潮将冲击每个人。”王智刚说。

我国的上海在亚太地区网格化进程中起步较早。2000年上海市的一号工程——上海超级计算机中心一期投资1亿元人民币，二期投资1.5亿元，为上海信息港的主体工程之一，是我国第一个也是目前为止唯一一个面向社会的超级计算中心。

上海超级计算中心现有总计算能力超过10万亿次每秒，居国内第一。其使命是集成高性能计算服务，为科研、工程、商业、公共服务的高性能计算应用服务。据计算中心总工程师桂亚东透露，目前计算中心神威-1的利用率已趋饱和，“从2001年的72.45%、2002年的80.76%上升到2003年的85.65%，各种计算需求都要排队预约。”

今后中国高性能网格的发展方向将包括汽车、飞机、船舶的动力学构造设计、城市交通枢纽管理、微电子设计、工程抗震分析、海量人口管理、气象灾害数据监控等。“抓紧网格的机遇，未来的5~10年是关键，中国IT将赶上世界先进水平。”

新浪科技2004/11/4
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【赛门铁克安全中心证实Beagle蠕虫病毒三种变体】

赛门铁克安全响应中心已经证实了beagle蠕虫病毒的三种变体：w32。beagle。av@mm，w32。beagle。au@mm和w32。beagle。aw@mm。

由于提交报告率的不断上升，赛门铁克已经将w32。beagle。av@mm的危险级别提升到3级。截至发稿时间为止，赛门铁克已经收到了超过200份关于该威胁的提交报告——包括全球范围内的公司与个人用户。因此，赛门铁克将threatcon的预警级别从一级提高到二级。

w32。beagle。av@mm是一种群发邮件型蠕虫，它能够在tcp的81端口开启后门，并且利用自带的smtp引擎，通过电子邮件形式来传播自身。如果电脑被w32。beagle。av@mm感染，会使攻击者获得该机器的未经授权的远程控制权。该病毒有多种变体，因而可以通过修改数据和文件大小等手段来躲过简单的系统检测。尽管如此，这个威胁还是可以被赛门铁克的安全解决方案成功识别。

w32。beagle。av@mm自身也可以通过群发邮件进行传播，这会导致邮件服务器拥堵和系统运行性能降低。

赛门铁克已经将w32。beagle。au@mm和w32。beagle。aw@mm认定为2级威胁。如果您想了解关于这3种新型beagle蠕虫的详细信息，请访问赛门铁克安全响应中心http：//securITyresponse。symantec。com/

“尽管w32。beagle。av@mm看起来传播速度相当快，并且同时影响了个人和企业用户，但是还没有事实表明该病毒与之前的变种有着本质上的区别，”赛门铁克安全响应中心高级主管vincentweafer认为，“赛门铁克安全响应中心强烈建议用户采取最佳操作以保护他们的系统。用户应当及时更新防病毒定义码，不要轻易打开来源不明的邮件与附件，并且正确配置防火墙设置。”

TOM科技20042004/11/4
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【在线搜索，网络广告的“革命时代”】

想找一个广告业的成长故事吗？那还得提及因特网，真愚蠢。因特网的广告收入正继续上升。

2004年上半年，英国的因特网广告收入比去年同期增加了76%。据普华永道，发展势头开始超过电台广告。

然而，仔细观察后会发现，并非所有行业的因特网广告，甚至也不是所有类型的网络广告都获得了同等程度的发展。相反，有些公司认识到网络广告的竞争优势，在特定类型的广告活动中投下巨资，而其它一些企业和部门则更谨慎。

参与这项活动的广告客户包括英国皇家邮局。虽然这些公司羞于将投在因特网上的花费公之于众，但它们正将“重头”的市场推广预算投入因特网，以加强电视、报刊和海报等现有广告手段带来的影响力。

在o2的品牌推广中，“代理共和国”表示：“即使广告中出现的是位演奏家，观众们仍可以看到o2的品牌标志。”

MSN等在线媒体的案例研究都提出了“乘数”效应，也就是当电视或报刊上的传统推广内容在网络上得以重现时，消费者对品牌的认知度就会上升。

但是普华永道指出，在英国和美国，增长最快的网络广告形式并非以品牌为主的弹出式和横幅式广告，而是与搜索相关的推广活动。典型的例子包括在google和雅虎等因特网搜索引擎上，广告客户出钱赞助各种关键词。当引擎显示搜索结果时，广告客户的品牌会带上标记和其它信息一起出现在屏幕上。

据普华永道估计，2004年上半年，付费搜索的广告收入在美国占所有在线广告收入的40%。在英国，这个比例将近41%。数字推广代理机构i-level的搜索广告总监阿曼达？琼斯表示：“付费搜索是我们增长最快的领域。”

虽然怀疑论者认为广告信息很难和搜索结果相匹配，网络搜索却已说服越来越多的零售、金融和旅游业客户将预算投放在这上面。当这些行业纷纷降低预算，并希望他们的产品能够满足网络消费者的具体要求时，这种效果尤为明显。对广告客户来说，付费搜索的主要吸引力是价格、可衡量性以及能够接触到特定的消费者。

但是，随着搜索引擎越来越普及，其广告价格也在加速上扬。琼斯女士表示，在美国，金融、旅游等具高度竞争力的行业广告市场已开始放缓，一些广告客户因怀疑自己能否取得回报，已取消了这方面的开支。

这也许只是一种短期现象，而目前赞成付费搜索的行业大有人在。帝亚吉欧表示：“我们买下那些最恰当的关键搜索词，把高质量的访客吸引到我们品牌的网站上。”

一旦搜索引擎的用户成功打开了百利等帝亚吉欧的品牌网站，就会显示有奖竞赛，吸引消费者留下个人资料，以备进一步的市场推广活动之用。

在线办公用品零售商——欧洲办公室表示，他相信通过付费引擎获得一个新客户的成本，不一定能够以这个客户的一次性消费来衡量。

他表示：“在线商务的问题在于客户的忠诚度非常低，这也是为什么因特网搜索广告为低成本的供货商带来很大好处。但是，你也必须衡量客户的终生价值，希望他们成为回头客。”

品牌推广能够与在线搜索并驾齐驱吗？品牌客户常见的抱怨包括对竖式和弹出式等广告形式在技术和创意方面的限制。搜索引擎已开始有意识地通过技术革新等手段处理这些问题。但是，真正的障碍可能在于客户的看法。

在线广告代理机构——ddb部落。

蒂凌先生表示：“易耗类商品业仍需要更多有说服力的证据。”不过，他指出，可口可乐公司最近开始提供音乐下载的举动是个例外。

MSN英国公司的副总监克里斯？沃德补充道：“因特网占了人们在所有媒体上花费时间的15%。因此，在线广告的业务量和人们实际浏览因特网的时间之间的差距是相当大的。我们的目标是缩小这个差距。”

他表示，付费搜索以及其它新形式与消费者的互动能够帮助网络广告的演变革新，而网络出版商也努力使网页设计更加简洁，以更少的广告容纳更多、更好、更有创意的卖点。

英国金融时报2004/11/4
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【英特尔无线网布向四川卧龙自然保护区】

英特尔公司本周宣布，在中国卧龙自然保护区的中国保护大熊猫研究中心正式部署了宽带无线通信网络，以帮助研究人员研究、看护和保护濒临灭绝的大熊猫。该网覆盖保护区管理局办公楼、卧龙大熊猫博物馆和中国保护大熊猫研究中心，其中研究中心包括熊猫繁殖中心、育婴室、活动区和熊猫医院。研究人员可使用基于英特尔迅驰移动计算技术的笔记本电脑，来管理和处理大熊猫的各种数字内容。

新浪科技2004/11/5
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【AT&T推出新网络安全工具】

AT&T公司日前宣布他们将为未安装防火墙的网络开发一套新的互联网安全工具。该公司官员表示，这一款新的互联网安全工具将于明年早些时候问世，新的互联网保护工具可以有效的防止蠕虫和病毒侵入AT&T安装防火墙的网络。

AT&T公司称，这一新的互联网安全工具半被安装在AT&T网络防火墙之后，其增强功能旨在阻止蠕虫和病毒渗入客户IT网络、服务器、pc、应用以及终端用户设备。

今年早些时候，AT&T推出了阻止分布式拒绝服务攻击的有效服务。该服务软件推出以来，有效地防止了诸如震荡蠕虫和病毒的恶意攻击，减轻了网络中的服务器和路由器的负担，公司也因此收到了数以万计的订单。

AT&T首席市场官员卡萨里恩·弗莱利在一个声明中称，用户在使用网络的过程中，安全是第一位的，这一软件的推出可以让用户的安全措施更上一个台阶，也可以让他们的网络操作更加可靠。他表示，网络会发展成为一个安全的运行平台。

AT&T公司1日宣布的安全服务，是AT&T安全服务的最新改进。此前已有几家客户已同AT&T公司签署了网络安全服务协议，这其中包括邮件和文件管理公司pITney bowes和美国奥委会。针对企业网络面临的新的安全威胁，AT&T率推出了新的安全服务，诸如思科junIPer等也在抓紧启动自己的安全服务计划，以强占市场份额。网络安全服务是AT&T实现由为消费者提供长话的运营商向为企业提供IP服务的供应商转型战略的一部分。

电子商务指南2004/11/5
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【百度打造全球第一款wap中文网页搜索引擎】

继11月1日百度正式推出pda搜索功能后，手机wap搜索也正式上线。即日起，用户可以通过任何一部支持wap的手机输入wap。baidu。com即可直接登陆百度。

以往其他搜索引擎提供的wap搜索只能搜索图片，或是不支持中文，无法满足国内用户的需求。而百度此次推出了世界上第一款wap中文网页搜索引擎，真正实现了无线搜索。

除了数亿网页wap搜索功能，百度早在今年6月份就已开通了wap贴吧功能，如果你是某歌星的超级fans，走在路上想起自己的偶像，随时可以登陆百度贴吧，看看明星动态，发发帖子，和大家一起分享心情。

百度负责人介绍说：目前中国拥有3亿多手机用户，并且决大多数支持gprs服务，利用这项功能，用户便可随时随地享用百度一下带来的便利。居家、旅途、工作、学习甚至是乘车途中，任何搜索请求都可通过百度wap搜索功能得以实现。

此次推出的wap版本的百度也不同于百度刚刚推出的pda百度的界面，wap版本将更为简洁明了，搜索结果页将显示5条结果的标题，这是充分考虑到手机用户的界面和使用效率等因素。

据悉百度wap版本在2月之前就已经开始秘密测试，在测试期有4万多用户已经在使用百度wap版本。有参与测试的动感地带手机使用者认为，百度wap版本已经能满足在户外无电脑的情况下有问题百度一下的需求，并且基本无须打开新页面继续浏览。同时百度贴吧也可以在手机上浏览并发言。

有业内人士认为，百度pda和wap功能的推出打破了许久来搜索市场对于无线领域的沉默，也将为百度带来大量激增的用户群，相信不久后人们的手机上网搜索热情将被点燃。

此功能将支持所有gprs功能的中国移动用户和“联通无限”业务的中国联通用户wap手机。并且此项服务截然不同与其他的电信增值业务，用户只需向电信运营商交纳费，而百度则不收取任何费用。

新浪科技2004/11/5

返回目录
【清华暂停远程专升本招生，网络教育面对尴尬】

日前，清华大学正式对外宣布：从明年起清华继续教育学院将暂停现代远程成人专升本学历教育招生工作。此举一出，业界哗然：清华为何会做出如此决定？这个决定对其他高校的网络教育会有何影响？远程教育到底该何去何从？

来自教育部的消息是：从明年开始，全国68所高校网络学院部分公共课将实行全国统考。教育部还将对网络教育进行一年一度的质量评估，凡是不合格的网络学院将进行整改，如果整改仍然不见成效将考虑取消办学资格。此前，教育部已经责令湖南大学、江南大学等5所现代远程教育试点学校2004年停止网络教育招生。

清华：停招是根据人才培养发展定位

清华大学继续教育学院常务副院长康飞宇教授强调指出，此次只是暂停了远程成人专升本学历教育招生工作，今后还将集中力量继续利用现代远程信息技术手段开展研究生课程进修和各种职业培训，同时开展面向西部的免费教育扶贫工作。他同时表示，发展远程教育是国家的既定政策，从业人员利用远程教育手段接受学历教育和非学历教育对构建我国终身教育体系，形成学习型社会有着深远意义。

针对这次暂停现代远程成人专升本学历教育招生工作的举动，清华方面给出的解释是“根据人才培养发展定位”。但这个解释显然并非原因的全部。而清华大学远程教育上海教学站站长高波则用更直白的话语阐述了停办的原因：“不要让网络教育砸了清华的牌子。”

其实清华大学还是1999年教育部批准的首批试办网络学院的4所大学之一，其一流的课程体系、先进的教学理念、雄厚的师资力量、完备的培训层次、灵活的教学方式和良好的学习氛围在社会上颇受欢迎。但以目前网络教育的整体现状来看，一些高校网络教育的混乱已经给网络教育这块牌子抹黑，在客观上也影响到了清华网络教育的声誉。与其鱼龙混杂，还不如果断退出。

其他高校：目前确实面临经验不足的问题

人大网络教育研究部主任冯霞这样介绍，人大网院是从成人教育延伸过来的，只不过是技术方式的改变罢了。在这方面人大有几十年的经验，面对大批学生的管理、教学、考试都很成熟，在全国高校的网络学院里也是比较出色的一个。

北京师范大学网络教育学院副院长黄荣怀教授说，目前大家确实面临经验不足的问题。他分析认为，远程教育的核心问题就是学校的定位、教师、学生和网络资源的问题：一是有的学校在搞网络教育时与原学校校本部的定位不符，网络教育机构与校本部其他教育关系脱节，缺乏信息资源等的共享；二是老师缺少经验，教师队伍良莠不齐；三是学生没有良好的学习习惯，在师生分离的情况下无人监督容易怠惰出问题；四是缺少适合学生学习的网上资源，停留在媒体层面上的填鸭式教学不能有效地增加学生的思考问题的能力和学习动机。

北京外国语大学网络教育学院常务副院长顾曰国教授认为，现在高等远程教育在发展过程中出现的问题，与网院自身有非常重要的关系。一些学校甚至打着所谓的“网络教育”的幌子牟取暴利，严重扰乱并阻碍了网络教育的发展。所以他强调指出，现在的问题不是电脑问题，是人脑问题。

专家：要么提高自身水平，要么转型

数据显示，目前全国已有68所大学设立了网络学院，各网络教育学院在校生总数达到240万名。高速发展的同时也暴露出一些问题：不久前被停止招生的某名牌高校网络学院在一年内就将全国教学点扩张到100多个，结果教学质量无法得到保证，甚至连考试时监考老师的力量都无法得到保证，最后不得不关门大吉。据业内人士介绍，“传销”模式竟然也进入了网络学院的招生，某高校的网络学院在全国设立多个办学点，每个办学点又向外辐射，建立大大小小的教学点，三年中间招生20万，结果学校对这些办学点失去了质量监控。

针对目前现代远程教育试点学校网络教育招生工作中存在的问题，教育部不久前出台了前文所述的有关规定，这无疑会将一些不合格的网络学院淘汰出局，为整个网络教育营造出一个相对清净的氛围。不过也有专家认为，远程教育的前景并不只局限于学历教育，非学历教育也有非常广阔的前景。还有专家建议，开放高等教育资源，通过e-learning的网络平台让全社会能够共享高校教育资源。

网络教育的路到底该往何处去？也许每个从业者都会有自己的考虑和选择。可以肯定的是，在教育资源短缺的中国，远程教育的发展前景依然十分广阔，但远程教育工作者则是任重而道远。
北京青年报2004/11/8
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【“网络泡沫”？Google的真正魅力在于持续创新】

6个月前，Google因为“钱”的问题而成为人们议论的焦点。当时，人们关心的是Google的首次公开募股(IPO)的时机是否适宜。今天，Google还是因为“钱”的问题而倍受关注。

而这一次，是因为Google股票已经从当初每股85美元的发行价飙升至200美元。公司市值也因此达到500亿美元，超过了竞争对手雅虎，以及福特和通用。

于是，难免有人惊呼“网络泡沫”卷土重来！但Google此时却通过一系列的收购行动来证明，公司的真正实力在于技术创新。

10月27日，Google收购了总部位于美国加州的数字地图服务商keyhole公司。届时，用户只要在Google搜索引擎中输入一个地址或相关的地点信息，keyhole的软件就会对数据库进行搜索，并将搜索地点的数字图像呈现在用户的电脑屏幕上。

这个交互式的软件使用户有了更多选择，包括放大图像，搜索旅店、公园、地铁甚至提款机等其它信息等等。与传统的测绘技术不同的是，keyhole能够产生动态的三维交互信息。

在此之前，Google还收购了“博客”工具开发商blogger和图片管理工具开发商picasa。除了这些，Google当前所提供的服务还包括Google短信(Googlesms)、gmail电子邮件(测试)、Google打印(Googleprint)、froogle和Google桌面搜索等。

而这些也仅仅是Google新服务的一部分而已，事实上，Google的发展目标是极其远大的。据公司章程所述，Google的使命是“搜集世界上的所有信息，然后再提供给全世界所有需要的用户。”

如果单独看Google的每项服务可能还不以为然，但如果将Google所有的服务集中起来看，相信你一定会为此而感到很吃惊。

赛迪网2004/11/8
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系统集成与IT服务

【AT&T推出新网络安全服务，启动公司转型战略】

AT&T宣布，将为未安装防火墙的网络量身定做一款反蠕虫和病毒的预装服务程序。AT&T推出的新的互联网保护服务可有效防止蠕虫和病毒侵入AT&T安装防火墙的网络，该软件将于明年正式推出。

该增强功能旨在阻止蠕虫和病毒渗入客户IT网络、服务器、PC、应用以及终端用户设备。AT&T称，自旧版本的软件推出以来，它有效地防止了诸如震荡蠕虫和病毒的恶意攻击。同时，它可以向客户发邮警报，建议客户通过安全的网络接口采取解决方案。

AT&T称，互联网保护服务能有效节约管理和设备资金，降低用户总的成本。AT&T公司负责安全部门的主管斯塔·奎塔纳称，“我相信，网络会发展成为一个安全的设备。”

今天宣布的安全服务，是AT&T安全服务的最新改进。此前，在6月份，AT&T就宣布要推出一种阻止分布式拒绝服务攻击的有效服务，并有几家客户已签署了服务协议，这其中包括邮件和文件管理公司pitney bowes和美国奥委会。针对企业网络面临的新的安全威胁，AT&T率推出了新的安全服务，诸如思科junIPer等也在抓紧启动自己的安全服务计划，以强占市场份额。网络安全服务是AT&T实现由为消费者提供长话的运营商向为企业提供IP服务的供应商转型战略的一部分。

TOM科技2004/11/2
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【IT服务市场三大陷阱】

中国IT服务市场去年收入增至37.3亿美元，但该市场中有部分投入不仅没有为企业提高效率、降低成本，反而拖了后腿。idc中国首席分析师谢亦冰日前指出，中国IT服务市场暗藏三大陷阱。

idc是全球著名IT及电信市场咨询和顾问机构，是国际数据集团(idg)旗下子公司。该机构在其最新一份报告《中国IT服务市场2004-2008年预测与分析》中显示，2003年中国IT服务市场获得高达22.7%的增长，预计到2008年市场总容量将近112亿美元。但巨大的市场不一定能产生巨大的市场价值。谢亦冰认为，三大陷阱极有可能导致继IT硬件泡沫、网络泡沫之后，出现服务泡沫。

陷阱一：系统集成的迷宫。早期大量、盲目的硬件投入，在企业IT系统中形成了一个个“硬件孤岛”甚至硬件垃圾。系统集成可以让这些硬件垃圾相互协同工作，于是系统集成服务大行其道。但是，以IT系统运行为目的的系统集成，正在将大量企业带入新的孤岛---“系统孤岛”，形成庞大的“垃圾系统”，不仅无法支持企业经济效益的提升，反而成为企业沉重的成本包袱。破解“系统集成迷宫”，要靠“总体解决方案”，把整个商业运作流程看成是一个大系统。

陷阱二：IT部门的繁荣。随着企业IT设备投入的扩大，不少企业开始建立日渐庞大的IT部门，“服务”于系统的维护。

由于缺乏经验，企业往往成为IT部门技术人员的试验田。谢亦冰建议，企业用户应该将IT业务提升到战略高度进行统筹，整合利用和协调各种外部资源，为企业的整体战略服务。

陷阱三：“国际标准”通行证。目前中国IT服务市场的领头羊多是国际厂商，这反映出中国用户对“国际标准”服务的认同。谢亦冰指出，企业的商业模式、管理模式其实从来没有标准件，国际大企业的流程化，碰到中国企业的复杂性，价值也会大打折扣。所以，以“国际标准”成功服务中国企业只能是神话。谢亦冰说，国际化标准实际上是一种约定俗成的标准，而不是最终答案，迷信“成功案例”，很有可能导致IT投资的失败。

现代生活已经离不开数字产品。

解放日报2004/11/04
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【惠普利用RFID技术监控服务器，2年内将商品化】

惠普正在着手开发将射频辨识芯片(RFID)应用于监测服务器工作状态的技术，估计可在2年内商品化。惠普想利用RFID发出无线信号的特性，在每一台服务器中安装监测器，监控服务器工作温度、处于开机或当机状态。在大型资料中心内，一般都以人工实地检查服务器工作状况，而如果能以RFID监控，则可以省下人工检查的时间，同时也能在事前预防服务器当机，降低因运算工具失灵所造成的损失。RFID技术面市已有10年左右，但以往多用于简单的身份验证、货物追踪等应用，例如全球最大连锁零售商wal-mart就计划在2005年全面采用RFID商品控管系统；但无线技术日益精良，加上芯片价格不断下滑，高科技公司对拓展RFID应用领域兴趣也日渐高涨。

计算机世界2004/11/3
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【AMD意图借Opteron占领30%服务器市场份额】

11月2日消息AMD全球销售业务主管理查德周一宣称，采用该公司opteron微处理器的新一代电脑服务器将于明年第一季在市场中掀起潮流，AMD将凭藉该产品实现占领30%市场份额的目标。

理查德说，sun和其它合作伙伴推出的多款服务器将帮助AMD在2005年底前在企业电脑市场牢固地占据更大份额。AMD在强大的半导体业巨头英特尔面前，曾经是个落败者。

理查德说，“我对于表现充满期待。现在，我们有了属于自己的技术，形势已发生巨大转变。目前，我们拥有一个扩张市场的重要机会，我们将紧紧把握住。”

市场对opteron的反应热烈。sun已推出一系列采用opteron芯片的服务器，惠普今年稍早也宣布有意采用opteron芯片。

理查德说，在未来大约两年里，在兼容使用英特尔和AMD芯片的服务器市场，AMD有望占领30%的份额。

AMD上月公布第三季录得获利，并预期第四季营收将成长逾10%，因应用于个人电脑的处理器需求增强。

Chinabyte2004/11/3
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【淘汰3DMark05，华硕主板轻松突破10000分大关】

随着nvidia新一代nforce4系列芯片组发布，华硕主板再一次走到了业界最前沿，采用最新nforce4 sli芯片组的华硕a8n-sli deluxe主板成功地刷新了世界最为权威的显示卡测试软件--3dmark05的测试结果，一举让刚刚发布仅一个月的3dmark05成为了历史。

2004年10月22日，借助于华硕a8n-sli deluxe主板的强大威力，发布仅一个月的3dmark05已经突破了10000分大关，最终测试结果为10118分。作为世界级最权威的3d显示卡测试软件--3dmark系列产品，一旦被突破10000分便意味着它将被淘汰。凭借华硕主板优异性能和稳定性，sli系统轻松达到了10118分。a8n-sli deluxe主板成功刷新3dmarki05的世界记录，这并不简单意味着pc平台的显示性能提升，更重要的是依靠华硕的实力，用户可以获得更高的性能平台，让发烧友们可以享受到更高的fps值和更细腻的画面效果，充分体会电脑游戏带来的快感和喜悦。

a8n-sli deluxe不仅支持AMD全系列socket939处理器，并且它还是世界首款支持nvidia sli技术的主板，可以同时支持双pci-e显卡并行工作，从而成倍提高系统的3d显示性能。另外依靠华硕独有的peg link mode技术，系统会自动针对pcIE显卡进行优化处理，使其显示性能还可以进一步提高，令其他主板望尘莫及。

作为全球首家提供nforce4 sli产品的厂商，华硕凭借深厚的技术实力不仅力拔头筹，成功刷新了3dmark05的成绩，更重要的是华硕再一次将“世界第一”的实力展现出来，为用户提供了最为理想的AMD 64位高端平台产品。

TOM科技2004/11/3
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【夏普向澳大利亚交付电子护照IC模块】

响应美国国家安全部全球性部署电子可读签证即将临近的限期，日本夏普公司试行项目的澳大利亚政府批量交付大容量免接触IC模块。夏普声称其是率先公开披露赢得政府设计合同的公司。夏普将向澳大利亚电子护照试行项目供应1万片IC模块。

免接触式IC模块由ram、cpu、协处理器、天线和镶嵌组成，符合国际航空组织及iso 14443 type b标准的电子护照规范。夏普面向电子护照的IC卡将被置放在护照页之间。

夏普公司发言人表示，夏普的电子护照芯片与采用大闪存及高速传输速度的竞争产品截然不同。他称：“目前还没有任何其它芯片能实现商用批量生产。”该芯片集成了512kb的闪存，提供424kbps的传输速度。芯片的闪存容量足够容纳icao设定的可选生物数据，超出了icao定义的标准护照数据，包括面部头像和光字符信息。

中国半导体行业协会2004/11/3

返回目录
【AMD图谋笔记本处理器市场】

AMD负责全球销售和营销的执行副总裁Henri Richard周一称，将有望在2007年推出一项移动处理器解决方案，这对移动芯片业的创新意义不亚于该公司的opteron芯片对于服务器市场的意义。

Henri Richard称：“我们想给移动市场带来和服务器市场同样量级的创新。”

Henri Richard表示，AMD的目标是使笔记本电脑变得比现在的重量减轻4～5磅，而电池的寿命会更长。他说：“移动行业的座右铭就是，两磅左右，10个小时。”

Henri Richard透露，AMD将在2005年第一季推出一款低能耗微处理器，耗电仅25瓦，较现有低耗能芯片耗电的35瓦低。

太平洋电脑网2004/11/3
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【OCZ日前发布PC-4200内存模组】

ocz日前发布了pc-4200 el白金版dimm内存模组，这款内存模组与其他超频性能好的内存产品一样，在散热外壳上镀了层白金，以达到良好的散热效果。此外，这款pc-4200 el白金版dimm内存模组还采用了uln2超低噪音技术和evp过压保护技术，其中evp过压保护技术允许内存模组的电压在3.0v±5%之间。

ocz pc-4200 el白金版dimm内存模组

这款pc-4200 el白金版dimm内存模组采用了184针脚设计，适用于pentium 4平台以及AMD athlonxp/athlon 64平台。据ocz的测试结果，该内存模组在2.75 v电压下可以达到cl 2.5-3-3-8的时延。这款内存模组具有512mb ocz533512elpe和1gb套装这两个型号。

TOM科技2004/11/4
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【欧洲网格服务器销售额2008年将达180亿美元】

11月3日最新发布的市场研究预测指出，西欧地区网格计算正在跨越高性能计算时代并将在未来几年里在商业数据中心扮演更为重要的角色。

根据idc欧洲企业服务器小组的预测，至2008年，网格计算将在高性能计算技术市场和商业应用上创造180亿美元的服务器类收入。

欧洲企业服务器小组的项目经理nathaniel martinez说：“欧洲企业对网格计算潜在应用的兴趣越来越大。欧洲越来越多的公司开始通过实现IT标准化和整合走上这条路即是一个证明。”

“在西欧的商业市场上，采用服务器计算网格正在走出早期的概念证明和测试阶段。”

该报告发现，网格市场开始被划分为3个明显不同的部分：计算、数据和优化。

idc注意到，早期的使用主要集中在高性能计算市场，但它预测，新生的机遇主要集中在资源的汇集和在众多的服务之间进行资源配置。

该研究警告说，在对该技术的采用上存在着“无数不同的挑战”和障碍，其中包括缺少业界标准、运行在网格环境下的商业应用软件的不足以及文化方面的担心等。
新浪科技2004/11/4
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【惠普利用RFID技术监控服务器】

据报道，惠普正在着手开发将射频辨识芯片(rfid)应用于监测服务器工作状态的技术，估计可在2年内商品化。

惠普想利用rfid发出无线信号的特性，在每一台服务器中安装监测器，监控服务器工作温度、处于开机或当机状态。在大型资料中心内，一般都以人工实地检查服务器工作状况，而如果能以rfid监控，则可以省下人工检查的时间，同时也能在事前预防服务器当机，降低因运算工具失灵所造成的损失。
无线资讯网（技术）2004/11/4
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【美国计算机服务业务低迷，外包影响不容忽视】

11月4日，电子数据系统，美国计算机服务的巨鳄，宣布财季赢利略有增加。此前，EDS和kpmg审计机构就利润计算问题存在很大的分歧。后者坚持认为，EDS损失要更大一些。现在，EDS以确实的证明安服投资者，任何把附加利润取消的计算方法都是不能接受的。随后，EDS采取了取悦华尔街的措施：调低薪水。

EDS公司宣布有9200人提前退休，这约占其全美员工人数的17%。EDS期望，在2006年，公司能有一半人提前退休，并能降低公司运营成本约1,5亿美元。10月25日，EDS宣布结束宴请争论后，其股价上扬了5,6%，每股达21,16美元。但是。业内分析指出，EDS存在的长期问题，是约有4000亿市场规模的计算机服务业务面临的巨大挑战。加特纳研究机构的分析师林达·科恩称，“EDS同海军签署的合同是一种象征，这说明业内和市场情况不是很好。”

分析人士指出，业内面临的主要挑战是：签定服务合作日益困难，数据管理中心向自动化过渡过程中的人员过剩问题，以及低价外包服务向高利润服务过渡的困难等等。

为了促进这一市场的繁荣，业内认为，计算机服务公司必须由人力密集型的数据服务管理向个性化的技术服务过渡，寻找新的客户，和科学家合作实现新的技术突破等。未来的技术服务，需要精通零售、通信以及银行业务的专家型计算机操作人才。而现在的计算机服务行业，无法自动完成这种转型，因为其对全球化的技术变化缺乏应变性，容易受其负面影响。

现在，一些基础性的计算机服务公司，正在升级其老的程序，开发新的应用软件，并采取外包的方式。这一点，在印度尤为显著。实际上，象信息系统、惠普罗等快速成长的外包公司已对EDS等老牌的公司造成了无法回避的挑战。今年9月，IBM公司损失了同摩根财团的约50亿美元的外包合同。业内分析指出，外包业务直接导致了计算机服务公司业务的下滑。bernstein&company机构的rod bourgeois称，诸如IBM、EDS等严重依靠大笔合同生存的计算机服务公司增长将十分缓慢。比如，IBM公司，计算机服务业务占其收入的半壁河山。

另外，美国计算机服务业内，还出现了其它一些问题。在2000年科技业出现衰退时，计算机服务公司求功心切，向一些大宗客户做出太多的承诺，不但服务价格过低，而且合同条款中也包含一些无法控制的承诺。结果，行业付出了沉痛的代价。比如，2000年，EDS和美国海军签署的为期8年的合同，开支达88亿美元，内容包括为海军维护计算机系统，升级4000名海军和海军陆战队队员的个人电脑和网络。估计，这笔订单损失已达16亿美元。业内分析，在这笔订单中，EDS几乎无利可图。为了刺激增长，IBM还计划收购了一些计算机服务公司，其中有印度专业的外包公司daksh和欧洲计算机服务公司maersk，这两家公司每年的利润分别为6000万美元和5亿美元。据悉，收购计划可望于本季度敲定。

今年，这项业务增长只有3-4%，IBM不得不掉转方向寻求咨询和技术服务的结合，以求获得更大的利润。即使是accenture等公司，也在上个月把增长率下调到了9-12%，而此前的预期增长率为10-15%。
计算机世界2004/11/4
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【浪潮联合雪豹，启用雪豹10%资金构建信息系统】

近日，浪潮和江苏雪豹集团达成合作协议，江苏雪豹集团将全面采用浪潮服务器、存储产品搭建完整的信息系统平台，并在此系统平台上运行浪潮的erp软件系统mygs smart。据悉，在此次管理信息系统的构建中，江苏雪豹启用了超过公司净资产10%的资金。在浪潮的一体化解决方案帮助下，江苏雪豹集团将会建立完善的信息化系统，为其在生产、物流、公司管理等各个管理领域中现代化操作模式的建立打下良好的基础。业内专家认为，一方是国内最大的服务器和外部存储系统供应商，一方是民营制造产业的杰出代表，两者的合作不仅将开创雪豹集团企业管理信息化的新境界，同时雪豹集团信息化也将成为全国民营企业信息化的样板精品工程。

雪豹集团信息化项目负责人指出：“浪潮在国内服务器和相关市场的良好表现和口碑使我们选择了浪潮，同时我们相信浪潮的专业化水平会使整个项目顺利地推进。我们期待着一个良好的信息管理系统来提升管理效率。”

计算机世界2004/11/4
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【南京行思科技提供蓝牙模块等无线模块】

南京行思科技长期提供包括蓝牙、rfw102，cdma等短距离和长距离行业无线数据采集解决方案，主要产品有蓝牙串口适配器、蓝牙usb适配器，rfw102串口和usb解决方案。并提供arm、嵌入式web server、usb、蓝牙等开发平台。提供蓝牙解决方案及rfw102等行业无线数据采集解决方案。提供nordic半导体nrf401，nrf402，nrf403，nrf903，nrf905，nrf9e5，nrf2401，nrf24e1等无线收发芯片及模块，解决方案等。

无线资讯网(技术)2004/11/6
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【新科启动液晶战略中国计划】

日前，新科电子正式宣布启动“液晶战略中国计划”，并同时推出三款全球创新高清多媒体液晶电视。高清多媒体液晶电视在上海市场刚露面即博得申城消费者厚爱，仅国庆期间上海市场新科液晶就销售上千台，市百一店、永乐新内地等新科液晶活动现场甚至出现了竞相购买的火爆场面，分析其旺销原因有以下几点：新科液晶电视身怀绝技新

科这次推出的三款高清多媒体液晶电视，分别是17、23、和26英寸三种规格，其独树一帜的产品设计理念备受瞩目。

首先，在外观方面，深得国际新锐设计理念的精髓。以17英寸为例，轻薄、纤巧，仅重8公斤，只需轻轻一提便可自由挪动到任何位置，而且更大程度的节省了空间。

其次，新科液晶电视采用hd高清数字液晶显示屏，由国际液晶大厂sharp和lg-philIPs鼎力支持，像素达到1280觹768，真正的高清显示格式16：9，亮度高达500cd/m2，对比度高达600：1，经“数字纯视技术”处理的画面色彩靓丽，视感柔和，层次感强烈。并且预置了hdtvready功能，通过y/pb/pr分量端子，兼容不同制式的高清电视信号，确保了与将来高清时代完美接轨。23英寸和26英寸更独具dvi高清一线通数码输入端子，保证无损传输视频信号。

具创新意识的当属新科液晶电视的多媒体功能，一机多用，兼顾电视机、dvd影碟机、数码媒体播放机、宽屏电脑显示器，将吸入式dvd、vga端子、mmc/memorystick数码卡和usb功能集于一身，支持包括mp3、jpeg、mpeg2、mpeg4等多种影像媒体，众多潮流功能融为一体，令人叹为观止。据介绍，新科高清多媒体液晶电视成员还将不断扩充，32英寸和37英寸不久也将上市。新科液晶战略水到渠成

新科液晶战略中国计划的启动，并不是一时的市场追风，不论从技术、开发、制造、上游资源、下游渠道等各方面，均是蓄势已久，水到渠成。早在1997年，新科超越号数字实验室就开发并推出了集成液晶屏的av产品，经过8年的努力，新科液晶产品研发与制造技术已打磨得精致纯熟，形成了一整套以液晶屏应用为核心的产品系列，包括液晶电视、移动dvd、车载多媒体、gps导航器。依靠庞大的国际市场支撑，新科已然成为全球使用lcd屏最多的企业之一，采购和渠道资源优势明显。高清多媒体的倡导者新科把目标瞄准了一个新兴的、且前景庞大市场，发布了“高清多媒体的倡导者”宣言。

新科三款具有独特优势的多媒体高清液晶电视产品已确立了清晰的市场定位──面向卧室、书房、酒店及高级娱乐场所。此外，作为管理者工作台上的多功能“显示器”，集办公、娱乐于一身也是不错的选择，其产品特性真正能够让所在场所“活”起来。

新浪科技2004/11/5
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【服务类电子商务市场超100亿】

在慧聪新产品“资讯通”和“买卖通”是否抄袭了阿里巴巴原有产品“贸易通”和“诚信通”问题上莫衷一是的媒体与公众，最近再一次被老牌互联网公司亚商在线(www。aSIAec。com)突然冒出来的“亚商服务通”搞得一头雾水。

“我们就像卖铁锹的”，亚商在线副总裁王中宇说，“当年许多人拥到美国西部去淘金，卖铁锹的人也发了财。现在企业服务的需求量非常大，这给服务行业中的企业提供了大量的商机。亚商服务通是为用户和服务提供商搭建的一个网上平台。通过它，用户能够快速寻找、筛选适合的服务商。同时，它也为服务商提供了一个获取商业机会的平台”。

亚商在线副总裁王中宇14日在接受记者采访时表示，此“通”非彼“通”，亚商做的是网上服务平台，瞄上的是一个价值超过100亿的服务市场。

“通”有不同

“企业的内部可简单地归纳成两个部门：一个是业务部门，一个是运营部门。阿里巴巴的‘诚信通’和慧聪的‘买卖通’等产品看中的是业务这个部门，所以针对的多以贸易型企业为主。多数的中间商通过这一平台来完成有形产品的贸易流通，并从中获取其商业利润。而亚商服务通关注的是运营部门，他们是产品与服务的最终端使用者，一般通过这个平台采买的产品与服务，基本都留在企业内部自己用了。”王中宇解释说，“我们能够帮运营部门快速地找到它所需要的服务商，满足企业的服务需求。在经济的价值链里，谁能把握住最终端的用户，谁就能站在经济价值链的最高端。”

阿里巴巴和慧聪是为企业提供赚钱的机会――两企业搭建的贸易平台是让企业间进行交易，在交易中获利。

亚商服务通一方面帮助企业降低企业运营成本――让企业用户通过这个服务平台，快速寻找、筛选适合的服务商，从而以较低的服务成本完成企业的运营需求；另外一方面帮助服务企业创造更多的赚钱机会--让服务企业通过这个服务平台获取更多的企业需求，从而获得更多的商机。

“服务类电子商务市场的规模保守估计目前也在100个亿以上”，王中宇对记者说，“在做电子商务的人面前，这么大一个市场，就像一个大金矿。大家都知道，办公服务对企业来说，不管你是大公司还是小公司都需要，而且是企业日常运营的重要保障。同时企业业务部门在业务开展过程中也会衍生出大量临时的办公服务需求。例如很多广告公司在为客户提供广告服务时，有时还会临时根据客户的需求为客户提供市场礼品及印刷方面的服务。”

100亿空当？

“为个人服务的企业很多、项目很全，但为企业服务的企业有多少？企业需要赚钱，更需要服务”。

王中宇对记者解释说，企业里有大量服务需求，但是又苦于没有便捷的渠道能够快速、准确找到适合的供应商，这一块就是目前服务经济的空当。亚商致力于打造中国最大的企业服务平台，并努力通过这个平台为企业降低运营成本。尽管规模大的企业有专门的采购部门，但是中国99%都是中小企业，中小企业的行政部门肩负着非常多的工作，这其中包括办公后勤、办公采购、业务支持等常规工作。亚商建立的服务平台可以使行政人员工作更有效、更轻松，从而为企业降低更多的运营成本和更好地支持企业的主营业务工作。从服务商端来讲，亚商的合作伙伴包括国外的跨国服务公司和国内的服务企业都非常看好这个平台，认为会对他们产生非常大的价值。

“我们目前有20多万家企业用户，这些用户对众多的服务企业就意味着商机”。

企业服务这块市场到底有多大？面对2000多万家国内中小企业，亚商服务平台可以整合的资源确实很多。

“我们也不排除将来会有别人加入这块市场。我们也欢迎更多的企业能看重这块的市场价值，一起来做。因为我们粗略地估计了一下，这个市场份额至少在100亿以上。这个份额可以容下至少三四家竞争对手来做，这样也有利于我们把这个市场做得更好。”王中宇说。

网上圈地

“一开始我们是王府井百货大楼，现在我们做王府井大街”王中宇说。亚商1999年成立时，在网上直接面向企业用户卖办公产品，开始这也有一个好处。2000年的时候，互联网的泡沫经济破裂，亚商正是因为从事的扎扎实实的业务，就是一个传统商务用互联网来辅助实施，所以能顺利度过互联网的萧条期。

截至目前，这块业务在亚商依然占有相当比重。亚商在北京、上海、广州建立了三个营运中心，拥有上万平方米的仓储物流设施，经营商品近万种。2003年的销售额在2亿元左右。当直接销售产品的电子商务企业在规模不断扩大的同时，亚商面临着人员急增、成本加大、利润摊薄的压力。亚商需要寻找新的经济增长点。如今，亚商作为中国首个办公门户，希望在原有基础上再打造一个中国最大的企业服务平台，为企业提供全方位的办公服务。

“80%的外企，世界500强在华企业中93%都是我们的企业用户”，王中宇说，“我们亚商的服务平台针对服务商不同的业务需要，提供不同的服务内容。对于商务会员，可以全方位展示其企业基本信息，一年的费用不到2000元，这是谁都觉得合算的事”。实际上，亚商5年间积累的20多万家企业用户已经成为亚商向服务企业收取年费的重要砝码。

据中国劳动统计年鉴数据，2003年中国中小企业达到2000多万家，其中70%以上中小企业都集中在服务业。依此计算，从事服务业的中小企业约有1500万家以上，除去约400万家餐饮企业和约50万家事业单位和社会组织以外，亚商面对的服务行业共有1000多万家中小企业。按每家企业一年愿意支付网上营销费用2000元计算，摆在亚商面前的“金矿”确实诱人。

中国新闻网2004/11/8
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技术研发

【英特尔WiMax无线宽频上网技术06年上市】

英特尔当地时间10月25日宣布，为了加速新的无线宽频技术的发展，该公司已经投资麦考创办的公司，期望传递高速网路服务。

麦考旗下的Clearwire公司将依最新的WiMax标准发展无线宽频上网，而其晶片由英特尔公司提供。该公司希望以无线宽频技术对抗有线提供无线宽频上网服务。

英特尔未来的战略是用网络方便连接计算机，英特尔想让wimax能提供比wi-fi范围更广、速度更快的服务，wi-fi是当今广泛应用于家用和办公室网路的无线技术，但传输距离只有几百英尺，英特尔想把距离加大到几英里，甚至是几百英里。

尽管两家公司都未透露更多的合约内容。预计这项新科技在2006年上市。

电脑商情报2004/11/2
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【美国家半导体推信息防护芯片,IBM首家应用】

2004年11月8日消息，美国国家半导体公司发布两款safekeepertrustedi/o的信息系统防护芯片。这两款芯片可直接设计在桌上型及笔记本型电脑的主机板上，确保黑客及电脑病毒远离，提供更安全的系统环境。美国国家半导体表示，trustedi/o芯片内含可信赖平台模组、superi/o及嵌入式软件，支援可靠运算组织(tcg)所规定的业界标准防护功能。这款系统安全芯片tpm模组属于微控制器，可为个人电脑及其他系统安全地保存密码、数字凭证及加密，并能为电脑软件如基本输入输出系统、作业系统及应用程式提供保护，避免被非法入侵或恶意攻击。美国国家半导体指出，相对于独立的软件系统，硬体的解决方案可为运算系统提供一个更为严密的基础架构。这个基础架构可以保护系统储存的加密或敏感资料，并向其他电脑系统提供有关的认证资料。此外，该基础架构也为系统建立一个可靠的作业方式，确保网络的作业环境更为安全可靠。IBM是全球首家采用这种电脑防护技术的厂商，并已将此芯片用于多款桌上型电脑产品中。

赛迪网2004/11/08
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【VMware功能扩展可支持四处理器服务器】

EMC近日透露其VMware功能将进行扩，将支持到四处理器服务器，VMware是一款可以在每个独立的虚拟机器上同时执行多操作系统的软件。NEC表示正在开发一款可以在四处理器机种上执行的虚拟机器。这项名为四路VMware虚拟smp将在2005年发布，并加入VMware的高端esx server软件。VMware第一版软件只能让单处理器的服务器建立虚拟机器，2003年可以支持双处理器的服务器，VMware功能的扩展意味着多处理器的x86服务器可以分割执行运算需求量较低的工作。同时，也更能够用来执行该公司的vmotion软件，当机器坏掉或者正在进行硬件更新及更换时，可以将工作从某台机器转移到另一台。

电脑商情报2004/11/2
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【Kontron推出适用于I/O增强及视频设备的嵌入模块】

板级计算机制造商Kontron公司即将推出新款etx系列嵌入模块。根据主要功能数据表所述，在插入到专用载波电路板之后，最新etx-p3tx模块即可提供PC功能。作为组件，etx模块可为系统提供核心处理器和内存子系统，以及声卡、以太网和i/o等外设。

etx模块可通过高密度小尺寸的表面贴装连接器连接到嵌入系统中。这些连接器不仅能传输isa和PCi总线信号，也能与专用i/o接口协同工作。

这种互连机制使etx/基板的实际高度与单个电路板相当。etx模块可升级、更换，从而可快速开发出半定制化的嵌入式系统。

这种etx-p3tx com方法实现。

除标准etx功能外，etx-p3tx还将具备两个支持ata 33/66的ide端口，容量高达512mb的sdram。该系统还包括了10/100mb base-t以太网接口、ac97编码via音频接口，并可选配dvo。该器件利用lvds，此外，它还包含了键盘/鼠标控制器、实时时钟和看门狗定时器。

北极星(电子技术)2004/11/2
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【AMCC新一代交换架构芯片容量拓至80Gbps】

Applied mICro circuITs corp。芯片，这是自该公司2003年从IBM微电子手中收购该产品线以来的首次推出这款产品。采用0.13微米工艺实现的prs q-80g支持全双工，并提供给定线速下的2x过速功能。样品将在2005年第二季度推出。

AMCC交换架构部市场总监gilles garcia表示，该设计已经过升级，以更好地支持tdm流量多点传输及更低延迟。典型延迟小于500纳秒。q-80g可以达到80gbps的总容量，且通过使用8枚独立芯片，可并扩容至320gbps。

该芯片内嵌48个串行解串模块，支持3.2gbps的串行链接速度。由于该芯片在其内核中只携带多点信息的单个拷贝，并只在发送序列中复制包，因而这种共享内存架构的设计面向高效多点传输。

AMCC于2003年5月发布的两款接口芯片c48x及c192x支持该交换架构IC，向主机处理器提供csix和pl3接口。明年，AMCC将提供接口IC，能够将架构与处理器通过spi 4.2接口或低压差分发信csix相连接。

北极星(电子技术)2004/11/2
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【惠普利用RFID技术监控服务器，2年内将商品化】

惠普正在着手开发将射频辨识芯片(RFID)应用于监测服务器工作状态的技术，估计可在2年内商品化。惠普想利用RFID发出无线信号的特性，在每一台服务器中安装监测器，监控服务器工作温度、处于开机或当机状态。在大型资料中心内，一般都以人工实地检查服务器工作状况，而如果能以RFID监控，则可以省下人工检查的时间，同时也能在事前预防服务器当机，降低因运算工具失灵所造成的损失。RFID技术面市已有10年左右，但以往多用于简单的身份验证、货物追踪等应用，例如全球最大连锁零售商wal-mart就计划在2005年全面采用RFID商品控管系统；但无线技术日益精良，加上芯片价格不断下滑，高科技公司对拓展RFID应用领域兴趣也日渐高涨。

计算机世界2004/11/3
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【淘汰3DMark05，华硕主板轻松突破10000分大关】

随着nvidia新一代nforce4系列芯片组发布，华硕主板再一次走到了业界最前沿，采用最新nforce4 sli芯片组的华硕a8n-sli deluxe主板成功地刷新了世界最为权威的显示卡测试软件--3dmark05的测试结果，一举让刚刚发布仅一个月的3dmark05成为了历史。

2004年10月22日，借助于华硕a8n-sli deluxe主板的强大威力，发布仅一个月的3dmark05已经突破了10000分大关，最终测试结果为10118分。作为世界级最权威的3d显示卡测试软件--3dmark系列产品，一旦被突破10000分便意味着它将被淘汰。凭借华硕主板优异性能和稳定性，sli系统轻松达到了10118分。a8n-sli deluxe主板成功刷新3dmarki05的世界记录，这并不简单意味着pc平台的显示性能提升，更重要的是依靠华硕的实力，用户可以获得更高的性能平台，让发烧友们可以享受到更高的fps值和更细腻的画面效果，充分体会电脑游戏带来的快感和喜悦。

a8n-sli deluxe不仅支持AMD全系列socket939处理器，并且它还是世界首款支持nvidia sli技术的主板，可以同时支持双pci-e显卡并行工作，从而成倍提高系统的3d显示性能。另外依靠华硕独有的peg link mode技术，系统会自动针对pcIE显卡进行优化处理，使其显示性能还可以进一步提高，令其他主板望尘莫及。

作为全球首家提供nforce4 sli产品的厂商，华硕凭借深厚的技术实力不仅力拔头筹，成功刷新了3dmark05的成绩，更重要的是华硕再一次将“世界第一”的实力展现出来，为用户提供了最为理想的AMD 64位高端平台产品。

TOM科技2004/11/3
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【夏普向澳大利亚交付电子护照IC模块】

响应美国国家安全部全球性部署电子可读签证即将临近的限期，日本夏普公司试行项目的澳大利亚政府批量交付大容量免接触IC模块。夏普声称其是率先公开披露赢得政府设计合同的公司。夏普将向澳大利亚电子护照试行项目供应1万片IC模块。

免接触式IC模块由ram、cpu、协处理器、天线和镶嵌组成，符合国际航空组织及iso 14443 type b标准的电子护照规范。夏普面向电子护照的IC卡将被置放在护照页之间。

夏普公司发言人表示，夏普的电子护照芯片与采用大闪存及高速传输速度的竞争产品截然不同。他称：“目前还没有任何其它芯片能实现商用批量生产。”该芯片集成了512kb的闪存，提供424kbps的传输速度。芯片的闪存容量足够容纳icao设定的可选生物数据，超出了icao定义的标准护照数据，包括面部头像和光字符信息。

中国半导体行业协会2004/11/3
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【龙芯2号定型芯片已交中芯流片，主频明年达1GHz】

CPU是计算机系统及各类电子设备的核心，其设计和制造是技术实力的象征。因为缺乏自主的CPU设计和实现技术，我国信息产业中与CPU相关的许多核心技术及产品仍然主要依赖进口，不仅经济上受制于人，产品的增值空间小、盈利能力弱，而且信息系统的安全乃至国家安全也面临威胁。因此，研制自主知识产权的CPU芯片甚为必要。

在知识创新工程试点工作中，中科院把掌握信息产业核心技术、解决我国信息产业“空心”的问题作为重要任务，并以高性能通用CPU的研制为突破口，于2002年启动实施知识创新工程重大项目“高性能通用CPU芯片研制”，进行龙芯2号高性能通用CPU的研制。这项工作同时得到了国家863计划计算机软硬件技术主题的支持，成为该主题的重点课题。项目以中科院计算所为依托单位，并联合微电子所、自动化所和北京微电子所等单位进行集中攻关，在通用CPU的芯片设计及人才培养等方面取得了一系列成果。龙芯2号紧紧围绕市场需求进行系统设计，在研制过程中就有了很好的市场前景，出现了“市场等芯片”的局面。

一、瞄准国家战略需求，实现跨越发展

根据中科院基础性、战略性、前瞻性的要求以及计算所作为国立研究所的定位，所领导和课题组在立项之初就制定了“瞄准国家战略需求，坚持高起点，实现跨越发展”的目标。即从通用CPU入手，先发展高性能通用CPU芯片，突破其中的关键技术，再在此基础上带动嵌入式的应用。上述目标对龙芯2号提出了两方面的要求。一是通用，即龙芯2号不仅可以作为pc机和服务器芯片使用，而且可以在大量的嵌入式场合使用。二是高性能，作为通用CPU芯片，龙芯2号必须达到一定的性能，在性能上与Intel、IBM、sun等公司生产的通用CPU芯片差距不能太大。

龙芯2号的研制目标为：通过研制与主流兼容的64位、四发射高性能通用CPU芯片，掌握现代CPU的核心设计和实现技术。在性能方面的目标为：在0.18微米工艺条件下达到500mhz主频，使用国际通用的spec CPU2000测试程序测试的分值为300分。其中spec CPU2000的分值达到300分，意味着500mhz的龙芯2号实际性能将与1.3ghz左右的piv性能相当，超过威盛CPU的实际性能。

为了实现上述目标，课题组制定了如下技术路线。

一是做到战略上的高起点和战术上的稳扎稳打相结合。在任务紧难度大的情况下，课题组人员根据实际情况，在项目的具体实施中做到稳扎稳打、步步推进。在实现方法方面，在结构设计、逻辑设计、物理设计等阶段都进行步步为营的验证和分析，尤其是在结构设计阶段进行一拍一派的c模拟器模拟，并把c模拟文件作为详细结构设计的文档，实现“可执行的结构设计”。在项目进度方面，为降低风险采用“小步快跑”的策略，进行多次流片并根据流片结果不断优化结构和物理设计以提高性能。目前龙芯2号已经进行了两次成功的试流片，龙芯2号0.18um的定型芯片也已于2004年7月初交付中芯国际进行流片。根据实际的性能测试和分析，龙芯2号首片的性能是龙芯1号的3-5倍，而7月份流片的定型芯片的性能又是首片龙芯2号的3-5倍。

二是充分发挥结构设计优势和进行软硬件协同的设计。在结构上通过CPU中各个层次的并行性开发来提高性能。这些并行性包括指令级并行、数据级并行以及线程级并行。龙芯2号在并行性开发上主要开发指令级并行技术，即实现四发射结构，并实现充分的乱序执行技术有效发挥多发射通路的效率，减少指令间的互相等待。此外，龙芯2号还实现了数据级并行的媒体处理部件。软硬件协同主要指通过编译优化及硬件对编译器的支持提高性能，既不片面追求复杂的硬件，也不把沉重的优化负担完全压在编译器身上。龙芯2号的后期版本及龙芯3号将进一步实现线程级并行技术。

三是从兼容起步的策略。由于现代计算机中软件开发费用已经大大超过硬件开发费用，因此兼容性设计是龙芯CPU设计的重要目标。龙芯CPU与主流CPU之一的mIPs兼容。除了用于计算机外，mIPs CPU还在网络、打印机、游戏机等领域得到广泛应用。由于支持mIPs兼容的指令系统，除了很容易运行Linux操作系统外，龙芯CPU还能支持vxworks以及wince等主流嵌入式操作系统。当国家与企业有足够的投入和其他条件成熟时，将按市场需求和技术发展趋势设计自己的指令系统。

四是坚持系统设计、物理设计和验证的紧密结合。首先，结构设计和物理设计需要紧密结合。在龙芯2号的设计中，流水线的最大逻辑路径不是由体系结构设计的需要来确定，而是由物理设计的要求来确定。即先确定每一级流水线的最大延迟并在此约束下进行结构设计。其次，验证工作贯穿于设计的整个过程，占总工作量的60-70%。验证的难度在于对于CPU这样的复杂系统，任何验证工作只能证明错误，不能证明正确。因此，验证的目标是为了增加项目管理人员的信心，验证的目的是为了发现错误。

二、坚持产出导向，加速产业化

根据计算所领导关于科研人员应该以产出为目标，而不是以申请经费为目标的要求，龙芯课题组在龙芯2号的研制过程中就着眼于龙芯2号的未来应用，并随时根据市场的要求调整设计目标。

龙芯2号的研制目标是实际性能达到piii或低端的piv的性能。这样性能的芯片与目前主流的通用CPU芯片相比还有一定差距，但还是有很大的市场空间。为了提高市场竞争力，课题组在分析了CPU从performance per second，到performance per dollar，到performance per watt的发展过程后，在低成本和低功耗设计上下工夫，提出CPU加上北桥芯片的成本在20美元之内，功耗在3-5瓦之内的设计目标。为此，课题组在经费和任务都紧张的情况下进行了北桥芯片的设计，以降低系统成本。

龙芯2号的主要应用目标是Linux桌面pc、低端服务器、信息家电、网络防火墙、路由器交换机等，其低主频的早期版本也可以用于nc、无盘工作站等瘦客户机。针对上述应用，在龙芯2号样片的基础上已开始进行系统设计，为潜在用户提供解决方案。

正是由于在龙芯2号的研制过程中紧密联系市场的需求，使得龙芯2号在设计过程中就有了很好的市场前景。虽然龙芯2号定型芯片还在设计，但已有很多企业使用龙芯2号的试验芯片进行系统及市场开发。还有不少海外企业准备购买龙芯2号的IP。

三、坚持以任务带学科，在执行任务中突破关键技术

作为一个国立研究机构，承担国家的重大项目，处理好任务与学科的关系十分重要。片面重视完成任务忽视科研和片面重视论文忽视任务都是不对的。任务和学科不是对立的关系，而是统一的关系。在执行项目过程中，课题组始终坚持“以任务带学科，以系统带科研”，即在执行任务过程中发现问题，并通过研究解决问题，向任务提供关键技术。课题组十分重视处理好完成任务和人才培养的关系。龙芯课题组中有三分之二人员是研究生，课题组的导师克服把研究生当作廉价劳动力的思想，结合任务站在学生的角度来考虑适合每个学生的发展方向。坚持研究生的论文应该“从任务中来、到任务中去”，“源于任务、高于任务”，并把培养超过自己的学生作为重要目标。在课题组中，很多研究生都成了业务骨干，有的甚至在读期间就成为子课题组长。

在上述思想指导下，经过努力，项目在芯片设计方法学、体系结构设计、验证、CPU芯片物理设计、通用CPU芯片的配套软硬件环境等关键技术方面，取得了显著突破与创新成果。

四、前途是光明的，道路是曲折的

龙芯课题组是一支年轻的队伍。从2001年初的以研究生为主的没有芯片设计经验的十几人的队伍，经过短短的三年时间，已发展成为近百人的能打硬仗的队伍，人员平均年龄只有27岁。为了完成任务，全组常年每周工作六天，每天工作十几个小时，从2001年起三个春节中有两个春节加班。在项目紧张的时候经常连续一个礼拜不分昼夜地工作。每次流片成功后，课题组成员都要到天安门广场看升国旗以激励士气。

经过三年多的努力，目前课题组已基本掌握通用CPU的设计技术，龙芯2号的实际性能已达到2001年左右的国际先进水平。与国际上其他通用处理器设计公司如Intel、IBM、sun等公司相比，也许课题组在经验上还差些火候，但在关键技术的掌握方面，已经不存在“没有捅破的窗户纸”，需要的是更多的实践和大工程的锻炼。

在完成现有任务的基础上，课题组拟从2004年下半年开始，使用0.13或0.09微米工艺，争取在年底前实现600-800mhz的CPU芯片，并在2005年达到1ghz以上的目标。同时通过进一步结构优化，使其实际性能相当于1.5ghz到2ghz的piv的性能。

TOM科技2004/11/3
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【SDK推出基于GaN的大功率蓝色LED芯片】

Showa denko k。k。公司即将推出基于gan的蓝色led，与现有led相比，此led芯片可提供的亮度最高，它适合于移动电话、户外显示、照明及汽车设备应用。

这种12mw蓝色led采用sdk的混合半导体及硬盘产品专用工艺制造，具有更低的正向电压和功耗。该产品可用于lcd背光及移动电话的闪光灯单元，此倒装芯片结构具有良好的散热性和可靠性。

Gan led芯片发光近似于紫外线至绿光之间，波长为360至530nm，目前主要用于lcd背光及移动电话键盘照明。

该蓝色led与荧光材料组合可提供白光，其大功率可用于汽车前灯及普通照明，还可与gan绿色led和alingap红色led组合提供lcd tv屏幕的彩色显示和背光。

Sdk目前正在日本千叶建造工厂，预计该led的月产能将达到3千万个。今年11月开始试销，计划明年全面上市。

北极星(电子技术)2004/11/3
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【闪存FPGA技术建功，Actel在大中华所获设计合同劲增】

可编程逻辑解决方案供应商Actel corporation日前表示，该公司大中华地区获得的设计合同增长了30%，并称这归功于其基于闪存的fpga技术。到2004年底，Actel预期该地区的营收增长为80%。

Actel总裁兼首席执行官john east表示：“通过向该地区的设计师提供一项就安全/成本双重选择的有效解决方案，以及通过交付具有竞争性的成本与逻辑门比率的一系列fpga，我们已经满足了客户在速度、种类和逻辑门数量方面的需求。”

借助高水准的预期增长，Actel宣布增加在大中华区的总人员，以更好服务本地客户。大中华地区的委派任命涵盖了关键的实用领域如销售、营销、客户支持以及物流，强调了Actel在大中华地区和亚洲地区的增长计划。

在中国内地，Actel向广泛且多样化的市场提供服务。该公司已提高了其在消费领域的影响力，并预期这一涉及显示器、数字电视、办公设备以及销售终端领域的增长将在2005年得以持续。随着该公司在其产品组合中增加高端电信部分，Actel也预期提高其在此领域的影响力，并集中于与中国的领先电信设备制造商合作。

在中国台湾，因为其在游戏市场的强势地位和在数码录像系统领域的成功，Actel正更多地致力于消费市场。台湾地区拥有30多家数码录像系统制造商，而Actel fpga据称在4至16频的数码录像系统领域位居首位，其中以Actel的ex、sx-a和proasic plus fpga为主导。其他以消费为导向产品的fpga现在正在设计之中，包括数字视频广播以及无线产品。
人民邮电报2004/11/4
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【Micrel发布下一代无线VvoIP路由器参考设计】

Micrel公司近日宣布推出下一代无线voIP路由器参考设计。它可为odm提供全面的硬件和软件，并为客户设计一种voIP路由产品。该公司目前可提供ks8695px+lsi403lc和ks8695px+lsi403lp参考设计方案。此方案具有扩充性，支持2、4或8 voIP端口，由soho到smb应用的软件均可升级，支持voice over wifi。

Micrel的ks8695px ethernet芯片构成语音宽带网络路由器的核心。它采用arm9处理器，具有路由功能和呼叫处理能力，有一个内置的管理5端口ethernet开关，macs和phys适应于网络接口，还有一个pci接口，用于无线lan支持。这种有一个处理器加上网络和周边设备的混合，为客户提供了高度集成的可靠的低电耗解决方案。

voIP解决方案的语音压缩、g。168回波消除和电话功能通过lsi logic zsp语音处理器的信号和处理功能实现。成本很低的lsi403lc zsp语音处理器无缝的与Micrel的ks8695px网络处理器结合，提供一个现成的voIP解决方案。它支持g。711、g。723.1、g。726和g。729ab语音codec，带有4个低比特率话务端口。lsi403lc易于集成，提供足够芯片储存能力，无需增加外置sram。lsi403lp语音处理器还可用于支持多达8个语音端口，可用于soho。

voIP软件由arcturus开发，它集合了Micrel芯片的处理能力和网络能力以及lsi logic语音处理器的信号处理功能。由此开发的解决方案提供完整sIP信号处理能力，符合telephony rfcs。
中国半导体行业协会2004/11/4
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【CA推出两款生命周期管理解决方案新产品】

CA日前宣布推出allfusion 2e和allfusion plex的新版本，这是CA公司应用生命周期管理解决方案中的两款重要产品。在新版本的帮助下，IT部门的开发人员将可以从现有应用设计中快速生成web服务和enterprise javabean，从而帮助企业更加迅速、经济地推出下一代商业应用软件。

----CA的allfusion plex是一款基于模型并且结构化的多平台快速应用开发工具，它使用高级模型技术，可自动完成windows、j2ee和IBM i5/os环境下的开发。allfusion plex使开发人员不必再为复杂的编程标准和规范而头痛，这将有利于缩短产品推向市场的时间，同时还能确保应用开发的效率和质量。allfusion plex r5.5中的增强功能包括：创建业务逻辑组件、并使其成为web服务或。net应用组件的能力；将com组件导入应用设计；为IBM eserver iseries生成rpg iv代码。

----奥斯汀高级开发中心(adc of austin)最近与印第安那大学基金会和德克萨斯a&m大学的teex部门一起共同开发了基于allfusion plex的解决方案，该中心首席设计师john d。rhodes说：“CA这次在原本已经功能十分强大的allfusion plex中增加了web服务和ejb功能，表明了它在支持现有IT环境的同时，帮助开发人员不断吸纳新兴技术的承诺。我们将继续以allfusion plex作为战略平台，以相对较低的成本向业界客户提供他们所需要的先进系统，从而帮助他们在视信息为生命的商业环境中取得成功。”

----CA的allfusion 2e是一种由模型驱动的端到端开发环境。它可自动生成所有代码、数据库设计和定义、帮助文本以及为IBM iseries构建5250应用程序时所必需的其他对象。它提供基于模型的开发、综合变更管理工具和全面的应用生命周期支持，以加快开发速度并确保商业应用程序的质量和性能。allfusion 2e r8.1这一新版本包括了能够简化开发项目的触发程序，以及能够让iseries立即通过浏览器运行的web启用选项。开发人员可以自动生成i5/os应用程序以及j2ee环境的ejb。另外，他们还可以创建和使用web服务。

----cpu是一家咨询公司，他们已经向大型客户提供高性能系统达十余年之久。cpu总裁robert martin说：“由于全部现有功能都得到了保留，并且开发人员也不需要进行重新培训，因此allfusion 2e r8.1的web启用选项可以帮助用户通过因特网快速访问应用程序。这是一项十分突出的功能。另外，allfusion 2e r8.1的ejb选项还可用于创建web服务。毫无疑问，allfusion 2e r8.1是我们的首选工具。”

----CA公司负责产品开发的副总裁aline gerew说：“CA历经实践检验的开发环境一直在与客户的需求(如web服务支持和ejb)保持同步发展。通过在allfusion解决方案领域的不断投资，CA使全球各地的开发人员都能在使用现有技术的基础上继续向前迈进。”
新浪科技2004/11/4
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【韩国三星电子推出全球容量最大的智能卡】

全球最大的计算机内存芯片厂商韩国三星电子周二在法国巴黎举行的行业博览会“2004法国卡展”上宣布，该公司已经开发出了全球容量最大的智能卡。这种智能卡可广泛用于高端手机中。

三星电子在这次博览会上推出了三种具有智能卡功能的存储卡，其目标是成为全球最大的智能卡厂商。三星电子推出的产品包括一种配置一个128mb nand闪存、一个1mb nor闪存和512kb eeprom存储芯片的存储卡。三星电子表示它将在其3g手机中采用这种高容量的智能卡。目前三星在全球内存厂商排名第一。

电脑商情报2004/11/4
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【Intel明年将推出具有无线功能台式电脑芯片集】

据报道，英特尔芯片集和软件营销主管sunil kumar日前在台北称，英特尔下一代台式电脑用芯片集将支持802.11a/b/g等无线技术，这样的芯片集将于2005年下半年推出。

kumar称，为了支持数字家用电器应用，英特尔正在将无线功能增添到台式电脑平台中。kumar的这番言语透露出来之前，英特尔9月份时曾宣布它将出台一个在其台式用915系列芯片集中内嵌无线网络接收软件soft ap的计划。来自台湾pc制造商的消息来源指出，这项新开发是符合英特尔的方向的，该方向表明其lakeport芯片集将增添无线连通性的caswell 2模块，为双核smIThfield平台的lakeport芯片集将于2005年下半年推出。

当问及英特尔是否将其下一代台式用cpu、核心逻辑芯片集和无线芯片捆绑作一个平台即就好象它为笔记本电脑推出的讯驰平台一样时，kumar称他对还没有推出的这样的产品不能够发表评论，尽管这样产品的推出是有可能性的。

就915芯片集的销售，kumar称915芯片集目前向英特尔oem客户的发货在按计划进行，但向渠道商的发货一直比公司预计的要底。但kumar预计，915芯片集的需求在第四季度将增长，并且到2005年第一季度915芯片集向渠道商的发货将占英特尔向渠道商p4芯片集总发货量的50%以上。
新浪科技2004/11/4
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【英特尔称05年发布支持台式机无线功能芯片组】

11月4日消息称，英特尔公司负责芯片组和软件营销的主管库马昨天在我国台北市表示，计划于2005年下半年推出的新一代台式机用芯片组将支持802.11a/b/g等无线技术。

库马表示，英特尔公司正在台式机平台中集成无线技术，以支持数字化家庭应用。

台湾地区pc厂商的内部人士指出，新开发的产品符合英特尔公司的产品发布计划。根据英特尔公司的产品发布计划，它将在2005年下半年推出一款面向双内核smIThfield平台的lakeport芯片组，该芯片组中将集成有用于无线连接的caswell 2模块。

在被问到英特尔公司是否会象面向笔记本电脑的迅驰平台那样，将新一代台式机用处理器、芯片组、无线芯片捆绑，作为一个平台进行销售时，库马指出，尽管存在这样的可能性，但他不会对尚未推出的产品发表评论。

在谈到915芯片组的销售时，库马表示，向oem厂商的销售基本正常，但向渠道的销售一直低于预期水平。但他指出，预计第四季度915芯片组的需求会有所上升，到2005年第一季度，915芯片组的销售量将占到向渠道销售的pentium 4芯片组的半数以上。

赛迪网2004/11/4
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【意法半导体推出WLAN ieee802.11b/g功率放大器】

意法半导体日前推出一个用于无线lan应用的线性功率放大器——stb7720l。这个器件符合ieee802.11b/g标准，目标应用包括笔记本电脑、pc机、个人数字助理和其它移动产品。stb7720l是一个三级线性功率放大器，可用于wlan应用的2.4ghz ism频段。它包括用于提高线性的偏置网络、关断模式和静流整流功能，功率增益32db，线性输出功率19dbm，以54mbIT/s速率进行802.11g调制时，错误矢量仅为2%。

该器件集成一个线性模拟控制器和一个平均通道功率检测器，控制器用于控制直流和输出管理。动态范围20 db，缓冲dc电压与平均通道输出功率成正比，不易受电源电压和负载失匹的影响。功率检测器无需一个外部积分器、运算放大器或耦合器，因此使用stb7720l可以减少设计所需的材料和电路板空间。

stb7720l在19dbm输出功率时电流消耗125ma，静流状态时60ma，适合移动应用。

上述器件采用st专有的第三代双极硅技术，这意味着其热稳定性高于砷化镓功率放大器。stb7720l采用qfn16 3×3mm无铅封装，定购10,000套的单价为1.30美元。
北极星（电子技术）2004/11/4
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【Atmel面向PC及网络连接推出串行ATA桥芯片】

atmel公司近日宣布推出ide pata to serial ata芯片——at78c5010。作为面向个人电脑、网络及存储连接的serial ata系列产品的新成员，这种sata桥接芯片允许硬盘、电脑/服务器主板和存储子系统制造商使用其现有的pata电子产品，从而在串列连接环境下缩短产品面世时间。

第一代serial ata接口的传输速率达到150mbps。此次推出的at78c5010是一种功能齐全的sata桥，允许制造商选择通过引脚用作主机或者目标设备，从而节省了为每个应用产品分别购买两种独立芯片所需的成本。at78c5010可与传统的pata硬盘驱动器、诸如cd/dvd等的atapi接口产品以及速率高达150mbps的主机芯片组相连接。其150mbps点对点接口通过parallel ata的133mbps传输速率提供更高的性能。at78c5010在正常运行情况下的功率为380mw。

at78c5010桥整合了链路层、传输层和1.5gbps的内部物理层。它适用于hdd、cd-rom、cd-rw和dvd-rom等可拆卸的媒体pata驱动器后挡板接口应用，并允许pata驱动器以即插即用方式与sata汇流排相连。

at78c5010计划使ultra ata/disk drive适用于serial ata主机接口，并使serial ata设备接口适应ultra ata/100主机接口。通过由pata间实现无缝连接。

北极星（电子技术）2004/11/4
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【英特尔COO称牺牲4GHz微处理器打造双核芯片】

11月5日消息，在英特尔公司内部的一次网络会议上，一名员工问英特尔总裁兼首席运营官保罗。奥特里尼，“英特尔为什么放弃4ghz微处理器的研发？其中有什么内幕？是不是英特尔在技术方面遇到了挫败？”奥特里尼回答说，从某种层面上说，是的，英特尔缺乏足够的资源。

奥特里尼说，英特尔取消了4ghz微处理器计划，然而这并不意味着英特尔没有能力生产4ghz pentium 4微处理器。奥特里尼向英特尔全球的员工表示，放弃4ghz pentium 4的原因恰恰是我们要集中精力完成更为宏大的产品计划。

英特尔并非拥有无限的资源，包括人力物力及技术力量，我们必须做出选择。

奥特里尼说，目前对英特尔来说，更重要的是转向2mb缓存处理器，加快推出双核处理器的进程。英特尔完全能够把prescott处理器内核的时钟频率提高到4ghz或4.2ghz，但这会影响到英特尔更宏大的产品规划。

他说，英特尔现在关注的不仅仅是提高时钟频率，同时还有性能。

新浪科技2004/11/5
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【捷波主板再先一步：全球率先采用固态铝质电解电容】

本文现已有次点击

随着cpu频率越来越高，主板电容问题也日益凸现，由于电容问题导致主板不稳定，甚至电容爆浆事件也时有发生。不少厂商也积极提出了不同的应对方案：采用品质较好的电容、或者对于高散热区进行主动散热，如捷波的魔冻散热系统。

虽然这些应对方案能较好的解决问题，但还是治标不治本，台湾知名板卡品牌――捷波(jetway)特在全球首推了采用固态铝质电解电容的主板！固态铝质电解电容与原本液态铝质电解电容器最大差别在于采用了不同的介电材料：液态铝电容介电材料为电解液，而固态铝质电解电容的介电材料则为导电性高分子。

液态铝电容在长期不通电的情形下，电解液容易与氧化铝形成化学反应，造成开机或通电时形成爆炸的现象；另外如果过热也将导致电解液膨胀而爆裂！而固态铝电容由于是以导电性高分子产品作为介电材料，该材料不会与氧化铝产生作用，通电后不致于发生爆炸的现象，同时它采用固态物质，自然也就不存在受热膨胀的危险了。

由于固态铝质电解电容具备环保、低阻抗、高低温稳定、耐高纹波及高信赖度等优越特性，作为目前电解电容器产品中最高阶的产品，以前主要应用于3c及精密电子产品中。捷波作为率先采用该类电容的厂商，再次表明其科技服务大众的理念。

捷波现在已在其最新的865主板上使用固态铝质电解电容，并透露该电容将在捷波其他主板中陆续采用！

极速网刊载此文不代表同意其说法或描述，仅为提供更多信息，也不构成任何建议。对本文有任何异议，请联络有关厂商或相关人员。

极速网2004/11/5
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【飞兆半导体推出创新智能功率开关技术】

飞兆半导体的多芯片智能功率开关技术能够满足重要的汽车系统设计要求，这是采用单片器件无法做到的。

飞兆半导体公司针对汽车产品开发推出先进的智能功率开关技术，提供多芯片解决方案，结合了公认的功率分立元件技术、控制集成电路技术和创新封装技术。与单片解决方案相比，该新方案的优势在于增强系统接口、加强器件和系统保护、改进功率控制和电流感应控制，以及降低系统功耗。智能功率开关技术可以改善阻性负载控制、内部加热和冷却风扇、螺线管和点火线圈及插头设计智能开关等应用。

飞兆半导体的新型智能开关技术可在功率和控制芯片之间提供良好的隔离，从而增加产品的耐用性和可靠性，尤其是在严酷的电气环境中。由于功率和控制器件不是共用同一基底，这种多芯片方式可以更精确地测量电压和电流，多芯片的智能开关技术还可满足线路板空间和功耗等其它系统约束条件。新方案的另一个优点是节省成本，特别是针对讲求低功耗应用的最新一代功率器件技术。

飞兆半导体汽车产品分部总监steve ahrens称：“飞兆半导体的多芯片方案将功率控制集成电路技术、功率分立器件技术及先进的封装技术结合在一起，这是单片解决方案不能做到的。我们正看见汽车行业出现深远的变化，从传统的机械式汽车系统进化为机电式或全电气式系统。这个改变使到市场出现了对各式产品的需求，用于驱动各种需要保护和通信功能的较高功率汽车负载，这是单靠集成电路或功率技术无法实现的。”

飞兆半导体在美国密歇根州融合技术展览会上展示其新型智能功率开关技术。convergence 2004展览吸引了众多顶尖汽车电子专家、工程师和商务人员参加，希望为其汽车设计难题寻找答案。这种多芯片方案是改良型的解决方案，可因应各种不同的最新汽车设计或子系统进行修订。

这种新型智能功率开关技术丰富了飞兆半导体针对汽车应用提供的解决方案，包括：igbt、mosfet、整流器、光电传感器、红外开关、视频、成像以及显示产品等。

中国半导体行业协会2004/11/5
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【数字电视上海芯片超越欧美已开发出机顶盒】

面对上海自主研发的数字电视技术，全球顶尖专家不由竖起大拇指：“非常非常好”。昨天上午，记者与欧、美数字电视标准组织的最高层同坐一辆车，现场观看了上海数字电视的优异画面。

据悉，下周，上海方案的数字电视无线信号将全面覆盖上海主城区。用户只需一台机顶盒，就能在普通电视机上收看数字电视。同时，采用该技术，电视台无需对设备进行大规模改造。

11月4日对上海数字电视研发来说是个特殊的日子。欧洲dvb标准技术总监彼得。麦克福克、美国atsc标准联盟主席罗伯特。格拉弗斯等全球数字电视代表人物，首次一同观看了实地演示。近1个小时的演示中，载有上海交大牵头开发的机顶盒的演示车，穿过了高架、隧道和林立的高楼，经受住各种干扰，图像和伴音始终清晰。

下车后，格拉弗斯用“非常非常好”来描述他的感受，他代表的美国数字电视标准，无法在移动中收看；而作为目前上海公交移动电视的技术提供方，代表欧洲标准的麦克福克也承认，上海数字电视方案的收看效果，远远超过欧洲标准。

上海交大教授孙军指着车上一个书本大小的黑“盒子”告诉记者，这就是交大研制的数字电视机顶盒，里面用了自主开发的接收芯片。他透露，一套数字电视发射装置正在东方明珠电视塔内进行调试，未来几天即将开通，届时，加上目前正在运行的两套小型发射装置，外环线以内将被数字电视信号全面高质量覆盖。

据了解，作为上海首批科教兴市重大产业科技攻关专项，上海数字电视的技术目前已相当成熟，不但自主知识产权的芯片、机顶盒开发成功，而且商业模式也在紧锣密鼓地探索。年内，本市部分出租汽车将装上机顶盒，为乘客提供新闻、娱乐等节目；而针对公交路牌、写字楼等场所的数字电视频道也将逐步开播。一个包括芯片、机顶盒、高清电视机、节目内容等在内的数字电视产业链，正在崛起。
东方网-文汇报2004/11/5
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【Intel明年台式机芯片组将整合无线技术】

英特尔芯片组和软件市场部主管sunil kumar表示，公司新一代台式芯片组将于2005年下半年发布。届时到来的新品将整合诸如802.11a/b/g等无线网络技术。英特尔此举是为了使新品更好地支持未来的“数字家庭”无线网络应用。

今年9月，英特尔曾发表声明，其将在台式型915芯片组中整合soft ap技术。

中国台湾地区的一些电脑制造商指出，无线网络技术已纳入了英特尔台式芯片组的产品蓝图。2005下半年，英特尔为双内核smIThfield处理器推出的lakeport芯片组，其内将整合支持无线网络控制的caswell 2芯片模组。

关于英特尔是否会把台式处理器、芯片组和无线网络控制芯片整合在一起，推出诸如类似讯驰的系统平台，kumar表示，虽然不便对未发布的产品加以评论，但这种可能性完全是存在的。

中关村在线2004/11/5
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【调查称中国IC设计产业2008年营收将增长3倍】

市场研究公司Isuppli周一发表报告指出，中国内地IC设计产业未来4年将以32%的复合年增率增长，营收将由2003年的2.88亿美元，增长至2008年的12亿美元，增幅达3倍。

Isuppli合计，中国现有468家IC设计公司，其中许多都寻求政府和私人资金投资才能生存。Isuppli认为，此产业虽增长快速，但仍需数年时间才会具备一定规模。

Isuppli指出，中国内地oem公司因担心本地IC设计公司的产品质量和可用性，一直不愿与其有太多业务往来，直到最近才略有改善，也为许多IC设计公司带来一丝希望。目前中国只有10几家IC设计公司初具规模，最大的是大唐微电子，2003年营收达6000万美元。

新浪科技2004/11/2
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【中国电子代工业五年将增两倍】

近日公布的一项调查显示，中国电子代工生产未来5年内将增长两倍。这是由于全球知名品牌将更多的业务转移到中国，加之国内代工厂商亦在扩张。

美国市场调查组织Isuppli表示，在中国代工生产的电子产品2003年已经达到573亿美元，到2008年将增至1535亿美元。

来自设计并生产电子系统的委托设计制造商的营收将从去年的396亿美元，增加到2008年的1080亿美元。

来自电子制造服务商营收，到2008年将增长到455亿美元，而去年仅为177亿美元。

北极星(电子技术)2004/11/2
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【日本9月份数码相机出货增长43%】

近日获悉，根据产业组织指出，日本制造商9月份数码相机出货量激增近50%，日本数码相机占有全球市场的80%。

东京相机与映像机器协会指出，索尼、佳能与olympus等公司9月份出货由上年同月的472万台增至674万台，日本对亚洲的出货量激增69%。

随着价格下滑，加上新机种出炉，数码相机销售节节走升，欧洲与亚洲消费者的扩大也带动了销售。日本9月份数码相机出货金额增长34%，达1723亿日元。

日本出货增长12%，达850,542台，海外出货增长49%，达589万台，亚洲出货增至861.787台。而日本制造商9月份胶卷相机生产下滑22%，达106万台。cIPa指出，日本制造商占全球数字相机销售与出货的比重高达80%-90%。

IT世界2004/11/2
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【统计显示IE浏览器市场份额下滑】

11月2日消息，网络分析提供商Websidestory日前发布研究报告称，微软的IE浏览器市场份额目前正在缓慢下滑，竞争对手mozilla和firefox两种浏览器软件的市场份额正在逐渐攀升。

Websidestory的统计报告显示，截至今年10月底，IE浏览器的市场份额为92.9%，比9月底的统计数字低了0.8%，这已是IE浏览器的市场份额连续数月出现下滑，今年6月底，IE浏览器的市场份额为95.5%。

目前市场上已经出现许多种浏览器产品，但市场份额增长最快的却是firefox浏览器，Websidestory的统计数据显示，截至10月底，firefox的市场份额已经达3%。firefox也是mozilla基金会推出的一款浏览器产品，一个名为“推广firefox”的组织一直在努力推广这款浏览器，并且获得了一些公司和社团的资助，据称这个组织已经筹集到了25万美元的推广费用，并且准备在《纽约时报》上为这款浏览器产品大做宣传。

分析人士认为，尽管一些浏览器软件蚕食了IE浏览器的部分市场份额，但是从目前的情况来看，短期内IE浏览器的地位仍然是无法撼动的。“也许会有些小的战斗，但微软会赢，它现在仍是赢家。”safari和opera浏览器就是很好的例子，尽管苹果和opera两家公司一直在为他们的浏览器产品做宣传，但Websidestory的统计数字表明，这两款产品的市场份额仅有1%。

新浪科技2004/11/3
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【iSuppli：08年中国芯片设计业收入将翻四番】

著名市场研究公司iSuppli表示，由于巨大的市场潜在需求和政府的大力支持，中国的无生产线芯片设计行业的收益每年将会有32%的增长率，从2003年的2.88亿美元增长至2008年的12亿美元。

iSuppli的一份研究报告显示，中国有468家芯片设计公司需要依赖政府或投资者的资金维持营运。iSuppli预期，中国的芯片设计行业发展迅速，但仍要数年时间才能具备较大规模。

因为产品质量和供货问题，国内的oem厂家都不愿使用本地芯片设计公司的产品。iSuppli表示，近期国内的一些设计方案，赢回了oem厂家的信心，使许多的无生产线芯片设计公司重燃希望。

只有为数不多的中国芯片设计公司能够称得上销售大户。而大唐微电子则为其中佼佼者，2003年销售额达6000万美元。

太平洋电脑网2004/11/3
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【08年33%硬盘市场将来自消费电子，年增67.1%】

市场调查公司in-stat/mdr日前预测，虽然2003年消费电子领域中的硬盘仅占整体硬盘市场的5%，但2008年将上升到33%左右，在2003~2008年，具有整合硬盘的消费电子产品的出货量将以67.1%的复合年增率增长。“硬盘制造商越来越看重消费电子市场，虽然过去的家庭里一般只有pc硬盘，但将来家中的硬盘数量将会越来越多，特别是在消费电子产品之中。”in-stat/mdr的产业分析师cindy mccurley表示。“同时，由于消费者喜爱收集音乐和视频内容，所以将需要更多的硬盘和更大的储存容量。事实上，以前可能不太熟悉硬盘的消费者，已开始把硬盘容量作为购买产品时考虑的一个重要因素。”in-stat/mdr还指出，目前，采用3.5、2.5、1.8英吋和微型硬盘

计算机世界2004/11/3
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【数码相机风光不在，日厂商下调04年出货近2成】

据日本工业新闻报道，尽管海外数码相机市场销售看好，但受日本市场销售低迷影响，日本消费电子公司纷纷调降数码相机出货预期，降幅为14～20%不等。继全球最大数码相机制造公司三洋电机调降2004年度数码相机出货计划，由原先预估的1,800万台调降为1,400万台后，奥林巴斯、富士等厂商也拟下调出货目标。据悉，奥林巴斯原预估2004上半年度为500万台，但受日本市场竞争激烈冲击，出货量将落至430万台，该公司预估下半年度出货仍将持续下滑，将由原先预估的600万台减为520万台；而2004年全年度出货预估则降为950万台，降幅约为14%。另外，富士将全年度出货预估下修为700万台，降幅为18%左右。

计算机世界2004/11/3
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【据称台湾笔记本厂商拟将生产线迁至内地】

11月2日消息，据台湾产业界人士透露，台湾主要的笔记本厂商有可能会在明年下半年之前将笔记本生产线全部迁移到中国内地，它们留在台湾本地的办公室将只负责产品研发、技术研究、材料采购、财务管理和营销等业务。

业内人士表示，仁宝电脑公司和英业达集团已经于今年上半年关闭了在台湾的最后几条笔记本生产线。目前，广达电脑有限公司仍然在台湾保留着两条笔记本生产线，但这两条生产线的产能只占该公司笔记本电脑总产量的20%。由于广达公司的主要客户之一宏基公司要求其2005年的笔记本电脑订单必须由中国内地完成，广达公司将别无选择，必须在2005年第一季度前将所有的笔记本生产线转移到中国内地。

新浪科技2004/11/3
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【WSTS预测：2005年半导体市场增幅仅为1.2%】

全球半导体业界组织将其对2005年半导体市场增长速度的预期下调至1.2%，远远低于今年预期的增长速度。据wsts曾经于今年六月份预测，2005年这一市场的增长速度将是8.5%。但是，据wsts欧洲委员会于本周二表示，即使是这一数字，它也还是远远低于今年预期的28.5%的增长速度的。

许多大的芯片厂商和芯片生产设备商都纷纷于上周发出警告，预计将来这一需求会下滑。据wsts日本分部的一位官员在一次记者招待会上向记者透露，今年早些时候业界对数字化电器产品成为需求的增长动力抱有很高的期望，但是，在我们进行的最今一次预测中，我们认为数字化电器产品的增长将是稳步的，并非是急剧增长的。由于消费者对诸如平板电视、dvd录像机等价格较高的数字化电器的需求低于原来的预期，已经促使家电厂商在最近几个月里削减了库存，导致了微芯片订单的减少。

据wsts欧洲部门在发表的预测报告中表示，它当前的预测与曾于今年6月份的预测相似，也就是2004年半导体市场将增长28.5%，达到2138亿美元。今年将是半导体产业历史上最好的一年，半导体产业以前的一个高峰是在2000年，销售额曾经达到2040亿美元。今年半导体产业增长的动力将是诸如内存芯片，数码相机、拍照手机中使用的图像传感芯片，手机、汽车中使用的专用芯片等。但许多大的芯片厂商和芯片生产设备商则纷纷警告，消费者需求疲软将导致未来数个季度的销售额低于正常水平。

据wsts预测，2006年和2007年两年的半导体市场将分别增长3.0%和11.4%，而在今年6月份时对这两个数字的预测分别是-0.7%和9.3%。

TOM科技2004/11/3
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【英特尔：第三季度芯片组市场占有率下滑】

根据merrill lynch研究报告，今年第三季度英特尔的芯片组市场占有率下滑6.7%，该公司流失的市场占有率为其它竞争对手所瓜分。在第三季度，英特尔的芯片组市场占有率占62.1%，其次为威盛占18.5%、矽统(sis)占9.9%、ati占4.5%、nvidia占4.2%。第三季度和第二季度相比较，英特尔的芯片组市场占有率下滑6.7%，但威盛上升3.6%，矽统与ati及nvidia占据了其余的市场占有率。威盛上星期公布第三季度财务报告显示，第三季度该公司芯片组销售上扬了25%。在第四季度，英特尔将推广低端及高端产品，并将在圣诞节前后降价其i910及i915gv芯片组。
极速网2004/11/4
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【综述：流媒体有望成门户网站新盈利点】

2004年4月，摩根士丹利的一份研究报告指出，“目前把手机与互联网连接起来的无线短信业务正处过渡阶段，发展前景依然可期”。这份研究报告的结论认为，“与短信有关的收入有着可持续性和连贯性。”

然而，摩根士丹利的预期并没有在第三季度得到证实。摩根士丹利的分析师们绝对没有预料到，如今，无线短信业务一两年前，它的出现改变了众多门户网站的艰难处境——开始有些乏味了。

进入10月以来，新浪、搜狐等各家在美国纳斯达克股票市场挂牌的门户网站相继给出第三季度的成绩单。无独有偶，各家门户网站均因无线短信业务量的减少而出现了盈利下滑。

各家门户网站的财务表现早在业界意料之中。一份份盈利的季度财务报表，一串串大刀阔斧的举动，能否掩饰门户网站的新危机？答案或许是否定的。

在分析人士看来，中国门户网站的增值业务仍然很匮乏，这将使门户网站重获生机后不久的盈利基础再次显得引人注目。

成也短信，败也短信

1999年，中国的移动运营商推出短消息业务。两年之后，这项起初并未显示出会蕴藏着如此巨大潜力的业务开始大放光芒。它仿佛给接近崩溃边缘的中国互联网经济注入了一剂强心针。

随之而来的是门户网站从倒闭边缘被拉了回来。他们抓住的手就是短消息业务。华尔街分析师们又开始重新乐观估计：“这是一个处于高速发展地区的高增长行业。”

门户网站纷纷宣告“进入全面盈利时代”，股价自此一路高歌猛进。2003年底，网易的股价一度上攻到每股79美元的高位。

利好的行情一直延续到今年的第二季度，摩根士丹利的分析师们也在满心期待着中国的门户网站继续他们令人惊讶的表现。

然而，“成也萧何，败也萧何”。形势似乎有点急转直下的意味。第二、第三季度的财务报表虽然还是漫天飘红，但盈利增幅的下滑令人关注。

新浪在财季内的无线短信营业收入为2430万美元，较第二季度的2600万美元下降了6.6%，ivr因违反相关操作规定，被中国移动暂停，这使其净利润较上季度下降了170万美元；搜狐的无线增值服务营业收入同比下滑30%，非广告业务的毛利率为54%，去年同期的这个数字是63%，这主。要是由于搜狐利润较高的无线产品销量出现了下滑；网易第三季度无线短信及其他收入比上一季度下降了20.7%。

造成这种局面的原因可能要在互联网公司身上找。互联网资深人士、和讯网首席执行官谢文的评价是：“互联网亲手毁掉了这块蛋糕。”

移动运营商渐行渐远

由于行业进入门槛低，短信内容提供商几乎如同短信一般依附于这个产业链迅速膨胀开来。龙音数码科技有限公司总裁张震阳曾评价说，“短信利润中70%是泡沫。”

但是，产业市场没有细分、产品严重同质化，加上“挣钱如同抢钱”的诱惑，整个行业整体上急功近利。由于缺乏管理监督，黄色信息泛滥，还大量存在着消费欺诈和短信犯罪以及不良信息的传播，短消息甚至一度成为犯罪的温床。

于是，公安部门联合主管部门以及两大移动通信运营商开始整肃即时通讯。起先，中国移动最早是向新浪开刀。随后搜狐、中华网、上海美通和上海四方等数十家内容提供商先后接到了中国移动和中国联通开出的罚单。这仅仅是中国移动对3500家为中国移动提供内容服务的内容提供商进行整顿的冰山一角。

“短信机会很好，最后却毁于一旦。”谢文认为，对即时通讯的整肃，使依赖即时通讯为主要营业收入的网站的业绩增长下滑成为必然。“现在相对来说健康点了，但是在管理上我们还是没有能力，或者是有能力不想用，结果人人都来声讨我们。”

还有一个因素是，中国移动运营商似乎早就有了从互联网公司手上收回短消息经营权的打算，在中国电信业的毛利润率普遍走低的时刻，这个需求显得尤其迫切。

在谢文看来，中国的移动运营商推出这项业务，并且使互联网公司也成为这条产业链的重要一环，“是在慷慨地把垄断资源、向互联网开放一部分资源”。他将中国移动的这一举动喻为“革命性的举动。”

2003年初，中国移动某地方公司的一位经理曾经暗示过，中国移动将对内容提供商的信道费进行调整，现在该是规范这个市场的时候了。而早在2002年1月，中国移动数据业务运营中心在北京悄然成立，中国移动完成了对全国数据业务市场的布局，形成了真正的全国性垄断地位。

中国移动推进“misc系统短信sp接入平台”建设并强制内容提供商加入，还要求内容提供商拥有电信增值业务经营许可证，即icp执照。以前内容提供商进入门槛低是由于只需拥有区域经营证，而现在不仅需要向当地的通信管理局申请，基本条件是1000万元注册资金，而且还需要3年之内没有被中国移动和中国联通处罚的记录、不在中国移动和中国联通的黑名单中、在外地有一家以上的分公司、有本地和外地的主机托管协议等等严格条件。

然而，受到影响的绝非只有内容提供商们。中国移动内部人士曾经透露，此次整顿使内容提供商的无线增值服务收入在近期内下降了40%，最高的甚至下降了70%至80%。

“中国移动梦网的瓦解虽然没有改变分成协议，但是新的misc系统使中国移动将短信的运营权利下放到地方公司，这已经演变成一个单边的游戏。”谢文认为，利润率的下降、坏账率的上升，使中国互联网的这项引以为豪的增值服务开始变得萎缩了。

流媒体是下一根“救命稻草”？

移动梦网是中国移动力求自身主宰信息运营商的一次努力，这说明中国移动最终还是没法离开内容提供商们。但是，即使目前短信还能为互联网公司带来不错的利润，互联网内容匮乏的现状依然无法改变。

更多被波及的内容提供商，重则部分服务被停牌，轻则罚款处理或是新发展项目被延缓。无线增值业务哀鸿遍野。令人担忧的是，他们该拿什么样的业绩去说服自己的投资者呢？

三大门户网站的盈利状况依然良好，这要归功于他们往日开源节流。节流，是指在不景气的日子里节衣缩食，削减成本；开源则是指依靠无线短信为他们创造了盈利。

“如果剔除无线短信业务给门户网站带来的利润，谁敢声称自己是盈利的门户网站？”谢文说。

搜狐指出无线营收继续下滑主要考虑到两方面的原因：首先，中国移动对搜狐彩信业务的制裁于今年9月1日开始生效，所以第四季度将是中国移动对搜狐彩信业务进行制裁之后受到影响的第一个完整财季，而第三季度则只有9月受到了影响；其次，由于中国移动各省分公司都开始安装misc付费平台，势必会导致无线营业收入下滑。

无线短信在主要的四个门户网站的营业收入比例似乎更加具备说服力。摩根士丹利的数据是2003年第三季度，新浪、搜狐、网易和tom 0nline的短信收入占其总收入的60%、58%、40%和82%。

网络广告、短信业务和在线游戏，依然是支撑门户网站业绩的三大支柱。因此人们更关心的可能不是三大门户网站取得了什么样令人满意的成绩，而是这样的成绩到底还能持续多久？

门户网站更为迫切的是需要找到新的商业盈利模式，来击退人们对新一轮网络经济高潮期会不会产生泡沫的忧虑。

艰难挺过第一个严冬的中国互联网，如何面临“短信黄金时期”的远去？什么“增值服务”项目又将成为重燃互联网经济的下一个引爆点？这无疑成了让中国的互联网头疼不已的难题。

这一突如其来的变化，又令互联网重新回到了对于主营业务的思考。美国的门户—网站如yah00、aol等都是以提供信息浏览、电子邮件以及搜索引擎别务网聚人气的。于是，新浪、搜狐等更多的网站都在重新设置免费邮箱，而且进一步扩充邮箱更大的容量。同时，重构搜索引擎这个吸引网民注意力屡试不爽的法宝也被网站搬了出来。

这也说明“注意力产生经济效益”仍然是一条恒久的定律。但是这就意味着互联网经济要重回老路吗？

“这是中国的门户网站在进行历史性补课。”谢文评价说。

补课并非是一个完美的解释门户网站仍然没有潜心去储备和完善核心技术，这更多的是出于对来自专业网站的激烈竞争的即时回应。在门户网站还沉醉于短信黄金梦的时候，许多专业网站已经纷纷涌入nasdaq，而且赢来无数投资者的青睐。

值得注意的是，在10月28日北京具有北京举行的通信展上，各家门户网站都表现得非常活跃，并且为第三代通信网络大肆鼓吹。显然，对于门户网站来说，无线通信的增值空间固然巨大，然而3g更是一个饱含黄金的富矿。

10月22日，在北京举行的“中国商业互联网发展论坛”上，众多的商业网站把目光投向了宽带娱乐以及流媒体。

“虽然中国绝大多数互联网公司都处在亏损之中，但是现在仍然至少有20家互联网公司的市场价值超过光线传媒。”光线传媒总裁王长田得出两个结论：第一，做一个盈利的电视公司也许还不如做一个亏损的互联网公司；第二，他要加紧向互联网行业靠拢。“当宽带时代到来时候，电视行业与互联网结合体有可能会成为互联网行业新的领导者，这就是宽带流媒体带来的机会。”王长田对此充满了希望。

“然而，宽带的美妙前景在目前似乎还只是一个空中楼阁。与目前的数字电视产业有着同样的难题，政策的不稳定性以及投资巨大的风险使大多数投资者依然处在徘徊之中。

但谢文认为，在版权没有规范管理之前，流媒体时代的来临仍然取决于更多的管理措施的完善。

“但是，目前中国互联网企业投机取巧的意识依然很强烈。”谢文担忧地说，“目前运营环境的恶化，也许会让中国的互联网经济陷入短暂的窒息中。”
南方周末2004/11/4
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【调查：2005年30寸以上液晶电视将增长234%】

台湾拓产业研究所日前发布一份预测，指出目前液晶电视正呈现往大尺寸发展的趋势，与2004年相比，2005年30寸以上液晶电视将出现234%的高增长，远超过液晶电视整体的增长，这意味着液晶电视已有站稳“客厅市场“的企图与准备。tri指出，2004年全球液晶电视出货量为822万台，2005年将增长到1,416万台，。目前sharp、sony、samsung等均大幅调降32寸液晶电视的价格，从面板、系统厂商一致力推的32寸、37寸为市场主流来看，2005年将是液晶电视往大尺寸转移的关键年。tri进一步指出，30至40寸将是液晶电视进军客厅市场最有利的位置，由于液晶电视在40寸以上的市场须面对等离子和背投电视的压力，而30至40寸这的间仅须与crt电视竞争，预期从2005年开始，32寸液晶电视的价格将快速下跌，2008年便能跌破1,000美元的关卡。tri预计32寸及37寸液晶电视2004至2008年年复合增长率分别达180%和218%。另外值得留意的是26寸以下、针对个人或家中第二台电视的液晶电视市场，将在2005年大幅增长。
计算机世界2004/11/4
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【SIA：半导体销售明年将持平】

11月4日港台媒体消息，半导体产业协会指出，明年全球半导体销售将变化不大，主要受到内存芯片需求锐减影响。

SIA指出，明年销售将持平，2006年将增长6.3%，今年营收将增长29%，创下2138亿美元新高。

个人计算机、移动电话与其他设备使用的2款主要内存芯片需求明年将萎缩，并波及其他市场的增长，包括英特尔与德州仪器在内的厂商过去6个月均出现生产减缓，库存增加。

SIA指出，动态随机存取内存销售继今年激增61%后，明年恐将衰退15%，达230亿美元。闪存销售继今年增长35%后，明年将下滑1.8%，达155亿美元。

由18家芯片相关类股组成的费城半导体指数今年迄今下挫19%。
TOM科技2004/11/4
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【调查显示：08年企业网关市场将达166亿美元】

市场调研公司in-stat/mdr日前指出，在未来两年内，全面支持多项服务的新型企业网关将会出现，并形成一个新的产品领域，可能左右网络设备产业的形势。预计2008年企业网关市场将由2004年的12亿美元增长至166亿美元。

该公司表示，企业网关将是模块化的、基于标准的设备，具有较高的实用性、多种服务模块和集成式的系统管理。具有不同容量和标准底盘的多种款式，将满足所有的中小型企业应用。美国网络设备厂商思科目前供应的3800多服务访问路由器，属于低端企业网关。企业网关源自思科的针对中小型企业的新型高集成度、低成本的办公设备。它没有为数据网络而优化，而是面向安全应用，企业网关将满足小型企业的整个数据、安全和语音通讯需要。

in-stat/mdr认为，企业网关市场包括员工数量在20-99人的小型企业，以及大中型企业的分支机构。专业的、单机网络与安全产品将继续在大型企业市场蓬勃发展，而配置固定的、多服务产品将主导住宅、soho和规模在1—19人的小型企业市场。数据与电信企业网关供应商将寻机收购安全、数据网络、无线和语音通讯产业中最优秀的技术开发商，或者与之合作。有些供应商已采取这样的行动。希望得到优惠价格的宽带cpe供应商，可能会向软件oem购买相关技术。

新浪科技2004/11/6

返回目录
【全国互联网行业薪酬调研：明年薪资增长6.5%】

近年来，一度低迷的互联网行业开始复苏。盛大陈天桥、网易丁磊、百度李彦宏、第九城市朱骏、搜狐张朝阳分别名列2004年胡润百富榜，网络公司景气，老板身价暴涨，员工薪情是否也有相应提升？

由太和顾问公司最新完成的全国互联网行业薪酬福利调研显示，2004年该行业薪酬出现大幅增长，其中经理层员工薪酬增长超过11%，决策层员工薪酬增长超过17%，预计2005年该行业薪资总体平均增长率在6.5%左右。

日前，本刊记者先后采访了新浪中国、盛大网络、太和顾问等公司的有关人士，对此作了进一步的探讨。

调研篇

北京外企太和企业管理顾问有限公司的最新互联网行业薪酬福利调研表明，中国互联网行业呈现以下几大特点：

特点1：职位越高涨幅越高

互联网行业整体薪酬大幅增长，一般员工薪酬平均增长7%，经理层员工薪酬增长超过11%，决策层员工薪酬增长超过17%，职位等级越高薪资增长幅度越大。预计2005年该行业薪资增长根据不同层级会有所区别，但总体平均增长率在6.5%左右。

太和顾问的资深专家认为，近年来，中国互联网出现了多元化发展趋势，使该行业出现了很多新岗位，与之对应的人才在市场中非常短缺，供求关系上的矛盾，使网络公司开始重视对相关人才的吸引、激励和保留。

由于高科技行业对高级人才的争夺相当激烈，导致网络公司高级人才薪酬出现较大增长。互联网的多元化发展对网络公司决策层员工提出了更高的要求，也促使企业为决策层员工提供更高的薪资。

特点2：不同部门“贫富不均”

财务、研发、业务发展、人力资源部门总监层薪酬水平高于该行业总监层薪酬平均线。不同部门之间薪资差异很大，贫富悬殊。

核心部门的高级管理人员承担着更大的责任和压力，其薪酬也偏高。网站内容等传统部门已不是网络公司盈利重点，部门总监薪酬在同级中处于较低水平。由于公司内部薪酬分配的不公平性，导致市场、网站内容、客户服务等部门人员的流动率比其他部门大，这些部门的高级管理层稳定性也较差。

特点3：4大总监职位薪资猛增

该行业中最具发展潜力的是财务总监、研发总监、业务发展总监和人力资源总监，其薪资有较大幅度增长。其高位年薪分别达到50万元、42万元、40万元、39万元。

财务总监要懂得如何制定公司财务战略和洽谈融资事务。研发总监要具备较高的技术创新能力和对行业发展的预测能力。业务发展总监对行业的理解和对行业发展趋势的预测能力以及对于投资环境的认识能力都要很强。互联网公司多元化的发展，对人力资源总监提出更高的要求。

特点4：网络游戏人才薪资看好

中国网络游戏发展迅猛，去年网络游戏市场规模达13.2亿元，预计2007年将达67亿元。目前网络游戏专业技术人才只有几千人，市场需求旺盛，供求矛盾相对突出。

以网络游戏为主业的网站，与互联网行业中综合性门户网站、专业网站等相比，薪酬水平整体差别不大。太和顾问薪酬顾问左婧溪透露，网络游戏中关键职位的平均薪资要比行业平均薪资高出20%—25%。关键职位指高级网络游戏设计、开发和市场人员。但由于发展方向不一样，不同类型网站对相同职位的薪酬策略有较大区别。

在一些综合性网站和非游戏专业网站中，软件工程师年度总薪酬增幅低了5个百分点；一般综合性网站和非游戏类专业网站中，市场专员年度总薪酬增幅为20%；系统维护工程师年薪平均增幅仅15%左右。网页文字编辑在整个互联网行业中的年度总薪酬平均增长率为21%。

编辑类中动漫编辑总薪酬最高，高位值位超过14万元。网络安全工程师总薪酬高位值超过18万元，排工程师类首位。

网站篇

为了解网络公司在用人和薪酬方面的实际情况和最新动态，本刊记者先后采访了著名门户网站新浪中国和网络游戏网站盛大网络的有关人士。

新浪：紧缺人才每年薪资涨幅不低于20%

新浪中国人力资源总监段东先生在接受本刊记者采访时表示：“去年以来，新浪在内地的人才招聘出现较大的增长趋势，不包括海外网站和内地收购、兼并的企业，目前新浪在内地共有1500多名员工，而去年还只有950名左右，新员工的增长幅度超过了50%。”

从上世纪90年代开始，新浪内地员工数逐年递增，2003年之前每年平均增幅在20%多，其中2001年因遭遇互联网“冬天”，增幅略低，但也有20%左右。2003至2004年增幅出现一个峰值，很形象地反映了互联网行业在近2年时间里出现复苏的现象。

段东预计2005年员工增幅将放缓，员工总数将达到1800名，增幅仍有20%。

目前比较紧缺的是项目管理人才，尤其是拥有专业背景的项目管理人才，如研发管理人才要既能从事技术开发，也能进行管理。此外还有运营方面的管理人才。段东表示，新浪一般通过网络、人才市场、猎头公司等招聘人才，每年春秋两季会举办针对应届毕业生的校园招聘会。

段东透露，新浪的薪资在同行中处于中等偏上水平，公司更注重的是给予员工以较好的个人发展空间，此外，福利待遇也比较好，并重视通过企业文化的建设以增强员工的凝聚力。

目前新浪新进应届生中，研究生占2/3，本科生占1/3，研究生第一年月薪可拿到4000元左右，本科生第一年月薪在3000元以上。

新浪的网络游戏人才，如从事网络游戏制作、设计的一般专业人员，月薪在4000元至7000元，拥有资深专业背景的管理人员，月薪可达万元以上。

段东指出，游戏类、短信服务类、搜索引擎类、电子商务类、项目管理类的人才都是目前紧缺人才，其每年的薪资涨幅不低于20%。

盛大：薪资福利待遇处于行业内中上水平

盛大网络公关部经理李黎君表示：“盛大目前员工已超过千人，其中70%以上都是计算机技术人才。盛大正在致力于建立中国自己的具有国际水平的网络游戏研发队伍。各类研发人才是目前盛大最需要的，如技术开发、游戏策划、美术设计等人才。”

盛大人才发展主要通过三种方式，一从社会上引进优秀人才；二在公司内部培养专业人才；三与相关院校合作培养需要的专业人才。

盛大不久前刚结束一次全国性的大型招聘活动，取得较好的效果。11月将开始校园招聘工作。届时将有20多个岗位，150人员的招聘需求。大部份岗位为计算机技术岗位。“盛大的薪资福利待遇处于行业中的中上水平。对专业素质优秀，工作能力良好的人才，公司会提供与之贡献相符的高薪。”李黎君表示。

盛大高层认为，强烈的责任心、事业心、充满激情、团队合作精神、良好的职业道德等，这些品质都是现代社会成功职业人所须具备的品质。

盛大的人才培养计划，是按职务类别与层级的不同，分别有不同的职业发展计划。李黎君透露：“公司中高层大部分都从内部培养提拔，获得晋升需要有优良的工作绩效。在充满竞争的现代社会，工作能力是很重要的，公司重视的是个人的综合能力是否符合岗位要求。”

中国信息产业网(互联网数据)2004/11/5
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【9月全球芯片销售额同比增长27.4%，高于预期】

美国半导体产业协会日前公布，9月全球芯片销售额的三个月移动平均值比去年同期增长27.4%，比8月上升1%，达到184.1亿美元。

该数据高于182.3亿美元的预估值，并与许多悲观的看法相反。由于许多应用领域中的库存上升，人们纷纷预测第四季度的芯片销售额将会直线下滑。

SIA公布的9月全球芯片销售额数据是7月、8月和9月三个月实际销售额的平均值，所以也代表2004年第三季度的芯片销售额。

2004年第三季度全球芯片销售额为552亿美元，比第二季度增长3.2%，比去年同期上升27.4%。2004年第一季度全球芯片销售额比2003年第一季度增长32.3%。2004年第二季度全球芯片销售额比去年同期增加40.3%。SIA表示，2004年1-9月全球芯片销售额达到1,576亿美元，比去年同期增长33.2%。SIA总裁george scalise在一份声明中表示：“尽管有迹象显示某些领域继续进行库存修正，但9月销售数据表明半导体需求继续增长。”

SIA表示，通常9月是半导体销售的旺季，因为电子制造商为假期准备。今年9月的增长率处于历史水平的低位，显示半导体产业正在进行库存修正。最近的gdp报告显示美国经济持续强劲，企业的设备和硬件支出连续第六个季度增长。

欧洲和亚洲的芯片销售额分别增长4.1%和1.6%，美洲和日本的销售额分别下降1.7%和0.5%。

第三季度全球主要地区的芯片销售额均比第二季度上升。美洲增长0.9%，而欧洲增长7.2%。日本上升3.2%，全球最大的芯片市场——亚太地区增长2.6%。

中国半导体行业协会2004/11/5
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【预测称2005年全球芯片销售进入维谷】

11月4日消息，据一家著名的行业集团及业内分析师表示，明年全球芯片销售预计将与今年持平，因而对半导体制造商将是不太景气的一年。

“全球半导体贸易统计”是一家跟踪全球芯片销售情况的行业集团，它在本周发布的一项预测中称，2005年全球半导体销售额预计为2153亿美元，比2004年的2128亿美元略有上升。该数字与wsts预测的今年芯片销售额增幅27.8%相比，简直是“小巫见大巫”，而且也大大低于该集团在5月份曾做的明年增幅8.5%的估计。

wsts称，对于2006年，也没有迹象表明半导体销售将会出现强力反弹，预计增幅仅为3%。

前景最不尽人意的是美国。据wsts预测，2005年，美国的芯片销售额将下滑1.5%，到2006年还将进一步下滑0.9%。该集团没有表示美国的芯片销售到何时将会好转。

据wsts称，亚洲仍将是芯片销售最火爆的地区，但也将大大低于今年41.1%的增长速度。该集团预测，亚洲的芯片销售额2005年将增长2.8%，2006年将增长4.9%，并称中国的增长速度将高于亚洲其它地区。

市场分析公司idc本周也修正了它对2005年全球芯片销售的预测，现在称全球芯片市场明年将下滑2%，此前的预测则为增幅7.6%。

赛迪网2004/11/5
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【今年半导体销售2138亿美元创记录亚洲最大】

11月4日，据半导体产业协会(SIA)称，2004年全球半导体销售额将创下新记录，但2005年的增长将相当疲软，此后二年会再次强劲增长。

今年2138亿美元的全球半导体销售额较2003年的1664亿美元增长了28.5%，2003年较2002年1408亿美元的销售额增长了18.3%。2004年的销售额甚至超过了2000年创记录的2040亿美元。SIA

在一年前对2004年全球半导体销售额的预期为1946亿美元。

在2004年的全球半导体销售额中，消费类产品的贡献占了一半儿还多，而且预计这一比例还会增长。因此增长速度较高的产品类别包括数码相机用闪存和手机用数字信号处理器。

按地理区域计算，北美、欧洲和日本的增长幅度约为22%，亚洲地区的增长幅度为38%。亚洲是最大的芯片市场，今年将吃掉价值869亿美元的芯片；日本以478亿美元居次席。但这二个地区重新出口了它们购买的大部分芯片。

SIA还警告称，最近的芯片上涨周期将暂时趋于停止。2005年的销售额基本不会增长，2006年的增长幅度也只有6.3%。2007年的全球芯片销售额将达到2590亿美元，增长幅度为14.2%。

SIA在报告中还预测，今年通讯设备用光电子芯片的销售额将达到139亿美元，增长幅度为45.9%。2007年时的销售额将达到176亿美元。微处理器的销售额将达到301亿美元，较2003年的274亿美元增长了约10%。微处理器仍然是最大的芯片产品类别之一。

dram芯片市场将由2003年的167亿美元增长至269亿美元，增长幅度高达61.2%。价格波动将对2005年产生重大影响，2005年dram芯片市场将萎缩14.75，下滑至230亿美元。闪存芯片的销售额将由2003年的117亿美元增长至158亿美元，增长幅度为34.6%。在明年下滑至155亿美元后，闪存芯片销售额在2006年将达到160亿美元。

北极星(电子技术)2004/11/5
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分析评论

【供需矛盾又激化，LED产业待整合】

LED产业重新步入快速成长期后，因三季度手机大厂调整库存的余波震动，今年LED市场的表现并不十分喜人。尤其是国庆长假后现货市场忽冷忽热的行情走势，加上目前LED供需矛盾激化，持续下调的LED价格已让部分业者意识到LED产业急待整合的必要性。

据悉，LED市场在上半年进入快速成长期后，下半年历经的大幅跌价已让LED市场的供需矛盾有所激化。从目前价格调降幅度看，LED市场自三季度开始已面临较重的跌价压力。在市场状况不是十分良好的情况下，经销商对LED的跌价态度显得更为悲观，担心下半年超高亮度蓝光LED和白光LED的跌价幅度可能超过35%以上。

因LED市场降幅可观，为刺激消费厂商方面虽是动作频频，但有经验人士仍认为，目前业界除积极开发新的市场之外，LED市场也有必要出现一次整合，这样才有利于形成整个产业良性循环的局面。

经销商认为，LED产业目前确实面临生产厂商太多，供需矛盾的逐步激化才会有年初到现在芯片价格跌幅惊人的局面。

据了解，2004年中国市场蓝光LED生产量已较2003年成长约3倍左右，达到3,000万PCs水准。但因供应方产量剧增，预期2005年蓝光、白光LED售价仍有续跌的趋势。就目前各LED产品价格走势来看，现货市场经销商指出，传统LED产品价格在跌落至谷底区后，其未来再出现下跌的情况应该有限；但蓝光LED与白光LED之产品价格在国内、外LED厂商积极切入生产下，未来其跌价压力仍重。据日商的mizuho securITies预估，2005年蓝光LED产品价格将较2004年是下滑约19.05%，而2005年白光LED产品价格也将较2004年系下滑约6.38%。

由此可见LED市场成国内、外厂商的兵家必争之地后，产业内部矛盾也日渐激化。而分析我国LED市场目前存在的不足，业者指出包括技术垄断、投资方向偏颇、国内技术力量落后等多种问题都必须得到有效的改善后，才能从根本上促进我国LED市场的发展。

据了解，有关方面称，目前全球实现超高亮LED的方法主要集中在三种技术路线上，一是蓝光芯片加黄光荧光粉；二是紫光芯片加红绿蓝荧光粉；三是红绿蓝芯片混合封装。在数量这么庞大的专利面前，中国必须要打破垄断，建立自主创新的知识产权，在业界提倡多种技术路线并存的发展思路。

其次在投资领域和技术弥补上，经验人士认为，渐成“冷门”的红黄光LED不能偏废，而且我国在面临技术薄弱的事实面前，应学利用国外和台湾企业已有的技术和投资优势，来发展我国的LED产业。

另外，有效控制LED市场的产能也是每一个业内人士必须意识到的严峻问题。据了解，冲着2004年预计将有六十五亿颗的市场需求量，明年将会有继续投资和扩产能投入白光LED市场的厂商。据悉，亿光准备扩产能，宏齐也正在扩能，佰鸿也说要扩产，众商家开出的量都十分惊人，但被忽略的是，市场需求量并没有大幅上涨。显而易见，LED市场可能再一次面临供过于求的可能。

虽然pida预估2005年全球LED市场规模仍可较今年成长，但受到国内、外LED厂商产能扩充的影响下，预计全球LED市场竞争将更为激烈，而全球白光LED市场也将继全球蓝光LED市场之后，成为各方杀戮之所在。可见，残酷的竞争让部分中小业者在LED市场仅是艰难立足，而在如今旺季不旺，LED市场凯歌不易唱的事实面前，各业者更有必要进行合理规划，促成LED产业形成新的整合机会后才能从根本上形成产业内的良性循环。

北极星(电子技术)2004/11/2
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【需求放缓，库存大增令芯片业前景难求】

5个月前，在一个阳光明媚的加州酒店里，信心十足的美国芯片业预测2004年全球芯片销售将创纪录，并认为明年4%的增长率预估是保守的。

如今，一轮糟糕的企业财报公布后，整个产业又愁云密布。几乎所有种类的芯片需求都出现放缓，从价值300美元的电脑处理器到仅值30美分的汽车部件，芯片库存的激增引发的潜在危机正迫在眉睫。

分析师指出，美国半导体产业协会周三调降预期。他们认为，该协会有关2006年会出现一年左右下滑期的预测是太过乐观了。半导体专业研究机构infrastructure总裁约翰逊表示，除非假期销售旺季非常强劲，否则明年初形势不容乐观。

芯片业多年来一直遭受着从繁荣到衰退的恶性循环。2000年销售创下2040亿美元的高点后，芯片业便陷入了最为严重的萎缩，随着电信及互联网泡沫的破灭，2001年芯片业的销售大幅下滑了32%。
6月官方预估显示，本轮芯片业的低迷状况将尤为温和，2006年销售料下降1%，2007年则将恢复增长。然而，数十家芯片厂商纷纷发布低于预期的企业财报，预示着芯片行业将不容乐观。美国通讯芯片制造商broadcom10月发布预警称，当前季度营收恐下降18%。全球晶圆代工厂商联电也公布了令人沮丧的第四季度财报，称出货量可能减少17%。这种黯淡局面令业内人士深感不安。

库存增长令人忧虑

加州科技研究公司Isuppli的分析师格兰德鲍尔斯表示，不确定的因素太多。2004年底意外情况接踵而至，很难平衡这些因素并制定2005年的计划。格兰德鲍尔斯预计，SIA将调降其预估值。他表示，除了油价的影响以及美国总统大选的风险外，若消费者和企业支出中止，激增的库存也可能令问题复杂化。

Isuppli估计，第三季度芯片库存大增了38%，至110亿美元。格兰德鲍尔斯表示，库存有可能似滚雪球般快速增长，如果库存还在不断积累，这可能变成一个不堪忍受的重荷。不过，他仍确信芯片销售会增长，明年增长5%左右。与2001年时不同的是，对电脑、手机和通信设备的支出在扩大。“这与我们曾在2001年所见到的灾难性衰退不同，”他表示，“库存调整正在进行，但是2005年终端设备市场不会真正出现明显衰退。”

北极星(电子技术)2004/11/2
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【部分人士仍看好05年IC产业，不言衰退】

虽然许多IC预测机构预言2005年IC产业将出现温和衰退，但市场调研公司vlsi research仍然坚持其以前的预测，认为2005年IC产业将比2004年增长8%。据vlsi research，2004年IC产业预计增长30%。

vlsi research的总裁g。dan hutcheson表示：“我认为明年市场将会让我们感到吃惊。”

美国半导体制造设备供应商应用材料的年度颁奖晚餐会上作基调发言时表示：“展望2005年，存在一些非常好的机会。”

hutcheson预测全球芯片厂的设备利用率年底时将降至85%，4月份的时候高达100%。但产能紧张情况将有所缓解，因为市场低迷且出现库存修正。

但他认为，总体形势很好。“从微观经济学的角度来看，不会出现萧条时期。”

splinter在作基调发言时引用了美国半导体产业协会的数据。SIA预测2005年全球IC产业将比2004的增长4.2%。
他在接受silICon strategies采访时还表示，英特尔和台积电等采用先进工艺生产芯片的厂商，将继续推动制造工艺的进步，从而刺激半导体制造设备产业的发展。

北极星(电子技术)2004/11/2
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【网络安全产业就业前景广阔】

2002年6月7日早晨8：00，在全球网络安全市场方面处于领导地位、占有约50%以上的市场份额的美国iss互联网络安全公司中国公司的网站遭到中国黑客的袭击，网站首页全部瘫痪。新网(国内第二大虚拟主机供应商)前不久在网上宣布，遭到大量d。dos的攻击，以致于网速过慢等现象，严重影响了整个网站的基本运作。

开放的信息系统必然存在众多潜在的安全隐患，窃密和反窃密、破坏和反破坏的斗争仍将继续。在这样的斗争中，网络安全技术作为一个独特的领域越来越受到全球网络建设者的关注。但是，由于在过去互联网技术飞速发展的近十年中，IT行业的先驱者们(如微软公司)似乎将技术的重心放在了网络的易用性和灵活性上而忽略了网络的安全性，所以，在各网站遭遇了大量的黑客攻击带来的损失后，网络安全技术就成为信息技术中突现的真空，从而导致了网络安全人才的急需。

据统计，当前企业中的网管有90%以上的人不具备网络安全专业技能。目前，网格安全已经引起中国专家的高度重视。今年4月，国家科技部在北京召开“网络战略研讨会”。会议认为：我国各行各业已经对网络安全提出了实际的需求，网络安全的商业应用就在眼前，国内信息技术企业要加快步伐，抢占先机。

据悉，国家信息产业局、国家安全局及公安部等都已经制定了相关网络安全等级评定制度，同时要求达到等级评定要求的企业要有一至二名网络安全专业人员。在经济发展如此迅速的今天，安全专业产品和服务公司犹如雨后春笋般出现，据统计，仅2001年中国就增加了300多家专业安全公司，在传统的系统集成、硬件销售公司的利润大幅缩水的今天，几乎所有的安全公司都有着非常令人满意的效益，比如总部在美国的赛门铁克公司2001年在中国的销售收入比上一年增加了150%。

尽管经济不景气，IT开支紧缩，但最近的一份报告表明，美国IT安全产业员工的平均分红第三季度上升14.8%，达到基本薪水的8.3%。到今年目前为止，IT安全产业员工的平均年薪增长了2%到3%，高薪分红主要将是针对高层信息安全人才的。

国家信息化工程师认证考试管理中心推出的国家信息安全技术水平考试的信息安全工程师认证等级一一对应，考试合格的学员可以同时拿到ncie-m c和nacse颁发的认证证书，有利于学员将来在国际范围内的深造、就业，保证了认证的先进性和通用性。

随着大部分组织机构意识到信息安全技术人员的素质已经成为一种企业竞争优势，ncie体系中的ncse认证推出后很快得到认可，成为目前比较权威并且中立的国际化信息安全认证。
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【网站：如何重塑网络广告？】

在短信增长乏力的形势下，网站们曾经赖以起家的网络广告如何重塑业务主导地位？

在刚刚结束的互联网大会上，“下一个十年”成为今年讨论的主题，在短信增长乏力的形式下，哪一项业务将是中国互联网安身立命之所在呢？专家学者与从业者似乎都有着一致的答案，互联网的媒体特征越来越明显，与传统媒体一样，中国互联网行业将会有占据半壁江山的收入来自于网络广告。“中国的网络广告还处在刚刚开始发展的阶段，还有一些急需解决的问题影响着整个行业的发展。”参会的专家在对网络广告给予美好愿景的时候不失时机地提出了自己的意见。而从业者也不失时机地表达了自己的态度，新浪首席执行官汪延表示将在今年年底彻底解决弹出式广告，而21cn总裁张颖则表示要彻底清除这些“网络牛皮癣”。

左膀右臂

在中国互联网依靠短信度过寒冬甚至一夜暴富之后，寻找下一桶金就成了必须完成的任务了。纵观国内门户网站的收入，除了无线增值服务之外，最大的利润来源就是网络广告了。新浪财报显示，2004年第二季度广告营收较去年同期增长63.4%，达1550万美元，占营收总额的32%；搜狐同期的品牌广告和付费搜索收入同比增长97%，达到1340万美元，占据了总收入的49%，“搜狐收入的半壁江山来自于网络广告，我们将会在第三季度加大我们的销售力度”，搜狐coo古永锵表示；比较倚重无线增值与网络游戏业务的网易第二季度广告服务净收入虽然低于新浪和搜狐，仍然达到了450万美元，较上个季度增长了18.5%。这些数字传达出来的信息显示，如果将无线增值业务称为门户网站的左膀，那么网络广告无疑可以称之为右臂了。

市场调研厂商emarketer公司最近发表的《美国的广告支出》显示，预计网络广告支出将持续增长，到2005年时将达到110亿美元。2002年美国网络广告市场暴跌了15.8%，只有60亿美元，但在2003年出现了反弹，增长幅度达到了20%，今年的增长幅度更将超过25.2%。emarketer公司在报告中预测，到2008年时广告投资将增长到180亿美元。网络广告销售的增长得益于广告销售的整体性增长，但emarketer公司在报告中援引业界领袖的话指出，报纸和电视广告可能受到了网络广告的蚕食。专家分析，毫无疑问，未来3至5年内电视和报纸在广告市场上的份额将会减少，有人认为减少的幅度将高达30%至40%。

这些数据都让从业者为之兴奋，现在国内的4a广告公司不涉足网络广告行业代理的几乎没有，这也是他们在电视和纸媒广告投放出现减速的时候必须为自己寻找的下一桶金，这样的“出招”与国内互联网广告的快速增长相辅相成。“互联网的媒体特性越来越强，传统媒体依靠广告，互联网的生存发展同样离不开广告”，21cn总裁张颖表示。这也就是每逢国内国际上发生大事的时候，互联网企业也像传统媒体一样展开各种各样的策划来吸引广告客户。在这方面最直接的体现就是对于内容的重视，在刚刚落下帷幕的雅典奥运会报道中，搜狐与新浪在新闻上的资源争夺就十分激烈，双方都动用了领军人物带队亲自督阵，搜狐是coo古永锵，新浪是ceo汪延，tom在线则是ceo王雷雷与副总裁冯珏。

“网络广告所描绘出来的是未来中国互联网企业的愿景蓝图，但不管是从形式上还是客户满意率以及受众影响力上还有许多不足，这就需要探索中国网络广告业新的形式”，21cn总裁张颖指出了在高速发展的网络广告市场的症结所在。

强迫的网络广告

“用户登陆国内的门户网站，都会被弹出式广告所困”，这是许多网民对待网络广告的第一感觉。如今国内各大门户网站广告大量堆积的现象都非常严重：首页、频道首页和正文页都遍布“地雷”；弹出式广告层出不穷，令人应接不暇；浮动式广告满屏飞舞、让人眼花缭乱。在2004年1月份进行的一次网站调查中，95%的网民认为目前各大网站的网络广告干扰了他们正常的信息阅读，并表示反感。与国内情况不同的是，国外很多著名网站如aol及MSN等的页面都是简洁干净，无一像中国几大门户网站有如此多的“牛皮癣”广告。(95%的网民有牢骚多家门户网站自清“牛皮癣”)

“许多问题可以从技术上解决，雅虎与MSN也有弹出式广告，但都是在用户每天第一次登陆的时候弹出，随后IP地址会被自动识别，在下次登陆或者刷新的时候将不再弹出，而国内的企业则是注重弹出次数与点击率，这就使得网络广告的价值很低，此举也增加了客户的成本”，一位从业人士不无担心地表示。无怪乎新浪ceo汪延、搜狐ceo张朝阳都在不同场合表示将会在今年年底之前彻底解决弹出式广告问题，寻找新的网络广告方式。与新浪、搜狐相比，21cn的步伐似乎快了一拍，9月8日，21cn在北京宣布进行一场“网络肃清运动”，张颖坦言：“在网友被网站不良信息、大量的网络广告干扰而苦恼不已的同时，各大门户网站的广告客户目前也在为网络媒体价值下滑、网络广告点击率低而头疼，为支付的单位成本偏高而叫屈”。在互联网媒体价值由于被怀疑呈现日益向下滑落的势头之时，21cn认为“网络用户‘审美疲劳’将会给网络媒体的经营、网络广告的发展引致毁灭性的后果”。因此，他表示“现在广告客户越来越理性，网络媒体的价值必然要回归，这个调整期很快就要到来。与其我们被逼迫去调整，不如21cn主动来调整。”

相对于传统媒体广告，虚假网络广告的传播范围和危害性似乎更大。中国广告协会学术委员会委员、首都经贸大学广告研究所所长杨同庆表示，由于目前尚没有专门对网络广告实行管理的法律、法规和监管机关，因此网络广告经营处于自发无序的状态。网络广告经营的无序导致了网络广告市场的混乱，以及广告内容的鱼龙混杂，其真实性、合法性缺乏保障，有些广告还涉及到意识形态、不良文化的问题。网络监管的困难与滞后反过来又加剧了网络广告经营的无序。被互联网企业和客户看好的广告形式却在媒介受众处受到了冷遇。

广而告之？窄而告之？

新浪们既然不能放弃网络广告，又不能再“强迫”网民收看网络广告，就必须寻找到一种新的传播方式来解决网络广告“生存”问题。有从业人士表示，作为自诞生之日起就依托网络技术、网络传播以其“双向互动”竞争于世的网络广告，以“受众本位”为优势和核心竞争力，理应比传统广告更加明晰受众概念，重视受众的角色与地位，重视受众处理信息的心理和态度。但这些作为网络广告的内在本质与核心竞争力却一直被忽略或曲解，互动广告应该是未来宽带时期网络广告的一种最好选择。据知情人士透露，21cn正在探索这种国外所流行的“互动广告模式”。张颖介绍，互动广告是一种运用多媒体技术创建、具有复杂视觉效果和交互功能的新型网络广告。在广告的表现形式上更加丰富，往往集视频直播、flash动画、游戏、网站链接、发表评论、在线调查、网上购物等多种功能于一身，最大的特点就是双向交互——广告的展示形式及过程随访客意志而调整演变，互动广告真正发挥了网络媒体的互动特点。典型的互动广告包括联动电视广告(etv)、多媒体邮件、flash广告、网上路演、连播巨幅广告等。这应当是网络广告的一种不错的选择。互动广告的本质就在于受众对广告有相当的控制权，接受什么样的广告、接受什么样的信息取决于受众的偏好，而且受众对信息有充分的选择和修改的权利。在互动广告中，受众被置于广告活动的首要位置。互动广告的出现正是对侵犯广告完全不考虑受众心理做法的弥补和修正，是在“受众本位”下网络广告优势的回归。据业内人士介绍，摩托罗拉的一款新手机在搜狐投放网络广告时，已经开始对互动广告进行了尝试，并取得了不错的效果。

无独有偶，天下互联也对这个困扰互联网行业发展的问题提出了自己的见解，使互联网广告从“广而告之”变为“窄而告之”，天下互联ceo张向宁介绍，“窄告”就是使广告客户的广告内容与网络媒体上的文章内容、浏览者偏好、使用习性、浏览者地理位置、访问历史等信息自动进行匹配，使传统的“广告”像精确制导的导弹一样，能够直接“命中”目标客户群体，使网络广告的有效性极大地提高，网络媒体的赢利能力成倍地提高，也使中小企业第一次有机会用很小的投入，全面利用互联网资源，将自己的商业推广信息送达到目标用户的面前。

由于窄告为网络媒体节省了大量的页面资源，使以前被浪费掉的“广告”转换成精确按读者兴趣投放的“窄告”，网络媒体的赢利能力将大幅提高，同时也为中小企业提供了最新的也是最有效的互联网营销机会和方式。随着网络用户的日渐成熟和品味的提高，传统网络广告已失去吸引力，如何有效地做好传播工作是中国互联网行业必须要做好的功课。
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【全球芯片销售出现疲软，库存过剩是罪魁祸首】

本周一，芯片业传出坏消息。国家半导体组织和业内贸易组织发布警告，今年9月份美国芯片销售速度放缓。国家半导体组织称，截止11月28日的第二财季，全国半导体销售额可能会达4,45-4,5亿美元，和第一财季相比下降18-19%。据thomson first call组织称，santa clara芯片制造商，主要生产手机以及电脑芯片，此前估计销售量可能下降8-10%，公司销售额可望达5,4亿美元。

同时，半导体工业协会报告称，9月份全求球芯片销售额为184亿美元，同比增长27%，比上个月增长1%。这意味着，9月份是今年增幅最小的一个月。预计全年增长幅度为33%。

国家半导体组织的发言人杰夫·维尔称，中国是芯片销售的薄弱地区，中国的小型手机制造商芯片销售低迷，此前，这一地区是销售最旺的市场。维尔称，芯片分销商的销售情况也比预期的要低。一般来说，美国第二财季销售量的上升主要是因假期库存芯片所致。

这个消息也引发了业内的争论，人们质疑，芯片是否应对库存情况进行修正，现在芯片制造商大量积压芯片库存，或是芯片制造业进行了一个周而复始的低迷期。

但是，本周一，maxim integrated products公司宣布，公司第二财季芯片销售增长40%。半导体工业协会主席乔治·斯加雷在声明中称，芯片销售低迷是对“库存的修正”。他说，pc和手机芯片销售强劲，只有几个市场的销售增长缓慢。agilent半导体集团的主席young sohn称，如果业内对库存进行修正，则不会陷入周斯性的低迷境况。

市场研究机构gartner称，2005年，全球市场内存芯片销售将会出现过剩现象。但是，三星半导体公司负责内存业务的副总裁jon kang称，芯片制造商应快速减少芯片制造订单，这样就会避免明年出现生产力过剩的现象。半导体工业协会预测，2004年芯片销售将增长28,6%，达到2134亿美元。但是，2005年，销售量可能下降4%。vlsi研究机构估计，在9月份芯片的平均价格上涨了，但是销售量却低于预期。今年可望有30%的增长，而明年则会下降。本季度，约有30多个芯片制造商发出了收益警报。上个星期，lsi logic公司宣布鉴于通信、消费以及存储芯片部门销售额出现下降，公司决定裁员510人。英特尔、台湾半导体制造公司等芯片巨头都宣称，芯片销售疲软。

美林证券的分析师乔·奥斯赫在周一的报告中指出，芯片业库存情况比预期的要糟。他估计，在第三季度，有38个公司的芯片库存量达到了129亿美元，这一库存量超过了2001年第一季度127亿美元的库存量。今年第四季度，业内库存半继续增长，这是一种危险的信号。
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【无线互联网如何良性发展】

我们一直标榜一件事情就是我们要做成中国无线娱乐门户，大家已经看到2.5g到来，不管名字怎么叫，技术发展会带来应用方面很大变化。

无线互联网下一桶金是什么？有两个角度：从横向可以分为内容的一种发布，就像铃声、图片、信息、游戏下载等等，在这里边未来有很多空间。其次就是2.5g或者3g到来，可以想象朋友到外面给你买衣服拿不准颜色的时候，可以用手机让你看颜色喜欢不喜欢。此外还有手机互联网游戏，也离我们越来越近。从应用来讲还有一块就是无线搜索引擎，这块也是新的行业。最后一类我们谈了很久是用手机进行商务，这个模式现在已经在韩国、日本越来越流行。

从纵向来讲就是你在一个价值链里面，内容整合和集成，再加上内容的实现，再加上内容的提供，这里面其实有很多机会。我们知道在无线增值行业里面有一些公司就做铃声图片，一个公司一个月收入在几百万元，最后被一些更大公司用上千万美金收购，这里面潜力非常大。

随着技术的发展，随着频段越来越宽，这方面机会越来越多。这个行业发展机会确实非常广阔。sp里面存在最大挑战就是同质化非常高，是不是现在无线增值产品又回到当年，返璞归真，这给所有sp带来新的挑战，同时对他们产品的质量提出更高要求。

统观互联网的发展，中国的pc发展明显跟不上手机的发展，这里面还不包括像小灵通这样的，所以我个人认为无线互联网的时代会真正到来，有一天甚至会超过有线的互联网。

于扬：三年之内一切将卷土重来

易观认为互联网实际上是有三个阶段：第一个阶段是造路，第二阶段是应用，第三阶段就是以google为代表的，说穿了就是帮助你找到所需要找到的信息。今天互联网已经进入了一个真正的内容为王的时代，虽然内容为王在过去两年一直谈，但今天内容真正变成一种金钱，应该说从google上市开始，我们觉得真正有了商业利益。

3g只不过是无线宽带一个切入点，只不过是一个技术，但无线宽带的未来已经在我们眼前逐步展开。我们认为在未来三年我们会看到一个主要的前景，就是说消费者有一天不再关心他用的是什么样的手机，他也不再关心他用的是什么样的网络，他关心的是他得到什么样的移动服务和内容，所以今天你们会看到一个全球通，你们会看到动感地带这样一些品牌，我们会看到这样的趋势会继续，类似的服务品牌会成为一个切入点，超过所有的其他的品牌。

我希望再次强调三个重要产业拐点，第一是运营商牵制的门控效应，sp应对的法则是你必须寻找另外一个阵营，比如渠道阵营；第二是所有有线互联网商业模式将会看到在智能终端上变为现实；最后一点，就是cp的崛起和行业应用的群组效应，所有行业会走向更多细分，而行业门户会提供更多无线增值机会。

林维钧：把信息递给最终消费者

现在sp要赚钱，一定要做到市场的细化、用户群的细化，怎么样把你的增值服务传送到需要这个信息的人的手里，这样你才能找到一个非常好的运营模式。

今天的sp受控于运营商太多了，这是个事实。sp如何能走出这个困境，谁有办法能摆脱计费的问题，能摆脱宣传的问题，把真正细化的那个信息用无线的方式传到用户手里面，这就是下一桶金所在。

总的来讲今天无线其实只是冰山一角，刚刚开始，路没有走几步，所以我觉得不要以挖金心态来看这个行业，要看长期一点，这是一个行业，我们怎么样做得长久？所以当商机来临，大概一年半左右每个人都换手机时，身为sp我们能提供什么业务给最终用户，其实这里面提供给我们很多机遇。所以我想最终还是要看你了解用户多少，你对这个行业了解有多深，如何开发一些更细化的应用给你的消费者，这个才是真正的金矿所在。
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【中国半导体资本市场运作的几种趋势】

半导体代工业是需要最大规模投资的行业之一，被喻为“烧钱机器”。我国目前在建、拟建的生产线约有28条，建成这些线约需要资金230多亿美元。2000年前后建的生产线，到现在才短短3年左右的时间，按照行业发展规律，一条8英寸生产线一般需要5年的投入才能获得回报。所以，内地的半导体代工企业绝大多数处于没有盈利状态。有消息称，上海11家芯片生产企业中，只有上海贝岭和上海先进半导体实现较小盈利。芯片产业一直是国内金融机构和地方政府热捧的焦点。作为科技含量和核心产业价值最高的行当，迈开步子前进是可以理解的。支持的路径也大体相同，国内银行贷款、产业基金、风险投资、上市等。

内地半导体企业正因为巨大的亏损和资金断裂而积极谋划上市去“圈钱”。亏损状态下的急剧扩张，使得半导体行业的资金断裂更加凸现。国家投资、银行贷款、地方政府财政支持等以前主要的融资手段已经不能填补这些资金缺口，而且，银行收缩贷款，股市不景气且融资规模小，到海外上市融资成为半导体企业的必然选择。为了与国际接轨，在产业复苏之前，达到最好的展业状态，这是产业的好兆头。但如果上市是为了不理性的“烧钱”就会陷入轮回的怪圈里，无法自拔。

海外及香港上市前景暗淡

3月17日和18日，中芯国际先后在美国纽约和香港挂牌上市，终场大跌8.71%，上市第一天跌破发行价，这也使得中芯国际陷入了外界的质疑之中。中芯国际的表现必将影响到宏力半导体、华虹nec等上市的IPo前途。

美国银行对中芯国际股票的评价为“选择该股就是选择中国的半导体市场”，评级为“卖出”，目标定价11.5美元，该研究机构认为如今该股价偏高。

宏观上出现这种情况，美国投资者和策略分析师对半导体行业信心不足是最根本原因，认为半导体行业在2005年将达到最高峰，而后的市场并不看好，并对于全球半导体行业的期望值进行了下调，这一观点导致了包括英特尔、台积电、中芯在内的半导体企业股价都受到下挫。中芯国际现在最要紧的是继去年盈利后再创好的业绩。中芯国际近来遭遇麻烦事不断，股市上的低迷状态还会持续一段时间，并面临着重重挑战。

微观上，其上市时间正处在市场高点，所以一开始的认购受到热烈追捧，而市场稍有一点波动就会影响其股价跌宕。

中芯国际在香港上市后，股价一直在发行价以下的潜水，最低跌破过2港元。正如所料，最近华润上华(csmc)科技表示，已经放弃了在香港发行6.83亿港元股票IPo上市的计划，这是中国资源集团控制的企业今年第二次遇到IPo问题。华润上华原计划确定的IPo价格，招股价格在73港分到1.1港元。但是公司表示已经废弃了在香港股市主板上市的计划。

据了解，华润上华原计划今年上半年开始动工兴建这座工厂，这也是华润上华的第一座8寸芯片厂。

据业内人士透露，华润上华fab二厂建设的两条8英寸芯片生产线，虽然采用的是二手设备，但是预计整个总投资也将要达到10亿美元。

华润上华此前的招股说明书显示，上市集资主要计划将用于集团未来的扩张，其中包括购置二手设备以提高晶圆一厂的产能，并在8英寸mos晶圆生产线的二厂安装设施、建立净化间及作为其他预备资金，2005年会斥资2.4亿美元，购买二手8英寸芯片制造厂的机器，以把每月产能提升至1.1万片。

就算是加上该项目中无锡市政府方面将要拨的一部分资金和银行的贷款，华润上华方面建设新厂的资金压力还是相当大。

在2003年8月5日，华润上华从世界银行下属的国际金融投资公司以及坦伯顿公司、crown crystal投资公司等公司手中获得6700万美元的首轮投资，而要想在这么短的时间再到全球资本市场实现私募也不是一件很容易的事情。

由于错过了6月30日的上市最后截至日期，目前华润上华要想在今年重新在香港股市实现IPo就必须补充今年第一季度的财务资料。据了解，华润上华正同其上市主承销商花旗集团商议补充今年第一季度的财务资料。

是否能够实现IPO显然还要看市场的反馈。由于中芯国际在全球IPo时定价太高，在实现IPo后便一路下跌。到6月低，中芯国际的股价已经跌掉了30%多，一些投资基金和散户损失不小，这无形中影响了此后中国芯片代工厂在海外的上市吸引力。

在中芯国际股票“跌跌不休”的情况下，华润上华就算及时补充好了第一季度的材料，但能否在香港股市实现IPo并筹集足够的资金目前还是一个谜。也就是说，华润上华二厂的建设显然也就势必要看香港资本市场的脸色。

上海华虹nec电子有限公司执行总裁在11月份表示，华虹nec将在2004年上半年到香港主板上市。另外还有上海前进半导体。

国内融资风险增大

对于高端的芯片制造技术和设备，美国等发达国家对我国实行严密封锁。由于高投入高风险，市场化的融资不会选择这个产业。这个同时也是高利润的产业关系到国家战略，银行贷款现在成为国内通行的融资渠道。

如总投资60亿美元的宏力项目，一期贷款总金额8.3亿美元，由7家银行组成银团，由中资银行操作。

资本市场中的非市场化因素往往是最大的风险起因，如按规定，对于投资较大的外商独资或中外合资企业，一般规定了外资到位年限、每笔外资到账的最小数额。但银行往往不等外资到位，贷款就已经放下去了。

风险投资是不会在技术不领先、投资过大、产出不明确的情况下投资的。芯片行业的技术已经很成熟，生产线已经饱和，高额回报期已过，要求降低成本。芯片行业技术换代频繁，设备高速折旧，一般是三年的暴利期，过后，这些设备都是很便宜的，如果我们还是新投入，还要提折旧，再加上人工费，可以想象成本有多高。

市场呼唤理性

从2000年开始刮起的“烧钱”热，毕竟已经成为了历史。

国内某号称最大的芯片封装厂的建设应该引以为鉴。3年来，这家外商独资企业实际到账外资仅1300万美元，土地、厂房建设全部由内资解决，而向几家银行共贷款4亿多元。如果倒闭，这些专用厂房、已经到了报废期的设备能拍出什么价格，贷款如何回收。

去年，中诚信已经把曾经号称“国内最大的芯片封装测试企业”的信用评级下调为ccc。

地方政府人士的看法是，评估是由企业自己评估。是为了配套而建只要满足配套要求的生产量就行，所以企业讲多讲少没多大关系。因为有三项好处：外资吸引到了；解决了当地的就业；有个产业过来了。对政府没什么损失。由于涉及国际关系问题，外资背景的芯片企业的融资不能公开。

知情人士的说，某公司拿下了大面积的土地，地方开出的土地出让价格是10美元/平方米。

金融专家分析认为，芯片又被定义为不得不发展的产业。这里市场化的银行又回到了计划经济中拨款的角色，但他的名称是贷款。

地方政府的有关人士说，境外公司把二手线拆过来我们又不能说不允许。拆线和全世界采购的概念是一样的。企业只要把生产线建起来，你没有办法限制这个线一定要最新的设备。一条封装线最起码要3亿到5亿美金。但如果这套设备已经运营3年了，那么它应该折旧为零。但旧设备入股的时候还是按照3亿美金来计算的。

各地为引得高新产业，争相在地价、税收、电价等方面进行无底线的优惠政策大赛。一亩地的开发成本在22万元左右，而卖给外企每亩不过5万元，有的甚至是白送。

国内专业化的中外合资信用评级机构，中诚信国际信用评级有限责任公司近期向银行发出示警：谨慎介入芯片产业。

对芯片制造厂来说，生产的是工艺与产能。一个芯片制造厂的投入如果是10亿美元的话，一片芯片最多卖1～100美元，也就是产量必须达到10的8--9次方，企业才有赢利的可能。如果工厂的产量达不到或者开工不足的话，就意味着亏损。一旦“跟风”失败企业就会骑虎难下，所交学费巨大。

只有走市场化操作，走世界上通行的科学、规范，才能够避免形象工程、长官意志的头脑发热，才能冷静分析、科学评估，减少不必要的风险和盲目。正视风险的存在，但是不必要的风险是可以避免的，这就是靠理性。

中国半导体行业协会秘书长徐小田说：：热闹并不代表一个产业的繁荣。

王阳元一再呼吁，要人们警惕我国在芯片生产线引进和建设方面的盲目性、分散化和“一窝蜂”现象，避免高科技领域的低水平重复建设和低层次恶性竞争。

国外企业的某些融资渠道

中国的集成电路市场的巨大需求是一块巨型蛋糕，刺激着国外芯片企业的敏感神经。他们纷纷来华建厂、设立研发基地，都是为了分得一块蛋糕。

他们在资本运作中的方式，如产业内部优化、调整，转移设备，剥离或外包等方式都值得我们借鉴。

如最近，韩国现代半导体与意法半导体合作协议在中国合资建造一家半导体工厂，合资金额可能高达15亿美元。而据记者了解到的情况显示，现代和意法半导体项目15亿美元的投资中，由现代和意法半导体各出资5亿美元，其余的5亿美元由无锡方面提供，这正是吸引现代和意法半导体最终决定投资在无锡的一个重要条件。

上海的商务成本过高，这也是现代和意法半导体不得不认真考虑的问题，此前的联电和英飞凌就是出于这种考虑而转向临近的苏州。

现代需要在本国市场以外建立一家稳定的芯片生产基地，以保持公司的竞争力。竞争对手日本，美国和欧盟已经对产自韩国的现代dram征收了高额关税。

据悉，现代半导体和花旗集团商定出售非内存部门即将签署协议。出售非内存部门将有助于筹集资金并减少债务，逐渐从金融危机中恢复过来。具称获得的资金将主要用于在中国建内存芯片生产厂。

英特尔日前和常州一家纳米技术公司签订生产技术和设备移转协议，提供8寸晶圆所需生产设备，这是英特尔首度与中国厂商达成类似协议。

台积电财务副总经理兼新闻联络人何丽梅说，台积电上海8英寸晶圆厂投资额共计8.98亿美元，除了自有外汇3.7亿美元之外，其余向中国银行贷款与设备作价。

据未经证实的消息，松江区政府为台积电的厂区厂房建设已先期垫付20亿元人民币公司回购。预计松江厂将有一年或一年以上的亏损。但张忠谋很有信心地认为，长期来看，未来的五年、十年，松江厂在贴近内地市场的情况下，会是一个很赚钱的厂。
照明工程师社区2004/11/3
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【南方周末：流媒体有望成门户网站新盈利点】

2004年4月，摩根士丹利的一份研究报告指出，“目前把手机与互联网连接起来的无线短信业务正处过渡阶段，发展前景依然可期”。这份研究报告的结论认为，“与短信有关的收入有着可持续性和连贯性。”

然而，摩根士丹利的预期并没有在第三季度得到证实。摩根士丹利的分析师们绝对没有预料到，如今，无线短信业务一两年前，它的出现改变了众多门户网站的艰难处境——开始有些乏味了。

进入10月以来，新浪、搜狐等各家在美国纳斯达克股票市场挂牌的门户网站相继给出第三季度的成绩单。无独有偶，各家门户网站均因无线短信业务量的减少而出现了盈利下滑。

各家门户网站的财务表现早在业界意料之中。一份份盈利的季度财务报表，一串串大刀阔斧的举动，能否掩饰门户网站的新危机？答案或许是否定的。

在分析人士看来，中国门户网站的增值业务仍然很匮乏，这将使门户网站重获生机后不久的盈利基础再次显得引人注目。

成也短信，败也短信

1999年，中国的移动运营商推出短消息业务。两年之后，这项起初并未显示出会蕴藏着如此巨大潜力的业务开始大放光芒。它仿佛给接近崩溃边缘的中国互联网经济注入了一剂强心针。

随之而来的是门户网站从倒闭边缘被拉了回来。他们抓住的手就是短消息业务。华尔街分析师们又开始重新乐观估计：“这是一个处于高速发展地区的高增长行业。”

门户网站纷纷宣告“进入全面盈利时代”，股价自此一路高歌猛进。2003年底，网易的股价一度上攻到每股79美元的高位。

利好的行情一直延续到今年的第二季度，摩根士丹利的分析师们也在满心期待着中国的门户网站继续他们令人惊讶的表现。

然而，“成也萧何，败也萧何”。形势似乎有点急转直下的意味。第二、第三季度的财务报表虽然还是漫天飘红，但盈利增幅的下滑令人关注。

新浪在财季内的无线短信营业收入为2430万美元，较第二季度的2600万美元下降了6.6%，ivr因违反相关操作规定，被中国移动暂停，这使其净利润较上季度下降了170万美元；搜狐的无线增值服务营业收入同比下滑30%，非广告业务的毛利率为54%，去年同期的这个数字是63%，这主。要是由于搜狐利润较高的无线产品销量出现了下滑；网易第三季度无线短信及其他收入比上一季度下降了20.7%。

造成这种局面的原因可能要在互联网公司身上找。互联网资深人士、和讯网首席执行官谢文的评价是：“互联网亲手毁掉了这块蛋糕。”

移动运营商渐行渐远

由于行业进入门槛低，短信内容提供商几乎如同短信一般依附于这个产业链迅速膨胀开来。龙音数码科技有限公司总裁张震阳曾评价说，“短信利润中70%是泡沫。”

但是，产业市场没有细分、产品严重同质化，加上“挣钱如同抢钱”的诱惑，整个行业整体上急功近利。由于缺乏管理监督，黄色信息泛滥，还大量存在着消费欺诈和短信犯罪以及不良信息的传播，短消息甚至一度成为犯罪的温床。

于是，公安部门联合主管部门以及两大移动通信运营商开始整肃即时通讯。起先，中国移动最早是向新浪开刀。随后搜狐、中华网、上海美通和上海四方等数十家内容提供商先后接到了中国移动和中国联通开出的罚单。这仅仅是中国移动对3500家为中国移动提供内容服务的内容提供商进行整顿的冰山一角。

“短信机会很好，最后却毁于一旦。”谢文认为，对即时通讯的整肃，使依赖即时通讯为主要营业收入的网站的业绩增长下滑成为必然。“现在相对来说健康点了，但是在管理上我们还是没有能力，或者是有能力不想用，结果人人都来声讨我们。”

还有一个因素是，中国移动运营商似乎早就有了从互联网公司手上收回短消息经营权的打算，在中国电信业的毛利润率普遍走低的时刻，这个需求显得尤其迫切。

在谢文看来，中国的移动运营商推出这项业务，并且使互联网公司也成为这条产业链的重要一环，“是在慷慨地把垄断资源、向互联网开放一部分资源”。他将中国移动的这一举动喻为“革命性的举动。”

2003年初，中国移动某地方公司的一位经理曾经暗示过，中国移动将对内容提供商的信道费进行调整，现在该是规范这个市场的时候了。而早在2002年1月，中国移动数据业务运营中心在北京悄然成立，中国移动完成了对全国数据业务市场的布局，形成了真正的全国性垄断地位。

中国移动推进“misc系统短信sp接入平台”建设并强制内容提供商加入，还要求内容提供商拥有电信增值业务经营许可证，即icp执照。以前内容提供商进入门槛低是由于只需拥有区域经营证，而现在不仅需要向当地的通信管理局申请，基本条件是1000万元注册资金，而且还需要3年之内没有被中国移动和中国联通处罚的记录、不在中国移动和中国联通的黑名单中、在外地有一家以上的分公司、有本地和外地的主机托管协议等等严格条件。

然而，受到影响的绝非只有内容提供商们。中国移动内部人士曾经透露，此次整顿使内容提供商的无线增值服务收入在近期内下降了40%，最高的甚至下降了70%至80%。

“中国移动梦网的瓦解虽然没有改变分成协议，但是新的misc系统使中国移动将短信的运营权利下放到地方公司，这已经演变成一个单边的游戏。”谢文认为，利润率的下降、坏账率的上升，使中国互联网的这项引以为豪的增值服务开始变得萎缩了。

流媒体是下一根“救命稻草”？

移动梦网是中国移动力求自身主宰信息运营商的一次努力，这说明中国移动最终还是没法离开内容提供商们。但是，即使目前短信还能为互联网公司带来不错的利润，互联网内容匮乏的现状依然无法改变。

更多被波及的内容提供商，重则部分服务被停牌，轻则罚款处理或是新发展项目被延缓。无线增值业务哀鸿遍野。令人担忧的是，他们该拿什么样的业绩去说服自己的投资者呢？

三大门户网站的盈利状况依然良好，这要归功于他们往日开源节流。节流，是指在不景气的日子里节衣缩食，削减成本；开源则是指依靠无线短信为他们创造了盈利。

“如果剔除无线短信业务给门户网站带来的利润，谁敢声称自己是盈利的门户网站？”谢文说。

搜狐指出无线营收继续下滑主要考虑到两方面的原因：首先，中国移动对搜狐彩信业务的制裁于今年9月1日开始生效，所以第四季度将是中国移动对搜狐彩信业务进行制裁之后受到影响的第一个完整财季，而第三季度则只有9月受到了影响；其次，由于中国移动各省分公司都开始安装misc付费平台，势必会导致无线营业收入下滑。

无线短信在主要的四个门户网站的营业收入比例似乎更加具备说服力。摩根士丹利的数据是2003年第三季度，新浪、搜狐、网易和tom 0nline的短信收入占其总收入的60%、58%、40%和82%。

网络广告、短信业务和在线游戏，依然是支撑门户网站业绩的三大支柱。因此人们更关心的可能不是三大门户网站取得了什么样令人满意的成绩，而是这样的成绩到底还能持续多久？

门户网站更为迫切的是需要找到新的商业盈利模式，来击退人们对新一轮网络经济高潮期会不会产生泡沫的忧虑。

艰难挺过第一个严冬的中国互联网，如何面临“短信黄金时期”的远去？什么“增值服务”项目又将成为重燃互联网经济的下一个引爆点？这无疑成了让中国的互联网头疼不已的难题。

这一突如其来的变化，又令互联网重新回到了对于主营业务的思考。美国的门户—网站如yah00、aol等都是以提供信息浏览、电子邮件以及搜索引擎别务网聚人气的。于是，新浪、搜狐等更多的网站都在重新设置免费邮箱，而且进一步扩充邮箱更大的容量。同时，重构搜索引擎这个吸引网民注意力屡试不爽的法宝也被网站搬了出来。

这也说明“注意力产生经济效益”仍然是一条恒久的定律。但是这就意味着互联网经济要重回老路吗？

“这是中国的门户网站在进行历史性补课。”谢文评价说。

补课并非是一个完美的解释门户网站仍然没有潜心去储备和完善核心技术，这更多的是出于对来自专业网站的激烈竞争的即时回应。在门户网站还沉醉于短信黄金梦的时候，许多专业网站已经纷纷涌入nasdaq，而且赢来无数投资者的青睐。

值得注意的是，在10月28日北京具有北京举行的通信展上，各家门户网站都表现得非常活跃，并且为第三代通信网络大肆鼓吹。显然，对于门户网站来说，无线通信的增值空间固然巨大，然而3g更是一个饱含黄金的富矿。

10月22日，在北京举行的“中国商业互联网发展论坛”上，众多的商业网站把目光投向了宽带娱乐以及流媒体。

“虽然中国绝大多数互联网公司都处在亏损之中，但是现在仍然至少有20家互联网公司的市场价值超过光线传媒。”光线传媒总裁王长田得出两个结论：第一，做一个盈利的电视公司也许还不如做一个亏损的互联网公司；第二，他要加紧向互联网行业靠拢。“当宽带时代到来时候，电视行业与互联网结合体有可能会成为互联网行业新的领导者，这就是宽带流媒体带来的机会。”王长田对此充满了希望。

“然而，宽带的美妙前景在目前似乎还只是一个空中楼阁。与目前的数字电视产业有着同样的难题，政策的不稳定性以及投资巨大的风险使大多数投资者依然处在徘徊之中。

但谢文认为，在版权没有规范管理之前，流媒体时代的来临仍然取决于更多的管理措施的完善。

“但是，目前中国互联网企业投机取巧的意识依然很强烈。”谢文担忧地说，“目前运营环境的恶化，也许会让中国的互联网经济陷入短暂的窒息中。”
南方周末2004/11/4
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【液晶产业利润大跌国内企业陷入怪圈】

有人说“以液晶显示产品生产企业现在的价格走势，找田亮做代言人再适合不过了。”尽管这只是一句玩笑话，但市场的发展往往会呈现戏剧性的变化。从今年7月开始，短短三四个月时间，液晶显示产品的价格直线下跌，让很多厂商措手不及却又不得不跟风。这样的格局使得京东方、上广电等投资百亿元人民币建设第五代tft-lcd生产线的中国企业面临着更大的考验。

液晶产品价格一路下跌

继10月中旬市场爆出15英寸液晶显示器价格跌破2000元大关后，记者昨天在海龙电子市场又发现，一款小影霸17英寸液晶显示器已经打出2199元的价格，直逼价格底线。一位经销商悲观地告诉记者，尽管这个价格原来是不敢想像，但估计也坚持不了多久。

其实，从今年7月开始，整个液晶显示产品的价格便开始一路下跌。而这次价格跳水的影响也是空前的。不仅是一些二流品牌的价格体系遭到严重冲击，连三星、lg、明基等一线品牌也卷入其中不能自拔。

以三星710n17英寸12毫秒液晶为例，这款显示器刚上市的市场价格是4400多元，在短短半年时间内经过三次大规模的降价，现在，这款17英寸液晶显示器的价格只有2688元，是当初上市价的60%。

业内人士告诉记者，液晶显示产品降价与面板货源供大于求有关。不久前，全球第二大液晶显示器面板生产厂———lg飞利浦也表示由于供过于求，公司调低了对销售价格的预期，在接下来的几个月中，液晶显示板的价格可能会降低10%-15%。

中国公司陷入赢利危机

显示屏市场调研公司displaysearch预计，液晶产业2004年会有5%的产能过剩率，2005年则会达到15%。据了解，今年下半年，台湾、韩国、日本液晶屏厂商的第五代产品的产能开始释放。而全球在去年和今年投产的第五代液晶面板生产线共10条，如果以切割17英寸面板为例，全球每月的产能达到了700万片到800万片。业内人士指出，国内企业赶上了液晶屏需求增大但利润下滑的时期，赢利前景不容乐观。

一家著名的台湾IT品牌中国公司的产品负责人告诉记者，目前中国即将或已经上马的第五代液晶屏生产线的境地的确有些尴尬，因为价格下滑对于已经基本收回成本的韩日和台湾厂商来说影响相对较小，但对于中国企业来说，这意味着总额高达10多亿美元的投资收回周期就要延长，这将严重影响下一代生产线投产的速度，也使未来的融资面临种种困难。

根据京东方最新公布的三季度财报，今年1-9月，公司净利润比今年上半年下降4621万多元，而公司第三季度每股收益也从1-9月的0.32元，降到了今年7-9月的每股收益-0.04元。对此，京东方在业绩报告中的解释是，自今年7月起，tft-lcd产品价格大幅度下降，导致该项业务出现较大波动，主营业务毛利率大幅下降，并最终导致公司第三季度利润与前两个季度相比大幅下降。

产业链面临考验

根据记者了解到的信息，按常规15英寸换算，上广电与nec合资的第五代生产线将具备年生产650万片液晶屏的能力，产品主要用于大屏幕液晶电视、液晶显示器领域。但值得注意的是，今年初夏普第六代、9月三星索尼第七代生产线都已投产，三星索尼甚至打算生产第八代产品，而国内产品则仍是相对落后的第四和第五代产品。

此前有信息产业部官员表示，不应该追赶液晶显示面板生产线的更新步伐，去建造第六代或者是第七代的液晶面板生产线，而是应该将精力集中在生产第五代液晶面板上。实际上，对于中国lcd面板企业来说，想升级生产线面临的不光是产业政策方面的阻力。据悉，液晶面板生产线从第一代发展到目前最先进的第七代，其投资规模都相当巨大。以月产能6万片基板的生产线为例，第四代生产线每条投资要75亿元、第五代生产线要100亿元、第六代生产线要200亿元，目前夏普投建的第七代生产线更高达3020亿元。这对于利润率较低、资金实力不是很强的中国企业来说无疑是天文数字。

业内人士认为，目前由于世界几大厂商已有的第五代液晶面板生产线已经放量，所以导致市场上的液晶显示器价格大跌，就算中国的相关产业投产后，这一产品的利润率与当年相比也已经大相径庭。而中国企业很有可能会陷入“升级”和“落后”的怪圈。

京华时报2004/11/4
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【电子商务发展策略分析】

电子商务是综合运用信息技术、以提高贸易伙伴间商业运作效率为目标，将一次交易全过程中的数据和资料用电子方式实现，在商业的整个运作过程中实现交易无纸化、直接化。电子商务可以使贸易环节中各个商家和厂家更紧密地联系，更快地满足需求，在全球范围内选择贸易伙伴，以最小的投入获得最大的利润。

电子商务的特点电子商务与传统的商务活动方式相比，具有以下几个特点：交易透明化买卖双方从交易的洽谈、签约以及货款的支付、交货通知等整个交易过程都在网络上进行。通畅、快捷的信息传输可以保证各种信息之间互相核对，可以防止伪造信息的流通。例如，在典型的许可证edi系统中，由于加强了发证单位和验证单位的通信、核对，所以假的许可证就不易漏网。海关edi也帮助杜绝边境的假出口、兜圈子、骗退税等行径。电子商务发展前景广阔当今世界网络、通信和信息技术的飞速发展，internet的全球迅速普及，使得商业具有不断增长的供货能力、不断增长的客户需求、不断增长的全球竞争三大特征。

任何一个商业组织都必须改变自己的组织结构和运作方式来适应这种全球性的发展和变化。电子商务不断普及使传统的基于纸介质的数据和资料的处理、传递和存储等作业方式，被电子方式所取代。电子商务涉及通信、计算机等各种技术，应用面很广，主要有金融服务、媒体、娱乐业、电信、获取商业情报、市场销售与促销、签署商业合同、开展股票、期货交易、商业研究与发展及其他商业活动等。电子商务具有诱人的情景。电子商务的发展非常迅速。据有关专家估计，目前全世界通过国际互联网完成的商品交易额为200亿美元，预计到2000年，全世界网络贸易总额将会达到3000亿美元左右。

另据世界贸易组织预计，到2002年，通过互连网进行的国际贸易可能占世界贸易总额的10%—15%。为了促进电子商务的发展，世界贸易组织第二届部长级会议作出了从现在到下一次部长级会议之前，不对网上贸易征收关税的决定。这项决定使网上贸易将成为国际贸易领域中真正的“税外区域”，这将极大的促进电子商务的发展。1996年6月，联合国国际贸易委员会通过了《电子商务示范法》。1997年7月，在德国波恩召开了有四十多个国家参加的部长级会议，讨论了规范网络商业市场问题。与会各国一致同意在国际网络商业活动中维护自由贸易的原则，各国不得擅自设立关税壁垒。电子商务将成为二十一世纪人类信息世界的核心，也是网络应用的发展方向，具有无法预测的增长前景。

中国电子商务发展策略我国电子商务发展虽然较为落后，随着internet在我国的普及，网络基础设施的不断完善，全国上网人数不断增加，各行各业电子商务发展已初县规模。1998年7月1日，“中国商品市场”正式进入因特网。其将成为目前因特网上重大的同时也是第一次由政府牵头组织的中国商品数据库和网上虚拟采购基地。为了进一步促进电子商务在我国的发展，最后，外经贸部规定，到2000年进出口企业必须通过中国国际电子商务网，以电子方式申领配额许可证.否则将失去经营配额许可证商品的权利。发达国家电于商务发展迅速，通过internet进行交易已成为潮流，电子商务浪潮势不可挡。它将是企业时内这行高效管理，对外提高竞争力的必由之路。

在我国，虽然网络建设正处于起步阶段，网络应用还不够普遍，金融电子化程序还不理想，电子商务的推行还需要时间，但我们必须研究我国发展电子商务的策略，以迎接电子商务时代的到来。解决电子商务安全问题，推动电子商务发展由于internet爆炸式的迅速流行，电子商务引起了广泛的注意，被公认为是未来IT业最有潜力的新的增长点。然而，在开放的网络上处理交易，如何保证传输数踞的安全成为电子商务能否普及的最重要的因素之一。调查公司曾对电子商务的应用前景进行过在线调查，当问到为什么不愿意在线购物时，绝大多数的人的问题是担心遭到黑客的侵袭而导致信用卡信息丢失。因此，有一部分人或企业因担心安全问题而不愿使用电子商务，安全成为电子商务发展中最大的障碍。

电子商务的安全主要包括：建立推行电子商务的配套设施。在信息化社会中，产品可根据其有无实物形态分为“软”产品和“硬”产品。对于“软”产品，可以通过互联网在线传输到消费者手中，如电子出版物、软件等信息产品。但对于“硬”产品，却不能在线传输。可见，传统商业活动中的物流部分是电子商务所不能取代的。为了推广电子商务，必须建立高效快捷的物流配送中心，将实物产品送到买方手中。配送中心是集商流、物流、信息流于一体的现代化经营设施。其一般建有两大系统：物流系统作业流程布置，计算机数据处理和通讯的用户需求分析及系统集成。政府应统一规划，集中投入资金，首先在信息技术和网络建设较发达的城市场建立物流配送中心，然后逐步向外辐射，形成遍布全国的配送中心网。

总之，我国电子商务正处在起步阶段，完全发展起来还有很长的路要走。必须从我国的实际出发，实事求是地提出和实现自己的电子商务发展策略。政府应大力支持开展电子商务，企业精英应在本行业起带头作用。信息化是基础，安全是关键，法律是保障，机制是环境、人才是决定性因素，只有诸方面齐头并进，才能促进我国电子商务的发展。

iresearch2004/11/4
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【匹兹堡大学和宾州大学调查：电子商务搜索活动攀升】

据匹兹堡大学和宾州大学研究人员调查，和7年前相比，互联网用户上网搜索色情信息的情况大幅度下降，而进行电子商务的活动却明显攀升。匹兹堡大学的教授阿蒙达·斯宾克称，“在1997年，大约有20%的互联网搜索和色情信息相关，而现在这一数字下降为5%。在欧洲地区，这一数字略高一些，约为8-10%。但相比而言，这个数字已经小多了。人们上网更多的是为了工作需要，而不是为了娱乐活动。”

专家对这一调查结果表示吃惊，多伦多大学互联网研究员巴瑞·维尔曼称，“现在，上网已不是什么新鲜的事，还记得吗，当汽车出现时人们大喊，我们可以坐车了，现在人们坐车已司空见惯了。”斯宾克称，在过去7年里，人们在网上进行电子商务或是其它商业活动的情况上升了86%。searchenginewatch。com网站编辑加瑞·普瑞斯称，“这种情况很正常，因为7年来，世界电子商业的规模在不断扩大。”

在进行的调查中，斯宾克和其它专家对altavista等数搜索引擎的数百万搜索结果进行对比分析，他们跟踪输入的搜索词，分析这些词输入的频率及影响。专家发现，用户搜索时一般平均输入两个关键词，每次搜索只进行两次。斯宾克指出，“搜索只进行5分钟，用户习惯上只看搜索出的每一页信息。这就是人们想在第一次搜索中找到答案的原因。”

现在，搜索引擎公司正在千方百计改进搜索方法，努力在第一次搜索时为用户提供所需信息。研究人员对匹兹堡的一家vivisimo。com进行研究分析后指出，“我们惊奇地发现，人们一般不会进行复杂的搜索。如果你输入许多句子，得出的搜索结果会是成千上万个。人们现在已很会使用搜索工具了。”

电子商务指南2004/11/4
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【易观国际：网络游戏盛况背后的隐忧】

易观国际预计，2004年国内网络游戏市场规模将达到36亿元人民币，而此前两年这一数字分别是19亿元和10亿元。目前网络游戏厂商已接近300家，现有网络游戏产品有78个产品大类，共计175个游戏产品。中国的网络游戏市场已成为全球网络游戏市场发展最受关注的市场。

盛大是整个网络游戏市场的领导者，占到46%的市场份额。2003年收入为6.5亿，预计2004年盛大的收入将达到16亿元人民币。网易在网络游戏市场的份额上升迅速，2004年市场份额达到17%，截止到2004年9月底收入排名跃居第二，预计2004年全年收入将达到6亿元人民币。尽管如此，国内网络游戏厂商的生存状况并不乐观，仅有10%-15%的厂商赢利，85%-90%的网络游戏公司则处于持平甚至亏损状态。

作为最早介入并专注研究电信数据增值业务的咨询公司，易观国际基于自己对电信市场多年的积累，结合对业界专业人士进行探访、二手资料分析，完成《互联网研究系列报告-网络游戏》报告，报告主要全面探讨了与网络游戏相关的问题，内容涉及网络游戏的定义和分类；中国网络游戏发展阶段及市场预期分析；网络游戏不同发展阶段核心竞争力资源评估；中国网络游戏用户现状及预测；中国网络游戏产业链及商业模式分析，包括网络游戏运营商分类、商业合作模式、收费模式和主要支付方式分析；国产网络游戏发展分析，包括目前国产网络游戏产品分析、自主开发成本、优劣势分析；国内主要网络游戏厂商及竞争力分析。

运营商为主导

1。中国网络游戏市场进入快速发展阶段。2003年网络游戏市场进入快速发展阶段，网络游戏用户、网络游戏市场规模以及由于网络游戏而带动的相关其他产业增长迅速。

2。不同发展阶段对网络游戏厂商的核心竞争力资源要求不同。目前核心竞争力资源已从国外游戏开发商的合作资源、渠道销售资源等转向了产品技术和市场营销推广能力。

3。网络游戏运营商为市场主导。中国的网络游戏市场以网络游戏运营商为主导，直接面向宽带运营商、游戏开发商、渠道销售商、用户等各环节。网络游戏运营商业务重心向其上游游戏开发环节延展，开发与运营并重。

4。网络游戏运营商与电信运营商、游戏开发商合作深入。目前网络游戏运营商赢利模式、销售收入主要来自点卡销售收入。其商业合作模式中，主要涉及两个，一是与电信运营商的合作主要涉及平台及资源的合作，现阶段主要采用单纯的租赁形式和利用双方资源深层次投资合作形式；二是与游戏开发商的合作，目前主要指代理国外网络游戏产品，一定时间内的代理费和版权费分成两部分。

5。国内网络游戏销售渠道的扁平化已提上日程。随着各网络游戏运营商在线销售系统的不断健全和完善，网络游戏运营商更倾向于利用在线销售系统进行销售。同时，由于是否拥有好的产品已逐渐成为厂商之间竞争的核心优势，运营和渠道资源优势的下降，网络游戏运营商将取消渠道销售总代理和省级代理商渠道，直接与地、市、县的直销商和经销商等打交道，降低渠道成本。

产品同质化

1。国内网络游戏主要还依赖国外引进产品，自主研发技术和研发能力相对较差，开发经验不足，网络游戏人才匮乏。

2。国内网络游戏的用户游戏环境与国外相比仍有一定差距。主要表现在网络游戏用户的素质、网络游戏内容等有待改善。目前网络游戏用户一味追求厮杀、血腥、对抗，在网络游戏中寻求刺激。

3。网络游戏内容的同质化现象严重。

4。国内网络游戏公司在资金、技术、运营经验等方面实力不足。国产网络游戏目前还处于起步阶段。但随着国内网络游戏市场和厂商的发展，加上国家对国产网络游戏发展的政策性支持等将促进国产网络游戏的快速发展。

竞争加剧

易观国际认为，2004-2005年中国的网络游戏产业将面临资本的整合，出现强者愈强，弱者退出的局面，主要呈现有以下几个明显的发展趋势：

1。在政府支持和一些资本、技术实力都较强的网络游戏厂商的推动下，国产网络游戏软件开发将得到大的发展。

2。网络游戏公司数量迅速膨胀，竞争日益激烈，市场整合开始上演，行业的平均利润开始降低。

3。资本的整合将使得网络游戏的研发技术实力、游戏运营能力、产品等趋向于集中，网络游戏运营商集中在几家综合实力较强的公司。

4。伴随中国网络游戏市场的发展和资本整合，网络游戏资金向综合实力较强的公司集结。为了活得更好，这些综合实力较强的网络游戏公司业务重心向其上游游戏开发环节延展，开发与运营并重。

5。竞争日益激烈，网络游戏运营环节对厂商资源整合能力及综合实力要求越来越高，为了谋求生存和发展，易观认为一些中小型网络游戏公司将转移角色向产业链上游发展，成为网络游戏开发商。

网络游戏市场资金壁垒、技术壁垒相对较高，风险大，易观国际提醒潜在进入者应结合自身优势，慎重择机。

链接：网络游戏产业链结构分析

网络游戏产业链涉及的环节复杂。固网运营商和宽带接入商为网络游戏运营商、网吧、用户提供网络接入服务。网络游戏开发商和网络游戏运营商处于产业链的前端环节，以直接开发和代理国外游戏产品为主。网络游戏产品的光盘、虚拟卡、实物卡主要通过渠道代理商和网吧进行销售。

目前具备核心资源优势的网络游戏运营商处于核心位置，直接面向宽带运营商、游戏开发商、渠道销售商、用户等各个环节。

2001年开始，中国网络游戏进入发展期，但国内不具备游戏软件开发实力，主要代理国外游戏产品。所以，是否具有与国外游戏软件开发商合作资源成为网络游戏厂商发展的核心因素之一。

截至目前网络游戏的运营能力，即资源的整合能力，是国内网络游戏产业强调的最主要的资源优势。运营能力包括游戏产品的市场营销推广能力、掌控销售渠道资源能力等。

2001年至目前具备以上两种资源优势，像盛大这样的网络游戏运营商成为网络游戏市场的主导，处于核心位置。随着中国网络游戏市场的发展，是否拥有好的网络游戏产品逐渐成为核心资源，产品的品质及是否能粘住用户成为在网络游戏市场成功的关键因素。

随着实力的增强，网络游戏运营商不再满足于先前的利润分配模式，开始挤占游戏软件开发商的市场空间。无论是盛大，还是金山都在发展国产网络游戏方面加大了投入力度。

网络游戏产业链中，游戏软件开发商及渠道销售商业务分别向其上下游环节延展。

2003年开始，网络游戏更加为资本市场所关注，具有以上两种核心资源优势的公司迅速挤进网络游戏市场。游戏软件开发商利用其具备的核心优势向其下游环节发展。

市场的发展和逐渐成熟，加上核心竞争力优势的变化，网络游戏渠道商的竞争优势面临挑战和威胁。游戏渠道销售商开始挤占网络游戏运营商的市场空间。

网络游戏的开发由于其资金投入大、技术要求高、开发周期长等特点，具备资金实力、技术实力，综合实力强的公司将具备占据网络游戏市场核心位置的优势。

伴随国产网络游戏的发展和走向成熟，易观认为今后2年国内网络游戏仍以代理国外产品为主，国产网络游戏所占市场份额逐渐提高。

新浪科技2004/11/6
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【评论：网络零售商是否能突破危机】

最新报道，随着竞争的加剧、收入以及新增网络购物用户的增幅减缓，促使华尔街的分析家对网络零售商的前景不再看好。

对于大多数网络零售商来说，亚马逊于10月21日发布的第三季度财务报告不乏亮点：赢利翻了三倍多，达到了5400万美元，收入达到了14.6亿美元，比去年同期的11.3亿美元增长了29个百分点。而且据亚马逊官员的预测，今年圣诞节期间公司的收入和赢利有望再创新高-第四财季的销售额有望比去年同期增长31个百分点。

同时我们也看到前段时间网络零售商巨头们已经开始世界各地“跑马圈地”，国内著名网络零售商卓越已经被亚马逊收编，成为亚马逊家族成员之一，而现在华尔街的分析家开始对网络零售商们大肆泼冷水，这其中由来如何？我们想知道到底是华尔街的分析家故意“责难”网络零售商？还是网络零售商自身潜伏着不可回避的困境呢？难道网络零售这么快就会进入衰退期吗？

危机潜伏制约网络零售业？

如果单看亚马逊的财务报告来说，我们发现华尔街的分析家们简直是“脑袋进水”，面对源源不断的赢利，洪水滔滔的收入，正值“青春年少”的网络零售商怎么会“日落西山”呢？

华尔街对这些财务报表中的数字并不满意，他们认为亚马逊依然是一个新兴公司，应该有更高的增长率。作为1440亿美元规模网络零售业的领头羊，亚马逊的表现令华尔街的分析家失望了。为此在一天内亚马逊的股价“应声而跌”，下滑了12个百分点，为34.60美元，创下了52个星期以来的最低价。

但是，当我们抛开简单的公司财务报表，而将其放诸网络零售产业以及相关临近产业进行比较分析的话，我们发现，华尔街的分析家们还真不是吃干饭的。

增长率的减缓，毕竟与其所具有的新兴产业身份是不相宜的，如果我们拨去表面浮华的面罩，会发现网络零售背后躲藏着诸多制约甚至会阻碍网络零售商发展因素，使得网络零售产业危机重重。

危机重重之第一重危机，应首推网络零售日益激烈的竞争。

如今，越来越多的IT公司以各种身份介入网络零售，这种日益庞大的从业群体，使的网络零售的利润薄之又薄。

我们知道，网络零售业相比传统零售业最大的优势，在于其价格以及购买便利上，当越来越多的IT从业者挤入这个队伍，就等于给用户更多的选择，因而用户心中的比价心理自然有了“发泄”的余地，为了购买到称心的物品，越来越多的网上购物者会对各家网络零售的相关商品进行价格比较，以及服务比较上。用户的低价追求，使得网络零售商披着高新技术的外衣也必须采取最原始的价格战来招徕和挽留用户。

曾经的卓越网和当当网就在“价格争夺战”中屡屡产生摩擦和冲突，当当网甚至推出“智能比价系统”，以实现同种商品价格始终处于比对方低一元的定价优势上，经过当当的大肆宣传和炒作，其实实在在影响了用户的购物心理和购物习惯。

而这种价格上的“血拼肉搏”，已经让网络零售商在赢利的道路上“如履薄冰”，其利润之薄可谓“吹弹可破”。

危机重重之第二重危机，则来自于比较购物网站的兴起。

比较购物网站主要为网络用户提供了免费的网络购物比较服务，通过这项服务用户可以比较多家网络商店的产品以及价格等信息。

由于越来越多的网络零售商如雨后春笋般纷纷“落网生根”，网络上的比价购物和现实中走店串户般的比价购物已经相差无几，用户为了买到更便宜的商品，需要对所购买商品在各大网络零售商网站上进行比较，这足以会打消用户的购买积极性。

比较购物网站也就这样应运而生，它正是为了减轻在网上商品比价过程中的烦琐程序，以及减轻用户的购物负担而出现，从一诞生，其就受到了用户和网络零售商的“追捧”。网络零售商可以通过这个平台告之用户自己商品的价格优势，以达到打倒、打垮竞争对手的目的，这也正是为什么shopping。com以及nextag等比较购物网站都还是亚马逊的合作伙伴。

目前，比较购物网站和网络零售商间还算处于双赢的状态，我们知道，shopping。com的营收主要来自于网络商店支付的介绍费用以及其它通过shopping。com获得顾客的商品供应商支付的费用。

美国时间10月25日，shopping。com通过首次公开招股便获得了1.237亿美元的收益，超过了此前的预期。

我们看到，比较购物已经从网络零售商的背影中独自走出，其已经借助自己处于用户和网络零售商之间的“和事佬”身份，运用“煽风点火”的手法，着实在两者间谋的不少利益。这间接上都可能会给网络零售带来压力，以及加剧网络零售商间的“价格血拼”。

这是很明显的，因为比较购物网站的存在恰恰会加剧网络零售商之间的“价格战”，它们的出现并逐渐壮大，对于网络零售的价格战犹如“火上浇油”，让火焰蹦的更高。如果网络零售商玩不转“太极”手法，稍有不甚，其就可能会被自己所纵之火，烧及自身。

危机重重之第三重危机，则是用户难以琢磨的消费心理。

我们无法得知如今参与网上购物用户的平均购买次数有多少，购买商品的种类又如何。我们也无法统计那些注册了的用户有多少实施了网上购物行为。

但毋庸置疑的是，其中众多参与网络购买的，存在大量的为尝试新鲜而进行网络购买的用户，也就是说，现在或经过很短时间就能根本上转变用户的购买心理，还真为时尚早。

如果说，用户选择网络购物是因为其便利、省事的话，那么，用户尤其是女性用户身上所潜在的”试而不买“心理，网络零售是无法满足，而这种”试而不买“的结果是绝对会买的，所以，传统零售对用户消费心理的培养，也让网络零售的发展惑影重重。

另外，我们根据自己的购买经验以及购买心理来看，网络零售主要集中在书籍以及vcd等小件商品，大件商品的购买大多数用户还是习惯去传统零售店去购买。小件商品的低利润率，再加上价格战阴影，这都让网络零售商头痛难忍。

危机重重之第四重危机，则是跨国的网络零售商自身的全球收购行为。

恰恰是为了将自己的竞争对手消灭在摇篮中，甚至让成为自己的赢利的工具，网络零售商不得不展开跨地区、跨国界的收购并购行动。亚马逊在中国对卓越的收购，则是最典型的。此番收购对于其抓住并占领中国网络零售市场的意义是重大的，也给当当等其他中国网络零售商带来无比大的压力。

但是，网络零售的并购行为，也给自己的发展留下了一个隐藏的危机，因为并购的直接结果是首先需要”资金大吐血“，这种先付出后收获的行为，也会增加自己实现赢利的成本，并购后企业间的相互融合过程也是令人头疼的问题，企业文化以及各国国情的差别，都可能会成为网络零售发展道路中的”绊脚石“，自然也会让网络零售商的赢利速度减下来。

显然，IT行业的瞬息万变本色，加上网络零售业潜伏的四重危机，让网络零售商的发展前景，正如华尔街的分析家表示的，灰幕蒙蒙，前途难测。
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【“酒店E业务”探索宽带发展细分路线】

据悉，针对酒店行业的特点，上海电信最近推出了一项名为“酒店e通”的新业务，为上海五十多家四、五星级高端商务宾馆提供全面的系统应用和网络解决方案。无独有偶，在今年年初，兰州电信针对兰州市内的15家酒店，推出一项名为“酒店e路通”的宽带业务。在更早些时候，重庆电信在重庆的主城区也开通了一项针对酒店的IP hotel业务。

地方电信各显其能，纷纷开通瞄准酒店市场的宽带业务，显然看重的是酒店业在宽带市场开发中的重要地位，但更重要的是，这些新业务中展现的差异化服务内容，意味着宽带应用在酒店行业领域正呈现出个性化、多样化的趋势。在宽带进入“应用为王”的时代，这种趋势实际上代表了整个宽带市场的走向。宽带运营商在酒店宽带业务上的积极探索，势必将从业务细分、服务细分等各个角度，为整个宽带市场带来一些新颖的发展思路。

酒店业是宽带业务拓展的重点，市场的激烈竞争已经证实了它对宽带运营商的价值和份量。目前酒店宽带应用表现相当活跃，不仅体现在宽带业务种类增加，还突出在宽带技术应用层次上。大凡在普通行业和个人用户领域未能普及的宽带技术，都能在酒店业受到广泛青睐。酒店行业既能包容一般的宽带服务，又能接纳最新的宽带应用方式，从而使宽带发展在酒店业形成一个独特的生态圈。在酒店宽带的接入形式中，根据酒店客房、公司租户、会议中心、商务场所等场所特点，宽带运营商采取了形式多样的灵活接入方式。至于具体增值服务，宽带运营商则根据酒店散客需求层次，提供了包括高速互联网浏览、企业网专线互联、网络会议、视频直播、vod点播等各种服务。

酒店宽带承载了大量业务，但宽带运营商为进一步提升业务的整体水平和形象，又将各项具体业务加以整合和捆绑，形成现有的各种综合业务品牌。上海电信相关人士就表示，目前推出的“酒店e通”业务，就是通过打造一个专门针对酒店行业的知名业务品牌，展现宽带服务灵活多变的营销策略，提高酒店的整体通信服务水平。

宽带业务在酒店的发展，实际上就是将各种服务进行细化，进而在这个特定行业形成各种接入并存，各种业务并盛的过程。联系到现有的宽带整体发展水平，这种业务细分、服务细分的思路，也将不可避免地沿用到整个宽带产业发展之上。

现有宽带整体应用水平落后，已经是不争的事实，目前各宽带运营商的市场拓展，都还集中于各自接入网络资源区域，要解决宽带的投入产出比低的问题，保持市场持续发展，就需要提供更高的宽带服务质量，为用户提供更有效的增值服务。要达到这种要求，单一的所谓“杀手锏”式服务显然并不存在，相反只能是根据具体行业特征，开发能够满足相应行业内用户需求的“杀手级”应用。而创造所谓的“杀手级”应用，就需要细分市场，宽带运营商只有了解市场，分析市场需求，才能真正从宽带用户数量扩张阶段进入到分析用户需求等内在实质性发展阶段。惟有进行合理的市场细分，根据不同用户群体需求进行业务创新，才是宽带市场制胜的真正法宝。

确定不同阶层用户对宽带内容和服务的需求，并专门定制各类服务与应用，这种市场细分过程并不是没有任何参照标准。首先应该认识到，毕竟酒店宽带应用水平要高于其他行业，在不同行业宽带发展不均衡是普遍现象，但宽带发展在不同行业的许多要素又是可控的，宽带运营商可以根据行业现实环境，推出良好的宽带解决方案。在这些因素中，就包含了终端、应用及商业模式等诸方面。以酒店业为例，各种终端在酒店广泛使用，使宽带发展在酒店业形成复杂的业务组合，综合了包括语音、图像、数据等多种宽带信息传播方式，从而提供丰富的个性化宽带服务内容。这种个性化服务内容，具体表现为宽带运营商提供的增值服务，通过增添相关接入和增值服务设备，部分宽带潜力市场被激活，市场细化因此也得以体现。

另一方面，宽带市场细分也离不开合理的商业运行模式，其中不光要考虑宽带产业链上设备制造商、内容提供商，还要考虑到社会各应用主体及社会环境的要求，这一点在酒店宽带业务发展模式中可见一斑。在目前国内酒店行业中，由管理公司、软件厂商、硬件厂商、宽带运营商结盟，就发起成立了“中国互联网酒店联盟”，各方宽带服务商通过共同参与，实现信息利益共享，从而为实现各种宽带增值服务奠定了基础。

总之，宽带在酒店、商务宾馆得到普遍应用，尤其是许多高端应用服务涌现，为宽带业务在其他领域的全面推广起到了积极的借鉴作用。随着越来越多势力进入宽带市场，市场竞争将更加激烈，但不论市场如何变化，完善服务，创造灵活的市场机制，对宽带服务进行“精细耕作”，依然将是保证宽带服务提供商生存和发展的重要条件。
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【综述：电子政务如何延伸政府的行政触角】

“关键是服务的效果和水平。”今天，在谈到政府电子政务系统的发展时，山西省政府副秘书长段建国如是说。

段建国说，晋城等几个市政府的电子政务系统已经可以实施网上审批，节约了人力物力，提高了效率，也增加了透明度，很受群众欢迎。

“晋城在线”始建于1997年，是由晋城市人民政府主办、晋城市信息中心管理承办、政府各部门协同建设的政府公众信息门户网站。作为面向公众服务的综合业务支撑平台，网站以“公开、公平、高效、便民”为宗旨，以政务应用为出发点，以全面信息服务为手段，建成集政务公开、政府应用、公众信息发布、面向社会服务和接受社会监督为一体，汇集视频、音频、图文、电信服务多种功能的政府门户网站。

“晋城在线”开设了时事、政务、经济、社区4个频道近千个栏目，提高了社会和部门的关注程度，每天访问量达130万人次。

晋城市信息中心通过创建“三个一流”，建立起一个具有超前服务理念的服务型组织，实现了由“要我作为”到“我要作为”，由“被动坐等”到“主动超前”等服务理念的转变，切实增强了服务的自觉性。他们还开展了“用贴心的服务沟通感情，用高效的服务赢得信任，用超前的服务规划未来”活动，实现了24小时不间断服务。

“晋城在线”及时发布所有可公开的政务信息和社会信息。通过开设政务论坛、市长信箱、网上调查、网上采购、网上审批、网上举报、网上信息报送等交互式栏目，拉近了公众与政府之间的距离。特别是通过政务论坛，直接聆听群众呼声，接受社会监督，及时发现问题和解决问题。公众通过“晋城在线”可直接进入业务办理程序，公众面对的网站就是一个“超级政府”。通过政务公开，增强了政府与公众的交流，推动了政府职能转变，规范了政府行为，强化了政府的服务理念，提高了行政效率，促进了反腐倡廉。

公共应用服务的多少与综合性政府网站的应用水平有着直接的关系。“晋城在线”提供的主要公共应用服务包括：法律法规查询系统、政府网上采购系统、网上行政审批系统、人大议案管理系统、政协提案管理系统、网上纠风信息系统、网上举报信息系统、公文管理系统、网上信息收集发布系统、视频点播系统、视频会议系统、网络电话系统、集群呼叫系统、手机短信服务等。通过这些应用，简化了办事程序，提高了办事效率，节省了行政经费，产生了较好的经济效益和社会效益，受到了社会各界的好评。

中国青年报2004/11/5
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【企业网关可能左右网络设备产业市场走势】

市场调研公司in-stat/mdr预测，在未来12-24个月，新一类小型企业和分支机构多服务设备将会出现。这些设备全面支持多服务，将形成一个新的产品领域，in-stat/mdr将其定义为“企业网关”，它可能左右网络设备产业的形势。in-stat/mdr预测，2008年企业网关市场将由2004年的12亿美元增长至166亿美元。

“企业网关将是模块化的、基于标准的设备，具有较高的实用性、多种服务模块和集成式的系统管理。”in-stat/mdr的资深分析师keith nissen表示。“具有不同容量和标准底盘的多种款式，将满足所有的中小型企业应用。”

美国网络设备厂商思科。它没有为数据网络而优化，而是面向安全应用，企业网关将满足小型企业的整个数据、安全和语音通讯需要。

in-stat/mdr还指出，企业网关市场包括员工数量在20-99人的小型企业，以及大中型企业的分支机构。专业的、单机网络与安全产品将继续在大型企业市场蓬勃发展，而配置固定的、多服务产品将主导住宅、soho和规模在1-19人的小型企业市场。

数据与电信企业网关供应商将寻机收购安全、数据网络、无线和语音通讯产业中最优秀的技术开发商，或者与之合作。有些供应商已采取这样的行动。希望得到优惠价格的宽带cpe供应商，可能会向软件oem购买相关技术。

北极星(电子技术)2004/11/5
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【昔日网络广告之王DoubleClick缘何惨遭淘汰？】

当人们想起double click，就会想起在线广告。因此，double click在互联网泡沫时代大红大紫也就不足为奇了。俗话说，风水轮流转，现在，double click没能跟上在线广告市场的快速发展，一些收购也显得并不成功。可见，这位网络老手也遇到了棘手的问题。其独立生存的日子能维持多久，人们在思考，在观望。近日，《商业周刊》撰文进行深入的分析，或许人们会找到一些答案的线索。

现在，double click面临被出售的危险。业内专家指出，double click会被部分出售。今年11月1日，位于纽约市的double click公司召开新闻发布会，给记者灌迷魂汤，称公司已聘用纽约投资银行lazard freres&co研究公司出售方案：或全部出售，或部分出售，或者是私有化。

double click公司为何要举起投降的白旗呢？毕竟，其在第在财季利润达1540万美元，和去年第四财季相比利润增长了一倍。同时，公司收入也增长了8.3%，达到了8100万美元。double click公司，好比一幅印象派大师的绘画，远看赏心悦目，近看则斑痕累累。在今年10月28日的大会上，double click公司高层告戒投资者，今年第四财季的收入为7200美元到7700美元之间，低于华尔街期望的7900万美元。

几大失误

double click公司给投资的底线：在在线广告世界，double click没有呈现出某种应有的增长势头。在过去两年内，double click公司的收入持续增长，但其收入增长却平淡无奇，给人印象不深。分析人士预测，今年公司收入可达2,9亿美元，和2000年的5,06亿美元相比距离仍很明显。结果，投资者也回以颜色，11月2日，double click公司股价以7,81美元收盘，远远低于52个星期的高价12,81美元。

究其原因，double click存在的问题因一系列失误而致，其中包括收购媒体业务后未能及时恢复，收购数十家公司后整合不利等待。位于马萨诸塞州的forrester研究机构分析师艾里克·施米特称，“double click公司存在的问题是，能否把各种业务和收购公司整合成一个有机的整体，烹调出一道美味的大餐。”说实话，投资者仍在餐桌边等待着丰盛的美餐。

进入double click公司内部，进一步分析所存在问题，其主要有两大核心业务：一个是1999年以10亿美元收购的abacus公司，主要为目录零售商提供买卖信息。另一个是在线广告业务，其占公司总收入的三分之二。

搁浅的整合

尽管分析师相信，abacus在第三财季表现强劲，实际上讲其存在战略性的失误。abacus和消费者打交道的目录公司从事交易，也就是说，一个用户一方面和其它零售商站在一起打击这些公司，另一方面又从诸如pottery barn公司处购买产品。double click公司收购abacus旨在整合传统零售和在线消费的信息，建立一个大型的消费购买数据库。但是，誓与愿违，当联邦收秘密被抄得沸沸扬扬后，这些计划逼迫搁浅，两种业务始终没有整合统一。

今年5月，double click以5800万美元的价格收购了专业搜索引擎营销公司performics，想籍此进入了搜索引擎营销这一近些年来飞速发展的新兴市场。收购performics以后，double click将开始向广告客户提供管理搜索引擎营销活动的工具，同时还将发布使用performics技术进行联属网络营销活动分析的软件。完成对performics的收购之后，double click将推出一种名为dart搜索的新产品，该产品中将集成double click现有的广告管理以及广告报告软件。但从目前的情况来看，收购并未获得预期的效果。

另一方面，double click公司的核心，在线广告业务，一直是半死不活，惨淡经营。2001年，鉴于广告业务出现科技暴跌，double click公司停止继续在网站为广告客户开辟广告投放点。

操起副业

相反，double click关注于广告服务业务，监视跟踪在线广告的有效性，比如跟踪广告是否被点击，产品购买效果如何等。double click公司的高层称，公司计划推出其它软件进一步扩大广告服务业务，这种软件可能具有声音等交互式特性。

但是，这种改变有点晚了。位于芝加哥的william blair&co公司的分析师特洛伊·马斯汀称，现在，媒体购买重新得势，诸如valueclick以及24/7 real media等公司从中大笔捞钱，而double click只能凄凉地坐在一边，有点陪太子读书的味道。

和其它科技公司一样，double click公司正在被低价竞争者压得喘不过气来。业内，每年的广告数量几乎以50%的速度在增长，但double click公司却被aquantive、valueclick等小型公司挤压，阵地日益萎缩。据位于旧金山的merriman，curhan&ford公司的分析师理查德·弗蒂克分析，这就是为什么去年广告业务在攀升的同时double click公司收益平平的原因所在。

除息的希望

现在，投资者正期待着有人能出手收购double click公司。鉴于其支离破碎的业务情况，几乎没有分析家认为有人会收购double click。而abacus有可能被equifax、acxiom或是联合数据系统中的其中之一收购。上述三家公司和abacus一样，都是从事搜集和发布消费市场数据业务。

一些投资者希望，double click能用3,88亿美元的现金一次性除息。也许，这种情况会发生。但是，目前唯一可能的情况就是，这家科技时代的生存者作为独立公司而存在的日子已屈指可数了。

TOM科技2004/11/5
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【Gartner：IT部门面临重大变化三成CIO将消亡】

为了削减成本，已经有60%的IT机构在最近几年将员工人数减少了至少一半。

这种令人难以置信的变化促使研究人员发出了严重警告――IT部门要生存下去，必须停止以成本控制为中心的做法。

Gartner公司预计，cio和IT部门的作用在未来3年内将发生重大变化，1/3的cio职位会完全消失。

要想不被淘汰，IT高层管理人员们要有能力管理业务流程和合作关系，而不是以技术专长为中心。

Gartner称，到2008年，IT部门将以协调服务和确定业务需求而不是技术为中心。

Gartner公司负责IT服务与管理的副总经理johnmahoney表示，如果不能理解这种转变，总体上对企业的生存会带来极大的风险。“一些没有做出必要改变的公司每年的业绩最多将比其竞争对手差15%。”

在未来3年内，IT部门将面对越来越明显的合并与联合氛围。很多服务将通过服务提供商或合作伙伴提供。mahoney说：“自从建立之日起，IT部门的领导作用就一直在弱化，这个变化过程将会加速。cio需要越来越多地在部门之外发挥作用，到2008年，cio将把大多数时间花在企业之外，以确保实现预期的企业目标。”

能够恰当管理合作关系并确保IT部门朝着正确方向发展以迎接未来挑战的高层管理人员估计将是这场巨变的幸存者。不过IT经理们对上述看法并不完全认同，而是认为技术专长仍将很重要。

英国航空(澳大利亚)公司的IT经理markpavlides说，IT部门永远都需要技术。“最重要的技能将是业务流程管理和合作关系管理，这一说法我同意。我认为，理解企业业务实质是IT工作的核心部分。但是永远都需要既理解企业整体情况又具有技术技能的人。”

尽管Gartner建议，降低IT部门成本是一种危险举措，但是pavlides将继续严密关注支出。“我认为IT部门的核心作用是控制成本。”

计算机世界2004/11/8
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【姜奇平：意义互联网与意义价值】

我曾从商业客体、中介和主体的革命性变化角度分析意义互联网，现在让我们进行一个小结式的归纳，我把提炼出的东西称为“意义价值”。我认为这就是互联网给经济学带来的真正的新东西。

作为参照系，我们选择马克思《资本论》的第一篇“商品与货币”，它是经济学现代性思考的典范，集中了工业化角度的价值论判断。基于后现代实践提出的意义价值，则属于信息化角度的价值论判断。

了解现代性与后现代性经济学价值论的异同，有助于我们理解即将到来的新商业革命的本质，也有助于为进一步解放生产力创造思想解放的条件。我们下面提及的“商品”，应作广义理解，包括产品、服务和体验。

商品的使用价值、价值与意义价值

从现代性的观点看，使用价值是价值实体，价值是指价值量。这是商品的两个因素。马克思认为，商品首先是一个外界的对象，一个靠自己的属性来满足人的某种需要的物。物的有用性使物成为使用价值。

在马克思的语境中，“有目的的”与“有用的”是一致的。实际上，这两个概念是有区别的。按照《1844年经济学哲学手稿》的观点，“需要”分为非自主需要与自主需要，自主需要就是人的目的；“有用”，只是针对人的目的的工具性的说法。但在现代性的正式理解中，自主需要这层含义不见了，而它正是意义价值赖以存在的家。有用性强调的是工具性，而不是目的性，这就是问题所在。

按照现代性理解，只要比例适当，一种使用价值就和其他任何一种使用价值完全相等。这里所谓“相等”，只是相对于社会性这个尺度而言的，或者说是相对于现代性这个尺度而言的。可是，在前现代与后现代的语境中，在使用价值和价值之外，还有一种意向性的意义存在。商品还要经过主体选择，才能成为从每个人的意义中生成的对象。这是个性化的基础。如果把意义也计算进去，即使交换价值相等，使用价值也不可能相等，因为对于不同的人来说，使用价值的意义不同，不可通约。

第三次浪潮的实践显示，人的价值判断并不是单方面基于形而上的普遍价值，还可以是相对于个人参照系的相对价值。

从后现代的视角观察，我们会发现商品中包含一种在工业化中不显著的意义，这就是在心物一元基础上人对自然的复归。既然使用价值在这里代表自然差异性的一面，而价值起着社会抽象的作用，那么在个性化经济中，在工业化中缺乏意义的使用价值的自然差异性，本身就开始具有越来越重要的意义和价值。为了不与工业化中相对于使用价值的价值相混，我们可以称这种价值为意义，或意义价值。当然，这种差异性，不再是完全基于自然本身，而是基于人本身。

也就是说，商品实际上包含使用价值、交换价值和意义价值三种属性，分别体现商品的自然属性、社会属性与个性化属性。按照这一新的划分，价值就不光是“无差别的人类劳动的单纯凝结”这样一种本质主义的、工业化的东西，这种价值的意思仅限于社会化价值，或工业化价值，更高的复归级的价值必须体现差异的价值、个性化的价值。

从复归的意义上谈论商品价值，不但不违反马克思的本意，而且正是把《1844年经济学哲学手稿》中的马克思与《资本论》中的马克思统一起来的重要步骤。手稿是终极性的话语，资本论是现代性话语。现代性被作为通向终极性的桥梁，大致就是这样一种关系。

从语言转向的意义分析，使用价值对应语形，交换价值对应语义，意义价值对应语用。从意义分析角度立论，使用价值不过是价值的语形，是它的外在表现形式、自然对象化的存在方式；交换价值是价值的语义，是其通行的、一般化的意义所在，也是意义的本质所在，是其社会对象化的存在方式；而意义价值是价值的语用，是在具体语境下，相对于不同意向性的主体“折算”出来的差异性意义，是意义的本质向具体个性化存在的复归。

从实证角度说，体验经济是显示意义价值重要性的广泛实践。在体验经济中，使用价值成为道具，交换价值只是舞台，消费者的意义体验才是主角。对意义的争夺，成为商业竞争的焦点，它不是简单的眼球经济，而是心灵经济。信息价值，也是意义价值，它的作用在于直接显现熵的变化，尤其是在结合供求的层次上，它具有以目的为杠杆调节熵流变化的功能。如果说，交换价值起到由具体价值向抽象价值转化的杠杆作用的话，意义价值则起到相反的作用。

体现在商品中的劳动三重性

对应于商品的二重性，马克思提出了劳动的二重性，即具体劳动与抽象劳动的区别：相同的或抽象的人类劳动形成商品价值；具体的有用劳动生产使用价值；就使用价值说，有意义的只是商品中包含的劳动的质，就价值量说，有意义的只是商品中包含的劳动的量。不过这种劳动已经化为没有质的区别的人类劳动，比较复杂的劳动只是自乘的或者说多倍的简单劳动，因此，少量的复杂劳动等于多量的简单劳动。

从现代性的角度理解，抽象劳动的思想是对的，正如鲍德里亚所说，它是一种符号的生产。或者说，劳动的社会化，生产着社会化本身。然而，“没有质的区别的人类劳动”，只能是异化劳动。自主劳动不可能是一种“没有质的区别的人类劳动”，人的自由而全面的发展一定是有差异的，不可能是通约价值尺度上的。既然如此，异化劳动与未来的自主劳动之间，难道可以共用同一把价值尺子吗？我认为不能。

现代性的劳动价值论，强调的是社会化这个参照系。说价值只是量的关系，隐含了价值可通约的前提设定；而意义价值恰好不可通约，是以意向主体、可选择的主体、自由主体为参照的，而非以本质为参照。其实，马克思说劳动是劳动自己的报酬时，也隐含了自主劳动创造价值的假设。

回到质的规定、而非可通约的“量”上分析，在具体劳动与抽象劳动之外，还需要提出自主劳动的概念。自主劳动是与人的意向需求联系在一起的，自主劳动创造意义价值，它是抽象劳动向具体劳动的复归。

语言的“货币”职能

意义价值需要语言信息作为承载，就象交换价值需要货币作为承载一样。

信息作为商品、虚拟货币与意义价值的中介，具有不同的含义。信息像金、银一样，本身也可以由人的劳动获得，具有使用价值和价值，在这个意义上它是一般商品。同时，信息作为虚拟符号或其它可定量的中介形式，又可以承担一般等价物的功能，表示共相的意义，在这个意义上，它是作为交换中介的类似货币的特殊商品，如许多本质是信息产品的衍生金融产品；特别是信息作为语言或非语言话语时，它可以表达殊相、个性化形态的意义和潜意识，这时，它又是一种特殊的一般等价物，一种特殊的“货币”，相当于不具有一般等价特征、只能充当个别等价功能的贵金属。

语言是特殊的意义价值符号，好比货币是交换价值符号。信息一方面是符号，一方面还是符号尺度。作为符号，它本身就是意义所在，通过特定语境确定的意义指向的是货币的反面，即世界的个别的意义、内在的意义。而作为符号的尺度，它衡量的对象是意义价值，包括意义价值与交换价值的转化关系。

商品并不是由于有了信息和语言才可以个性化来表现自己，并计量自己。

作为价值尺度和流通手段，语言的中介功能不同，前者与交换价值相联，只是忠实反映交换价值；后者却只与意义价值相联，可能根据意义自身发生内涵、外延的自我膨胀。

用语言表达的意义，第一，将交换价值转换为信息形式的意义价值，就像货币把使用价值转化为货币形式的交换价值，只是两者的转化方向相反；第二，将意义价值从商品和货币形式变成信息形态，就像用货币表达的价值成为价格一样。正如交换价值与货币价值的实质相同但可能在货币流通中相互背离一样，意义价值与信息价值也是实质相同而可能在交换中相互背离的。

讨价还价，是最常见的在交换价值之上附加意义价值的形式。在这里，信息价值既有可能夸大也有可能缩小意义价值。言过其实说的就是这种情况。在第三代互联网商务行为中，讨价还价将成为商品交换的正式制度，进入价值构成。意义价值浮动交换价值，将成为体验经济的基本规律。行为金融学在这方面已经开展了许多有效的实证研究。

从尺度这个意义上说，信息的价格，就不光是指信息作为商品所具有的价格，而是指信息的流通速度，即意义价值的价格水平。因为信息的价格是尺度本身的刻度，而非信息商品的刻度。通俗地理解，讨价还价水平的高低与商品价格的高低，所指的是两码事。目前信息价格水平问题不仅是经济学的盲区，也是信息经济学的盲区。讨价还价水平的高低，与信息商品价格的高低，通常被混为一谈了。

货币与语言同是符号，但表达的价值不在一个层面上。一般来说，货币符号越交流，越指向共相；语言符号越交流，越指向殊相。通过语境，语义将越来越具体，而非越来非抽象。语言作为符号，包含语形、语义和语用三个方面。语义是意义价值所在；但语形语言，毕竟是一种通用的中介，它可能像货币一样脱离自己的本金而自我发展。对意义价值来说，它的语形问题就是它作为交流手段的特殊问题。意义价值，不光通过意义价值量表达，还要联系意义价格水平来表现。如果不留意意义价格水平可变这一点，就会犯凯恩斯以前货币数量说的错误。

这样，我们就解决了一个问题。意义价值的关系，同交换价值与货币符号的关系，具有对称性。意义符号将意义价值转化为形式上的信息价值，进而在语形层面将这种价值在收入层面进一步解析为信息价值总量与信息价格水平。

意义价值，是在商品和劳动根本属性的高度上，对互联网经济意义的一个总结。它将成为理解第三代互联网商业模式的价值论基础。

互联网周刊2004/11/3
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