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【国家力促北京软件产业国际化，科技部官员透露今后发展目标】

科技部秘书长张景安在昨天结束的第二届中国北京研发机构国际论坛上透露，今后一段时期，科技部在推进技术创新和优化产业化环境的基础上，将把软件产业国际化作为发展方向。

他指出，国家将鼓励国际知名软件企业与北京企业合作建立研发机构，生产基于本地化的大型应用软件产品；鼓励跨国研发机构扩大本地分包业务量，加快软件先进技术的本地化转移，以合作研发带动一大批国内企业进入国际市场，形成“借力合作研发，扩大外包市场，促进自主产品出口”的有特色的国际化道路。

张景安说，希望跨国研发机构通过深度融入本地化的过程，获得更大的发展空间。同时广大的本地企业也要积极同跨国公司形成多种形式的合作，争取早日“壮大自己，走出国门”。

据不完全统计，目前北京已有一定规模的各类研发机构2000余家，其中企业设立的有1000多家，各大学和政府设立的研发机构700多家，民办科研机构200多家。北京已经成为了跨国ICT企业设立研究开发机构的首选之地，有近200家外资研发机构在北京成立，其中，电子信息领域研发机构有100余家，占全部外资研发机构的60%以上。

北京市科委主任马林在会上也指出，北京将发展高技术产业和服务业作为首都经济的支柱，而高技术产业和服务业的发展依靠大量的研发投资及对研发投资的高质量管理。跨国公司在京研发机构不仅弥补了北京研发投资缺口，同时带来了世界最新的技术以及有效的管理方法，也将极大的促进北京地区相关知识网络的形成，对北京提高知识生产传播效率、提升本土企业研发能力、带动信息技术发展有着重要的作用。北京必须抓住这个机遇，全面提升区域科技创新能力，使北京成为知识经济时代全球最重要的高科技大都市之一。

北京现代商报2004/10/26

返回目录
【国资委要求央企突出主业首钢退出芯片业合情理】

昨天，首钢欲放弃8英寸芯片业务成为一个引人注目的话题，首钢已经以公告的形式向股市宣布了这一消息。北京的一位芯片业观察家说：首钢是一家优秀的公司，从芯片业上收手，往高档钢铁项目转是一个明智之举。据了解，此事成为首钢整合内部资源，对产业结构作合理配置的一步棋。

首钢几年前做8英寸芯片项目时，芯片业是一个高投资、高风险的行业，如果没有掌握其核心技术和专业技术人员的参与，市场风险将会很高。

首钢8英寸芯片生产项目在2000年就开始筹备，是北京市政府牵头组织并准备提供资金支持的重点项目，2001年11月经国务院批准立项，后因外方取消投资而终止。

有资料显示：到2003年底，首钢在1800多家国家大中型企业中排名第九，总资产达600多亿元，虽然芯片业在首钢占的比例并不大，但已经取得了一定的成绩。

这一次，首钢腾出资金与精力主攻钢铁业，是一种实事求是的做法。目前，我国钢铁业一直是产量高而档次低，今年以来，虽然钢铁业很火，但中国的高端钢铁产品依然要靠进口，因此，这是一个收益非常高的领域。首钢此次以2.5亿元投资的钢铁项目正是这样一个高档钢铁项目。

首钢放弃芯片业务，也许可用国资委当前态度来进一步解读。

国资委主任李荣融日前在公开场合特别强调，国有企业“要突出主业”，中央企业不能在本行业进入前三名，就无法成为骨干、支柱，对不是行业排头兵的企业，下一步就要通过资产、资本流动进行调整。为推动中央企业突出主业，做强做大，国资委不久将公布第一批中央企业主营业务名单。

一位不愿透露姓名的芯片业权威人士昨天向记者表示，做芯片产业需要大量资金，要有一个拼命苦干的职业团队，还要做到相当的规模，而做到这一切，前途仍不见得乐观，首钢退出这一行业自然在情理之中。

他说：“之前我国已经进行了多次小规模的芯片投资，特点是‘屡战屡败，屡败屡战’，而现状是只有几条‘大鳄’在横行。”

他认为，首钢芯片项目需要大投入，同时，当年应该引进一个像张汝京这样有卖点的芯片业代表人物。

目前，全球芯片制造业的重心在内地和台湾。在台湾，芯片业的“入门费”就高达100亿元人民币左右，等到成熟需要1000亿元，而上规模差不多需要2000亿元。另外，是没有像张忠谋或张汝京这样的芯片业领军人物。“芯片业界对领袖人物的跟随是坚定不移的，2000年开始扩张的中芯国际就是个例子，当时芯片业特不景气，而张汝京却对股东拍了胸脯称会成功，他即便一分钱没有都无所谓，投资人就信他啊！”

和讯网2004/10/27

返回目录
【HP戴尔IBM三巨头联合发布电子行业行为标准】

10月21日HP，戴尔和IBM发布了一份电子行业行为标准。该标准的制定吸引了包括celestica，flextronics，jabil，sanmina sci，和solectron在内的众多电子制造厂商的参与。标准将实现以一个统一标准从社会责任的多个方面来监督其产品提供商的表现，其中涉及了员工雇用、员工健康、工作安全、社会道德、环境保护等等。在该标准发布以前，各公司的行为准则各不相同，而且不得不同时应对多种不同标准的审核。HP作为主要参与者，推动制定了目前这个全球化的统一的电子行业行为标准。该标准将体现企业对积极承担社会职责的承诺，并将潜在地减少资源浪费，使公司社会形象的评估更为简单。“这个标准不仅在电子行业是一个非常重要的实践，并且对其它涉及全球供应链的行业均有所借鉴。”非营利机构as you sow基金会企业社会责任项目总监conrad mackerron说。他还表示：“制造商们坚持执行一个强有力的共同准则是有效提高其社会形象的最有效方式。我们期待相关利益方的积极参与，和这些厂商一起确保标准的实施。”商业行为应该完全遵从国家法律、法规，该行为标准的制定正是基于这种理解。它鼓励参与者在遵守法律规定的同时，在社会责任的高度之上，建立一个全球认可的行为标准，来提高企业对社会和环境的责任感。该行业标准将首先应用于电子行业的商业行为中，并随后在企业供应商中采用，已采用的企业也可以邀请其它企业来参与实施。

赛迪网2004/10/26

返回目录
【国信办关于我国电子政务建设的指导意见】

国家信息化领导小组第一次会议决定，把电子政务建设作为今后一个时期我国信息化工作的重点，政府先行，带动国民经济和社会发展信息化。落实这一决定，对于应对加入世界货易组织后的挑战，加快政府职能转变，提高行政质量和效率，增强政府监管和服务能力，促进社会监督；实施信息化带动工业化的发展战略，具有十分重要的意义。

随着社会主义现代化建设的进一步推进，我国电子政务建设已经起步。20世纪90年代初以来、国务院有关部门相继建设了一批业务系统，“金关‘和“金税“工程取得显著成效，办公自动化、政务信息化也取得较大成绩。但从总体上看，我国电子政务建设仍处于初始阶段，存在一些问题，主要是：网络建设各自为政、重复建设，结构不合理；业务系统水平低，应用和服务领域窄；信息资源开发利用滞后，互联互通不畅，并享程度低；标准不统一，安全存在隐患，法制建设薄弱。对此，我们必须高度重视，采取有力措施加快解决。电子政务建设事关信息化发展的全局，为做好“十五“期间电子政务建设的各项工作，特提出以下意见。

一、电子政务建设的指导思想和原则

“十五“期间，电子政务建设的指导思想是：以邓小平理论和“三个代表“重要思想为指导，适应改革开放和现代化建设对政务工作的要求，转变政府职能，提高工作效率和监管的有效性，更好地服务人民群众；以需求为导向，以应用促发展，通过积极推广和应用信息技术，增强政府工作的科学性、协调性和民主性，全面提高依法行政能力，加快建设廉洁、勤政、务实、高效的政府，促进国民经济持续快速健康发展和社会全面进步。

根据这一指导思想，我国电子政务建设要坚持以下几项原则：

统一规划，加强领导。电于政务建设必须按照国家信息化领导小组的统一部署，制定总仪规划，避免重复建设。各级党政主要领导同志要亲自抓，防止各自为政。要正确处理中关与地方、部门与部门的关系，明确各自的建设目标和重点，充分发挥各方面的积极性，分类指导，分层推进，分步实施。

需求主导，突出重点。电子政务建设必须紧密结合政府职能转变和管理体制改革，根据政府业务的需要，结合人民群众的要求，突出重点，稳步推进。要讲求实效，坚持经济效益和社会效益相统一。当前要重点抓好建设统一网络平台、建立标准、健全法制，建设和整合关系国民经济和社会发展全局的业务系统。

整合资源，拉动产业。电子政务建设必须充分利用已有的网络基础、业务系统和信息资源，加强整合，促进互联互通、信息共享，使有限的资源发挥最大的效益。要在复合标准的条件下优先使用国产设备与软件，逐步推进系统建设、运行维护的外包和托管模式，带动我国信息产业发展。

统一标准，保障安全。加快制定统一的电子政务标准规范，大力推进统一标准的贯彻落实。要正确处理发展与安全的关系，综合平衡安全成本和效益，一手抓电子政务建设，一手抓网络与信息安全，制定并完善电子政务网络与信息安全保障体系。二、电子政务建设的主要目标和任务

“十五“期间，我国电子政务建设的主要目标是：标准统一、功能完善、安全可靠的政务信息网络平台发挥支持作用；重点业务系统建设取得显著成效；基础性、战略性政务信息库建设取得重大进展，信息资源共享程度明显提高；初步形成电子政务网络与信息安全保障体系，建立规范的培训制度，与电子政务相关的法规和标准逐步完善。这些工作完成后，中央和地方各级党委、政府部门的管理能力、决策能力、应急处理能力、公共服务能力将得到较大改善和加强，电子政务体系框架将初步形成，为下一个五年计划期的电子政务发展奠定坚实的基础。

“十五“期间，电子政务建设的主要任务是：

建设和整合统一的电子政务网络。为适应业务发展和安全保密的要求，有效遏制重复建设，要加快建设和整合统一的网络平台。电子政务网络由政务内网和政务外网构成，两网之间物理隔离，政务外网与互联网之间逻辑隔离。政务内网主要是副省级以上政务部门的办公网，与副省级以下政务部门的办公网物理隔离。政务外网是政府的业务专网，主要运行政务部门面向社会的专业性服务业务和不需在内网上运行的业务。要统一标准，利用统一平台，促进各个业务系统的互联互通、资源共享。要用一年左右的时间，基本形成统一的电子政务内外网络平台，在运行中逐步完善。

4个工程，促进业务协同、资源整合；启动和加快建设宏观经济管理、金财、金盾、金审、社会保障、金农、金质、金水等8个业务系统工程建设。业务系统建设要统一规划，分工负责，分阶段推进。党的工作业务系统建设方案由中共中央办公厅研究提出。

规划和开发重要政务信息资源。为了满足社会对政务信息资源的迫切需求，国家要组织编制政务信息资源建设专项规划，设计电子政务信息资源目录体系与交换体系；启动人口基础信息库、法人单位基础信息库、自然资源和空间地理基础信息库、宏观经济数据库的建设。

积极推进公共服务。各级政务部门要加快政务信息公开的步伐。在内部业务网络化的基础上，充分发挥部门和地方政府的积极性，推动各级政府开展对企业和公众的服务，逐步增加服务内容、扩大服务范围、提高服务质量。近两年重点建设并整合中央和地方的综合门户网站，促进政务公开、行政审批、社会保障、教育文化、环境保护、“防伪打假“、“扫黄打非“等服务。

基本建立电子政务网络与信息安全保障体系。要组织建立我国电子政务网络与信息安全保障体系框架，逐步完善安全管理体制，建立电子政务信任体系，加强关键性安全技术产品的研究和开发，建立应急支援中心和数据灾难备份基础设施。

完善电子政务标准化体系。逐步制定电子政务建设所需的标准和规范。今年要优先制定业务协同、信息共享和网络与信息安全的标准，加快建立健全电子政务标准实施机制。

加强公务员信息化培训和考核。要发挥各级各类教育培训机构的作用，切实有效地开展公务员的电子政务知识与技能培训，制定考核标准和制度。今年要制定公务员信息技术知识与技能的培训标准和培训计划，编制培训教材，落实培训机构。

加快推进电子政务法制建设。适时提出比较成熟的立法建议，推动相关配套法律法规的制定和完善。加快研究和制定电子签章、政府信息公开及网络与信息安全、电子政务项目管理等方面的行政法规和规章。基本形成电子政务建设、运行维护和管理等方面有效的激励约束机制。三、加快电子政务建设的主要措施

统一认识，加强领导。推进电子政务建设，必须按照国家信息化领导小组的决策，统一部署，稳步推进。电子政务建设协调小组负责研究和协调电子政务建设中的重大问题。国务院信息化工作办公室负责制定总体规划，协调、指导和推进电子政务建设，建立科学的审议和评估机制。

明确分工，各司其职。电子政务建设具体项目要按照国家基本项目审批程序审批，作号前期审议、可行性研究、采购招标、监理和验收工作。电子政务网络平台建设，由电子政务建设协调小组负责协调、指导，具体工作由国务院办公厅牵头，组织有关部门研究提出实施方案；业务系统和信息库建设，由各部门按照分工组织实施；为了保证电子政务建设的顺利进行，国务院信息化工作办公室要在近期内，协同或组织有关部门，加快电子政务建设的标准体系和安全规范的制定，明确提出统一的地址、域名、路由、信任和授权体系、项目管理等方面的规范，为各部门和地方的电子政务建设创造基础条件。

稳步推进，严禁重复建设。各部门、各地区要按照本指导意见，统一认识，加强领导，制定规划，积极稳妥地做好电子政务建设工作，特别要加快信息资源开发和业务系统建设；要从实际出发，逐步规范业务流程，增加网上业务，加强公共管理和服务。各地要按照统一要求，加快整合分散的业务系统和信息资源，建成或调整为与中央政务网络标准一致的政务统一网络平台，要充分利用现有资源和现有网络平台条件，严禁重复建设。

利用统一网络平台。各部门已经建设的业务系统和网络，要按照统一规划和标准，抓紧调整，逐步规范和完善，实现原有系统与统一网络平台的互联互通，新建的业务系统，原则上要利用统一的网络平台。

规范试点。国务院信息化工作办公室要根据本指导意见组织电子政务建设的试点与示范工作。要明确重点、抓出实效，防止一哄而起、盲目追风。有关部门已经开展的电子政务试点示范工程，要根据本指导意见提出的任务和要求，纳入电子政务建设的总体规划。

保证建设和运行资金。电子政务建设所需资金，采取中央政府和地方政府分别负担的方式予以解决。中央电子政务系统的建设资金，从中央预算内基本建设资金安排；中央电子政务系统建成之后的运行经费，由财政部商有关部门在预算中予以安排。地方电子政务系统的建设资金和运行经费，由地方政府负担。对确有困难的地区，中央财政给予一定补助。

创造有利于电子政务发展的外部环境。要加快制定电子政务建设技术政策，实施有利于国内信息产业发展的政府采购政策，创造良好的外部环境，促进国内软件和系统集成产业的发展；制定电子政务项目概算标准，保障运行维护和培训经费，特别要合理确定和提高软件费用占项目总投资的比重；研究建立电子政务绩效评估机制。

国研网2004/10/28
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【国家10亿扶持半导体产业】

新的鼓励软件集成电路发展政策最快明年出台政策扶持更加完整全面

时报讯为履行加入wto的承诺，根据7月14日中美签署的谅解备忘录精神，国家发改委日前正式对《鼓励软件产业和集成电路产业发展的若干政策》​业内称“18号文件”进行修改，取消了部分集成电路产品内销增值税的即征即退政策。

记者近日从消息人士处获悉，更为完整的扶持政策已在计划之中，预计最快明年可出台。

退税政策亟待修改

根据“18号文件”相关条款规定，中国对进口芯片征收17%的关税，而国内芯片制造商则缴纳该税种后，税负达到6%实行即征即退，而后这一数字降为3%。这一直为美方诟病，并以“违反wto原则”为由多次向中国抗议。经过反复磋商，我国与美国等wto成员最终达成谅解，决定于今年9月1日起停止执行国内设计、国外流片加工的集成电路产品进口环节增值税实际税负超过6%的部分即征即退政策，从明年4月1日起停止执行境内生产的集成电路产品内销增值税超过一定税负部分即征即退政策。

“在国内能享受到税收优惠政策的芯片企业其实不多，我们希望有新的退税政策出台使更多的芯片企业受惠。”某ic企业老总对记者表示，在各国芯片业发展史上，政府都充当着重要的角色，扶持政策对芯片企业很重要。

业内人士分析，18号文件提到的退税条件是以税负来进行考察的。而从一般的企业利润来看，税负很难达到18号文件中规定的3%，要达到6%就更遥不可及了。同时，对于芯片企业来讲，主要客户是芯片设计企业，而国内像大唐等真正意义上的芯片设计企业很少，大多集中在国外，所以我国芯片企业大多是以外销为主。对于大部分以外销为主的企业，内销增值税也不能给他们带来什么实惠。

拨款10亿元设专项基金

国家高度重视“18号文件”在解决国内芯片产业上存在的问题。据悉，有关部门正在研究相关解决办法。目前，更为完整的“新18号文件”已经在酝酿中，并有望在明、后年内推出。在未来扶持政策中，可能将包括原来没有涉及的国内关键半导体设备、国内无法生产的自用生产性原材料、消耗品等各类产品。

据消息人士透露，新政策中其中一项最主要的扶持政策是国家拨款设立专项基金，以支持芯片企业科研投入，扶持半导体行业发展。

据悉，该专项基金的数额目前已经在核算之中，其总数约在10亿元人民币以内。而资金发放方式仍在讨论中。有消息称，由财政部直接拨款，信产部审核发放是目前国家倾向的发放方式。

北极星(电子技术)2004/10/28
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【18号文件10月废止芯片，企业强烈期待新政策】

“实在不行，我们就联名向信产部上书吧！”10月的广东，天气一如夏天般的炎热。南海之滨的珠海，一些从事半导体芯片制造业的老板们这样表达了他们对18号文件行将消失，而新政策依然无声无息的强烈担忧。

旧保护政策的瓦解

有资料显示，l元集成电路的产值将带动10元左右电子产品产值和100元，国民经济的增长。半导体产品已成为信息产业乃至整个国民经济名符其实的“粮食”。芯片业对于国家经济命脉在一定程度上起到了一荣俱荣、一枯皆枯的作用。

但是，今年3月18日，美国以“增值税政策与世界贸易组织要求的国民待遇原则相违背”为由，向世界贸易组织提起对中国的申诉。7月14日，中美集成电路增值税争端得到解决。中美在日内瓦正式签署“中美关于中国集成电路增值税问题的谅解备忘录”。

根据备忘录，中方将于2004年11月1日前调整国产集成电路产品增值税退税政策，取消“即征即退”的规定，2005年4月1日正式实施；谅解备忘录签署前享受上述政策的企业及产品可继续执行“即征即退”政策直至2005年4月1日。

18号文件中的增值税退税规定是我国鼓励半导体发展的主要政策。根据可以查找的资料：国内半导体产业自上世纪60年代开始到2000年的30多年中，累计投资总额仅约为30亿美元左，而在18号文件颁布后的三年中，半导体产业投资规模超过了60亿美元。是前30多年总和的两倍多。同时，与2000年年底相比，中国集成电路制造业增加了5条8英寸线、2条6英寸线及1条5英寸线。

在国家推出种种建厂优惠政策以及人力成本的吸引之下，饱受全球芯片业低迷之苦的海外芯片制造企业尤其是我国台湾企业，纷纷来到中国内地建立先进的生产线。

在吸引外资的同时，“退税政策”促使了大批的优秀的芯片人员的回归，根据有关报道，中国现在半导体设计公司中，留学生回来创业的不少于3o%。

但是中国整个芯片业还非常稚嫩，据了解，美国的第30名的设计公司的销售额有1.6亿美元，但中国排名第1的设计公司大唐微电子的销售额据说也达不到1亿美元。中国内地芯片代工厂前10名的总量不到中国台湾前10名总量的1/10。

就是在这样的情况下，这一产业的旧有保护政策也还是瓦解了！

失去18号文件的双重保护伞

吴纬国博士，1999年在珠海建立集成电路首个加工工厂，2001年又将手中产业全部从台湾转移至中国内地，可以说正是18号文件的典型受益者。

“保护政策的缺失对于国内的芯片企业来说影响巨大。国家有关方面应当尽早出台新的保护政策。”吴纬国认为：“否则，国内相对还较弱小的芯片企业将不仅仅是要被迫站在同一起跑线上与境外成熟企业直接竞争的问题，甚至还可能会受到来自走私漏税等不法行为的冲击。”

“实际上由于集成电路产品体积小，便于携带，上世纪90年代中期以来，中国沿海地区不少不规范的小规模贸易单位往往成为走私集成电路产品的市场通道，加上国家税务部门在执法过程中往往仅对投资规模较大一般难以随便转移的生产企业加以处罚，对于走私漏税的买方常常处于监管的真空状态，因此致使走私漏税行为难以绝迹，对集成电路企业的发展冲击是不小的。”吴直言不讳。

根据吴纬国的估计，在过去的芯片流通市场中，曾一度有大约近一半与不良的出入途径有关。“国家的18号文件对于芯片企业抗击走私产品冲击其实是功不可没的。但是一旦这样的措施没有了，我很担心我们将直接面临境外大企业以及走私产品的双重打击。”吴纬国说。

“有关退税优惠的承诺说没有现在就没有了，当时可是说优惠到2010年的啊，这总该有个交代。但是到现在我们也没有接到任何通知。”一名台商还表达了这样的想法。于是有了开头的一幕。

根源还在增值税

18号文件行将消失，在这层保护层褪去之后，相对弱小的中国芯片产业究竟该如何继续得到继续呵护？

实际上，日本、韩国等周边国家和地区的半导体产业发展初期都离不开政府的支持。中国当务之急是尽快出台新的符合wto规则又确实可行的鼓励半导体发展的政策，有消息说，国家发改委已经出台成立专项基金扶持芯片行业。据传该项专项基金的数额目前已经在核算之中，其总数大约有10亿元人民币，并由信产部负责具体企业认定，财政部直接拨款发放。而作为全面导向性扶持政策，中国半导体行业的“新18号文件”则很可能在明、后年内推出。在新的扶持政策中，可能将包括没有涉及的包括国内关键半导体设备、国内无法生产的自用生产性原材料，消耗品等全面的扶持导向新政策。

对此，作为长期身处中国芯片产业第一线的吴纬国表示，新政策能够尽快出台固然好，但是以基金会的形式在国外虽有先例，但是一来10亿元人民币对于高投入的芯片产业来讲的确有杯水车薪之嫌；此外更令人担忧的是，基金会在选择扶植对象时又很可能会导致国内芯片企业之间产生不平等的竞争，最终难以达成目的。

“其实根源还是增值税，如果有可能的话，直接减低国内外企业的增值税税率，在某种程度上来说或许会更直接有效些。直接和国外企业竞争在税率相等的情况下我们还有进项和成本优势，困难应该不会太大。”吴纬国提出了一个大胆的想法。

针对新的全面政策，吴纬国则提醒说：实际上由于国内目前集成电路设计企业规模普遍不大，产品层次低，利润也低，产品增值率太低，可能大多数没超过3%的实际税赋，所以此前的18号文件其实对于集成电路设计企业来说实际意义不大，因此在制订新政策时有关部门还是要有针对设计企业实际发展水平来制订的更为具体的优惠政策。毕竟设计更为重要也更是我们的弱项！

“另外，内地的金融环境也急需改善，现在内地的企业太缺资金了，对于一些特殊产业为什么不能在融资这一块多体现点优惠呢？”吴纬国不解。

北极星(电子技术)2004/11/1
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【英国政府正积极为台式机用户部署开源软件】

10月29日消息称，负责英国政府采购事务的财政部政府商务局在一份有关开放源代码软件的报告中称，开放源代码软件不但是windows等专有软件的竞争对手，它还能够满足台式机用户的大多数需求。财政部政府商务局称，部署开放源代码软件包主要障碍是台式机应用软件，以及与大规模专业企业级软件竞争的应用软件的缺乏。开放源代码软件在基础设施━━也就是服务器的部署方面没有任何重大障碍。报告指出，在部署基础设施方面，开放源代码软件的采用能够节约巨额的硬件、软件成本，降低台式机软件许可成本和硬件更新的成本。部署开放源代码软件需要在规划、用户培训、技能开发等方面投资，还需要仔细地考虑移植和兼容性问题。报告称，开放源代码软件产品已经非常成熟，物有所值，正在越来越得到市场的接受。报告建议公共机构应当考虑部署开放源代码软件的技术和商业状况，向使用开放源代码软件的台式机进行移植的潜在利益和成本。

赛迪网2004/10/29
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【电子政务是建设服务型政府的必由之路】

放眼世界，服务型政府是各国政府改革的大势所趋。对于政府而言，任何一项新的建设-包括电子政务在内，都会牵涉到新的财政支出、制度变革和人员培训。电子政务对于服务型政府的哪些方面有影响？这种影响是正面的还是负面的？这种影响的程度有多深？与其他传统的改进政府工作的手段相比有什么本质上的不同？电子政务能否在不同政体的国家中发挥同样的作用？这些问题，是世界各国政府在实施电子政务时都会遇到的困惑。

其实，对于上述问题，在互联网革命初期，已经有一些专家学者做出过理论上的剖析。今天，距离互联网革命的兴起已有10年的时间，在过去的10年中，许多国家的政府对电子政务进行了各种各样的尝试，对电子政务的影响有了实实在在的感悟。在这样的背景下，作为互联网革命的发起者之一和全球最大的网络技术领导厂商，思科赞助了由默门顿研究集团开展的一项有关欧洲电子政务实施状况的调查，并形成了一份题为《网络影响2004：从联网到生产率》的报告，对我国目前的电子政务建设来说，这份报告可以说是一个非常有益的参考。

负责此次欧洲电子政务实施状况调查的默门顿研究集团，是一家权威的经济研究机构。《网络影响2004》的研究对象是8个欧洲国家：法国、德国、意大利、荷兰、波兰、西班牙、瑞典和英国。这8个欧洲国家虽然都是发达国家，但有着不同的政治制度和历史沿革，在政府部门设置上也有较大的差异。对他们的电子政务建设进行调查和分析，能够较全面地反映电子政务在发达国家中的发展现状，也能够对电子政务的普适性做出令人信服的回答。

无与伦比的生产率增效

以往对电子政务的最大质疑，是认为通过电子政务建设能够实现的目的，如政府部门生产率的提高，通过其他途径也可以实现。在互联网革命早期的研究中，联网后政府部门的劳动生产率比联网前仅仅提高10%左右，而这样的增效，通过政府流程再造、员工培训等方法也完全可以实现。

现在，互联网革命已经走过了10年。在对电子政务进行深层次的探索与实践的基础上，人们对电子政务有了完全不同的认识。在此次对欧洲8国的调查中，通过对效率、服务规模、收入增长、公众满意度等12项指标的测定，得出了惊人的结果：在电子政务实施方面最出色的政府部门，其生产率提升程度是同行的3到7倍。这个结论，可以说将完全改变电子政务在政府改革中的地位。

报告认为，成功的政府部门均采取了如下措施：投资于先进的网络基础设施；在部署应用之前，改造业务流程以提高效率；自动执行各个业务流程和互联网应用，同时将它们与其他服务职能集成到一起；使政府部门的业务向流程改进和服务供应的方向发展；部署正规的衡量系统，以跟踪运作效率。这5项措施，可以归纳为一个电子政务的实施公式：“网络+应用+流程+文化”。

第一需求是提高工作效率

在本次调查中，超过80%的欧洲8国受访者希望加快政府部门的工作效率。

调查发现，基于流程改造的电子政务应用对于效率提升的影响最为显著。自动执行重复性事务有助于大幅度地提高效率。公民可以在网上查看要求和申请建筑许可，甚至上网交费，从而可以比那些必须在市政厅排队、通过电话查询信息或者通过邮件索取表格的公众节约更多的时间和资源。缩短对公众请求的响应时间不仅是政府部门的主要目标，而且也会直接影响到公众的满意度。在有的受访国家，因为实施网上审批流程，建筑许可的审批时间从60天减少到35天。

提高公众满意度效果明显

公众满意度是检验服务型政府的一个重要指标。在调查的欧洲8国中，78%的受访者认为提高公众满意度是联网的第二大目标，44%的受访者表示，在过去12个月中一直在跟踪公众满意度。

以前的网络影响调查发现，公众的满意度与政府部门效率存在着密切的联系。尤其需要指出的是，政府部门响应和满足公众需求的速度越快，满意度越高。这个结论在此次调查中得到了证实。它表明，如果平均案例解决时间和单位时间解决案例数提高100%，分别会导致公众满意度平均提高37%和30%。

要大幅度地提高用户满意度，所需要的并不仅仅是提高效率。调查发现，对服务规模提升的关注也会对公众满意度产生积极的影响。网上提供的服务越多，满意度评分就越高。如果使用网上服务的公众人数和网上访问人数提高100%，分别会导致客户满意度平均提高45%和29%。

过度控制成本可能造成公众满意度降低

在调查中，控制成本不是受访者最重要的生产率目标，但是71%的受访者都认为控制运营成本是一项重要的任务。在这方面，不同国家的政府部门之间的区别并不明显。

调查表明，欧洲8国投资于网络技术、业务流程和网络应用的政府部门平均可以将成本降低20%到30%。但是，过度关注成本节约反而会对公众满意度造成负面的影响。调查发现，正式跟踪年度总体运营成本的政府部门所获得的公众满意度比他们的同行低6%到8%。这可能是因为他们过度关注成本，反而影响了公众满意度的进一步提高。

调查还表明，将网上资助服务的水平提升一倍，可以将年度运营成本降低10%以上，将公众满意度提高20%以上。

国研网2004/10/31
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【中国信息化工作将从五方面推进】

国家信息化领导小组第四次会议二十七日在北京召开。中共中央政治局常委、国务院总理、国家信息化领导小组组长温家宝主持会议并作重要讲话。会议讨论了《关于加强信息资源开发利用工作的若干意见》和《关于加快我国电子商务发展的若干意见》。

温家宝指出，大力推进国民经济和社会信息化，是覆盖现代化建设全局的重大战略举措。要紧紧抓住信息化发展的机遇，进一步增强加快信息化进程的紧迫感和使命感，以信息化带动工业化，以工业化促进信息化，走新型工业化道路，推进经济结构调整和经济增长方式转变，推动经济社会全面协调可持续发展。

会议对今后一个时期中国信息化工作作出了部署。深入开展信息化战略和规划研究。

中共中央政治局常委、国务院副总理、国家信息化领导小组副组长黄菊，中共中央政治局委员、国家信息化领导小组副组长刘云山、曾培炎、周永康、郭伯雄出席会议。

新浪科技2004/10/30
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【文化部牵头成立网吧产业联盟】

在昨天召开的中国网吧产业高峰会议上，文化部市场中心副主任梁钢宣布中国网吧产业联盟筹委会成立，这是国内首个得到文化部支持的网吧行业自律组织。

梁钢介绍说，这个产业联盟“既不是组织，也不是机构，而是一个网吧行业自己管理自己，彼此沟通、交流的平台，得到了文化部市场司的支持。”据介绍，目前加入该联盟的产业链企业包括瑞得在线、清华同方、华奥数码等三十余家。

在当天公布的联盟宣言中，各联盟企业表达了树立行业整体形象、加强自律、抵御不正当竞争、寻求社会效益与经营效益最佳平衡的联盟宗旨，并承诺阳光经营。

梁钢告诉记者，目前文化部选择成立产业联盟，而非直接成立行业协会，主要是考虑到城里行业协会的前提是必须有一个已经成熟的产业，但以网吧行业的现状，成立成熟的行业协会比较困难，故目前成立产业联盟以便过渡。

新浪科技2004/10/30
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【商务部下月起禁止电子废弃物加工贸易】

商务部机电司加工贸易处有关负责人昨天表示，如线路板、主机板等旧家电、it类以拆解、翻新为目的的废旧物品的加工贸易业务将被禁止，并自2004年11月1日起施行。

商务部官方网站昨天登出“商务部、海关总署、国家环境保护总局公告2004年55号”，对加工贸易禁止类商品目录进行了部分调整，将部分废机电产品、废料、旧机电产品等列入加工贸易禁止类商品目录。公告称此前已经商务部门审批并已在海关备案的、涉及此次调整和更新目录商品的加工贸易业务，准予其在批准有效期内执行完毕，加工贸易手册到期后不予延期，产品不得内销。

商务部机电司加工贸易处有关负责人昨天接受记者采访时透露，此次调整主要是出于从环保方面的考虑，因为在拆解、翻新这些废旧机电产品的过程中会产生重金属污染和废水、废液，对环境造成污染。该人士称，将有两类企业会受到影响，一类是以翻新废旧机电产品为主的小企业，这类企业不是很多，但存在了好多年；另一类是以拆解回收为主的企业，这类企业刚刚在中国起步，受影响不大。

据业内人士透露，以翻新废旧机电产品为主的小企业主要集中在广东和浙江两省，而浙江台州已经成为中国最大的洋电子垃圾场。据报道，回收“洋垃圾”成为台州当地许多农民发家致富的手段，他们把进口的废旧电脑、电器拆卸后，分类销往全国各地，其利润可观。业内人士认为，受此次调整影响最大的应该是这些人，但他们所从事的翻新业务也是违反国家相关法律法规的，应该禁止。

以拆解回收为主的企业认为受影响不大。伟城环保科技上海有限公司全海东向记者介绍，他们以前主要把在中国回收的电子废弃物集中运往新加坡的工厂进行处理，但伟城在无锡投资建造的工厂估计明年3月便可投产，一期工程年处理量达3万吨，二期工程完工后每年的废物处理能力将达到6万吨，而国内市场的原料供应远远不能满足处理需求，所以现在他们将把回收的电子垃圾库存起来，不会受此次调整限制出口的影响。

新浪科技2004/10/29
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【信息产业部要重点培育软件商】

10月29日港台媒体消息称，信息产业部官员表示要扶持软件企业，相关软件股可能短线借机有所表现。

据《中国证券报》援引信息产业部副部长娄勤俭称，要大力培育软件大企业和专业领域具有独特优势的企业，国家鼓励软件企业通过并购、上市等资本运作进一步做大规模。他是在出席“中国软件行业协会成立20周年大会”时作上述表示的。他同时称，今年截至9月底，中国软件产业完成销售收入人民币1800亿元，比去年同期增长32.5%。

新浪科技2004/10/29
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【软件国别定义之争，软件采购法遭遇美国压力】

跨国软件公司进入政府采购名单企业目录的消息引起业界一场轩然大波，更触动了国内软件企业最敏感的神经。

不少国内软件企业担心，18号文件中为国内软件业设定的退税政策，也将难免走上与集成电路同　样的道路。北京一软件公司老总甚至估计明年针对软件产业的退税政策会有改变。

中国政府被境外势力成功公关的传言打乱了《软件政府采购管理办法》（以下简称“办法”）的出台计划。

日前，在国家有关部委制定的最新一份“政府软件采购”企业目录中，备受争议的跨国软件厂商赫然在列。然而，去年出台的《政府采购法》第10条明确规定：政府采购应当优先考虑本国货物、工程和服务。

最新企业目录显然有悖于此，以至于有人惊呼：“政府对民族软件产业扶持政策出现倒退。”

“办法”遭受美国压力

软件正版化工作推动了政府软件采购。为了扶持民族软件产业，中国政府一直表示支持国产软件。

早在4月19日，国务院副总理吴仪参加完中美高层贸易会议回来后立即召集相关部门领导和专家讨论政府部门实现正版化的可能性。讨论结果认为目前国产软件的水平已经能够满足政府办公需要。

此后不久，吴仪亲任副组长的国家知识产权保护工作组决定从2004年9月到2005年8月，在全国范围内分3个阶段组织开展保护知识产权的专项行动。这次为期一年的专项整治活动，重点是软件市场的整治工作。同时，有消息表示政府相关部门已专门下发文件，明确要求省级以上政府部门到今年年底之前全部实现软件正版化，明年年底铺开到地市级政府部门。

然而，这一符合国际惯例的做法遭到了国外软件巨头和外国官方机构的联手阻力。从2003年开始，美国各方势力就不断展开游说、施压，希望“办法”出台后能够最大限度保护其商业利益，甚至不惜以制裁相威胁，以迫使中国政府让步。

美国官方促使中国软件正版化的做法并不是鼓励中国政府采购本国软件，这和出台“办法”的基本思想完全矛盾。

软件国别定义之争

《政府采购法》关于软件领域的细则有两个重点：首先是细化政府采购范围，加大对国产软件的采购力度；其次颁布《国产软件采购目录》，定义什么是“国产软件”，然后再要求政府部门采购时“按图索骥”，“目录上没有的，再考虑国外软件”。从企业的角度看，最重要的两个方面是政府采购和所得税优惠。

对软件业来说，包括税收优惠在内的政策扶持是重要的发展动力。然而，产业界最寄予厚望的是政府采购对国产软件的扶持。然而，拟于去年底推出的“办法”到今天不但没有形成共识，反而在软件制造商所属国别的认知上出现巨大争议。尤其是在业内有“跨国公司有望在政府采购时获得本国软件厂商资格”的传闻后，软件国别之争甚嚣尘上。

尽管《政府采购法》在原则上规定政府采购时应优先考虑“国内企业”和“国产软件”，但并没有对国别做出具体的界定。于是，有跨国公司认为自己在中国注册、交税、投资并实现了产业化，应该被视“中国软件公司”，自己的产品应该被视为“中国软件”；同时，国内也有人附和道：“国内企业并不是专指本国企业，跨国企业在中国设立的软件研发机构和合资、独资公司，建立独立的产品开发生产基地，也被视为国内企业。”

有消息说，美国官方机构也亲自出马，希望《政府采购法》对“本国产品”的定义应该更宽泛些。据悉，美方提出“在中国境内编译过的软件，包括汉化过的软件也应该算‘国产软件’”。国外软件企业的这一做法被国内企业称之为“蝙蝠模式”－－飞到中国来就改口说自己是老鼠，跟土生土长的一样是国产软件。通过这一招来打破政府采购的瓶颈。但是这一意见已被有关主管部门拒绝。

很多本土软件厂商认为，只有通过“实施细则”明确“国产软件企业”的概念才能将对国产软件的扶持落到实处，如果“国产软件企业”范围过宽，实际上就达不到扶持国产软件的初衷。无锡永中公司总经理曹参就指出，如果国外软件企业也进入名单，那么这个名单就不如不做。

来自学术界的观点又发出了不一样的声音。社科院法学家刘俊海称，《政府采购法》规定，政府采购应当采购本国的货物、工程和服务。关键是什么软件企业才能算是国内软件企业？他建议从两个标准来衡量，一个就是企业的原属地，第二个是在中国注册的公司创造的附加值是否占到足够比例。他指出：“目前，包括微软、甲骨文等越来越多的国外软件巨头纷纷在国内设立软件研发机构。但其中有相当部分软件并非仅为中国市场研发，并且知识产权都归境外母公司所有。”

刘俊海还表示，在去年制定《政府采购法》时，就已经对增值部分占多少比例算是“本国软件”有过讨论。但究竟是把标准定在50％还是60％，存在争论，由于并没有经过论证，所以后来没有写。这是应由国务院通过行政法规来决定的问题。

然而，软件国别的定义之争像一把巨叉，卡住了“办法”的脖子。在以上3种意见的对峙中，政府加紧细化政府采购的范围和界定“国产软件”。由于相关方面意见不一，定义“国产软件”的范围并不容易，既要大力支持国货软件采购，又要考虑到外资企业在内地开设的软件合资企业的实际。“国产软件企业”的认定很难平衡国产软件厂商和跨国厂商之间的利益，“实施细则”的出台因此一拖再拖。

该不该考虑国外产品？

软件国别的界定不仅关系着《政府采购法》的执行，关系着软件正版化等问题，更关系到中外软件企业的命运。

对此，不少国内软件企业认为办法迟迟不出台表现出政府有意把微软等跨国公司的产品列为国产软件的倾向。但北京市政府顾问殷志鹤对此予以否认，他认为：“目前政府还没有把外国软件列为国产软件。”中国工程院院士倪光南也认为中国政府并不会因为在某些目录上据说有国外一些软件的出现而改变。他强调说：“在某些国产软件暂时不能满足要求的某些地方，可以考虑采用国外软件。如果能够满足应用，应该无条件采用国产软件。”

北京信息化工作办公室顾问华平澜也表达了和倪光南同样的观点，他说：“即使我们在采购清单里列有外国公司，但这并不等于认可他们的产品就是中国产品。再者，列有国外的一些产品并不等于表明政府不再支持中国的产品的发展。”华平澜认为：“这是两回事，要把它区分开来。”

让中方人士感到担忧的是，美国人并不满足于只对“办法”的指手画脚，他们已将目光盯上了《政府采购法》。一位负责政策制定的信产部官员在要求不公开姓名的情况下告诉《it时代周刊》记者，国外有机构已在研究国务院18号和47号文中涉及到软件业优惠政策的条款，并可能提出取消建议。他说：“由于18号文中部分退税政策与wto协议有违，因此将有一些相关替代政策逐步出台。”

不少国内软件企业担心，18号文件中为国内软件业设定的退税政策，也将难免走上与集成电路同样的道路。北京一软件公司老总甚至估计明年针对软件产业的退税政策会有改变。

在采访过程中，本刊记者明显感受到部分国内软件企业因集成电路优惠政策受到的影响而备感紧张，其中犹以金山、中科红旗等国内知名软件公司为最。

金山软件公司副总裁葛珂表示：“即使加入了国外的软件产品，或者是跨国公司的软件产品，但不等同于无限制的采购国外软件产品，不能打开这样一个缺口。金山在积极的准备政府采购，金山的产品能够满足使用。相信政府会一贯支持国产软件。政府采购本身应该说是一个对政府、对国内软件产业都应该双赢的局面。”研发linux平台系统的中科红旗以“政府正在解决实施细则这些问题，应该很快会有结果”为由表示不便说什么，但也表示“在一直在关注事态的进展”。

而微软（中国）公司的态度在这个时候就显得尤为注目。但微软对此好像与己无关，其公关总监陈然峰对《it时代周刊》的回应是：“这个问题应该问政府，而不是问我们。”

另，也就在本文行将截稿之时，《it时代周刊》记者从出席“城市信息化建设、城市合作与发展专题论坛”的国家科技部高新技术发展及产业化司副司长李武强处获悉，该“办法”最快有望于今年底明年初出台。

CHINABYTE 2004/10/29
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硬件

【AMD暗助紫光抗击英特尔】

AMD暗助紫光抗击英特尔笔记本直降两千

就在芯片巨头英特尔大幅下调奔腾m、赛扬m以及dothan处理器价格之际，英特尔的竞争对手AMD的合作厂家———清华紫光迅速发起大规模调价行动。昨天，清华紫光宣布旗下AMD系列笔记本a610c、v640r和v520d全面降价，全内置产品a610c从6999元猛跌到5999元，超便携产品v640r和v520d分别从9999元和8999元降到7999元，降幅最高达2000元。

调价后，采用AMDathlonxp2400+的v640r，其性能匹敌intel主频2.4ghz级别的产品，但价格要低1000元以上。

几周前，联想将赛扬m核心的旭日150降到6999元，分析称，这是英特尔为遏制AMD，暗中支持联想血洗低端笔记本市场的行为。那么，AMD是否在暗中联合清华紫光发起此轮降价呢？

紫光笔记本事业部总经理黄俊杰表示，紫光自与AMD合作以来一直都获得AMD的支持，此次降价是对产品成本的优化措施。

业内人士认为，一、二线品牌热衷于价格战，将使得三线品牌的市场空间越来越小。

和讯网2004/10/27
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【三个AGP槽：华擎主板里究竟藏了什么秘密】

第一炮：推出combo产品，华擎在小试牛刀

upgrade——升级，对于计算机用户来说，这本来是大家为了使自己花大量资金购买的pc不会在短时间内被淘汰，对自己原来爱机充分利用的一种途径。但是，随着计算机技术的发展，升级变得越来越困难，单就主板这一领域，由于intel、AMD两大处理器厂商不断的变换它们处理器接口的规格，使得用户在购买处理器的时候必须要考虑配套的主板。

作为一直主攻低端市场的华擎在近期为我们带来了数款产品，这些产品的设计宗旨便是“升级”。稍早时候推出的combo系列主板，共包括p4 combo、k8 combo-z两款产品，它们分别针对于intel与AMD的用户，采用了intel socket 478/LGa775双插槽和socket 754/socket 939双插槽设计。

华擎的combo系列主板

在combo产品取得成功之后，华擎再接再厉，开发出了另一系列的升级产品：upgrade系列，这些产品拥有着比combo主板还独到的设计与创意，让用户能以更低的代价，实现更加轻松的升级。

华擎upgrade系列目前包含有k7upgrade-880主板、754bridge升级卡、k8upgrade-760gx主板、939cpu board升级卡这4款产品，这些产品均面向于AMD平台，提供了由socket 462向socket 754、由socket 754向socket 939的升级。今天，我们就来向大家介绍这些产品。

第二弹：再接再厉，upgrade产品全新亮相

其实，AMD在以往的升级中，一直在避免由于处理器接口变动而给用户带来的不便，以吸引更多老用户长期使用其产品。但是，在最近的这段时间我们也可以看到，AMD推出的多款处理器使用了新的核心，应用了全新的规格，这是由于旧的规格越来越无法满足新款处理器的设计要求。

AMD高端的athlon 64/athlon 64 fx处理器正在实现从socket 754到socket 939的转变，低端的sempron处理器也在经历socket 462向socket 754的过渡，因此，用户在选购配套主板的时候非常难做决定。基于此，华擎在近期推出了这些具有升级功能的产品，这些产品充分地为用户升级所考虑。

华擎新推出的upgrade系列产品

如果大家还有印象的话，在intel更换cpu接口的时候曾经出现过几种名为“cpu转接卡”的小板卡，但是这种板卡只提供cpu针脚的简单转换，性能稍好的能提供电压和外频调节，以使接口不一样的cpu能通过转接卡在较老的主板上使用。

市场上仍能一见的cpu转接卡

然而华擎此次推出的升级产品与这些cpu转接卡有着本质的区别，因为，从socket 754到socket 939、socket 462到socket 754已经不是cpu针脚的简单转换，这种升级意味着主板要对全新架构处理器提供支持。

新浪科技2004/10/27
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【戴尔推大屏幕笔记本17寸渐成市场主流】

10月25日消息戴尔有意推出17寸屏幕的笔记本电脑，依戴尔一贯推出产品的风格，这也显示17寸笔记本电脑即将成为市场主流。

苹果在2003年初即推出17寸的powerbook，为17寸屏幕笔记本电脑揭开序幕，其后惠普、东芝等厂商陆续跟进，但戴尔直到第一台17寸产品推出近2年之后，才打算投入此市场；之前戴尔产品中，尺寸最大的笔记本电脑采用15.4寸屏幕。

市调机构npdgroup指出，与比小尺寸产品相比，17寸的笔记本电脑毛利比较高，后者平均售价约在2000美元左右，而比小尺寸产品均价约在1350美元左右；两者的价差也限制了大尺寸产品的市占率，npd的数据指出，美国地区17寸笔记本电脑占市场比重仅有6%。

业界人士表示，戴尔有意推出大尺寸笔记本电脑的想法，或许受到目前电视大尺寸化的影响；而戴尔本身的解释则是，以往该公司不推出17寸笔记本电脑的原因，在于产品受限于技术，在亮度及解析度上的表现不如比小尺寸机种。

另一个主要因素，则是戴尔可能在年底假期购物潮前推出与对手相应的产品，尽管大尺寸笔记本电脑市占率低，但在高端笔记本电脑市场中，若不将尺寸提升到与竞争对手相同的地步，可能失去此市场。而戴尔最早可能在家用inspiron系列中加上17寸的产品，高价的商用机种latitude短时间内推出17寸的机率不大。

惠普的17寸家用笔记本电脑pavilion zd7000在公司网站上直销价格为1300美元，配备2.8ghzpentium4处理器、256mb内存、40gb硬盘及dvd光驱；屏幕解析度为1,440×900。

天极网2004/10/27
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【英特尔发布首款面向蜂窝设备的闪存开发套件】

近日，在中国台北召开的英特尔信息技术峰会上，英特尔公司推出了其首款面向蜂窝设备的闪存软件开发商套件和英特尔？闪存数据合成器6.0。这一产品组合能够提供强大的特性和出色的性能，帮助开发商设计出支持下一代多媒体电话的高级应用。

闪存软件是无线平台的重要组成部分。英特尔fdi和软件开发商套件可以帮助设计人员更快地在硬件中集成和开发蜂窝电话应用，例如java*程序、蓝牙*文件传输、语音识别标签、mp3、图像和视频文件等。

LG电子公司高级工程师david yoon表示：“在开发过程中，fdi帮助我们节省了很多时间和资金。fdi和英特尔strataflash存储器的完美组合，使得我们能够更快将蜂窝电话设计推向市场。”

英特尔提供的这款免版税软件，不仅有助于设计人员快速向市场推出新产品，同时还可为其节省大量成本。

英特尔闪存产品事业部市场总监peter van deventer表示：“英特尔为客户和开发商提供的远不止出色的硬件，我们还提供更多的产品和服务。我们推出的全新软件为电话设计人员带来了巨大价值，使其能够开发出满足其客户需求的出色应用。”

全新闪存文件系统提高了排队能力，来支持当今手机的数字视频和拍照功能，同时还增强了多任务处理能力。

英特尔fdi支持开放式架构，能够轻松实现闪存文件系统与实时操作系统的集成。它还可帮助制造商更快速地移植到基于下一代内存技术的全新电话设计。

韩国pantech株式会社软件团队负责人mando kim表示：“fdi卓越的能力使我们能够实现强大的多媒体应用。fdi和英特尔strataflash存储器为我们的蜂窝产品提供了完美解决方案。”

英特尔fdi为电话设计人员提供的其它重要特性包括：数据库应用高级断电恢复，在单个超强呼叫中集中多种操作以确保企业关键任务应用数据完整性的能力，以及高级堆栈存储器设备支持，从而可通过多种不同配置的设备管理代码或数据。

英特尔fdi 6.0符合posix标准，支持开发商更快将其设计推向市场。posix是最常用的便携式操作系统接口标准。

针对蜂窝设备的英特尔软件开发商套件包含各种工具、全面的架构参考手册和参考代码样本。这些组件有助于原始设备制造商开发和优化其英特尔闪存文件系统。

英特尔fdi业经测试，具有广泛的英特尔闪存产品支持，其中包括英特尔strataflash？存储器和英特尔？无线闪存，它还可支持这些产品的下一代版本。

增值软件

十几年来，英特尔的软件开发、测试、质检和客户团队推出了高级闪存软件，至今英特尔仍然在不断增强这一业界使用最广泛的闪存软件套件。英特尔拥有众多存储器软件专利，其软件已经安装于上百万的设备中。英特尔fdi软件正运行于其第六代芯片之上。

供货和价格

英特尔fdi 6.0和软件开发商套件1.0现已上市，向英特尔客户免费提供。

英特尔信息技术峰会是硬件和软件开发商的技术行业盛会。idf每年在全球举行，届时主要业界厂商会聚一堂，共同讨论电脑、服务器、通信设备和手持客户端领域的领先技术和产品。

新浪科技2004/10/26

返回目录
【利盟扬言5年内取代惠普，成为打印机市场霸主】

惠普目前为全球打印机市场市占率冠军，许多品牌都想挑战惠普市占率的地位，利盟便展开各种动作，指名挑战惠普打印机霸主地位，欲在5年之内超越惠普的地位。

利盟在亚太区的喷墨打印机市占率目前仍相当具有增长空间，根据IDC统计显示，亚太区整体喷墨打印机市占率惠普仍高达31.6%，居于市占率之首，第二名为epson，市占率23.1%，利盟则为第六名，市占率为6.1%；在激光打印机部分，惠普的市占率高达51.3%，利盟的市占率为2.2%，排名第七。

虽然目前利盟的市占率仍遥遥落后于惠普，但利盟已锁定亚洲市场作为与惠普一争高下的战场，主要因素是因为利盟在亚洲区的销售增长率相对比高。

以目前全球打印机市场来看，亚太市场打印机增长率相当惊人，因此，利盟瞄准亚太地区积极经营。利盟亚太区副总裁david goodnight指出，利盟在2003年光是在中国销售量就增长80%，印度、南亚地区也增长24%，日本区增长13%。

利盟在亚洲的打印机销售增长率，远高于25%的全球平均增长率，由于利盟在亚洲市场的增长率高于全球，因此成为利盟挑战惠普的重要市场区域。

另一方面，利盟目前的强项产品喷墨多功能一体机也相当适合亚洲中小企业数量多的市场性质。david gooodnight指出，为争取市占率，未来将加强品牌形象及渠道布建。

事实上，利盟为推升品牌形象，利盟连续2年耗费数百万美金赞助indy300赛车活动。david goodnight指出，未来利盟将把生产基地放在中国，并加强生产线，也会增加合作伙伴，并集中资源发展mfp与彩色激光打印机。

利盟正积极寻找合适的代工伙伴，主要因素是因为，以往利盟曾下单三星，不过三星的自有品牌却在不久之后推出类似的打印机款，并以更低的价格与利盟竞争，这也是利盟增加代工伙伴的主要原因之一。

CHINABYTE 2004/10/26
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【联想宣联想笔记本产品全面预装闪联软件】

昨天下午，联想中国研究院在北京首次向部分媒体记者演示了其闪联软件的应用，联想资深副总裁、首席技术官贺志强同时透露，在闪联产品的应用方面联想已经取得本质突破，最晚到明年，联想品牌的笔记本产品将全面预装闪联软件，并将闪联产品和应用推进到一个新的高度。

贺志强向与会记者所展示的产品是一款名为“闪联任意通”的闪联应用控制软件。由于被内置到系统当中，该软件并没有自己单独的操作界面。“在一定的有效范围内，预装了闪联任意通的笔记本电脑可以自动搜寻并发现同样支持闪联的其他终端设备，并实现共享应用。”贺志强表示，从理论上讲，在闪联的大环境当中可以实现任意的终端和设备共享和协同服务。

据透露，闪联如今已经从当初的原始技术创新和产品应用创新发展到了对整个产业和体系的创新与促进。“从明年开始联想的笔记本产品将全面预装闪联任意通软件。”他表示，“目前这款软件产品的版本号是2.0，已经进入到了后期的测试和微调阶段。随着上次高交会上长虹的加入，闪联如今已经成为了切实可见的应用和服务，联想一直在和很多国内外大牌企业就此问题在进行沟通，不排除合作的可能。”

“在windows环境下现在有一个非常重要的软件包叫做office，联想相信在未来一段时间内，还将出现一个同样重要的软件包叫做‘闪联应用’。”贺志强表示，另外在手机等移动终端里，闪联应用也将成为一种关键的应用软件包。

另外，联想在展示产品时还突出了闪联软件对迅驰笔记本的推动：在一个并不具备无线局域网连接的环境中，预装了闪联任意通的多台迅驰笔记本可以非常轻易地实现无线互联。

新京报2004/10/28
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【英特尔因奔4芯片取消上市】

据最新一期英国《经济学人》杂志的报道，“在上周美国佛罗里达举行的产业会议上，英特尔公司首席执行官贝瑞特跪在地上，请求原谅。原因是为其pentium 4新一代芯片取消上市而道歉。不过，贝瑞特只是在开玩笑。英特尔近来一系列产品研发不顺，再度迫使该公司屈居规模较小但却越来越具爆发力的竞争对手AMD之后”。

有报道指出，“英特尔决定淡化运行速度的做法，只是公司不愿在AMD目前已处于领先的领域上多加着墨，最后沦为AMD追随者的策略”。今年稍早，AMD才迫使英特尔对其64位位的芯片做出180度的策略转变。AMD上周推出的新版athlon 64 4000+芯片，其标明速度虽然仅达2.4ghz，但实际上却有相当于intel 4ghz芯片的运转速度。

预定将于明年五月接替贝瑞特的英特尔第2号人物paul otellini，上个月曾认为“转为多模核心制造，将为计算机行业带来巨大的改变，并成为产业的主要转折点”。

新浪科技2004/10/28
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【惠普产品热销成全球最大芯片购买商】

调查数据显示，惠普目前是世界上最大的芯片买主。2004年惠普采购芯片的费用为145亿美元，而去年是110亿美元，提高了31%。预计2005年惠普公司采购芯片的费用为161亿美元。戴尔2004年的芯片采购费用为134亿美元，较去年的101亿美元增长了33%，排在第二位。预计05年的芯片采购费用将达到156亿美元，与惠普公司的差距将进一步缩小。而芯片采购费用增长幅度最大的则是三星电子，三星今年的采购费用为58.8亿美元，较去年提高36.1%，它是第五大芯片采购厂商。

全球最大的160家原始设备生产商2004年采购芯片的费用将达到1670亿美元，较去年的1350亿美元提高24%，预计2005年的这一数据将增长到1840亿美元。今年，全球47%的芯片将流向亚洲。

电脑商情报2004/10/28
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【清华同方切入刻录市场，推出DVD刻录双雄】

深圳清华同方近日宣布将正式进入刻录DVD市场，市场前期准备工作已基本就绪。两款完全支持+rw、+r刻录格式碟片的DVD光盘录像机计划在10月底全面投放市场。权威人士认为，清华同方刻录DVD的上市，极有可能引发2004年刻录DVD市场最后的厮杀。

据了解，DVD刻录技术一直存在多种格式标准，主要包括DVD+rw、DVD-rw、DVD-ram等刻录格式，其中又以+rw刻录格式最为主流。厂方研发人员向记者透露，清华同方即将推出的这两款刻录DVD型号分别为w8881和w8882，它们均支持+rw刻录格式，同时还支持+r刻录格式。两款刻录DVD的录像时间都已达到6小时以上，并可以直接刻录，无需等待，极大满足了消费者对编辑、存储的需求。同时，在刻录速度、存储空间等方面，w8881和w8882在同类产品中也具有相当的优势。

dvp-w8881和dvp-w8882都采用单芯片解决方案、刻录专用机芯。前置dv、音视频输入端子省去了消费者在使用过程中遇到的很多不必要的麻烦。内置tuner，具有定时刻录功能。内置杜比数字解码。逐行扫描y/pb/pr高清晰分量输出端子，杜比数字/lpcm数字音频光纤、同轴输出，2声道模拟输出有效支持pal/ntsc等制式碟片，完全满足消费者对画质和音效的双重要求。同时，这两款DVD还支持32种字幕、8种语言及多角度观赏，超宽电压范围，适应国内多变电压，并全面兼容DVD+rw、DVD+r、DVD-rw、DVD-r、DVD-videosvcdvideo cdaudio cd，kodak piture cdcd-r/rw with jpegmp3hdcd。所不同之处只是dvp-w8881采用了独特的镜面面壳设计，给人耳目一新的时尚感觉，并内置了hdcd解码功能，而dvp-w8882仅采用了铝合金金属面壳设计，显得稳重大方。

业内人士认为，作为中国hvd联盟主要成员之一的清华同方在产品研发和渠道方面有着得天独厚的优势，这两款具全新刻录功能的DVD光盘录像机出现必会给国内DVD市场带来“异样”的冲击，而新一轮的争夺战也有可能因此打响。

新浪科技2004/10/31
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【5毫秒！东芝松下联手推出超快速LCD-TV】

东芝松下显示(简称tmd)，近日发布了两款最新的5毫秒响应时间lcd-tv，可视面积分别为23英寸和32英寸，其中23英寸的型号将在10月29日上市，而32英寸的产品将于明年春季达到量产。

这两款液晶电视机都拥有非常快的响应时间，那是因为其采用了tmd专门研发的ocb(opticallycompensatedbirefringence)技术，而且可视角度也能够达到全方位160度，在分辨率上，23英寸为1280x768，32英寸的产品则为1366x768。

23英寸产品的底板采用非晶硅tft，32英寸产品采用低温多结晶硅tft。估计32英寸产品在以低温多结晶硅tft为底板的产品中将是画面尺寸最大的。根据tmd官方声称“最先开发的23英寸产品采用非晶硅tft底板，但今后ocb液晶面板的底板将以低温多结晶硅tft为主。”

极速网讯2004/11/01
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【双敏打造AMD集成主板最低价】

电脑发展至今，已经成为很多人的必须品，从不了解到了解，从盲目购买到理性消费。现在大家对电脑的认识已经多了很多，很多消费者在购买电脑的时候再也不去买最贵的电脑，而买电脑只买自己适用的电脑已经得到广大消费者的认可。并不是每一个买电脑来都是为了发烧打游戏的，所以，怎样用最少的钱买一台适合自己的电脑成为现在电脑购买者所必须考虑的。现在，我在为只上网，做文字处理，打一些简单游戏的朋友介绍一款性价比超高的主板-双敏的uk400mn。

双敏uk400mn

双敏uk400mn采用viakm400+vt8235芯片组，支持socketaAMDathlonxp/duron以及最新的sempron(闪龙)处理器，内建viaunichrome强劲图型核心，能为用户提供一流的显示性能，能支持主流3d游戏，由于该主板集成度非常高，所以采用microatx小尺寸板卡布局，只有3条pci插槽。从主板图片可以看出，该主板还有一个agp8x/4x接口，支持agp显卡扩充，对以后想电脑升级的用户做好了准备。

vt8235南桥，支持6usb2.0端口

内建vt610310m/100m自适应网卡芯片，满足一般上网要求

内建vt1617a6声道ac97codec声卡，满足大多数音响要求

从上面的介绍我们看到，该主板是“麻雀虽小，但五脏俱全”，其完备而不多余的规格，完全可以满足普通用户的家庭、办公以及娱乐需求，可以说是一款非常值得购买的入门级主板，说到最后，可能有些在问，这款主板的价格是多少，我可以告诉你，现在这款主板的零售价格仅为439元，绝对是现在市面上支持sempron芯片组，集成显卡主板的最低价。以双敏电子一向优良的做工，而且价格却这样的低，喜欢的朋友动心了吗？

极速网刊载此文不代表同意其说法或描述，仅为提供更多信息，也不构成任何建议。对本文有任何异议，请联络有关厂商或相关人员。
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【金士顿内存高校特卖席卷京城高校】

九月的校园是朝气蓬勃的，九月的新生带给校园的是更多的活力与激情，也正是这个九月，世界第一大内存厂商金士顿，携带着金士顿科技的最新产品，走进了北京各大学府，将科技与时尚的魅力零距离的展现在了朝气蓬勃的大学新生面前。

在中关村太平洋电脑城门前进行的金士顿数码产品路演拉开了此次系列活动的序幕。9月11日与9月12日，为期两天的宣传路演和限时特卖活动，吸引了太平洋电脑城隔壁的北京大学的众多学子。两天的活动主要宣传了金士顿今年力推的全系列数码产品，包括cf卡、sd卡、u盘等等系列产品，一方面让学生用户全面的了解了金士顿的数码产品体系，一方面也以最优惠的价格给了广大学生用户一个体验金士顿最新科技的机会。

随后的半个多月时间里，金士顿进一步离开喧嚣的电脑城，将活动直接延伸至了各大知名高校。金士顿与中国知名it产品网站太平洋电脑网联手，在中央民族大学、北京航天航空大学、中央戏曲学院、国际关系学院、北京交通大学、北京农业大学(西)、北京理工大学、中国人民大学、中国政法大学(昌平)、北京工业大学这些首都知名高校开展了巡回的产品宣传和特卖活动，将金士顿科技的产品零距离带进了大学校园，其间穿插的特卖活动，更让莘莘学子体验了世界第一大内存厂商的最新科技。

当前学生群体中无论是pc还是数码相机等消费类数码产品的普及程度已经相当高了，加上学生用户对于新科技的强烈兴趣，金士顿此次校园行活动恰好满足了学生用户的求知欲望，也将实惠直接带到了学生用户的身边。

同时，金士顿还在太平洋电脑网上开辟了专门的产品专区，通过学生用户习惯的网络方式让他们了解金士顿的产品、技术和文化。一个月的活动，数万人次的大学生用户通过专题页面，进一步了解了金士顿品牌和金士顿产品。

it行业是年轻与时尚的行业，金士顿紧紧抓住站在时尚科技最前沿的大学生展开的一系列市场活动，将金士顿这一国际内存第一品牌直接展现在了众多渴望知识的学生用户的面前。

极速网2004/11/01
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【LCD显示器价格跳水】

作为台湾地区最大的手机制造商，明基昨天向投资者透露，公司预计第四季度收入只有一位数增长。明基将令人失望的增长率归咎于lcd显示器平均售价降低，而lcd显示器收入占公司全部收入的一半。

明基总裁李锡华说，“实际上，lcd显示器削价并没有像预期那样激发市场的需求，因为消费者期待着更进一步的削价，因此推迟购买计划。”

第三季度，由于lcd显示器平均销售价降低，导致明基净收益下挫54%，达到13.7亿台币，或每股收益0.59台币。第二季度，明基的净收益达到29.7亿台币，每股收益为1.28台币。今年前9个月，明基公布的净收益为74.2亿台币，比去年同期增长了44%，销售收入达到1246.2亿台币，比去年同期增长了48%。

李锡华说，第三季度明基的毛利润增长率为11%，与上个季度基本持平。在lcd显示器价格没有停止下滑之前，毛利润增长率不会攀升。

明基副总裁王文灿说，为了提高明基的利润，公司正在考虑采用更为进取的策略去促销手机产品。今年1-9月，明基自己品牌的手机商业占手机全部销售额的34%，在第二季度末时增长了31%。而外包制造则占公司手机收入的66%。

王文灿说，明基计划把精力集中到高端手机产品，而低端产品则外包给客户制造。

除了巩固与欧洲运营商的紧密合作之外，明基已经瞄准了潜在增长率达到50%的新兴市场，例如土耳其和俄罗斯。明基拒绝透露今年前9个月手机的具体出货数字。此前，这家公司曾经宣布今年的手机出货目标是1600万部。

明基今年还将出货40万台投影仪，争取在第四季度从上个季度的第七位一跃跻身全球四强。

今年前9个月，明基lcd显示器月出货量保持在50万-60万台，全年计划出货800万-1000万台。

新浪科技2004/11/01
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【中芯国际携同德仪将生产90纳米芯片】

北京时间10月29日消息，中芯国际于北京时间10月28日透露，该公司同德州仪器签署了开发90纳米生产工艺的合同。此外，中芯国际还于当日公布了2004财年第三季财报。

中芯国际总裁兼首席执行长张汝京在电话会议上表示，该公司同德州仪器签署了为90纳米应用设计逻辑芯片的合同。中芯国际已经订购了生产90纳米芯片的设备，不过要到今年第四季度才能到货，因此90纳米芯片的试制生产要从2005年第一季度开始。据悉，中芯国际的光刻技术生产设备将主要来自asml控股nv以及佳能。

早在数周以前，中芯国际就宣称正在研发90纳米生产技术，当时很多业内观察人士就认为中芯国际的合作伙伴是德州仪器。为了将下一代芯片投入量产，德州仪器的几家前端工厂也正在向90纳米技术过渡。德州仪器早已在130纳米生产工艺上同中芯国际开展了合作，不过主要的合作领域在芯片生产工艺的后期金属喷镀上。也就是说，德州仪器完成了芯片生产的前端工作，然后将晶圆运至中芯国际进行金属喷镀。

德州仪器此次同中芯国际签署的协议从某种程度上意味着冷战后美国对中国实施的高科技禁运已经开始解冻，此前美国一直限制向中国出口可能会用于军用的尖端技术。生产0.25微米晶圆的设备也在美国的禁运之列，但事实上中国的很多新型芯片企业、合资企业以及主要的芯片厂商都宣布了生产0.18微米甚至更精密工艺晶圆的计划。为此，美国商务部被迫承认没有限制美国企业向中国出口生产0.25微米及更精密工艺晶圆的设备。
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【柯达第一亿台一次性相机下线】

昨天上午，柯达第一亿台一次性相机在其厦门工厂下线，该工厂三年一亿台的生产能力，使中国成为全球最大的一次性相机生产基地。

据了解，柯达厦门工厂于2001年6月正式投产，主要从事一次性相机及其相关产品的生产、销售、分销和回收再利用工作。现如今，一次性相机以其体积轻巧、携带方便、物美价廉等特点而风靡欧美和日本。一次性相机的业务在全球经济放缓的情况下仍保持着每年7%至10%的增长率。

一次性相机目前是柯达增长速度最快的业务之一，在柯达厦门工厂生产的一次性相机中有99%出口，出口额可达5亿美元。
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【芯片和电子产品需求强劲】

由于受芯片和电子产品需求的支持，日本两大电子产品巨头日立和东芝公司周五公布了本财年上半年的盈利报告，两家公司还提高了他们全年的预期。

在强劲的闪存片销售和个人电脑业务恢复而导致该公司4-9月份期间恢复盈利之后，东芝将其截止于明年3月份的这一财年净利润预期提高67%至500亿日圆。修订后的预期打破了分析的先前作出的预期，分析师的预期是该公司本财年净利润将为435.6亿日圆。但东芝称，修订主要是因为结构调整费用比预期低。

该公司用于数码相机和可拍照手机的nand闪存片在市场中的需求很强劲，但由于该公司和市场领头羊三星电子为了设法提高市场需求和阻止新兴的竞争对手，该产品的价格大幅度下滑。东芝是日本第二大电子产品巨头，它把其半导体业务的的营业利润目标从1100亿日圆下调至1000亿日圆。预计芯片需求将下降，并且由于消费电子产品制造降低了库存，芯片价格的下滑可能会停止。东芝集团执行副总裁sadazumiryu对媒体说：“数码相机和视听产品生产正在进行的调整，让东芝必须降低半导体预期。”

日立公司将其全财年税前利润预期从2800亿日圆提高为3000亿日圆，但其净利润预期仍保持在1000亿日圆没变。但全财年净利润预期仍然好于分析师预期，因为分析师的一致预期是960.1亿日圆。该公司还维持其营业利润不变，因为已经有迹象表明比预计要慢的数字电子销售将会对微芯片和其它的配件需求形成损害。日立资深副总裁takashimiyoshi在一个记者招待会上说：“总体上说，我们预计下半财年的形势将是严峻的。价格竞争日益增强并且电子配件、显示器、硬盘和微芯片业务的前景难测。”

截止于9月份的上半财年，由于芯片设备和数字电子产品配件强劲的需求，该公司净利润几乎涨了7倍达到411.6亿日圆。本财年初芯片和面板电视的需求提高了日立旗下上市企业的利润，该公司的上市企业如芯片制造设备和电子配件制造商hitachichemicalco。和hitachihigh-technologiescorp。。日立的nec的合资企业elpidamemory生产内存片，该企业也帮助提高了日立的上半财年收益。
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【中国电视进入“后液晶时代”四大特征初现】

本月中旬，三洋采用第二代高画质vizon引擎技术的27英寸、30英寸系列大屏幕液晶电视惊艳登场。无独有偶，海信的一款液晶平板3277电视也于本周亮相。这使液晶电视的大屏趋向越发明显。不难发现，此番问世的液晶电视新品，与先前的产品相比，凸现出屏幕趋大、技术更全面、注重健康环保和价格趋于合理四个关键特征。而这些特征，正是中国进入“后液晶电视时代”的标志。事实上，随着中国液晶电视市场出现有史以来最大幅度的降价浪潮，随着三洋液晶电视继续扩大战果和戴尔、惠普等it巨头的强势介入，已经到来。价格：更趋理性有关人士指出，后液晶时代，价格将更加趋于理性。一方面，随着成本降低全球液晶面板将达到供求平衡，液晶电视价格自然会趋于理性，电视制造企业将有更大的选择空间，中国液晶电视市场也会因此成熟和规范起来。另一方面，技术上的突破是降价另一根本所在。技术：更加全面近几年，液晶电视的技术水平已经有了很大提高，显示颜色数、亮度、对比度等已具备相当高的标准。目前市场上比较有代表性的液晶电视亮度一般均达到每平方米400-500cd，而现在市场上新亮相的液晶电视则实现了600：1的高对比度和每平方米550cd的高亮度。屏幕：走进客厅近来，随着液晶面板制造技术的不断提升，日韩及国内一些企业纷纷在第五代以上的液晶面板生产线上“使劲”，这些生产线的玻璃具有更大的尺寸，使得可以切出更大、更多的液晶屏，而单位尺寸的液晶屏成本随之大幅度下降。据了解，就目前市场以及国际消费情况而言，通常把液晶电视“能否走向客厅”作为区分大屏幕与小屏幕的一个参照标准，国际上一般把23英寸以上尺寸称作大屏幕液晶电视。据悉，大屏幕液晶电视目前在欧美、日本等发达国家已成为高端彩电换代的主流产品，并已经形成新的消费潮流，以每年400%的速度剧增，大大超过小屏幕增长的速度。环保：诉求零辐射“环保是液晶电视永恒的主题之一”。据专家介绍，液晶电视一向主打健康环保牌。液晶电视通常可以“活到”5万个小时以上，如果每天观看四小时，可以使用40年。在“节能环保”方面，液晶电视一年所节约的电能相当于增加了60平方米森林所产生的二氧化碳，其耗电量只相当于同等显像管电视的三分之一，大大节省能耗。如此看来，中国“后液晶电视时代”的四大特征已初现轮廓。在新的竞争形势下，液晶电视究竟是价格取胜还是品质取胜，已经到了“探底”的时候了。
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【戴尔发布17英寸宽屏笔记本电脑】

戴尔公司近日在美国市场发布了戴尔首台17英寸宽屏液晶显示屏笔记本电脑inspire9000，戴尔公司将这款宽屏笔记本定位为个人消费者产品。用户可通过内置dvd观赏电影和其他视频作品。

17英寸宽屏笔记本电脑是苹果公司首次推出的，分析师认为，大屏幕宽屏笔记本今后将日益普及。

inspire9000的显示模式为wxga(1440x900像素)，另有wuxga(1920x1200像素)模式，用户可选择pentiumm725(1.6ghz)或pentiumm755(2.0ghz)这两种处理器。该笔记本电脑外形尺寸为394mmx288mm，厚度为41.5mm，重量超过3.49公斤。

由于这款笔记本采用了迅驰移动技术，因此标配电池的工作时间最长可达3.4小时。

戴尔宽屏笔记本还配有ieee1394端口和4个usb2.0端口，还有sd内存卡适配器，外部输出端口有显示用dvi和s视频输出。光学驱动器是8倍速dvd+/rw康宝驱动器，系统最低配置价格是1444美元。
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【东芝上半年度转亏为盈并调高全年财测】

东芝周五公布上半年度已转亏为盈，因闪存销售强劲和个人电脑(pc)业务好转，该公司并调高全年预测。

东芝亦为全球第五大芯片制造商，本年度上半年录得净利83.8亿日元(7,887万美元)，去年同期则为亏损321.8亿日元。该公司并上修全年净利预估至500亿日元，原预估为300亿日元。

该公司生产主要用于数码相机和可拍照手机的nand型闪存出现强劲需求，不过价格已大幅下滑，因市场龙头韩国三星子和东芝企图以降价提高需求，并打击其他开始崭露头角的对手。

pc业务获利能力改善亦对东芝获利产生助益。东芝亦是全球第三大笔记本电脑制造商，仅次于美国戴尔和惠普。

东芝在4-9月股价下挫14%，表现逊于日股电气机器指数12.3%的跌幅。
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【国际市场液晶面板狂降，液晶显示器掀起降价风】

最近一周，液晶显示器市场再次掀起降价风潮，明基、三星、LG等一线厂商15英寸液晶显示器都已降到2500元以下，国内品牌aoc甚至将一款15英寸产品降到1999元，首次跌破2000元。

上月底，明基将旗下的一款17英寸液晶显示器降到2999元位置，降幅高达500元以上。紧接着，LG、三星等韩系显示器厂也将自己旗下的液晶显示器的价格降了下来。其中LG的一款17英寸液晶降到了2888元，三星17英寸液晶也跌破3000元大关，金长城甚至将一款17英寸液晶显示器降到了2399元，低价引起整个市场的震动。

据业内人士透露，这次液晶显示器降价主要因为国际市场液晶面板狂降引起的。目前液晶面板供货量也从供不应求转变成了供大于求，液晶显示器大幅降价还有余地。
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【海信15万台订单打造中国平板巨头】

平板电视再次爆发性增长，在刚刚结束的香港电子展上，海信又获15万平板电视意向订单。根据海信近期收获的平板订单数量，明年海信在欧洲平板电视市场的占有率将超过5%，成功跻身欧美平板市场的第一梯队。海信全系列平板电视以高清晰的画面、超宽的视角、时尚的造型给所有参加香港展的客商留下了非常深刻的印象。

已有23年历史的香港秋季电子展已经成为亚太地区最重要的专业电子产品展会，吸引了日韩以及国内各大电子厂商前来参展，同时也吸引了来自欧洲、美洲、澳洲等全球各地区的买家。

此次海信排出了17寸、20寸、23寸、26寸和32寸的液晶电视；42寸、50寸等离子以及50寸DLP光显电视等24款超豪华平板阵容，它们全面覆盖了欧洲、美洲、澳洲和亚洲等全球主要平板电视市场。176度宽视角，上下左右观看都没有盲区，兼容1080P等全球高清格式，在显示运动画面时特别清晰精彩，再加上针对欧美等不同国家推出的时尚外观款式，为海信赢得了”海信平板电视是整个展会中最好“的评价。

特别吸引美国客商的是海信首次展出的42寸无线高清等离子，它首次实现了电视与音箱设备的无线连接，这是海信9月份在北京推出”双翼计划“以来第一次正式面世的产品，海信的无线高清等离子再次抢在了国内同行业的前面。

海信的强大平板阵容引起了欧美客商的重点关注。家乐福、沃尔玛、英国大型超市TESCO以及欧洲的MEDIA-SATURN、DIXON、美洲的SEARS、COSCO、LEVIN等著名家电连锁经销商多次与海信的大区经理进行合作意向的详谈，纷纷签下了订单，合作计划排到了2005年上半年。

法国家乐福曾在今年6月份购进了1500台海信20寸液晶电视，仅用了一周时间就销售一空，10几台退机全部是消费者误操作造成的，同时家乐福总部也接到了法国、英国、意大利等地采购部负责人的信息反馈，海信的液晶电视质量是他们所采购的全球品牌中质量最好的。今年9月，家乐福再次从海信定购了1100台液晶电视，令人吃惊的是，仅用一天时间就销售一空。

此次香港展上家乐福的海外采购部负责人专门用了一天的时间与海信商谈进一步合作的详细内容。

澳洲第二大家电经销商Andre先生在展会上采用了紧盯战术，展会期间全程驻扎在海信展台，始终担心澳洲的其他经销商抢走了海信这个大客户。欧洲、美洲的海信平板电视区域经销商也始终保持着警觉的状态，海信平板电视的风头使他们颇为担心。因为欧洲那些颇有名气的经销商也在海信的展台前排队预约洽谈时间，有些客商往返三次依然执着等待。

除了出色的产品，海信的服务意识让客户最为感动，据海信进出口公司市场总监张秀红介绍，海信目前在欧洲已经搭建起三大平台：服务平台，物流平台和研发平台，海信能把平板产品第一时间送到客户的仓库，解决了客户交货期的担心，同时全球研发平台，为海信平板电视解决了欧洲环保标准的制约，大大提高了产品的适用性。

在这短短的4天时间里，海信共计接待全球客户约2000人次，深入洽谈的客户达676家，要求建立合作关系的客户达213家，海信平板电视在美洲、欧洲、澳洲全面开花，取得了多个国家市场的重点突破。据最新得到的信息，著名的美国GE公司的生态系统的显示终端要选用海信平板电视，他们认为只有海信能够很好地满足他们对终端显示设备清晰度和视角的高标准要求。

中国经济时报2004/10/29
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【美国研制出新超级电脑每秒运算42.7万亿次】

美国航天署制成了一部新的超级电脑，制作这部电脑的专家们声称，这部拥有1万240个处理器的电脑是世界运算最快的。

这个研制超级电脑的研究项目命名为哥伦比亚项目，是特定以2003年初在空中发生事故炸毁的航天飞机哥伦比亚号作为研究的代号。航天署专家们仅花费了120天就在该署属下的艾姆斯研究中心，用20部电脑连接并合成一体运作的大电脑，据称这可以使今后设计太空船、预测环境生态变化以及从事其他复杂研究的速度都大大提高。

这部电脑的研制费用是5000万美元。

在2002年6月日本nec公司制成了”地球模拟者“电脑，运算速度是每秒35.86万亿次(或称35.86浮点运算(teraflops))。两年来一直没有美国公司制造的电脑打破这个记录。不过，两周后，在匹兹堡举行的两年一度”世界首500项目“中的超级电脑评比大赛上，美国航天署的这个新电脑料将获得运算最快电脑的头衔，因为航天署新电脑的运算速度是每秒42.7万亿次。

艾姆斯研究中心的主管哈伯德说，如果你用手计算每秒能算一题，也要用100万年才能算出这部超级电脑在1秒钟内就能算出的复杂问题。

不过，IBM公司在9月制作的一部电脑”蓝色基因“系统，当时声称运算速度已达每秒36.1万亿次。而据知，当时该电脑还未完成，因此，也有可能在最后一刻胜出。
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【台积电上海八寸厂已试生产预计月产1.5万片】

全球最大的半导体代工厂商台湾积体电路制造股份有限公司在中国大陆第一家八寸芯片厂台积电(上海)公司近日已开始试运营。公司人士表示，预计今年底将达到月产5000片，至明年第四季达到1.5万片的月产能。

台积电副总执行官曾繁城周四在上海表示，将根据市场情况和客户需求，不断填充上海松江厂的产能，其第一个厂的月产能最终将达3.5万片。若市场情况良好，将进行第二个厂的建设，预计未来3-5年内，上海的产能有望达到月产8万片。

身兼台积电上海公司董事长的他在新闻会上表示，”公司决定在大陆投资，看中的是内地广大的市场，也为了与(大陆)本土设计企业更好的合作。他们以后发展壮大了，台积电的业务也会随之扩大。“

松江厂第一期总投资达8.98亿美元，其生产设备主要来自其新竹晶圆七厂(fab7)的闲置设施。

据市场情况不断扩产

公司人士介绍说，目前公司建成的只是第一座厂房，旁边的土地足够公司再建三个厂。而且这个厂房建有两个洁净室，因此一旦市场条件允许，马上就可扩充为两个厂，总产能达到8万片。

虽然在场公司人士均不愿透露过多的扩产细节。但曾繁城去年在新厂上梁仪式上对路透表示，以后建第二个厂，投资应该至少增加一倍，因为虽然厂房不再需要新建，但届时随着技术向前，需要增加一些投资。

台积电(上海)公司总经理赵应诚指出，目前松江厂正在进行0.25微米和0.35微米产品的试产和验证工作，第一批产品良率已达台积电属下同类八寸厂水平，而且部分产品已通过验证。

他说，”台积电共有七个八寸厂，此前就有设备和产品转厂的经历，转厂经验比充足，因此我们要求的是，松江厂的良率和质量一开始就要与台湾地区成熟厂接近或持平。“

目前公司正将台湾地区厂原有的大陆客户产品放在松江厂做验证，首批潜在客户包括海尔集团，大唐微电子，中星微电子等。
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【联想方正宏碁纷纷转向，PDA市场日渐式微】

随着索尼、东芝、夏普等日系厂商纷纷退出欧美掌上电脑市场，联想、方正等国内大厂也基本停止了在传统掌上电脑领域的开发，掌上电脑的末日已经来临。

palm阵营失意

“palmone在中国上海办事处已经关闭”，10月25日，palm公司在中国的分支机构一位发言人向记者证实了由palm公司分拆出来的两家公司之一的palmone在中国暂时退出的消息。

作为全球最主要的掌上电脑生产商，palm去年底还豪气万丈地宣布要在中国市场打开一片天地。

当时palm已经分拆为palmone和palmsource两家公司，前者以制造硬件为主，后者则定位于“移动信息设备操作系统软件palmos的开发者”。

palmsource选择了宏棋、联想、方正、权智、神州数码等国内大厂商合作，其主要方式是提供软件授权。

记者从联想、方正、宏棋等厂商得到的消息是，与palm的合作开发基本已经停止。

宏棋的一位发言人表示，宏棋没有退出掌上电脑领域，但与palm合作的n10已经在清货后停止，目前n30使用微软的pocketpc操作系统。

而联想、方正内部人员则透露，不但与palm的合作已经停止，其相关的整个掌上电脑部门都已经转向，方正科技的发言人易小姐证实，方正科技在掌上设备方面基本是基于方正技术的电子书产品，传统的掌上电脑已经名存实亡。

palmone与神州数码的渠道合作也早已停止，国内总代理神州数码、佳杰科技和深圳沃灵，现在只剩下沃灵一家。

此前，palmsource第二大客户索尼已经宣布将在今年晚些时候退出美国和欧盟市场，而索尼的cile系列掌上电脑是仅次于palmone的最大palm掌上电脑供应商，全球第三大掌上电脑厂商。

索尼方面表示：“索尼正在检讨pda业务，考虑未来将转变成何种形式。只会在日本市场继续产品开发和销售。”

而另一家日本电子巨头夏普也在10月20日表示，停止在美国零售市场销售其linux掌上型装置，停止开发与出售掌上型装置给一般消费者。

palmsource公司在北京的公关人员表示，palmsource与国内厂商依然保持着联系，而目前palmsource与palmone的分拆已经接近尾声，完全分拆后，不排除重新启动中国市场的可能。
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【朗科为何起诉索尼：让所有闪寸盘厂商低头？】

在起诉联想、华旗等数家国内公司后，深圳朗科公司近日在深圳中院提起诉讼，状告索尼侵犯其专利权，且情节特别恶劣，“规模大、时间长”，深圳朗科公司总裁邓国顺告诉记者，“要索尼赔1000万一点不过分”。这一案件被媒体称为“中国it知识产权第一案”。索赔1000万“软盘是索尼发明的，软盘给索尼带来了巨大的利益，闪存盘是朗科发明的，朗科有权得到自己的利益。”朗科公司总裁邓国顺告诉《财经时报》，朗科有信心打赢这场官司。在电脑日益普及的今天，越来越多的电脑不再安装软盘驱动器，而闪存盘正在成为新一代电脑的标准配置，如果朗科获胜，可能意味着包括索尼在内的国内外pc厂商今后都要向朗科低头。据邓国顺介绍，朗科从1999年便向国家知识产权局递交了发明专利申请书，申请在2001年获得批准，专利名为“用于数据处理系统的快闪电子式存储方法及其装置”的发明。依靠这一发明，邓在深圳成立了自己的公司，朗科的闪存也占据了相当大的市场份额。但事实上，在这一专利批准之前，已经有很多厂商开始生产类似的产品，产品名称有的叫闪存盘，有的叫优盘，有的叫迷你存储器。在这些厂商中，北京华旗公司生产的一系列名为“爱国者”闪存产品，在短时间内迅速占据市场，并超过了朗科。朗科在2002年将华旗告上法庭，并在2004年6月深圳市中级人民法院的一审宣判中获胜。深圳市中院的判决，要求华旗立即停止生产、销售爱国者迷你王闪存盘，包括迷mp3型闪存盘产品；判决被告向朗科公司赔偿侵权损失合计100万元。虽然与华旗的官司还在二审过程中，但朗科已迫不急待地把索尼告上了法庭，1000万元的索赔创造了中国it产品知识产权官司的索赔金额的最高纪录。索尼中国公司的公关人员显然对情况还并不完全了解，并表示他们也是刚刚收到起诉书。当记者询问他们对此事的观点时，索尼方面表示，此次朗科起诉的是索尼无锡有限公司，他们的闪存盘主要是在这里生产的。对于此案，索尼电子(无锡)有限公司正在准备委托律师事务所开展相应的法律手续。鉴于已进入法院审理程序，出于对中国法律和法院的尊重，索尼暂时不便对此发表任何评论。可以表明的是，作为索尼集团的基本原则之一，索尼在包括中国市场在内的全球市场都会尊重他人的专利等知识产权。索尼动了谁的奶酪索尼并不是惟一生产闪存的跨国公司，全球制造和销售闪存的公司多如牛毛，光在中国就有上百家，为什么朗科要找索尼的茬儿？邓国顺表示，对于索尼的侵权行为，朗科已进行了长时间的调查取证，索尼是惟一一家在中国制造闪存的跨国公司，索尼的产品不但在中国销售，还在全球几十个国家销售。索尼方面表示，闪存技术是公开而成熟的，索尼通过其无锡公司生产闪存已将近两年，一直没有收到来自朗科的任何警告。按照中国专利法的有关规定，专利申请18个月后，知识产权局会向社会公开有关此项专利的申请及相关技术说明。依据专利法，任何对这一发明有怀疑的人都可以向有关部门随时提请“宣告无效”。朗科在专利申请成功后也曾经历了这一过程，但并没有任何企业对其专利提出质疑。不但如此，2001年前后，国内外闪存发展迅猛，由于其技术相对简单，一时间涌现了上百家相关的制造和销售企业。索尼也是在此时开始生产闪存产品的。“我们向索尼提出过合作，索尼方面也到我们的工厂考察过，但索尼显然有自己的想法。”邓国顺表示，除了索尼外，三星、IBM等厂商都与朗科在闪存方面有合作，“我们不得不拿起法律武器保护自己”。法律成为抢夺市场的工具？据统计，2002-2004两年内，闪存市场增长幅度会达到将近100%，各厂商对这一市场都十分看重。而如何用法律武器保护自己的市场地位，已经成为这场官司焦点。“朗科利用专利武器的目的绝不是为了打击谁，而是希望能够形成一种良性的循环。大家都来用这个公开的技术，在这个基础上不断研发，推出新产品，共同来培育一个持续健康的市场”。邓国顺认为，在今天的市场上，如果朗科不能很好地利用法律武器保护自己，朗科将面临出局的危险，他们的要求并不高。这场官司背后是一个广阔的市场和巨额的利润。国家知识产权局的一位官员认为，专利之争说到底就是利益之争，不论你打的是什么旗号，行业利益也好，爱国主义也罢，最终都会通通归结在利益的旗帜下来。他表示，目前已有企业对朗科的专利提出“宣告无效的请求”，授予专利权应当具备“新颖性、创造性和实用性”三性。特别是“创造性”，这一规定意味着专利要想成立，必须是自己独创，此前在国内外文献上没有公开过的。专利法第四十五条还规定，自专利权授予之日起，任何人认为该专利的授权不符合本法规定，都可以请求专利复审委员会宣告该专利无效。这一条规定恰恰就是众多厂商进入闪存市场的依据。华旗方面称，在决心进入这一行业之前的2000年，他们已经检索到了一些文献，无论从数量还是公开度有效性来讲，他们认为已经足以对朗科专利的有效性构成威胁。著名知识产权律师、上海天宏律师事务师的朱妙春认为，中国企业正越来越多地与跨国公司就专利短兵相接。事实上，从1985年开始，外国企业就大量涌入中国申请专利，而中国申请专利的企业虽然在数量上慢慢增多，但申请专利的水平和素质较低，朗科专利事件对专利是否成立的争议也显示了这一点。在国外，很多知名技术公司之间的专利使用许可协议，都是以相互协议转让的方式私下进行的，公开、明确地提出“专利使用费”这样一种“合法的掠夺”，并不多见。朗科与索尼、华旗等公司的专利之争，也提醒了中国企业应开始注意到技术专利的重要性，加大创新力度，提高专利保护和侵权意识，才是专利的真正意义所在。
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软件
【微软年底将推出新版服务器软件】

软件帝国微软计划在12月1日推出它的服务器软件的最新版本即时通讯服务器2005。该版本致力于向公司客户提供高安全性的即时通讯和其它企业通讯工具。

微软的“即时通讯服务器2005”初始价格为750美元。一款可以与其它服务器进行整合以供允许多个用户使用的企业版的初始价价为3000美元。企业用户在购买该软件的同时只要付出额外的费用，就可以随意从雅虎、美国在线和微软的即时信息系统发送或接受信息的功能，该功能将在2005年的上半年推出。
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【思科与微软强强联手】

10月25日消息，思科与微软理解到it管理员不得不疲于封堵其网络安全漏洞的窘境，已经达成一项合作协议。

根据该协议，这两家技术巨人将开发并促进其网络访问技术之间的互用性。两公司将展开合作，在思科的“网络管理控制”与微软的“网络访问保护”之间共享技术信息，以确保其互用性。

微软服务器部门的高级副总裁bob muglia表示，合作方案已经开始实施。他称：“第一步是确保两种安全体系能够协同工作。”这意味着如果一个网络管理员授权了思科系统的一个用户，微软系统也将承认该授权，反之亦然。

这样，到2007年，当微软发布最新版本的windows服务器软件时，两种安全技术将互相兼容，其它公司将可以同时检查windows软件与思科网络的基础设施。

cybertrust公司的高级科学家russ cooper表示，微软与思科之间达成的合作对网络安全十分有益。他说：“共同协作是该行业最好的办法，因为这样能使每个人都考虑到安全问题。”

安全问题现在越来越严重。据sans协会表示，现在连接到互联网上未加保护的计算机，平均在20分钟内就会受到攻击。而在一年之前，受到攻击的平均时间则在一小时左右。
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【雅虎与Adobe合作将搜索引擎嵌入Acrobat中】

10月26日消息，随着搜索市场竞争的日益激烈，雅虎公司今日宣布，已经与adobe公司达成一项合作协议。根据该协议规定，雅虎将把网络搜索功能集成到adobe的acrobat reader软件中。对于雅虎而言，通过与adobe合作，可以给主要竞争对手微软和google施加更大的压力，以在搜索和网络市场赢得先机。而对于adobe来讲，通过与雅虎合作可以在公司核心产品acrobat中加入网络功能。目前，全球acrobat用户已经超过5亿。根据双方签署的协议，adobe将会引入雅虎的浏览工具条，用户可以在更新acrobat reader时选择是否安装这一插件。而雅虎的浏览工具条中含有adobe公司产品和服务的链接，其中包括adobe推出的一项住在帮助用户将文档转换为pdf文件的服务。同时，雅虎搜索也将集成在adobe下一版的acrobat reader软件中，使用户无需打开浏览器就可以在文档内搜索更多信息。adobe acrobat产品市场营销部门主管pam deziel表示：“这些产品将会在未来成为网络世界同离线内容之间的桥梁。”这也正是adobe在努力实现的目标，adobe希望该公司的产品不仅仅在离线桌面发行领域广泛应用，而是可以扩展到更为广阔的互联网市场。目前，雅虎和adobe并未透露此次合作的财务细节。雅虎搜索部门副总裁tim cadogan表示：“此次合作仅仅是双方查您整合的开始，相信以后在其他领域得到进一步拓展。”
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【中创软件等成立我国首个中间件产业联盟】

我国著名中间件软件提供商中创软件商用中间件公司日前与清华紫光、湖南中邮、上海同润、深圳碧金、南昌先锋软件、山东三联电子、山东联合软件、山东旗帜软件等13家企业签订战略合作伙伴协议，成立中国首个中间件产业联盟，这标志着我国软件企业形成了有利于长远发展、规模化发展的产业联盟。

中创软件商用中间件公司是“山东中间件产业基地”的依托单位，中创软件infor系列中间件产品，是电子政务、电子商务建设必要的基础支撑平台，根据协议，中创软件将向合作伙伴免费提供infor系列中间件的试用版本，进行相应产品培训与技术咨询；合作伙伴在其行业解决方案和应用软件产品中，优先采用infor系列中间件产品。

这种战略合作，既可使应用开发商赢得性价比更高的中间件产品，也可以使中间件厂商获取更多的应用反馈和市场机会，还可以使行业用户得到更优秀的信息化解决方案，是一种“多赢”模式。
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【Google：不会针对微软发起新“浏览器之战”】

Google首席执行官艾立克·施密特日前称，Google不会针对微软发起新一轮“浏览器之战”。他还表示，Google不会寻求将其网站变成一个更广泛的互联网门户网站，这样做将会使它与微软和雅虎形成更直接的竞争。

这两个想法都是外部观察人士所力劝的，它们被看作是既能让Google利用其强大的网上品牌认知度，又强化对新一波竞争对手防御的方法。由于搜索引擎相关广告业务获得了巨大成功，Google吸引了众多对手。

施密特在作出此番评论时，Google的管理人员正利用了公司公布赢利的机会，公开讨论了公司的战略。这是自公司4月份提交首次公开上市申请以来的第一次。

随着微软即将推出自己的搜索引擎，雅虎也已制定出计划，欲以一种Google无法比拟的方式，将搜索功能整合进自己互联网门户网站的许多功能里，有关Google战略的传言加剧了。

施密特对此的回答是，由于搜索引擎业务处于早期发展阶段，故没有必要为阻挡新竞争者而设计策略。有一个广泛流传的传言称，为了防御软件巨擘微软，Google在开发一种新的浏览器。微软有能力将自己的搜索引擎嵌入其占主流地位的IE浏览器和视窗个人电脑操作系统中，而Google的浏览器可能抵制这种能力。
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【戴尔在处理器上使用Novell产品】

如人们所预期的一样，电脑制造商戴尔公司将第二位Linux销售商Novelll公司提高到与Linux市场领先者红帽子公司相同的地位。现在，用户将可购买预装suse Linux企业服务器软件的戴尔双处理器服务，就像它们购买预装红帽子Linux、微软windows和Novelll的netware软件的戴尔服务器一样。

戴尔公司全球联盟副总裁york说，这个合作产品“将达到行业最低价格—对今天任何Linux方案而言。”suse Linux软件许可费用(包括全部技术支持)是单处理器服务器一年175美元，双处理器服务器一年269美元。

按照合同，预定一年红帽子商用Linux软件，每台服务器一年需要交纳349美元，无论单一处理器还是双处理器。

惠普公司、IBM和sun微系统公司都已经它们的服务器产品上完全支持suse Linux软件。

分析师指出，这笔交易是地理双赢的合作关系。它在欧洲帮助了戴尔公司，欧洲市场suse的应用更广。在北美则帮助了suse，北美市场戴尔的力量更强。

分析师还指出，坦率地说，合作对戴尔的欧洲市场更为有利，我认为戴尔将继续在美国像以前那样大量销售红帽子软件。

Novelll公司依然处在兴奋中。Novelll公司北美总裁hovsepian说，我们对戴尔在北美和全球的整体市场范围感到非常振奋。

过去，只有用户提出要求，戴尔才在服务器上预装suse Linux系统。两家公司的合作协议将suse操作系统提升至与红帽子的同等地位。戴尔公司称，我们的确在所有方面把suse Linux当作是与红帽子同样的产品，包括服务和支持。
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【Suse警告Linux核心2.6版本中出现安全漏洞】

10月27日，Linux发行商suse发出警告，称在Linux核心2.6版本中出现一种迄今为止最为严重的安全漏洞，该漏洞能够使黑客关闭运行基于2.6软件的系统。2.6核心是在去年底推出的，它为Linux增加了许多企业友好的功能，但仍属于一种初步推出的商业产品。尽管许多Linux厂商针对一些技术激进者已经发布了运行新核心的软件，但Novelll属下的suse公司仍是提供基于2.6企业级产品的不多厂商之一。例如，红帽公司就已经在红帽企业版Linux中将许多重要的2.6功能返回到2.4核心，声称旧的核心比新的核心更加稳定。mandrakesoft虽然也已经引入了2.6核心，但没有以企业版的形式推出。suse声称是在今年春，以suse Linux 9.1首次在零售的Linux操作系统中引入2.6核心的。suse称，这次的故障在于该核心处理iptable防火墙登录的方式，并且只对基于iptable防火墙的系统产生影响，如susefirewall2等等。suse的咨询部门称黑客能够利用恶意程序关闭该系统，并且将该漏洞评为十种安全等级中的第九级。作为升级该核心的一种方式，用户可以解除ip与tcp的防火墙登录，但这并不是一种的推荐的方式。运行2.4旧核心的产品，包括来自红帽与mandrakesoft的企业级服务器产品，都没有受到影响。
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【政府软件采购暗潮涌动，国产厂商誓盟电子政务】

“我最近根本忙不过来，就是不睡觉活也做不完”，谈起慢慢热起来的政府软件采购，满脸疲惫的一家国产办公软件的销售总监兴奋起来。

全国政府软件采购实际上已经启动起来，五月初已经下发的41号文要求，到今年底，省级及以上政府部门全部实现软件正版化，到明年年底到地市级。

很有示范作用的北京市也有了具体时间表。按照《北京市国家机关使用正版软件工作实施方案》要求，北京市各级政府部门将实行软件使用部门主要领导负责制，保证市级机关在今年11月30日之前、区县级机关在明年6月30之前完成“问题软件”的卸载和正版软件的更换工作。

这位销售总监表示，“全国的政府软件采购市场到底多大我们没有数据，但单子(订单)肯定不会小。”

“由于受人手和精力等的限制，我们的市场重点事北京地区，争取拿到一半的份额”，他表示，“对于偏远的地区顾及不到，我们也在考虑采取赠送软件的方式，占了市场再说”。据记者所知，近日红旗linux和金山公司共同向西藏政府捐赠桌面操作系统和办公软件。

“虽然国内软件厂商存在竞争关系，但也是在和微软抢单”，他表示，“在地方省市的竞标会上，就是国内这几家厂商和微软在竞标，这个圈子就这么大。”

10月28，由国家软件与集成电路公共服务平台(csip)发起的电子政务国产软件产业化联盟在北京正式宣告成立。首批加入联盟的企业包括中科红旗、共创开源、金山、瑞星、永中科技等几十家国内企业，涵盖了从操作系统厂商/中间件厂商/数据库厂商/信息安全厂商/应用软件解决方案厂商/硬件提供商等电子政务产业链上的各类厂商。

csip相关负责人表示，“联盟成立的目的是促进国内软件企业的强强联合，扩大国内软件在电子政务领域的市场份额。”

对于企业而言，联盟宣言中写道，“短期目标即包括分享市场份额，也包括实现收入增长；而在一个较长的经营目标中，联盟企业将获得战略性的收益。”

实际上早在9月2日至3日，由国家linux标准组组长、信息产业部国家软件与集成电路公共服务平台负责人张红芬博士率领的国内著名国产软件企业高层代表团一行9人赴南昌考察。期间与南昌市政府就信息产业部2003年电子发展基金“基于国产linux的电子政务示范工程”项目进行了深入磋商。

9月4日，部分国产软件企业高层在南昌就达成了国产软件企业同盟并同时发布《庐山宣言》。当时首批加入国产软件产业同盟的企业包括：南昌先锋软件股份有限公司、武汉华工达梦数据库公司、北京东方通科技公司、北京神州龙芯公司、北京书生国际有限公司、无锡永中科技有限公司、赛迪时代有限公司、中标软件股份有限公司等国内软件企业。

当时就有消息透露，《庐山宣言》称：各方一致同意在信息产业部国家软件与集成电路公共服务平台的指导下，以电子政务为国产软件应用的突破方向，协同攻关，建立起完整的国产电子政务产业同盟。产业同盟将以南昌市政府为电子政务的具体试点单位，建立国内第一个省会城市全国产体系的电子政务解决方案。
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【“闪邮”软件计划全面启动服务初期一律免费】

日前，亚信与北京星光维信科技有限公司联合开发的“闪邮”软件已于10月25日成功登陆各大下载网站，随即面向网络人群展开闪邮服务免费试用的全国性活动。通过闪邮产品官方统计注册人数来看，在短短3天内下载并注册闪邮软件的用户已接近1万名，其中67%的用户已经开始使用闪邮服务支持电子邮件投递。闪邮是面向广大互联网用户开发的一项创新性邮件增值服务，它将最传统、最普遍的互联网应用电子邮件，与短信/彩信/wap进行自然而有机的整合。通过闪邮，用户能够在使用outlook、outlookexpress和foxmail等主流邮件客户端发送邮件时，以短信方式第一时间内告知收件人，而对方在收到短信后能够通过回复提示下载、阅读邮件正文，收件人也可以直接回复内容到收件人的邮箱和手机上。利用闪邮，还可以方便地联系人直接发送短消息。用户可以登录http：//xmail。x。cn，查询详情并下载软件。实际上，闪邮的设计宗旨是为重要的商务邮件建立一个通畅的送达和反馈渠道，将发送邮件、电话/短信通知、阅读邮件、阅读反馈等有机结合以提供一种“四合一”的新型互联网应用，将非实时的邮件业务通过短信手段变成一个准实时业务，从而给用户带来方便、及时、高效的沟通体验。闪邮定位独到、服务体贴周到，与目前市场上很多邮件到达短信通知最大的不同，就是闪邮可由发件人主动发起。而且，发件人能够根据邮件的重要性，决定是否向收件人发送短信通知。这样收件人将不必收到一般邮件甚至垃圾邮件、病毒邮件的短信通知了。此外，闪邮是用客户端方式实现的，用户只需下载安装闪邮客户端程序，无需对邮箱、手机做任何设置就可使用。
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【杀毒软件自身存在漏洞知名杀毒厂商纷纷上榜】

继江民科技的官方网站被黑之后，近日杀毒业内又起波澜！

10月18日，美国一家计算机安全公司idefense发布了其最新漏洞扫描检测报告，“mcafee、冠群(ca)、卡巴斯基、sophos、eset和rav等公司的杀毒产品本身确存在漏洞。该漏洞极易被黑客利用来帮助恶意代码骗过这些杀毒软件的检测，最终感染用户计算机。”

该公司认为上述几种杀毒软件都存在被攻击的可能，它还对其中的一些软件提出了改进意见。

idefense同时确认赛门铁克、熊猫软件、趋势科技和bitdefende的杀毒软件不存在这种漏洞，测试结果较为令人满意。

idefense介绍说，黑客可以通过修改zip文件来欺骗上述厂商产品中的杀毒引擎，winzip和windows自带的文件夹压缩功能所生成的zip文件都可引发这一漏洞问题。

此外，公告还补充道：“由于大多数杀毒软件都能对压缩文件查毒，所以一旦杀毒软件确认压缩文件没有病毒，用户就会放心地解压文件，却不知正好中了黑客的圈套。”

在这份公告中还详细列举了此次测试的详细厂商名单，诸如mcafee、赛门铁克、熊猫软件、趋势科技、卡巴斯基和rav等著名防病毒厂商均在其列。
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【微软浏览器发现最新地址欺骗漏洞】

10月28日，江民反病毒中心监测到，微软ie浏览器的又一个地址欺骗漏洞被发现。利用该漏洞，黑客可以在网页中制做一个特殊的超级链接，当用户在ie中浏览网页，用鼠标指向该链接时，状态栏中显示的url可以是由黑客指定的任意地址。但当用户点击链接后，却可能会连接到恶意网站。

根据分析，当超级链接标签ahref内嵌于table标签和另一个超级链接里面时，ie浏览器无法正确处理，从而导致了这个地址欺骗漏洞。

目前，尚无补丁程序能够修复该漏洞。江民公司提醒广大用户，在浏览网页或接收到html格式的电子邮件时，不要轻易点击不明链接，以免给黑客以可乘之机。
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【Linux将不以pc为中心】

近日，袁萌教授亲临广东省Linux公共服务技术支持中心，双方就中国Linux产业发展、政府采购中Linux机遇等问题作了深入探讨。

对于中国Linux产业发展趋势，袁萌教授提出了两个前瞻性观点：第一，Linux未来的发展将不再以pc为中心，而是按“serverfarm”的模式进行，软件业将逐步转变成服务业；第二，建议政府采购软件产品参考一个原则：要看这种软件产品的采用是否有利于信息基础结构的良性发展。我国的信息基础结构应向着消除“信息孤岛”，扩大信息共享的良性方向发展。

袁萌教授认为：广东省七个厅委联合支持创办广东省Linux公共服务技术支持中心，这在国内政务信息建设模式中是非常有特色的，广东能有这样一个Linux公共服务平台，相信Linux产业势必在祖国的南大门开花结果。

广东省Linux中心袁泉主任亦欣喜地表示，通过这次南北Linux交流，双方在Linux技术研发、Linux运营模式上都大大拓展了思路，南北Linux将继续保持紧密联系，为推动中国Linux产业发展而共同努力。
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【Zafi蠕虫出现变种,攻击google、微软等网站】

本周三发现的zafi蠕虫被编程发动拒绝服务攻击，攻击对象是google、微软和匈牙利总理的网站。

f-secure研究公司的反病毒主任mikkohypponen说，如果这个蠕虫的新新版本zafi。c比zafib更坏，有可能出现麻烦。但是，在现在时点他不能确定zafi。c蠕虫是否更令人担忧。

他说，由于这个匈牙利病毒过去的变种曾经是我们评定的过去四个月20大病毒，zafi。c可能是一个更大新闻。他还说，然而，迄今我们基本上没有接到这个病毒的有关报告。

一旦激活，zafi。c即开始扫描被感染电脑上的windows地址簿和硬盘驱动器，以便取得电邮地址。病毒通过受感染的电子邮件传播，这种电邮采用一套复杂的规则，并且用自己的简单邮件传输协议(smtp)发送。

zafi蠕虫的第一个变种是在今年四月发现的，从那时起它演化成很大规模。zafi。a蠕虫只是通过发送电邮在匈牙利国内复制自己，它本身不包含破坏性内容。

两个月后，zafi。b发布了。这个变种能够中止反病毒软件和防火墙应用程序，并且“说”许多语言，包括英语、俄语、西班牙语和瑞士语。

安全公司sophos亚太地区技术负责人ducklin对媒体说，尚未发现新蠕虫对澳大利亚用户有任何影响。他说，对澳大利亚的好消息是，我们没有得到任何受感染的报道，所以这个病毒处在感染规模的底层。重要的是要记住，每个月大约产生1000个新病毒，差不多每隔45分钟就出现一个。

本周三是反病毒公司繁忙的一天。除了应付新zafi蠕虫，安全公司还发现了新版mydoom病毒和agobot蠕虫的新变种，后者使用互联网传输聊天服务器让黑客远程登录至被感染系统。
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网络
【腾讯瘫痪事件调查：没有应急机制的互联网】

在互联网上，人们把某种黑客攻击方式形象地称作“低速洪水攻击”——绵绵不绝。不锋芒毕露但非常有效，再坚固的安全系统也会被冲出破绽。

腾讯最近风传惊现黑客魅影，其服务器系统一度于10月16日开始陷入瘫痪状态，直至17日晚24点左右才基本恢复，波及数百万用户。

至今各方面专家仍在严密监视。腾讯方面说，“仍有可能出现波动”，而且声称事故原因尚未查明，但对外界传言的“黑客攻击说”未置可否，希望外界耐心等待调查结果。

事故发生后，不少腾讯用户致电腾讯、客户服务中心或在网上发表意见，希望腾讯能作出合理解释并给予适当补偿。

腾讯客户服务中心一度话务员全忙。这如同另一种意义上的“洪水”，对腾讯进行着技术之外的考验。

然而，洪水冲刷之下，裸露的不仅是腾讯在技术系统上的伤口，还暴露出腾讯在应急机制方面的严重不足。

用户利益至上？

10月16日、17日恰逢周末，作为腾讯主体用户的学生群体在这个时间大量地涌向电脑用qq聊天和游戏。

然而突然掉线让他们开始烦恼，稍后上网的人终于发现，同类软件如msn messenger、网易泡泡等并没有出现类似问题。

湖南一家网吧的网管表示，他当时以为是软件之间有冲突，便将几十台电脑的qq软件全部卸载后重新安装，结果发现自己白忙活了一场。此外，那天网吧的生意也差了很多。

还有网民表示，由于没有收到腾讯方面的任何通知，他首先怀疑的是自己电脑系统有问题，于是格式化后重新安装，“折腾了很长时间。”

由于正常的服务器维护都会提前收到通告，业界不认为，这已经算是一次事故。

一名大学生抱怨说，自己利用周末在网上和女朋友聊天，但在这次事件里受到了“沉重的打击”。

除了抱怨浪费了时间和精力，还有部分用户声称“损失很多”。由于腾讯qq提供了“群”和“讨论组”等功能，有些qq会员用户将qq用作商务用途，在上面联系业务。对于他们而言，商业损失就更大了。

到目前为止，腾讯方面未给出损失报告。据专业人士估计，损失可能还包括少数用户的资料破坏或丢失。

作为一家有影响力的互联网服务提供商，腾讯提供的主要服务是腾讯qq、qq游戏及其它相关增值服务。

根据腾讯官方提供的数字，腾讯qq注册的有效id号码超过1亿，最高同时在线人数在今年9月份突破700万，是国内当之无愧的最大即时通讯软件服务提供商。

庞大的用户群体给腾讯带来了巨大的财富，今年6月16日腾讯控股在香港联交所正式挂牌交易，根据发行价3.70美元计算，腾讯拥有62.2亿港元的市值。

然而大量的用户犹如腾讯蓄在高堤后的水，给筑堤者以无时不在的考验。正是因为用户数量增长太快，腾讯无法承受服务器方面的费用增长而一度停止免费注册。

通过收费会员制，腾讯逐步开始了其利用用户资源赢利的必经之路。腾讯的小企鹅从免费转变为收费服务，这一步跨越意味着免费用户已经是消费者，可以对小企鹅有所要求了。但是，类似上述服务器中断事件造成的损失，腾讯该不该承担相关责任呢？

不能承受的责任？

腾讯用户能获取解释的途径主要是腾讯网站和客户服务中心。

记者分别于10月17日和21日以用户身份致电腾讯客户服务中心，第一次得到的答复是，“电信网络出现问题，腾讯正在和电信部门合作解决问题。”在第二次得到的答复中，对于记者提出的用户补偿问题，客户服务中心人员表示“没有”、“没听说”。

在腾讯的两个官方网站上，只有www.qq.com在首页不太起眼的位置有一个《通信网络故障维修进展通告》。

腾讯的主要电信合作伙伴深圳电信作了一次“挡箭牌”。腾讯的通告一开始明显将责任推到“电信”头上，但后来在措词上，悄悄将“电信设备故障”改成“通信设备故障”。

中国电信的一位姓郝的经理表示，这种现象经常发生。前不久上海某著名在线游戏运营商在软件本身出现设置缺陷时，也以“网络波动”为借口。但这些公司毕竟是电信运营商的客户，在影响不大的情况下，电信运营商也不会纠缠此事。

深圳一家网络游戏运营公司的ceo也承认，在服务器由于负荷过大而不稳定时，业内习惯于向消费者解释为网络问题，“这样消费者会心里舒服些”。

腾讯公关部这段时间似乎也并未“严阵以待”。腾讯公关部经理杨益20日左右在外地出差，媒体的采访要求一概被转给媒介高级经理毛锦洪。同时负责对外界披露信息的还有投资者关系部总经理陈慧芬。

在毛锦洪和陈慧芬互相“踢过皮球”之后，最终决定由毛锦洪接受采访。记者提出可以对事故原因避而不谈，希望能了解腾讯在事故发生之后应急机制是如何运作的。但毛只是反复重复通告上的几句话。

毛锦洪希望记者“不要听信外界的谣言”，表示会在事情调查清楚之后正式向用户和新闻界披露。但对于用户补偿方案，腾讯方面似乎还未考虑。

上海市一位张姓律师认为，对于互联网企业应对消费者承担多少责任及如何承担的问题，目前尚无一个成型框架。

首先，互联网用户有小额消费的特点，在权利保护方面会担心得不偿失；其次，缺乏明确的有关法规也使“权利保护”缺少了法律依据。

他认为，根据腾讯此次事件的特点，无论起因如何，腾讯应该负相应的责任。但由于所谓“感情损失”之类的损失无法认定，因此腾讯所能做的是根据事故的持续时间作出补偿服务时间、致歉以及修改服务流程等。

他认为难点可能在补偿方面。由于涉及到几百万用户的损失程度并不一致，腾讯必须在不作实质性补偿、适度补偿与超额补偿这几者之间作出利益最大化的选择。这种选择关键在于腾讯如何看待短期利益和长期利益。

从腾讯股票在香港联交所的表现来看，16日后股价并未由于此事件有明显波动。与网络游戏采用计时收费不同，qq的收费通常采用包月的方式。一天的服务停顿不会影响到现时腾讯的收入。

一位游戏平台公司的营销经理认为，如果此事影响到用户对腾讯几种付费服务的购买，甚至影响到对即时通讯软件的取舍，那么腾讯的损失就能从报表上看出来。

对手的威胁

腾讯不能不对自己提出更高的要求。因为在即时通讯软件服务市场上，众多对手虎视眈眈，包括微软。

腾讯因免费起步，而由收费发家，其成功模式一直都在被竞争对手模仿。在即时通讯软件和服务方面，国内新浪推出了“点点通”，网易推出了“网易泡泡”。

国外企业除了已经颇有影响的icq外，微软的msn也依靠随操作系统附送而在国内拥有越来越大的影响力；雅虎则开出了注册“雅虎通”享受1g免费邮箱服务的优惠条件；google也在近期推出了其im软件。

微软的msn在不久前也被“注意到”了一次服务异常中断。虽然官方解释是服务器维护，但事前同样没有通知。外界分析认为，同样是因为黑客攻击。

然而msn目前还是免费的。尽管几个月前，微软设立了msn中国部门，并于最近与国内企业合作推出了msn短信版，这些都表明微软正在加紧开发中国的用户资源。

竞争对手的机会在于，用户开始对腾讯花样越来越多的收费项目颇有微词。

已经习惯使用免费服务的用户在接受了会员收费这种形式之后，又开始抱怨，腾讯推出的更多新“条目”需要更多的付费，自然抢走了原本属于会员拥有的一些特权。

采用收费服务的方式之后，腾讯不再是中国网民的“小伙伴”了，而是一个膨胀起来的商业机器。

股市的指挥棒是业绩要求。面对网络不畅通的紧急时间，腾讯想到了追查原因，想到了自己的利益，想到了对股市的影响，至于受损失的用户，腾讯该如何处理？

互联网用户关键时候看重的是“责任态度”。但这次服务器中断事件表明，即使强大如腾讯，在技术系统上也无法做到不留“命门”，此外在事件发生后体现出的责任心不足，可能是更可怕的“命门”。

至少这会被虎视眈眈的微软等对手视为机会。

记者手记

让我们与腾讯坐下来谈

10余天过去了，腾讯关于此次服务器中断事件的公开解释，仍然是网站上那一则《通信网络故障维修进展通告》。

现在，广大用户依然在使用qq聊天、游戏，事情似乎就这样悄悄地过去了。不过，为数不少的网民仍在分析，至今对事件不作明确的解释，难道腾讯是在“以不变应万变”，从而模糊了事？

业界的专业人士更多地把讨论的焦点集中，在另一个问题上一网络企业的应急机制究竟该如何建立？

虽然技术在不断进步，但互联网始终是存在缺陷的。有些网民充分表达了他们对腾讯的理解，更有一些人仍然毫不掩饰他们对qq的偏爱。中国的网民其实可以承受和消化“服务器无法连接”这类小小的意外，他们对互联网企业的容忍度和对互联网的好奇心其实是一样的。

然而，收费机制让一切都变得更加规范，更加理性。当一代又一代网民和腾讯在共同成长的过程中度过了免费的“童年”之后，网民有了更多的权利与选择。

在采访中，腾讯的毛锦洪承认，互联网企业的应急机制是一个很好的话题。但是，“现在不方便谈论。”

或许，这里面有难言之隐；再或者，应急机制对中国年轻的互联网企业来说，还是一个陌生的话题？

其实，互联网的财富是网民与企业共同创造的。股价市值只不过是互联网企业采用的一种资本方式来挖掘互联网的价值。

应急机制将在很长时间里，成为检验互联网企业服务水平的试金石。随着对技术的了解越来越多，网民们会识破互联网企业有悖技术常识地推诿责任，并学会在各种产品工具之间进行比较。

网民关心的首先是技术，然后是产品，最终目的却是服务。因而，服务才是终极目标。当技术和产品开始同质化，他们便开始估量服务，并根据感情、感觉来选择给谁付钱，或者帮谁赚钱——因为收费机制让用户的选择更理智，而不像当初那样“冲动”。

有网民甚至建议：其实腾讯很容易就能做得很好，向所有用户真诚致歉，或者向所有用户提供一份小小的礼物，这样处理比“赔偿”一词来得更好听，效果也会更好。
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【雅虎关闭PayDirect网络支付服务】

paydirect的主要竞争对手是ebay的paypal，由于未能吸引足够多的用户，雅虎只能选择将这项服务关闭。

2000年7月，雅虎与ciba国家银行合作推出了paydirect服务，hsbc在2001年11月取代cibc成为了雅虎公司的合作伙伴。paydirect为用户提供了个人对个人支付以及网络资金转帐服务。

根据雅虎网站上发布的公告，11月22日以后雅虎用户将不能再向paydirect帐户上发送或增加资金，同时用户可以将paydirect帐户上剩余资金转到银行帐户上。到明年2月15日，所有的paydirect帐号都将取消，帐上剩余资金将会偿还给用户。到明年5月15日，paydirect服务将彻底关闭，届时用户将无法再访问paydirect网站。

雅虎发言人布莱恩-尼尔森表示：“paydirect没有获得足够多用户的支持，因此未能形成规模效益。我们决定关闭这项服务，集中全力发展公司的核心业务。”雅虎并没有公布paydirect服务目前具体的用户人数。

jupiter研究预计，2003年的网络拍卖交易中有67%使用了ebay的paypal作为支付方式，而只有4.5%使用了包括paydirect服务在内的其它方式，其它部分则采用了信用卡等传统的支付方式。

在雅虎之前，已有多家公司的网络支付服务由于无法同ebay的paypal竞争而被迫取消。去年11月，金融服务巨头花旗集团就以用户太少为由关闭了其旗下的c2it网络支付服务，而jupiter研究的分析师布鲁斯-坎蒂夫主要是由于paypal的垄断性优势已经形成。”

电子商务指南204/10/27
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【商业网站百强出炉】

“中国商业网站100强”评选活动是《互联网周刊》继“2000年一点百网舞龙年百家优秀网站推荐”和“2003最具商业价值的中国网站100强”调查之后，最新推出的盛大活动。此次评选活动覆盖我国主流商业网站，评估内容包括了第三方流量统计与网上投票两项综合指标，交辅以赢利能力、技术创新、成长性、战略价值、行业影响力等分类指标，评选出的“商业网站100强”，将成为未来一年中引领互联网发展潮流的核心力量。

记者发现，此次活动入选的搜索引擎网站三分之二是目前国内一流的搜索引擎厂商提供的，他们占据了国内网络搜索行业85%以上的市场份额。搜索引擎作为继电子邮件后的第二大互联网应用，已经成为互联网行业的一大热点，随着国内搜索引擎厂商的迅速崛起，以往由国外搜索引擎占据主导地位的格局已经发生重大改变。目前中国的搜索引擎技术已同步甚至领先于世界搜索引擎技术和理念。“百度”、“中国搜索”等搜索引擎厂商推出的mp3搜索在国内普遍受到欢迎，google等国外搜索引擎厂商还未涉及此领域，而在微软、google等巨头纷纷倡导桌面搜索是未来搜索趋势的理念时，“中国搜索”已经率先推出全球第一款桌面搜索软件——网络猪；国际上开始倡导的智能化搜索在国内已经得到应用，“中国搜索”、“搜狗”已经先后推出第三代智能搜索引擎。

有关人士认为，搜索引擎行业已经成为国内厂商与国外厂商站能够在同一起跑线竞争的重要阵地，而以“百度”、“中国搜索”、“搜狗”为代表的本土搜索引擎公司经过不断努力，在积极带动技术的创新和向前推进的同时，也改写了国内搜索引擎市场格局，给国内搜索引擎行业带来更多、更大的商业价值。
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【TOM在线与ICQ试婚结束闪电结盟Skype】

tom在线与总部位于卢森堡的skype technologiess。a。今天联合公布：他们已经签署了战略合作协议dd将当今世界最领先的互联网语音沟通工具和即时通讯服务带给广大的中国互联网用户！

这个服务将于10月25日以“tom-skype”的联合品牌、独家通过tom在线在中国隆重推出。skype在推出短短的一年多以来，就已经在全球迅速建立起了一个超过一千三百万的用户群，并且同时在线人数超过一百万。还以其十分易用和具有cd一样高品质通话音效的特性，而获奖并备受好评。

tom在线执行董事兼首席执行官王雷雷先生表示：“作为点对点技术的科技先锋，skype绝对不是浪得虚名。我们对于这次能与skype合作，把这个尖端的科技服务于广大的中国互联网用户，感到十分的兴奋。skype已经在全球的即时通讯服务市场上掀起了一场革命，我深信它在中国也会受到同样的欢迎。

此前，曾有tom在线内部人士提供消息显示，tom在线曾与icq进行过谈判与合作，王雷雷曾专程赶以色列与icq方面进行谈判，随后icq方面也有大量工程师来到北京进行中文版icq的测试。据分析，双方的合作之所以失败，很可能是由于双方对于即时通信产品的理解与品牌推广的分歧造成的。

王雷雷对于即时通信产品的青睐从tom在线的前身tom。com互联网事业集团刚刚建立时就有自己的想法，曾推出过名为“tom寻呼机”的聊天工具。依靠即时通信产品，腾讯赚得盆满钵盈，上市之后的tom在线一直在寻找机会。市场人士分析，这次选择与skype的合作，一方面是看中其技术，另一方面也因为skype是一个新生品牌，在双方的谈判与合作的分成中tom在线会有比较大的优势。

enet硅谷动力2004/10/26
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【赛门铁克发布半年安全报告】

天极网10月26日消息过一段时间，回头看一下，是很有必要的。最近，赛门铁克发布了半年一次的“互联网安全威胁报告”，全面回顾了互联网安全领域存在的主要问题。在全球范围内，管理型服务威胁以及间谍软件引起了赛门铁克的高度关注。

赛门铁克指出，在全球180个国家和地区有2万台服务监视器和公司从运行反间谍软件的1.2亿个客户、服务器和网关上收集恶意代码数据。在报告中，赛门铁克指出互联网主要有下列五类威胁：

一是window漏洞的修补很不完善。赛门铁克称，在过去六个月中，宣布漏洞和出现相关攻击代码的平均时间为5.8天。攻击代码能大面积地搜寻漏洞并迅速地利用漏洞。比如，witty蠕虫出现在漏洞发现后的两天内。

二是远程控制网络的现象快速增加，这从去年底的2000台电脑猛增到今年6月的3万台。通过对目标电脑的非授权远程控制，不法分子可以发动拒绝服务攻击。赛门铁克称，远程网络控制和漏洞利用结合使用造成了极为严重的威胁。一旦发现漏洞，用户应及时进行网络升级，这样就可以找到补救的办法。

三是即使是拥有杰出的it人才、it管理大笔烧钱的财富100强公司，也存在蠕虫扩散的威胁。赛门铁克调查发现，财富100强公司中大约有40%的公司控制的ip地址会导致蠕虫病毒的攻击。这表明，尽管公司已采取了措施，但他们的系统仍会被蠕虫感染。

四是赛门铁克认为，今年上半年，针对电子商务的攻击行为增长了四倍。2003年，针对电子商务的攻击行为只有4%，而今年这种攻击行为增长了四倍，达到了16%。

五是网站应用业务仍很不安全，有价值的机密的人力资料信息、商务服务以财会应用方面的漏洞很容易导致网站攻击现象的发生，而这种攻击不会危及服务器的安全。赛门铁克估计，上半年发现的安全漏洞中有39%和网站应用漏洞相关，有82%的网站应用漏洞很容易被利用。
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【雅虎并购Bloomba公司扩展电子邮件市场】

为在网页邮件服务领域胜出google公司，全球最大的门户网站雅虎公司日前表示，它们正在与一家实力强劲、名为bloomba的电子邮件公司积极接触，准备以适当价格并购该公司。

据悉，这是继今年7月份雅虎收购oddpost公司之后、第二次在电邮市场上作出并购决策。

位于加州san mateo地区的bloomba公司由stata labs公司创建于去年。业内分析人士曾对该公司的电邮服务赞赏有加，一致认为bloomba的服务比起微软的outlook邮件系统来说，速度更迅捷、性能更稳定，只是担心背后没有大财团的支撑，bloomba公司是否能经得起摔打，是否会在当前竞争激烈的电邮服务市场生存下去。

bloomba公司创始人兼首席技术官raymie stata在一份邮件声明中称：“bloomba投靠雅虎非常正确。对我本人来说，在雅虎担任科学咨询顾问的一段时间里，感觉雅虎公司充满了鼓励创新的文化氛围，对于stata团队来说，无异于给他们提供了一个展示自己才艺、充分发挥才能的新天地。”

据悉，雅虎并购bloomba公司后，将终止bloomba公司原来收费60美元的邮件服务，但雅虎表示它们目前暂无考虑出售bloomba公司和其附加业务——垃圾邮件过滤软件业务“sa proxy pro”。

一切迹象显示，未来的雅虎公司计划利用其并购多家电邮服务商后、在客户端电子邮件市场上的积聚的潜在优势，与google公司的gmail展开竞争。

iresearch2004/10/26
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【新浪TOM同时出击】

当年忽略聊天工具作用，如今新浪整合收购多时的uc聊天工具。

经过3个多月的收编，昨天新浪终于将此前收购的聊天工具uc整合成新浪uc2005对外发布。两天前，tom刚刚宣布结盟欧洲聊天工具巨头skype，在国内联合推广skype中文版。至此，包括网易、雅虎、263和腾讯在内本来各有经营轨道的网络巨头们，都一头杀入了即时通讯市场，直接撞车，曾经毫不起眼的聊天工具正在改变着整个网络行业的市场格局。

新浪tom同时出击

昨天下午，新浪在北京、上海、广州和台湾四地同时发布自己的聊天工具新浪uc2005。3个月前，新浪花费3000多万美元收购朗玛uc，之后将其同新浪的网站内容、社区、无线增值服务、交友、游戏大厅等内容进行整合，称为新浪uc2005。新浪uc总经理王伟介绍，相对前版本，uc2005在外部界面和内在功能上都有了提高，并新增了uc资讯滚动条(整合了新浪天气预报、新闻、股市信息)、多选的登录方式和超大的免费邮箱，游戏大厅里还新添了多款时下流行的休闲游戏。新浪ceo兼总裁汪延表示，新浪uc2005的视频和语音技术领先，并且有严格健全的主持人管理系统，新浪立志将其打造成中国宽带多媒体即时通讯服务第一品牌。

就在10月25日，中文第四门户tom在线刚刚宣布，与欧洲聊天工具行业巨头skype结盟，共同在国内推广中文聊天工具tom-skype。据介绍，skype以易用和具有cd一样高品质通话音效为特性，一年多时间便已经在全球迅速建立起1300万的用户群，同时在线人数达100万。以新闻著称的新浪和无线起家的tom，两个本来井水不犯河水的门户巨头，几乎同时宣布进军即时通讯市场，撞了个正着。

当年忽略今日撞车

事实上，在即时通讯市场上撞车的网络巨头已经不仅仅是新浪和tom。上半年，网易已经抢先推出聊天工具泡泡最新版本，加大在即时通讯市场的投入。之后，曾经声称要专注于搜索业务的雅虎中国不惜用免费千兆邮件为诱饵，在国内全面推广起最新中文版雅虎通。上个月，原本专心运营邮件服务的263突然出手，宣布收购杭州视频聊天网站et66，并推出以视频聊天为主的e话通。此外，搜狐、中华网等也正摩拳擦掌，准备加入这场混战。

业内人士分析，网络巨头们当年集体忽略了聊天工具的作用，是造成今天集体撞车的主要原因。据介绍，上个世纪90年代后半期，互联网刚刚在中国出现，当时的搜狐、新浪、网易、263们业务雷同，共同处在一条战线上拼杀。之后，网络企业们找到各自发展的位置，新浪走向新闻门户，网易专心无线和游戏，263则专心经营邮件，但是大家却同时忽略了聊天工具的前景。随着即时通讯潜在价值的日益显现，特别是专门经营聊天工具qq的腾讯迅速崛起，心有不甘的网络诸侯们于是集体回归，出现了撞车。

承载未来主要财源

据搜狐公司董事长张朝阳回忆，当年腾讯曾经开价100万元人民币，希望接受搜狐收购，但遭拒绝。今年6月份，腾讯在香港上市，数十亿港币市值已经超过搜狐。事实上，即时通讯的潜在价值刚刚显示出来。新浪总裁汪延认为，新浪uc2005的推出，肩负着把新浪从简单的新闻门户向互动娱乐平台发展的重要任务，是新浪未来发展极其重要的基础战略部署。而263总裁黄明生也表示，263的未来不仅仅在邮件，即时通讯才是263今后的生存发展空间。

业内人士分析，即时通讯巨大的市场价值主要来自两方面，也就是能够带来巨大的用户和网络通讯巨大的市场。汪延分析，未来的宽带环境下，多数用户将可以实现多终端的24小时在线，这个时候，即时通讯将成为用户使用互联网最主要的功能，谁能抓住这一点，谁就能拥有用户。而263黄明生则表示，即时通讯背后，实际上蕴含着一个巨大的网络通讯市场，也就是通过互联网进行随时随地的音频、视频通讯，只要国内政策放开，这将是一个“钱景无穷”的市场。据悉，就在昨天，263在发布最新版的e话通中，已经提前增加了一个网络通讯中心。263方面表示，虽然这个功能还不完善，但是希望推出这个概念，提前培养用户通过网络进行通讯的习惯。

计算机世界2004/10/28
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【四川成都首演网络攻防战】

网吧比赛区外面的一百多台电脑速度突然慢了下来，在上网的100多名网友都不约而同地大叫起来，网吧管理员立即着手检查，发现网络并没有出现异常，原来是比赛的选手利用一些攻击工具，攻破了网吧的防火墙，控制了这100多台电脑，使之攻击比赛主机，从而达到攻破其系统的目的。

11：45

坐在18号的一位“黑客”，神情突然紧张起来，然后小心翼翼地用鼠标点开文件，看来，他已经完成了比赛规定的项目了，甚至很可能获得冠军。可是，当文件打开时，他却傻了眼，原来文件上写着：“你丫想偷窥？”落款处，写着“邪恶幻想”四个字，这位黑客立即知道上当了。原来，名为“邪恶幻想”的黑客组合将自己的一台电脑伪装成了主机，然后吸引其他选手前来攻击，这样，他们在攻击主机的时候，就不会受到太多的干扰。13：30

“邪恶幻想”的一名成员突然紧张起来，他全神贯注地输入着数据，然后，将主机中的3个文件复制到了自己的机子上，接着激动地对队友说：“终于完成了！”只见该组合的其他5名成员通过其他不同的方式，将文件复制到了自己的机子上，然后告诉公证员，他们已经完成了比赛。这时，其他的参赛选手，还在各自施展自己的“秘籍”攻击主机，听见工作人员说比赛结束时，大部分人茫然地抬起头，仿佛还不相信冠军已经产生。

昨日上午10：00，作为第四届成都国际电脑节重要活动之一的，国内首次“黑客”间的较量——网络攻防战在成都东华电脑城某网吧上演。来自四川、湖南、南昌等地的24名“黑客”你攻我防，激烈厮杀。经过近三小时的网上较量，名为“邪恶幻想”战队最终笑傲群雄，并抱得万元大奖归。

规则：模拟真实黑客攻击

比赛现场，记者看到24名神情各异的人戴着相同的黑色蝙蝠侠面具坐在电脑前，一边注视着面前不断变换着数据的显示屏，一边神速地在键盘上输入各种数据和指令。主机前面则端坐着本次大赛的评委之一，国内知名“黑客”高手——第一代“黑客”王献冰。据他介绍，比赛于10：00开始，到什么时候结束，谁也不知道，因为今天前来参赛的全是高手，若双方“武功”都到了炉火纯青的地步，往往对战数日，仍是难分高下。

此次比赛采用的方式是自由攻击，选手运用自己编写的工具来攻击比赛用的两台主机，以获取主机服务器中的三个有着不同用户权限级别的文件，谁最先获取，即为胜出。

比赛：八仙过海各显神通

据了解，参赛的这24名选手有的是组队而来，有的是单兵作战，还有的在比赛时与其他选手组成了临时战队。其中有8人还是来自四川大学、西南民族大学、成都理工大学的大学生。

选手们一方面要攻击主机，以获取其服务器里的文件，一方面又要阻止别人“捷足先登”，所以比赛中，要想获胜，更是难上加难。

据介绍，这些“黑客”高手们使用的攻击方法大概有三种，一是通过寻找网页脚本漏洞；二是寻找数据库漏洞；三则是扫描终端端口，以升级选手的用户权限。而这次的最大赢家———“邪恶幻想”战队使用的方法则是，成功抓住网页脚本漏洞，利用别人攻击主机后，主机重启的空隙，改写了文件，提升了自己的用户权限。

西南民族大学的马某在比赛结束后告诉记者，他和队友在昨日凌晨3点才休息，而且专门为此次比赛而攻击了一家类似于此次比赛服务器的网站，而且成功得手，没有想到，在比赛中却“铩羽而归”，他坦言，对方6名成员分工详细，占了不少便宜，但是最终失利的原因则在于他们准备不充分，而且比赛的时候动作慢了一拍。

由于他们所从事的工作有些“独特”，所以，参赛的24名选手再三要求不要透露他们的真实姓名。

专家评点

希望引起网络安全重视

据王献冰介绍，以前涉及网络攻防都是商家为测试自己的产品而设计，而像今天这样“黑客”之间的较量在国内还是第一次。另一评委、电子科技大学信息安全所所长范明钰教授说：“今天参加比赛的黑客被称为‘第四代黑客’，因为他们所用的工具大多数都是在前几代黑客的研究基础上设计的。当然，也有不少人‘内功’深厚，可以自己编写攻击工具的基础程序，但并没有在此次比赛中过多使用。”评委之一、四川大学计算机安全研究所所长戴宗坤教授则指出：“通过这次比赛可以提升全民对计算机及网络安全的防范，提高大家对网络安全的重视。同时正确引导‘黑客’在今后的发展及工作中该做什么、不该做什么。”

新浪科技2004/11/01
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【“抢滩”休闲网游，新浪瞄准5分钟娱乐市场】

新浪与运营韩国最大网络游戏门户网站netmarble的cjinternet公司联手打造的休闲娱乐平台——新浪igame日前正式发布，其核心理念是——让玩家获得“5分钟休闲娱乐”感受。

新浪igame的游戏种类丰富，包含益智类游戏、大型游戏、竞技类游戏、牌类游戏和棋类游戏等。因为参与难度小、趣味性强，在7月到10月的试运行阶段新浪igame就取得骄人的市场成绩，其中，连连看、燃烧战车和avatar形象秀更是深受广大玩家的认可和喜爱。

新浪科技2004/11/01
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【行业发展不景气，tom在线语单增值业务下滑】

无线互联网公司tom在线，因其股价近日大幅波动，今日提醒投资者谨慎买卖其股份，并表示不明股价波动原因，同时公布截至2004年9月30日止第三季度收入初步预期，并计划于2004年11月10日公布季度业绩。

tom在线执行董事兼首席执行官王雷雷说：“tom在线的收入维持稳定。虽未曾受到移动运营商的制裁，但由于本公司所营运的行业中有多间公司受到制裁，导致本公司的语音增值服务之业务受影响。虽然本公司目前收入未如预期取得双位数的增长，在包括公司于第三季度完成对treasurebase的收购，并在整体市场日趋稳定的情况下，本公司预期收入将会维持及增长。”

就第三季度而言，tom在线目前预期总收入约为2,800至3,200万美元，而截至2004年6月30日止第二季收入为3,090万美元。本公司先前预期第三季度的总收入较第二季度增长10-15%。tom在线认为，收入预期之调低主要原因是由于来自语音增值服务低于预期。在第三季度，多家国内无线增值服务提供商受到移动运营商制裁，致使语音增值服务的市场推广及宣传活动整体放缓。语音增值服务占tom在线第二季度之无线互联网总收入的28%。tom在线虽未受到移动运营商的制裁，但其来自语音增值服务的收入在2004年第三季度有所下降。

此外，由于tom在线于香港联交所创业板上市，因此根据香港联交所证券上市规则，其不得对净收入作任何预测。

tom在线提醒说，本新闻稿提及的第三季度预计收入乃基于现有资料的初步预期，并有更改之可能。第三季度最终业绩将于11月10日公布。

tom在线，并提供一系列在线与移动服务，包括移动互联网服务及在线广告。移动互联网服务包括：短信、彩信，并为全中国最大之音讯互动服务商。截止2004年6月30日止，tom在线是中国唯一一家在无线增值服务各领域都名列三甲的门户网站。

tom在线是tom集团有限公司之子公司。tom集团有限公司是大中华地区领先的中文媒体集团。集团多元化的媒体业务横跨五大领域：互联网、出版、体育、电视及娱乐。

新浪科技2004/11/01
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【e龙成功登陆纳市，加入中国网络公司上市潮】

尽管分析人士认为中国人民银行上调金融机构存贷款基准利率可能会带来一定的负面影响，e龙仍然于美国东部时间10月28日上午11点正式登陆纳斯达克。e龙的美国存托凭证发行价为13.50美元，开盘价为22美元，较发行价高8.5美元。

e龙成立于1999年，主要业务是为用户提供旅游相关服务，包括企业旅游服务以及度假套餐。最近一段时间，中国网络公司纷纷在美国上市，同时也赢得了美国投资者的高度关注。就在一个月以前，招聘网站51job在纳斯达克股市进行了首次公开招股，股票发行价为14美元，但该公司股票最新的交易价格已经涨至30.20美元。

过去中国企业由于不愿或者不能遵守美国股市严格的规定而很难在美国上市，但近年来美国股市吸引了一大批中国公司，特别是那些已经在香港联交所成功上市的企业。

此外，最近一段时间中国网络公司也取得了骄人的业绩，根据新浪本周早些时候刚刚公布的2004财年第三季度财报，该公司净利润同比增长了24%。受此利好消息影响，新浪的股价已经攀升了25%。

通过此次首次公开招股，e龙共发行了460万股美国存托凭证，融资6210万美元。e龙的每股美国存托凭证相当于2股普通股。e龙首次公开招股的承销商为德意志银行，在纳斯达克股市的交易代码为“long”。

电子商务指南2004/10/30
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【新浪CEO汪延：中国网络广告正爆发式增长】

作为中国网络广告营业额突破10亿元大关后的第一个网络广告盛事，由中国广告协会主办的“2004年中国网络广告大赛暨第二届中国网络广告发展与合作高峰会”，昨天在成都举行。新浪、网易、搜狐这三家在网络广告领域分羹最多的门户网站，分别派出了包含新浪首席执行官汪延、网易创始人丁磊、搜狐营销副总裁王昕在内的强力阵容参会。几家的竞争也异常激烈，新浪承办了峰会，网易就争取独家赞助了大赛颁奖典礼。

“网络广告虽然在中国广告业收入中仅占一小部分，却呈现出爆发式增长的态势。”实际上，新浪已经成为中国网络广告老大，一家就占了国内网络广告收入的40%。汪延在现场说，新浪现在有300多人在从事网络营销，而汪延现在也亲自上阵——在最近的“天窗版”毕加索汽车广告中，汪延就扮演了代言人的角色。

汪延称，越来越多的客户开始关注网络广告。从投放网络广告的客户看，已经从最早的通讯和it类企业扩散到大众消费品、汽车等各类领域。据说新浪首页现在最贵的广告高达三四十万元/周，依然抢手。

“四川长虹就在新浪投放了很多广告。”汪延透露，除此之外，新浪在四川重点拓展的网络广告客户将是白酒企业，像“水井坊”等已经率先开始在新浪投放广告。“现在一些跨国企业和广告公司已经尝试设置研究网络广告数据的市场部门。”

汪延还透露，对于网民普遍厌烦的网站弹出式广告影响阅读和速度的问题，新浪在一年内将花大力气解决，通过下载特定的阻截软件，用户可以自主选择需要看的广告。
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【研究发现性和色情在网络搜索中比例下降】

美国的研究人员最近宣布，性和色情在网络搜索中的比例比7年前下降了很多，而关于电子商务的搜索却日渐增多。

他们介绍说：“在1997年性和色情在网络搜索中的比例为20%，而目前只有5%。欧洲的数字比这高一点，大约为8%-10%。这一比例比起网络搜索中其他热门关键词已经很低了。”

专家们对这一结果并不感到惊讶，他们认为用户已经把网络当作了一种日常工具。

另外的一项研究还表明，在最近7年里，关于电子商务的网络搜索量上升了86%。
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【中国将在15年内让8亿人上网，建世界最大网络】

10月28日电中国科学院计算技术研究所所长李国杰28日在这里说，今后15年内，中国要建立一个全世界最大的信息网络，将有8亿中国人上网，这个网络将三倍于美国全国的网络。中国工程院院士李国杰目前担任国家中长期科技发展规划战略高技术与高新技术产业化专题组副组长。他在接受本社记者采访时说，国家中长期科技发展规划应将网络技术作为龙头带领信息产业的发展。这个全球最大的信息网络“8亿网”是面向普通大众的，成本低廉、简单易用。他说，建设这个网络的最主要目的不是发短消息和上网聊天的，而是要提高全国人民的素质。“富人和穷人的差别不只是收入的差别，更重要的是获取知识的能力和机会不均等，发展中国家首先应考虑尽快提高人们获取知识的能力。”为了创造“8亿网”的基础设施，国家计划投资14亿元人民币建设以互联网协议第六版(ipv6)为核心的中国下一代互联网。目前使用的互联网协议第四版(ipv4)是上世纪70年代制定的，随着国际互联网规模不断扩大和用户数的迅猛增长，只有32位地址空间的ipv4已不能适应需求。ipv6采用128位的地址空间，为地球上所有想接入互联网的计算机、个人数字终端、移动电话、汽车、各种家用电器等实体分配全球惟一的ipv6地址。李国杰说，发展ipv6的首要指标就是低成本，包括网络、终端和后台设备，新的网络技术一定不能越搞越复杂、越昂贵。他领导的中科院ipv6研究项目得到6000万元的资助，选择了北京和重庆两地建设实验网。他的研究小组还制成了ipv4和ipv6转换网关，使ipv4网络的用户能自如地转换到ipv6网络上。
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【门户变局不可避免网易与盛大谁会收购新浪】

卖掉新浪已经不是一个有待证实的消息，虽然花落谁家仍不可预期，但一场中国门户大变局将不可避免

并购新浪的消息再次搅动中国互联网业。8月25日，中国一南一北两大媒体同时发布“雅虎与新浪密谋合并”的消息。在中国互联网众多业内人士看来，数家公司参与新浪合并的消息都已不是有待求证的传闻。

在中文网络股中，被摩根士丹利称为“中国互联网的最佳代表”的新浪，其营收和利润双双最高，业务线最为宽泛。新浪新闻在网络媒体中形成了近乎垄断的优势，被业内誉为“中国互联网中的央视”。

长期以来，股权分散、董事会派系纷争不断的新浪始终不能摆脱被收购的阴影。近几个月来，新浪最大单一股东段永基加快了四通转型保健品行业的步伐，出让新浪股份被迅速提上日程。不仅雅虎等国际巨头对其垂涎，新浪自身也在寻求下家。网易、盛大甚至腾讯，都有可能随时进场，成为主角。

无论最终胜出的是雅虎、网易，还是盛大，一场中国门户网站大变局不可避免地开场了。

卖掉新浪

作为中国最出色的门户网站，新浪的地位和业绩有目共睹。不过，它天生所具有的缺陷也依然明显：一个由资本而非创业者主导并派系纷争不断的董事会。

1993年，王志东在四通段永基资助下创建四通利方。1998年，四通利方与台湾华渊资讯网合并，新浪成立。自此，大陆系和台湾系在董事会和管理层中的对峙局面始开始形成。而创始人王志东的股份因融资和合并而不断稀释，主导董事会的是段永基、陈立武等资本老人。

上市后吕硕禄崆？位股东是陈立武(13.3%)、段永基(10%)、王志东(6.3%)、姜丰年(5.7%)和曹德丰(4.6%)；形成多位大股东并存的局面。而台湾与大陆的两个派系、资本与实业的两种经营思路，始终使董事会处于难以平衡的权力纷争之中。

派系纷争的直接表现，便是其ceo三易其主及“两宫”联合执政。从1999开始，新浪四次出现联合执行长、运营长甚至董事长的对峙局面。目前，段永基与华渊老人姜丰年分享主席一职，而台湾人林欣禾和大陆人曹国伟同任coo。今年，cmo张莅政、cto严援朝、副总裁王欣相继离职。

在此背景下，新浪的管理框架一直保持割据状态。横向上，华东区同台湾合一，华南区同香港合一，华北区同北京合一；纵向上，分为sina。com、sina。net、和sinaonline三块业务。分析人士表示，这种矩阵式管理结构反映出派别较量的痕迹，又反过来对统一管理形成掣肘。

2001年6月，走实业路线的创始人王志东被主张资本运作的董事会辞退，具有投资银行背景的茅道临接任ceo。数月后，新浪与阳光卫视实现股份互换，段永基携盟友吴征入主董事会。一位it评论家说，王志东离开后，新浪董事会再没有强势的实战派代表，只剩一群资本玩家。

动荡的人事斗争使管理层无力集中精力进行业务创新，开始更多通过并购扩张，以迎合董事会的偏好。2001年9月至今，新浪先后进行了6次大型资本运作，尤其对已具规模并盈利的公司进行并购。正是这种“以现金买收入”的模式不断推动其业务规模增长，使新浪快速成为门户网的领头羊。

但这种缺乏内在创新的规模增长并不被资本市场认可。即使新浪营收在今年第二财季达4900万美元，整整两倍于近年从未出手并购的网易，但两者在纳斯达克的市值却一直持平。

于是，在动荡中残喘数年的股东不断套现。自2000年新浪上市到2004年4月，新浪董事会和管理层集体持股由50.3%下降到15%。其中，大股东陈立武和曹德丰，以及前任ceo王志东和茅道临几乎全部套现；联席董事长姜丰年和段永基套现过半。包括ceo汪延在内的现任管理层，股份则极为稀少。

至此，“看空”新浪的气氛凸现无余。一位观察人士说：“网易是丁磊的，搜狐是张朝阳的，盛大是陈天桥的，你也需要回答新浪到底是谁的。”事实是，谁都有发言权，但谁都不控制新浪，所以没有人为新浪负责。

今年4月，新浪增补两位董事，陈晓涛来自要“从it转型保健品”的四通；而另一个，则是以企业并购见长的投行人士张颂义。股权极度分散的新浪，已经搭好了由第三方强势入主的戏台。

雅虎还是网易？

雅虎与新浪之间时断时续的谈判，早在三年前就开始了。这虽是业内人士共知的事实，但却无人了解这段“两情相悦的姻缘”迟迟没有落地的真实原因。

雅虎中国公司的一位人士向《中国企业家》表示：收购新浪符合雅虎逻辑。雅虎喜欢用并购来弥补自己的弱项。在台湾，当无法与本土网站抗衡时，雅虎买进了排名第一的奇摩网；面对google，雅虎用数十亿美元的并购推出自有的搜索技术。去年11月，重新重视中国的雅虎以1.2亿美金拿下中文网站3721。今年4月，杨致远在北京调侃“在中国的游戏才刚刚开始”。不过，3721的网络实名业务完全不能满足雅虎的门户冲动。作为强势媒体的新浪具备宽广的业务线，是雅虎成为中国首席门户网站的最佳收购对象。今年4月，新浪与雅虎合资共建“一拍网”。
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【思科、北邮信息安全中心共建网络安全培训基地】

2004年10月29日，“思科北邮信息安全中心培训基地”成立大会在京举行。思科系统(中国)网络技术有限公司和北京邮电大学信息安全中心共同宣布，双方联合建设“思科北京邮电大学信息安全中心培训基地”。

该“基地”将结合北邮信息安全中心的本土化基础研究环境和思科系统公司全球领先的技术及产品优势，为校内各年级的本科生、硕士生、博士生提供实习条件，并面向社会培养高层次电信安全人才，同时双方将共同推进国内的电信安全标准和规范。

思科系统(中国)网络技术有限公司首席技术官刘永春博士在成立大会上表示，思科作为脱胎于大学的高新技术公司，非常重视与高校的合作。截至2004年10月，思科在中国各地和诸多高校设立了202所思科网络技术学院，在校学习学生20853名，毕业学生人数高达23297名。本次与北京邮电大学信息安全中心联合共建网络安全培训基地，将思科与中国高校的合作从人才培养推向了研究开发的新高度，这一合作也是与思科在中国开展本地化研发、成立本地化研发中心的步调相一致的。

北京邮电大学信息安全中心主任、全国政协委员、博士导师杨义先教授说，随着病毒在网络上的肆虐和信息安全重要性的日益体现，网络安全正在成为电信市场的不二选择。作为电信从业人员的摇篮，我们北京邮电大学信息安全中心非常高兴能够与思科这样全球领先的网络公司合作。思科公司是目前全球最大的电信网络设备供应商，在网络通信方面的成就有目共睹，最近思科提出了自防御网络计划，在网络安全方面全面投入，日益成为信息网络安全的重要力量。通过与思科合作，吸收思科公司的技术成果和全球网络建设经验，将使得北邮信息安中心能够在更高的起点进行研发，为国内信息安全领域多出成果，多出人才。

据了解，网络安全是目前思科公司的战略重点，它不仅是思科公司六大新兴业务之首，而且融合到思科公司的所有业务和产品之中。思科公司自去年提出自防御网络计划和网络准入控制(nac)计划以来，在网络安全方面全面出击，去年11月，nai、symantec、trendmicro宣布加入思科nac计划。今年年中，思科又重点阐述了针对电信网、企业网、ip语音网络的安全解决方案。最近几周，思科更是频频动作，与IBM合作推出企业安全解决方案，与微软达成网络安全技术合作，宣布ca加入思科nac计划，花7400万美元收购perfigo公司等。

北京邮电大学信息安全中心(简称“中心”)作为部级重点实验室、国家重点实验室的一部分，从1984年至今，一直从事网络信息安全与现代密码学的理论研究、技术开发、成果推广和产品研制工作。
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【腾讯游戏冠军雅典之旅遭拒签，遇诚信危机】

“我们战队赢得腾讯qq游戏火拼俄罗斯的全国总冠军已经4个月了，然而我们赢得的价值3万元的冠军奖励‘雅典奥运之旅’却因为签证的原因没有成行。腾讯方面曾经提出给我们一人3000元了事，我们当然不干了！季军的奖金都达到了这个数。”2004年5月，腾讯公司为了推广qq游戏业务，开始组织举办互联星空-腾讯qq游戏全国争霸赛。腾讯将全国分成7个赛区进行分区赛，每个赛区选出一支代表队，参加全国总决赛。全国总冠军代表队(3人)将获得“免费雅典奥运游”。按照腾讯公司当时在活动宣传中的介绍，该奖项的价值是每个人3万元人民币。很快，这个极富诱惑力的活动吸引了大批的网民报名参与。“我们是在腾讯的官方网站上看到这则广告后决定组队参赛的。”来自长沙网民程轶告诉记者。随后，由程轶(湖大在读学生)、王锦(大学毕业后待业)、杨？(无业)3人组成了零下23度ⅰ队报名参加了比赛。经过网络混战、区域网络比赛的厮杀，零下23度ⅰ队进入了华中地区区域现场赛。这时的零下23度ⅰ队已经初露冠军的锋芒，技高一筹的他们以华中地区赛冠军的身份晋级到总决赛。6月25日，零下23度ⅰ队在北京与其他赛区的冠军队进行了现场角逐。昏天暗地的厮杀之后，技术精湛的零下23度ⅰ队以优秀的临场发挥获得了腾讯qq游戏火拼俄罗斯的全国总冠军。零下23度ⅰ队的成员王锦回忆，他们获得全国总冠军之后，主办方就举行了盛大的颁奖仪式。仪式上请来众多的明星捧场，仅从这点上看，腾讯为了这次活动投入了不少的费用。当然，会场上最兴奋的还是要数零下23度ⅰ队的3个小伙子，毕竟价值3万元的雅典奥运游对3个出身普通工薪家庭的长沙小伙来说是一个相当丰厚的奖品了。在众人的祝贺声中，3个人登上了返乡的火车。然而，麻烦的事情却接踵而来了。7月初，腾讯公司互动娱乐部的工作人员给零下23度ⅰ队的成员们打来了电话。要求他们提供护照、银行证明等个人资料，用以办理前往雅典的签证。根据腾讯方面的要求，3名冠军以邮政快递的方式将填写好的资料邮寄到了位于深圳科技园的腾讯总部。这里不得不提出的是，3名选手在填写个人资料时，一些信息做了假。“这是腾讯公司的工作人员要求我们这么做的，他们说只有这样才能确保希腊大使馆在办理签证时不会因为其他原因拒签我们！”战队成员程轶告诉记者。按照腾讯的要求，3名冠军在签证申请上隐瞒了自己的真实身份，取而代之的是填写上了某公司的职员，而月收入一项则填成了5000元以上。资料寄出之后，3人焦急的等待着。8月初，冠军们突然收到了来自深圳的电话。腾讯公司互动娱乐部的工作人员李拉通知他们，由于杨？的年纪未满20岁，大使馆已经拒绝了他的签证申请。而程轶和王锦还有机会，不过要到北京希腊驻中国大使馆进行面签。接到通知后，程轶、王锦先后搭乘火车赶往北京。8月4日下午，程轶来到了北京，而此时腾讯的工作人员并没有露面，只是告诉了他一个电话号码，让其与一家旅行社联系。据称，这家旅行社在具体操办着腾讯承诺的雅典奥运游活动。旅行社的工作人员口头通知程轶已经被拒签了。而在旅行社工作人员的协调之下，希腊大使馆的签证官也只是象征性的问了程轶几个问题，随后便消失了。第二天赶到的王锦甚至连签证官的面都没见着，便也被通知被拒签了。“为了参加这次比赛，我们放弃的东西太多了。”程轶这样告诉记者。由于赛程设置的原因，总决赛的日程和程轶在校期末考试日程相冲突，为了参加比赛他旷考了。而已经在一家公司找到了桥梁监控工作的王锦甚至辞了职。“被拒签之后的一个月里，我们都不敢出门。我们获得全国总冠军的事情经过媒体的报道，身边的熟人全都知道了。我们就怕一出门碰到熟人。人家肯定会问：‘你们怎么没去雅典啊？’我们不知道该如何回答。”王锦告诉记者。这时的3个冠军感到很失落，但他们还抱着一丝希望毕竟是靠实力获得了全国总冠军，虽然遭到拒签，但是至少腾讯公司会给一定的补偿吧。
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【免费邮箱打出“豪华套房”】

新浪免费邮箱扩容至1g，各大门户网站对此反应不一

昨(29)日，新浪免费邮箱扩容至1g，并且，可一次性传送15m附件。对此，几大门户网站反应不一，tom互联网事业集团市场部主管王斌接受记者采访时说，1g邮箱只是个概念。

网易：5000万客户都可升级

一向以“全国最大空间”自居的网易早在10月1日就对外宣布，只要拥有10万popo金币，就可把126、163免费邮箱从260m扩容到1260m。而且，1个popo账号可以为多个邮箱升级到1260m。获得popo金币也是免费的，只要使用网易popo软件，8秒钟1个金币，也可通过好友分成方式获得。

昨日下午6时许，记者拨通了网易24小时客服电话，工作人员对新浪的“叫板”并不在意，“我们不管别人，只要能方便、优惠客户就可以了。这次活动，主要是为给popo打开市场，作为软件开发商，我们可以利用门户网站的资源为自己宣传。我们拥有5000多万的免费邮箱客户，全部都可以升级。”

tom：1g邮箱只是个概念

继网易之后，新浪再推1g免费邮箱，会不会对其他门户网站造成冲击呢？昨日下午，tom互联网事业集团市场部主管王斌接受了记者的采访。他说：“雅虎、网易、新浪都做千兆邮箱，无非是打‘1g邮箱’的概念。”

“做大邮箱是大势所趋，9月份，我们就将免费邮箱扩容到180m，附件扩到8m。我们为什么不做1g呢？80%的网民认为免费邮箱有100m就够了，把邮箱扩容到1g毫无意义，试想，哪个用户会花10年的时间来把邮箱填满呢？用户真正注意的是你的服务质量，邮箱只要够用就行了。”

u盘销售商：不会冲击到我们

u盘主要用于传送较大数据，邮箱扩容后，会不会对它造成冲击呢？昨日下午，朗科u盘四川总代理总经理罗时胜表示：“不可能对u盘销售造成冲击。毕竟用u盘传送数据不需要上网，而把资料存进邮箱，必须上网才行。相比而言，u盘更为方便、小巧。目前，市场对u盘的需求较大。”

网民：豪华套房很安逸

新浪免费邮箱扩容到1g了，而且，一次性最大可传送15m的附件。对网民来说，这无疑是利好消息。某广告公司的设计总监张晓华说，以前邮箱附件太小了，根本不够用。现在1g的空间，简直就是免费邮箱中的“豪华套房”，传10多张数码照片不成问题。

获得1g邮箱的方法：

登录新浪免费邮箱以后，首先会看到新浪免费邮箱直达1g提示页，点击“登录1g免费邮箱”按钮，您的邮箱就会瞬间升级到1g(1000兆)空间。

CFI财经时讯2004/10/30
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【雅虎“电邮联盟”背后有玄机】

雅虎中国近日宣布，与金山、当当、携程、天极等12家国内知名专业类网站建立战略合作伙伴关系，以“电邮联盟”的形式共同为用户提供包括免费邮件在内的互联网产品与服务。其速度之快、范围之广、动作之大，让所有人都吃了一惊。业界认为，此事背后另有玄机。

此次合作对于雅虎中国来说，应该不仅仅是与合作伙伴开发用户、获得更多用户那么简单。对雅虎中国区总裁周鸿袆来说，帮助雅虎尽快建立起符合中国国情的互联网门户商业发展模式，以更加本土化的姿态出现在中国网民和同行面前，谋求一种长期、持续、健康的良性增长，才是摆在他和他的团队面前最大的难题。

“电邮联盟”的推出，就是雅虎为解决这一难题而出的最重一步棋。一方面，“电邮联盟”使雅虎1g免费电邮能以更大的规模服务于网民，其良好的知名度将大大地提升雅虎产品与品牌的影响力；另一方面，雅虎中国凭借电邮联盟，一下子融入了国内知名兄弟网站中间，这种做法恰如其分地表现出雅虎中国的本土化策略；而更为重要的是，雅虎借助这种门户与专业网站之间全新的商业合作模式，向外界表达了一种合作共赢的开放姿态。

CFI财经时讯2004/10/30
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【亚讯朗金联手重释网络游戏本土化运营】

近期，一款北京亚讯时代通信设备有限公司运营、北京朗金软体科技有限公司负责后续开发的韩国游戏《神曲》引起了越来越多玩家的关注。而他们买断游戏、由中方进行后续开发、实施高游戏水准、低游戏配置、以及高投入、放眼长期收益的做法也许正在给网络游戏的“本土化运营”以新的阐释。据朗金科技总经理李天凝先生介绍，作为一款大型mmorpg的网络游戏，《神曲》全部开发时间历时三年。朗金在充分分析了市场状况后，有针对性地增加了很多适合中国玩家的功能。对此，有业内人士表示，中韩的文化差异以及后期运营嫁接是令很多韩国游戏折戟沉沙的主要原因，而《神曲》的这种技术“落地”方式，除了考虑到中国人特有的文化审美心理以外，还可以为游戏提供更完善的技术保障。对于游戏买断后的后续开发，李天凝先生信心十足地表示，“朗金拥有完全自主研发的引擎，这在国内游戏开发团队中是极为罕见的，而本土化很重要的一个因素就是防外挂和防作弊设计，韩国厂商在这方面普遍存在欠缺，包括在服务器设计上，都没有考虑中国的现状，而朗金的改进和后续开发是全方位的。”网游行业的一夜暴富吸引了很多厂商，而浮躁却又成为一种行业氛围，短期内要求见“快钱”，但由通讯设备商转行游戏产业的亚讯时代却要放长线钓大鱼。亚讯时代总经理张秀花女士表示：“项目运营的前两年，投资方没有大规模回报的计划，我们希望所投入的资金和项目运作所带来的收益能够更有力的支持企业打造其可持续发展的能力。”她同时透露，在《神曲》项目上亚讯时代的投入不会低于一亿。本土化运营，并不意味着紧缩成本。张秀花说，在半年时间里，亚讯时代已经为《神曲》的推广构筑了非常有实力的营销团队，这包括5个销售平台，22个省级办事处，这在网络游戏的营销中是很少见的。这种紧贴地面式的市场建设正是网游在国内得以流行的基础，而亚讯时代和朗金的这种专业分工模式，也正在给网络游戏的“本土化运营”以全新的实践阐释。

赛迪网2004/10/31
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系统集成与IT服务

【打造国内服务器第一品牌】

近日，国内服务器第一品牌浪潮与国内it分销巨头神州数码达成了合作协议，在确立双方合作关系后，神州数码将作为浪潮的增值分销渠道，全面代理浪潮英信nf280、nl360、nf360三款增值类产品，其他的服务器产品及全线存储产品将作为双方合作的项目类产品。借助神码在国内关键行业如政务、电信等领域的增值能力及品牌号召力，同时借助浪潮服务器在国内行业市场多年的积累、方案提供能力及品牌影响力，将进一步增强双方对增值类行业市场的开拓能力，提高双方在该领域的综合竞争力。

计算机世界2004/10/26
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【同方电子被评为金牌IT服务企业】

10月26日中国IT渠道最权威的年度盛会——“spf2004合作伙伴论坛”在京召开。本年度spf合作伙伴论坛的主题是“增值渠道，企业信息化的推进者”。本次论坛，汇聚沪、穗、京三地渠道和领袖型厂商共同探讨企业信息化的推进者——增值渠道，在广泛关注垂直行业和水平技术领域的基础上，sp渠道研究部联手中国信息产业商会it渠道专业委员会首次进行中国it集成渠道普查，推出“金牌it服务商”的评选，同方电子受邀参加了本次论坛并被评为“金牌it服务企业”。

同方电子是国内高科技领域知名企业清华同方下属核心企业之一。面向电力、金融等多个行业，向客户提供全面的信息化解决方案、软件系统和服务。

2003年同方电子成功收购了清华同方应用信息本部电力事业部和北京清华能源仿真公司，使公司电力业务进一步扩大。同方电子以在电网、发电两大专业基础业务的积淀和感悟，支撑着针对从操作层到管理层的系统产品和服务。从操作层如仿真培训系统、sis、scada系统，管理层如mis、eam、tbi，到经营层如发电侧辅助报价、pmos等。

同方电子金融业务面向银行、证券、保险等金融行业，为客户提供全面、先进的应用系统解决方案：包括同方新一代银行综合业务系统、信贷管理系统、中间业务系统、电话银行、网上银行、办公自动化系统、非现场稽核系统、在途现金系统、客户服务中心、人行支付接口系统等。着重于应用软件开发，以提高应用软件产品化程度、专家级业务发展咨询服务、先进的开发项目管理、完善的应用系统维护方案为手段，成为用户的战略级合作伙伴，为用户的业务发展提供强有力的技术后盾。

此次获奖肯定了同方电子在“做最优秀的服务厂商，给客户最满意的服务”的企业建设之路上所取得的又一阶段性成就。十六大明确指出：“信息化是我国加快实现工业化和现代化的必然选择。”同方电子将紧跟行业发展的动向，追踪最新业务发展的变化，为客户提供有效的、适应现代化电力和金融经营管理机制的服务平台。

新浪科技2004/10/27
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【电子银行面面观：多种服务显特色】

近年来，信息技术逐渐应用于银行业，“电子银行”作为金融创新的成果之一，已成为耳熟能详的名词。但是电子银行究竟是什么？能给我们的生活带来什么样的变化？在应用时应该注意什么呢？

家族成员大阅兵

电子银行家族的成员有：自助银行、家庭银行、企业银行、网上银行、手机银行等。

自助银行：以atm及pos机为主

自助，体现在客户可以自行选择和操作机器设备进行自我服务，当然这些专用的机器设备(主要是atm及pos机)由银行提供。这种服务方式起源于美国，1972年3月，第一个提供顾客自我服务业务的银行在美国开设。经过30多年的发展，现在顾客已经可以在自助银行的各种终端设备上，享受到几乎与柜台业务完全一样的一整套银行服务。

家庭银行：以电话银行为主体

根据基于设施的不同，家庭银行可大体分为电话银行、视频终端家庭银行等形式，目前以电话银行(telephone banking)为主。家庭银行(home banking)服务使得客户在家里便能办理各种业务，其服务大都具有灵活方便、反应快捷等优点，因而吸引了大量顾客，提高了银行服务效益。

企业银行：以pc银行主体

企业银行(corporation bank)服务，使得银行的企业客户可以利用位于企业办公室的计算机(主要是pc，pc银行故此得名)、电话等处理终端，通过专用网络连接到银行业务处理系统，客户可以通过操作设备发出各种指令。但从未来趋势看，pc银行有被internet银行取代的可能。

网上银行：以internet为基础

20世纪90年代中期以来，internet逐渐普及。以internet为服务发送渠道，用户通过访问银行网站，就可获得各种银行产品与服务。1995年10月18日，世界上第一个网络银行——“安全第一网络银行”出现之后，网络银行如雨后春笋般涌现。

手机银行：以手机为基础

手机银行，也称移动银行。它通过一定的技术手段，使用以手机为主的各种移动设备，使客户可以通过无线通信网络(如中国移动、中国联通等)获得银行提供的各种金融服务。近年来，我国各大银行基本上都提供了手机银行服务。

多种服务显特色

电子银行的迅速发展，得益于其特有的、与传统银行相区别的优势与特点。

“3a”服务

3a=anytime+anywhere+anyway。

全天候(anytime)电子银行全天候24小时连续运行，对其使用可以不分昼夜，摆脱了传统银行上下班时间的限制。在经济全球化背景下，电子银行的使用同样可以不受全球时区的限制。

在任意地方获得(anywhere)只要拥有合适的工具(电话、电脑、手机、atm等)，客户所处的地域就无关紧要，随时随地都能获得银行的服务。最为常见的例子是，我们可以通过互联网在世界任何一个地方访问自己的开户银行。

多种方式提供(anyway)客户将不仅仅通过银行柜台才能办理银行业务，而是可以通过电脑终端、手机、atm、电话等多种方式享受各种银行产品和服务。

以人为本的服务

电子银行提供以人为本的服务，尤其体现在网上银行。它不仅可以同传统银行一样提供各种服务，还可以推出一些人性化的新产品和服务，这些业务以客户为中心，根据客户个人情况单独设计。比如网上银行可以实现服务使用界面的个性化，根据个人喜好定制页面内容和色彩等等。通过电子银行，银行还可以以各种方式积极与客户联系并获取反馈意见，如通过电子邮件、自动电话调查、atm提示等，按照客户的要求及时增进服务内容，改进服务方式。

综合性的服务

客户通过电子银行提供的服务，除了全面了解自己的账户信息，还可以了解银行提供的相关信息，如证券信息、保险信息等等。随着银行业分业经营界限的慢慢打破，这种综合性服务功能将越来越强大，银行客户通过电子银行享受“一站式”金融服务不再是梦想。

高度程序化的服务

与传统银行提供的面对面客户服务相比，电子银行能应对的业务复杂程度显然有限。一般而言，电子银行常常充分发挥信息技术高效处理的优势，低成本地提供程序化的、可以自动完成的常规业务，如信息查询、转账服务、修改密码等。而高附加值的、非程序化的企业客户服务往往需要在网下通过客户经理开展。

在电子银行使用过程中，必须注意两个主要问题。

安全性有风险

“3a”服务犹如一把双刃剑，电子银行便捷、高效提供金融服务的同时，风险也更容易发生。其中，最重要的风险之一就是泄露银行账户信息。电子银行业务中，银行客户的账号和密码就是电子银行服务的“入口钥匙”，一旦获得，任何人都可以任意使用电子银行提供的各种功能。

为数不少的电子银行犯罪事件就是由于客户账号信息泄露、被非法使用造成的，而泄露账号信息的原因有很多。电子银行业务常常涉及三方：银行、客户和中间方，中间方包括电信服务提供商和使用网上银行涉及的网上商户等等。目前的安全问题往往主要由客户自己不小心造成，如在不安全的地方使用电子银行服务(这种不安全的地方包括公共场所、非法网上商户等)，导致没有保管好自己的账户密码等。一般来说，银行提供电子银行服务的同时，都会提醒用户注意安全问题。只要好好留意银行的提示信息，并按照相应要求操作，慎重保管好电子银行的账号信息，就不会出现意外。

法律环境不健全

电子银行使用过程中常会涉及一系列的法律问题，比如网上银行交易的电子证书，使用时要明确交易过程中用电子证书进行签名确认的有效性问题。但就目前法律而言，由于我国尚未通过电子签名法，因此很多交易过程仍然需要通过网下才能获得有法律效力的凭证。在电子银行的使用中，关注这些问题，并得到明确的回答，可以确保我们的权利不会受到侵犯，即使出现问题，也可以得到法律的保护。

电子银行以其经营和服务成本的低廉以及凭借“3a”服务突破地域和时间限制的特点，成为各家银行、尤其是不占网点和地域优势的外资银行竞相发展的业务领域。而电子银行给消费者和银行两方带来双赢，使得电子银行在中国将会得到迅速发展，成为人们日常生活中不可或缺的金融服务。

iresearch2004/10/26
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【Wi-Fi支持IPv6无线LAN】

无线网络设备制造商正在为下一代internet做准备。日前，airespace公司成为第一家宣布在产品中支持ipv6的无线lan设备制造商。aruba wirelessnetworks等其他wi-fi设备制造商也表示将于明年添加ipv6特性。

尽管ipv6已经成为以太网交换机和路由器市场中平常的技术，但它只现在才开始成为无线lan市场中的一种要求。过去，大多数无线接入点只是简单地将数据流转发给以太网或ip路由器。然而随着wi-fi网络设备越变越复杂，具有跟踪不同的用户的高级特性，支持ipv6变得十分重要。

此外，ipv4较小的地址空间将不能满足未来网络发展的需要。因此，网络设备中支持ipv6在许多国家中变得很重要，特别是亚洲国家。例如，假如中国每个人拥有一个ipv4地址，就会占用整个ip公共地址空间的三分之一。日本是第一个部署本机ipv6生产网络的国家，该网络为日本的所有服务提供商所使用。中国、印度和多数欧洲国家可能距大规模采用ipv6也为期不远了。因此aruba公司官员认为，ipv6是进入亚洲市场必须具备的特性。

计算机世界2004/10/28
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【华硕日前发布全球首片nForce4主板】

华硕日前发布基于nvidia nforce 4芯片组的主板新品a8n-e premium，作为AMD 64位平台的最新芯片组产品，nforce4芯片组在性能和配置上有了大幅度提升。凭借深厚的研发实力，华硕在第一时间内全球首发a8n-e premium主板，满足用户对高性能产品的渴求。

华硕a8n-e premium采用nvidia nforce4 ultra芯片组，支持socket 939 for AMD athlon 64fx/athlon 64处理器，系统总线频率达到了2000 mt/s，并且采用了双通道ddr400内存构架，因此在性能上同以往的产品相比达到了质的飞跃。针对intel LGa775构架，nforce4芯片组最大的特色之一是提供了对pci-e规范的支持，华硕a8n-e premium具有一条pci-e x16插槽，新接口提供的带宽是原有agp 8x的4倍，在3d等大型游戏中将有更为出色的表现，同时主板上还带有3个pci express 1x接口，高达500mb/s的带宽将取代pci插槽，承接千兆网络或高速raid等功能。在磁盘性能方面，a8n-e premium提供2个ata133接口和8个sata接口，并支持最新的sata2规范，提供高达300mb/sec的传输速度，并支持raid 0,1,0+1，10,5等多种raid模式。与此同时，华硕a8n-e premium还支持10个usb2.0接口、具有2个1394接口，提供千兆网卡和8声道音频输出等多种最新功能。

针对AMD平台发热量大的问题，为了保障系统的稳定性，华硕a8n-e premium支持AMD cool“n”quiet！技术，同时搭配华硕独有的q-fan2功能，可以监控系统运行、自动调节cpu电压与频率，以保持低温，提供给用户一个安静的工作环境；华硕独有的wifi功能，作为第一家将wifi技术引入到了主板领域的厂商，华硕a8n-e premium主板将以往的wifi-b升级到了wifi-g，使得无线网络的使用效率得到了质的提升，同时，华硕的wifi技术不仅可以让用户快捷方便的搭建无线网络，同时还具有软件ap功能，在一定程度上节省了用户的投资，成为目前最具有性价比的无线系统解决方案。

针对广大用户非常关注的超频应用，华硕独有的ai nos功能可以根据cpu的负载来智能的调节系统性能，并且完全不占用系统资源，让用户的系统随时都保持在最优化的状态下。除了以上的功能之外，华硕a8n-e premium还具有ai net2、post reporter、my logo2等诸多功能，真正达到软硬件一体化设计的初衷。

作为全球首家提供nforce4产品的厂商，华硕凭借其深厚的研发实力不仅力拔头筹，并且还在a8n-e premium主板上还集成了wifi-g、第二代人工智能技术等诸多丰富功能，为用户打造最为理想的AMD 64平台产品。

CHINABYTE 2004/10/28
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【国家软件与集成电路公共服务平台网站开通】

作为国家软件与集成电路公共服务平台的重要组成部分和对外窗口，csip网(网址：http：//www。csip。cn)于2004年10月29日正式开通。csip网目前的主要内容有：软件与集成电路、嵌入式方面的技术研究、产业动态等新闻；有关的法规与技术标准、技术文档；业界优秀案例以及相关下载。

该网站的主要职能是宣传推广平台及其业务，发展与业界媒体的合作。该网站承担的另外一个重要职能是：依托国家软件与集成电路公共服务平台的权威地位和资源优势，为我国软件与集成电路产业提供新闻、技术文档、解决方案等各层次的信息服务，为平台的会员和合作伙伴提供定制服务等。

国家软件与集成电路公共服务平台概况

国家软件与集成电路公共服务平台(以下简称“平台”)是信息产业部领导建设的引导产业发展，为我国软件与集成电路产业和企业提供公共服务的中立、开放的机构。平台将为企业提供解决共性问题的环境，促进遵从市场经济规律的软件和集成电路产业链的快速形成；让众多的软件和集成电路设计企业借其成长壮大，推动我国软件和集成电路产业做大、做强。

平台建设集政府意志、企业联盟、公共核心技术研发环境提供于一体，旨在发挥对软件和集成电路产业和应用发展的引导作用。平台的建设充分体现了行业主管部门转变观念，为企业营造良好发展环境，致力于完善产业链，以推动我国软件和集成电路产业的跨越式发展。

秉承“引导产业发展、推动技术创新”的理念，平台采用现代企业管理机制与市场化运行机制相结合的运营模式，通过政府引导、企业支持、国际合作等方式汇集各种资源。平台拥有强大的资金实力、一流的技术与管理人才、先进的软硬件技术环境和完善的服务体系，可为企业提供专业的协同开发环境、测试与认证、丰富的ip库、符合多种标准的ip评测、验证和重用环境、可定制的ip-soc开发设计流程、mpw服务、ic-ip知识产权保护咨询及仲裁等技术服务。

该平台的宗旨是：作为政府决策的支撑平台、企业创新的资源平台、产品创新的试验平台、最新技术的传播平台、信息汇聚的共享平台，成为对软件和集成电路产业发展起支撑作用的技术平台和产业发展的风向标。

SOHU-IT2004/11/01
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【处理器将如晶体管，单芯片服务器群指日可待】

美国加州大学伯克利分校集成到单片ic上。

newton的演讲与先前学者预测处理器将成为未来晶体管的说法遥相呼应，单片ic上的处理器数量将逐步由数十到数百以至数千递进。但newton表示，这些处理器可由软件进行配置，与由arc、arm及tensilica提供的类似。newton是tensilica董事会成员，其演讲的大部分内容基于即将上市的可配置处理器供应商提供的信息。

“未来电子系统的主流构建模块将可能是能够配置、非时钟同步的编程模型，”new说道。“大多数大型硅系统将由这些彼此之间异步作用的模块构成。它们可被集成到单个芯片上，或者构成多个芯片。”

他指出，时髦的dsp架构已成为“所有行业的千斤顶”，能为新底盘添加许多不同的外壳，而传统的asic已成为“无轮之车”。软件可配置处理器将在众多应用领域取代标准处理器，使用户能按照特殊要求和应用定制处理能力。

北极星(电子技术)2004/10/29
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【奥运服务器在联想发布】

10月22日，中国第一台奥运服务器联想万全r510和b700在联想大厦向众多媒体亮相，同时，联想服务器奥运“极限计划”也随之发布，该计划从产品、服务和国际合作三大方面展示了联想服务器和存储的奥运部署。联想集团副总裁吕岩、英特尔企业平台事业部总经理Jeff Richardson出席了发布会，伴随着计划的推出，联想与英特尔签署了服务器奥运合作备忘录。

梁军和Jeff签署了奥运合作备忘录

梁军和Jeff为服务器新品揭幕

根据奥运会“稳定压倒一切”的IT系统运营要求，联想服务器制定了包括产品、服务和国际化合作的“极限计划”，目的是通过打造高品质的产品满足奥运会的严格要求，并利用国际合作构建生态圈，确保为奥运会提供最具稳定性的服务器存储设备和服务。

联想服务器“极限计划”包括三个方面：

一是在产品层面：打造超稳定性产品。联想万全服务器要经历长达30个月，共计20多万小时的多轮认证测试。

二是在服务层面：联想根据奥委会的要求提供从t1到t4级别的服务，累计投入50多名服务器工程师服务奥运会，这将为联想打造出一支过硬的服务团队。

三是广泛开展国际合作：全面开展与国际顶尖厂商的深层次合作，获取国际伙伴的资源和顶级支持，进一步提升联想的实力。

在此次发布会上，联想发布了两款奥运服务器：联想万全r510和刀片服务器b700，这是中国厂商首次把五环logo打在服务器产品上。

万全r510是依托联想国际化的研发体系打造的1u服务器，她采用了计算机仿真设计理念，并将Intel新至强技术平台的性能在1u的空间内发挥到极致，从散热、结构、电路三方面保证高可靠性，而刀片式服务器b700则采用了无为单点失效的全冗余设计，能够实现高密度计算能力和可集中管理，它是为迎接2008年北京奥运会而准备的高密度式产品。

联想与英特尔共同签署了服务器奥运合作备忘录，根据协议Intel将对联想服务器奥运项目提供“top”级的支持，实现全球资源共享、跨区协作，更好的服于06年都灵冬奥会。

其中主要包括四大部分内容：

第一部分：组织保障。

双方成立了专门的项目工作委员会，并建立了信息传递绿色通道，会第一时间就产品、质量、技术等互通信息。

第二部分：售后服务支持

Intel为联想top项目开放了其欧洲区备件中心资源，top项目所有维修备件可以直接在欧洲进行交换(24小时完成)，大大缩短了备件更换周期。

第三部分：产品供应保障

所有用于top项目的产品线将被专门保留，配置保持稳定不变，直到整个项目结束。Intel会对top项目提供最优先的货源供应。

第四部分：最高级别的技术支持

Intel就top项目提供了专人直通电话，可以做到立刻响应。Intel会对联想工程师进行专项高级技术培训。

联想集团服务器事业部总经理梁军先生表示：“联想作为中国第一家国际奥委会全球合作伙伴，无论在产品品质、国际化运作以及品牌形象提升上，都是一次历史性的跨越机遇。联想有幸担负了这样的历史使命，为国产服务器的发展进行一次全面严格的演练，这必将大幅提升中国服务器产业的应用水平和产品设计能力。我们致力于让广大中国用户真正体验到具备奥运品质的服务器产品和服务。”

IT168(服务器)2004/10/29
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【VMware软件迈大步，将能够创建4路虚拟服务器】

cnet科技资讯网10月31日国际报道vmware公司的软件能够使一台计算机同时运行多个操作系统实例，它现在又向前迈出了一大步。

vmware公司最初的软件版本只能创建处理能力相当于单芯片服务器的虚拟服务器。2003年，vmware公司对其软件进行了改进，使它能够创建相当于双芯片服务器处理能力的虚拟服务器。上周，它又公布了一款正在开发中的、能够创建相当于4路服务器处理能力的虚拟服务器的软件。

在上周三的vmworld会议上，vmware公司宣布，名为“4路vmware虚拟smp”的软件将于2005年下半年作为其高端esx服务器软件的一部分进行发布。

在目前销售的x86芯片服务器中，大多数用品都只配置了1、2个芯片。但x86架构服务器现在需要完成对资源需求更大的任务，例如运行数据库和应用服务器，而完成这类任务通常需要4路及以上服务器系统。

vmware公司软件的改进，意味着大型多路x86服务器能够被“分解”，运行这些对资源需求较大的任务以及其它对资源需求不太大的任务。另外，这还增加了用户在解决硬件故障、升级等问题时将任务由一台服务器移植到另一台服务器上的可能性。

微软公司现在也有一款相竞争的产品━━virtual server，但它只能虚拟出相当于单芯片服务器处理能力的虚拟服务器。微软公司的一名代表称，在未来的版本中将解决多芯片支持问题，但我们现在还没有时间表。微软公司上周在其软件中新增加了一项功能━━virtual server migration 2005 toolkit，它有助于客户将软件由一台物理服务器移植到虚拟服务器上。

新浪科技2004/11/01
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【印度Infosys外包势头强劲】

据标准普尔最新统计，2004财年，美国软件外包的领头羊印度的信息系统，公司前10位客户贡献了总收入的35-39%。在提供的服务收入方面，基础发展大约占25%，维修服务占30%。信息系统称，公司第三财季收入中有96%的收入来自重复性合同，这为公司提供了不竭的动力，这也是刺激投资的最活跃因素。

业内专家分析，今年信息系统销售额增长46%，达15亿美元，预计到2005财年销售额会增长20%，达以18亿美元。随着企业用于it开支的反弹，公共、金融、消费、通讯业等服务和外包需求也会进一步增长。尽管存在政治风险，但业内分析信息系统在美国、欧洲积极开展业务仍将会收到良好的回报。由于信息系统尽可能降低生产成本，并充分利用其全求发包的模式，其业务利润将空间将保持在30%左右，2005财年纯收益可望达到3,92亿美元，2006财年纯利润可望达4,36亿美元。

未来，随着中国、马来西来、澳大利亚和新西兰等国不断改善投资环境，建立更加优越的it发展中心，争夺外包的地区竞争将会加剧。这就迫使印度更加关注新兴市场，努力扩大市场占有份额。据消息透露，信息系统计划在中国建立研发中心，雇用当地科技人员从事java程序和非英语项目的开发。

TOM科技2004/11/1
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【评测显示国内虚拟主机服务商合格者不足四成】

国内权威专业评测机构近日针对业内11家较大虚拟主机服务商提供的26款主要网站产品进行的抽样评测显示，除了中国万网等几家服务商外，其他受检服务商均未通过评测，合格率不足四成。

作为网站建设中的最普遍流行的重要建站应用工具，虚拟主机性能及服务质量的优劣，直接关系到我国当前几十万个web站点能够稳定运行与否的大局。为了能够给予广大上网小企业以科学地建站消费指南，此次活动不仅检验了各服务商产品的网络速度、病毒防范、数据备份恢复等基本性能，还特意考察了诸如业务的申请及付款过程是否快捷、客服电话是否畅通、技术支持响应是否及时等售后服务上的“细节”问题。

结果发现，不同级别服务商之间的差异较大。以网站空间的付款开通为例，个别服务商比优胜者要延迟两三天才能完成。正规大牌服务商提供网站产品的性能质量，要远远高于当前一味依赖于低价恶性竞争的江湖游商。而另一方面，一些连参赛资格都不具备的江湖游商只能靠炒作偷换概念、欺骗用户维持生计，严重损害了用户的网站消费权益，更使相当一部分中小企业放弃了对于网站应用的热情，弃网不用或者少用，危害了我国互联网事业成长壮大的大局。

CHINABYTE 2004/10/30
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【263专注于互联网通信服务】

经历了7年谨慎低调的发展之后，263突然跃至台前，对外表明了新方向，从提供电子邮件、窄带接入、电信增值等多种业务的互联网公司转而专注于互联网通信服务。同时，连名称带logo全部更新—由过去地域化色彩较浓的“北京首都在线科技发展股份有限公司”，正式更名为“263网络通信股份有限公司”，并启用红色印章形的全新企业标识。

263董事长兼ceo李小龙在发布会上明言：“以前用户、媒体、投资者以及政府官员问263是什么，回答是五花八门的，人们都知道有这么一个公司，但不清楚它倒底是做什么的，因为我们的业务涵盖太宽泛了。我们希望今后大家一提起263，就知道这是一个通讯公司，运用互联网做通讯的。”

据悉，263网络通信已经在存储转发通讯等方面有所突破和创新。日前又收购了“et66”，推出“e话通”多媒体即时通讯产品。然而，263为何偏偏选择现在发力？

针对这些疑问，本刊记者对263的两位高层：李小龙及总裁兼coo黄明生进行了采访。

取舍之间

《互联网周刊》：263为何选择目前这个时间点进行战略转型？

李小龙(263董事长兼ceo，以下简称李)：其实对263来说这并非是一个全新的战略，这个战略在以往263的业务当中已经有部分的体现，只不过以往表达的不是那么突出和明晰。为什么会现在提出这个战略？是基于我们这样一个判断，当互联网发展了十年走到今天，我们认为这个产业正面临着三个历史机遇：第一是今天的通讯服务与通讯网络出现了一种分离；第二个是宽带社会的来临；第三是人们消费、沟通的需求变得越来越旺盛。这样的历史机遇是我们不能错过的，所以这一次我们正式对外宣告：互联网通信服务是我们今后相当长一段时间内的发展战略。

《互联网周刊》：据我们所知，在过去的7年里，263的业务曾涉及sp，stp，IDC等，几乎包括了在互联网领域所有可能的业务。那么为什么最终选定了互联网通信这个主攻方向？

黄明生(263总裁兼coo，以下简称黄)：从业务规划的角度来看，我们遵循两个原则。第一个原则，就是所谓有所为有所不为。当年，在互联网兴起的高潮时期，我们想抓住所有可能的机会，什么都想尝试一下，分散了精力，也造成了一些损失。近三年多以来，我们对此进行了深刻反省，做了一些改正和调整。我们要专注，有些不适合我们做的事情我们不能做。第二个原则就是要学会放弃，这和学会专注同等重要。在这两个原则的基础上，我们认为应该确立263的核心业务——第一就是即时通讯，第二就是存储转发通讯。当我们利用这两种基础通讯服务工具来形成两点以及多点间的自由的通讯，实际上我们做的是融合即时、语音、视频的多媒体综合通信工具。

《互联网周刊》：那么在对业务的取舍过程中，你们放弃了哪些？263真正擅长的业务是什么？

黄：这中间的确经历了一个过程。我们在2001年开始实施企业战略转型，当时放弃了门户信息服务，转而提供信息通信服务。在今年年初，我们放弃了原有IDC业务，将其转让给了北京电信。同时放弃的还有我们的企业接入业务。但是个人接入业务我们将继续经营。因为它确实给我们积累用户带来了好处；另外，有很多的用户7年前就在享受我们的服务，这些用户同时还在用着我们的邮件，还在用着我们很多的其它通讯服务。我们绝不能放弃他们。而且，这个业务还在为263创造收入，尤其是它为我们积累运营能力起了非常重要的作用。

一句话，我们所擅长的领域就是用互联网技术做通讯服务。

风险与竞争

《互联网周刊》：有媒体称互联网通信未来的潜能已经触动了电信运营商的“敏感神经”，去年被叫停的ip通信服务就是前车之鉴，你们对这一领域可能存在的政策风险如何看待？

李：任何行业都必须有序竞争，有法可依。在一定时期，由于技术的快速发展，造成监管政策一定的滞后，这是可能的，也是正常的现象，而且这并不是中国独有的事情，全球的产业都有这个问题。

而关于跟电信运营商的关系，我认为应该从两方面看：第一，作为传统的电信服务，国家已经有明确规定，只有电信运营商可以做，如果我们也去开电话公司，在一个小区内铺基础网，这是不被允许的。而且即使263能做这样的业务也没有任何竞争优势可言，所以无论从政策上，还是从竞争的角度来讲，这一块都是电信运营商的强项。

《互联网周刊》：据说与263同时拿到“国内多方通话商业试验许可”牌照的企业还另有9家，以后进入这一领域的竞争者可能会更多，另外日前又有消息称“针对voip技术的宽带电话将被划入电信增值业务范围”，你们如何看待未来的竞争？

黄：首先，如果大家都看好这个领域，那就说明我们看对了；而且我们在三年前已经在往这个方向上转，说明我们早就看对了。但是，我们也相信一定是会有竞争对手的，新型的通信服务商，还有很大的互联网公司都不会放弃这个市场。关键的区别是看他们是不是专注做这件事。因为这确实是巨大的机会，如何把握这个机会，要看每个企业的战略和执行的情况。我们263的战略就是非常专注而且力求专业地做多媒体通信服务，相信在这方面我们会取得用户的信任。

《互联网周刊》：你们对新业务战略的信心主要来自哪些因素？

黄：7年来，我们在与运营商、互联网应用服务提供商、内容服务提供商合作共赢方面都有着深厚的经验积累，这都是我们实施新战略最可倚重的宝贵财富。

此外，到目前为止我们积累的各个业务方面的用户已经有相当的规模，我们的社区已经有1900万用户；多媒体即时通信在上个月虽然刚刚发布，却已经积累了1700万用户，而且这1700万用户全部都是宽带用户；另外我们做了收费邮件，包含企业邮件和个人邮件，它的邮箱数是640万，无线互联300万，主叫拨号接入200万，语音增值服务，也就是voip是152万用户，我们整体的用户数已经超过3000万。请注意我们的用户，尤其是直接使用通信服务的用户，这些用户几乎每天或者每个礼拜都要用一下263所提供的通信服务。这样的用户，他的活动性是非常强的。我们希望通过新的战略以及随后我们将发布的一系列的新产品，利用明年一年的时间，使我们的注册用户规模达到5000万。

iresearch2004/10/31
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【华硕：发布925XE芯片组主板——P5AD2-E】

华硕近日开始发售支持1066mhz前段总线915xe芯片组主板——p5ad2-e premium。作为华硕全系列主板中规格最高的一款产品，p5ad2-e premium支持800/1066mhz fsb、pci-express、双通道ddrii内存和pat(performance acceleration technology)技术等。

p5ad2-e premium采用了i925xe+ich6r南北桥芯片组，在外观方面主板和早期发布的p5ad2 premium有许多相似的地方。主板供电模块部分采用了铜质散热装置，在扩展槽方面，具备1根pci-express x16、2根pci-express x1、3根pci和4根ddrii内存插槽。另外，除了533mhz的ddrii之外主板还支持711mhz的内存。

p5ad2-e premium板载两颗marvell千兆以太网芯片、德州仪器的ieee1394控制芯片和silicon image的serial ata控制芯片。另外主板还提供了802.11b/g无线网络功能并配备了相应的天线。

极速网讯2004/10/29
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技术研发
【英特尔放弃电视芯片研发计划】

10月22日，英特尔日前作出一项重大决定：取消电视芯片的研发计划，这是继取消4GHz奔腾4芯片研发计划后的又一项惊人之举。英特尔表示，放弃电视芯片研发计划的主要原因是研发成本过高，很难获得足够的回报。

今年早些时候，英特尔曾宣布，推迟用于大屏幕电视的芯片研发计划，现在英特尔正式宣布，彻底放弃这一计划，该公司发言人称，“这主要是出于投资回报率方面的考虑。”

英特尔是于今年1月推出电视芯片研发计划的，在1月份举行的消费电子产品展览会上，英特尔总裁保罗·奥特里尼表示，该公司正在研发用于大屏幕投影电视的电视芯片，这将使大屏幕投影电视的成本大幅下降至1800美元以下。对于英特尔来说，今年不是一个好年景，该公司已经推迟或取消了一系列产品研发计划，这种情况只在2000年出现过。

英特尔取消电视芯片研发计划对于竞争对手德州仪器来说是个好消息，这家公司也在为三星电子开发类似的电视芯片产品。

南方日报2004/10/26
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【浪潮服务器推动我国虚拟现实技术】

10月21日，浪潮向北京航天航空大学捐赠了价值近300万元的服务器和相关软件产品。本次捐赠的服务器是曾经打破商业智能计算世界纪录的“世界冠军”服务器——sp3000，将在虚拟现实与可视化实验室中担负关键数据处理的重任。捐赠的软件包括intel编译器、性能调优工具、高性能并行数据库等并行开发软件、浪潮集群管理软件、浪潮并行文件系统、浪潮高性能负载均衡系统等软件系统。

同时，浪潮与北航成立联合高性能计算实验室，以此为依托，双方将集双方的人才、硬件、软件等各方面的资源优势，共同展开在电子政务、虚拟现实等领域的合作，就共同擅长的领域进行高性能服务器应用的研发，并合作进行高性能计算方面的研发以及相关领域软件的移植和优化；同时双方还将进一步加强了在教育、电子政务等共同擅长领域的技术与方案合作，积极推进高校科研成果向产品和应用的转化，并进一步强化浪潮服务器方案提供能力。

这次浪潮与北航合作的两个重点实验室——虚拟现实及可视化实验室和网络技术实验室，均处于各自学术研究领域的前沿，并分别承担着863国家高技术研究发展计划、973国家重点基础研究发展规划等诸多国家级、市级重点研发项目。其中虚拟现实研究包括分布式系统仿真平台应用、数字博物馆、数字图书馆等尖端应用，而网络技术实验室在网络访问控制、身份认证等技术实现上也处于国内领先水平。北航的怀进鹏副校长表示，浪潮高性能服务器被应用到计算机应用科学的前沿领域、帮助中国高校科研走向世界前列，凭借的是浪潮在业界的领先地位和技术实力。

据实验室的负责人介绍，本次捐赠的浪潮sp3000是一款“世界冠军”产品，它曾于今年5月一举打破了IBM保持十几个月的纪录，刷新了商业智能计算的世界纪录，至今仍雄居榜首。sp3000不仅技术领先，而且成熟稳定，今年6月份它通过了erp国际巨头sap的应用认证。本次捐赠的sp3000将为实验室提供强大的运算平台。北航方面将在这个平台上运行领先的应用解决方案，为浪潮服务器在电子政务、教育、虚拟现实等领域提供更完备的应用方案。

作为技术型的服务器专业厂商，浪潮十多年来一直以技术创新，推动产业进步为己任，在“应用先导”的研发理念下，技术实力和综合实力得到不断加强。目前浪潮不仅八年蝉联国产服务器销量冠军，而且在高端捷报频传。浪潮集团高级副总裁王恩东先生在合作仪式上表示，高端领域是服务器发展的必争战略制高点，作为中国服务器产业第一品牌，浪潮一直在高端科技上狠下功夫，2002年浪潮率先发布了“天梭工程”，吹响了进军高端的号角；2003年又发布了“弹性部署”的技术战略并推出了天梭系列产品，其中浪潮天梭ts20000经受了高考网上咨询海量任务处理的实战考验；2004年5月浪潮sp3000又打破商业智能计算的世界纪录并保持至今，随后ts20000-db通过业界最严格的oracle 10g rac认证。但是高端的突破需要一个健康的产业环境，为此浪潮尤其重视与高校科研单位的合作，并把校企合作放在了战略联盟的高度。

目前浪潮已与国内多所知名高校如清华大学、西安交大、山东大学、华中科技大学等建立了多类型、多层次的战略合作伙伴关系，此次与北京航空航天大学合作、成立联合实验室，强强联手进行高科技攻关，必将对我国服务器产业的发展及尖端科研开发起到双重的推动作用。

新浪科技2004/10/26
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【Intel发布5款用于双内核平台的ICH7南桥芯片】

根据来自台湾主板制造商的消息，intel准备推出5个版本用于smithfield双内核平台的ich7南桥芯片。

消息称，除了用于标准pc的ich7之外，将会有其它四个版本的ich7。分别为用于娱乐pc的ich7dh、用于数字办公设备的ich7do、用于数字化企业应用的ich7de和用于raid存储应用的ich7r。

消息还说，ich7do和ich7de的主要特点是支持iamt技术，而ichdh、ich7de和ich7r将支持阵列存储技术。

为了与ich7南桥配套，intel还将推出3种北桥芯片：glenwood、lakeport p和lakeport g。

台湾的制造商期望在今年末可以买到intel的新型南桥和北桥芯片，开始支持smithfield双内核平台主板的开发。

TOM科技2004/10/27
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【NV发布nForce4芯片组获得AMD大力支持】

2004年10月22日，nvidia推出nforce家族的最新成员，nforce4系列芯片组，包括nforce 4 sli，nforce 4 ultra和nforce 4标准版。

在nvidia与AMD长期而深入的合作中，nforce系列不断推陈出新。从屡获奖项的nforce2系列到nforce3系列，nvidia在AMD平台的市场分额节节攀升。此次推出的nforce 4系列的主要是支持AMD的64位处理器，为广大用户在64位平台上提供更多的选择。

自从AMD推出功能强大的64位处理器以来，其64位计算技术正成为高性能pc的首选解决方案。AMD athlon 64系列凭借其卓越的性能，令用户享受到身临其境的游戏效果及无比的数字媒体体验，它凭借创新设计以及对新一代64位软件的支持，能够同时满足现在和未来的计算需求，使用户对该设备充满信心。

nvidia公司中国区总经理文振邦先生说：“今天发布的最新款nforce4，不仅代表nvidia持续不断打造最佳桌面pc的创新精神，更象征着nvidia与AMD坚定的伙伴关系，一同为创造顶级数字体验而努力。感谢AMD对本次nforce4新品发布的支持，并期待更进一步的合作。”

AMD(中国)有限公司总裁兼总经理郭可尊说：“AMD与nvidia携手为最终用户提供更真实的图像和更安全的在线体验。在AMD athlon 64处理器的配合下，nvidia nforce 4不但能驱动最新一代游戏和其它图形增强软件，更能为最终用户带来‘影院’级的效果。此外，nforce 4集成的防火墙及配合微软windows xp sp2使用的AMD athlon 64处理器增强病毒防护功能，为计算机用户提供双重保护的上网体验。我们将继续加强与nvidia在中国市场的合作，并期待着更多成功。”

新浪科技2004/10/26
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【江民发布KV网络版2005及999SOHO风暴】

10月25日，国内著名反病毒厂商北京江民新科技术有限公司正式发布其kv网络版2005，同时发起999soho风暴，联想、神州数码、华为、3com、思科、同方、天融信、等众多合作伙伴到场助阵。

据介绍，江民杀毒软件kv网络版2005是江民公司广聚反病毒领域最具权威的专家与程序员，在国内首款系统级杀毒软件kv2005的基础上，增强基于全网统一管理功能的新型企业级信息安全产品。该产品在病毒查杀技术方面秉承了kv2005的优秀品质，并新增了“无线安全网管”功能。应用该功能，网络管理员可以在任一移动终端上布署网络防毒方案，小到三五个终端的soho网络，大到跨区域的广域网，都可由一台无线终端统一控制，无论网管员身在何处，都可对整个网络实现随时随地的安全管理。

江民科技副总严绍文向记者介绍，江民kv网络版2005是在广泛调查深入了解的基础上，特别针对中小企业用户需求进行了研发。使用该产品，控制中心可以安装在任一客户端上，无须专用服务器，甚至可以安装到移动终端，利用无线上网对公司整个网络进行防病毒布署。并且，江民kv网络版2005将单机版与网络版功能完全整合，客户端与控制中心可分可合，客户端离开网络则具有单机版的完全功能，可在线升级，接入网络则由控制中心统一管理，真正适合中小企业用户网络环境和实际需求。而且，江民新品kv网络版2005还专门针对中小企业用户制定了一套特惠价格体系，此次与新品发布同时开展的999soho风暴就是针对中小企业用户的又一次网络版杀毒软件的普及活动。活动期间，50个客户端以内的soho网络，每个客户端不到100元，10个客户端用户只须999元，服务器及控制中心不另计费，这样就大大减轻了中小企业的负担，为网络版杀毒软件在中小企业的普及应用铺平了道路。正如江民市场人员所说，江民杀毒软件kv网络版2005是“网络版质量，单机版的价格”。

有关数据显示，目前，在工商行政部门注册的中小企业已超过1000万家，占全国企业总数的99%。而如此众多的中小企业在网络安全方面的投入却少的可怜。据有关调查机构统计的数据，2003年度，我国防杀毒市场总量为6.99亿元，其中占有企业总数仅有1%的大型企业占有其中34.8%的份额，占有企业总数约99%的中小型企业只占有22.0%的份额，差距十分悬殊。江民科技总经理杜红超算了一笔帐，假如全国中小型企业普遍认识到网络安全的重要性，每家在网络版防杀毒软件上付出1000元，则整个防杀毒软件市场总量将是100个亿，这是2003年杀毒软件全年市场总量的14.3倍。业内人士分析，我国企业级杀毒市场一直以来呼声很高，尤其是在中小企业领域，市场潜力十分巨大。江民借新品及价格两把利剑杀向中小企业杀毒市场，目的就是想迅速引爆这个市场的巨大潜力。
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【飞利浦推出首款带16KB闪存的单芯片8位微控制器】

皇家飞利浦电子公司日前宣布推出高度集成单芯片8位微控制器lpc936，以帮助嵌入式系统设计人员在无需牺牲性能情形下，有效降低成本。

lpc936适用于消费类dvd刻录机、手持设备、测量、安全、供热通风及空调工程、大型家电及其它应用。其所具备的单芯片实时时钟能同时读取两种不同的信号。另外，lpc936还具有许多附加的系统级功能，有助于减少元件数量，节省电路板空间，降低系统成本。

lpc936具有16kb闪存，能在片上和域内进行编程及再编程。它与lpc935引脚兼容；有两个片上adc、1个rtc及3个其他16位计数器。它通过如400khz字节宽的i2c总线之类的串行信道改进了uart和spi。该器件可以采用tssop28和hvqfn28等低成本封装。

lpc936系列完全由低成本开发工具支持，包括keil、ceibo、hi-lo、lpc tools、飞利浦、system general和周立功单片机发展有限公司的编程工具、仿真器和评估板。新型lpc936现已经上市。
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【戴尔推出全新双处理器服务器】

日前，戴尔公司宣布推出全新power edge sc1420服务器，拥有企业级的性能和扩展能力，并特别附带一套直观易用的配置工具，即使是初次采用服务器的小型企业客户也能轻松设置和使用。该系统起价仅为6870元人民币，这个价位结合附带的系统工具，使it资源有限的客户也能轻松享受到服务器级技术，满足各项业务应用的需求。

戴尔公司亚太区企业级业务总监damian crotty先生表示：“pow-er edge sc1420不仅拥有易于承受的价位，而且还提供了更高级别的服务支持，使小型企业客户也能轻松采用服务器级技术运行其网络架构。”

人民网(国际金融报)2004/10/26
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【英特尔研制新型芯片】

对于英特尔来说，淘汰硅只是迟早的问题。几名英特尔的工程师在周五的展示会上表示，芯片制造商们将会继续按照摩尔定律继续发展几年，但是工程师将会大规模的改进其设计和产品的部件。其中最重大的改进便是最终取代芯片的硅导体-这个构造整个科技领域的基本部件。在2014年之前，碳纳米管或硅纳米线会取代硅成为芯片的主要构成。到2020年之前，还会有更多激进的改进。英特尔的技术主管paolo gargini说，“到2010年之前，我们应该会对这个让我们超越cmos的装置有一个更加清楚地认识。”cmos(complementary metal oxide semiconductor，即辅助氧化金属半导体)是硅导体的技术基础。在对未来轮廓描述中，英特尔抓住了整个行业所共同面临的挑战。从60年代到2000年，包含越来越小导体的芯片的性能得到了巨大的提高。更小的导体极大的减少了电子行经的距离，从而提升了其性能。因而，可以增加更多的导体以整合更多的功能。而从2000年起，芯片设计师们就进入了gargini所说的“等同比例”(“equivalent scaling”)时代，芯片性能的提高一方面是通过缩小体积，但同时也要通过使用附加的科技。碳纳米管能在未来的芯片中会执行很多功能。某种纳米管可以取代硅，在导体中用来控制电子的流向。稍加改动的纳米管又可以取代连接各导体的铜导线。虽然都是由碳组成的，但纳米管究竟是半导体或金属的属性会随着原子机构的改变而改变。英特尔正在众多知名高校中开展各个项目的实验。研制新型芯片的道路是不平坦的。从1997年起，政府资助的研究项目投资逐年增加，到2003年，已达到35亿美元。
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【西门子正在研发手机感应芯片】

据台湾省媒体报道，手机除了通话、照相功能外，有手机研发人员研发出可感应心跳脉搏频率的手机，甚至遇有火灾威胁或天然气外泄时，手机能适时警告，将手机与家庭安全、个人健康充分结合，提高手机附加价值。根据西门子研究人员试验，已成功将心跳脉动频率的感应功能置于手机上，让使用者激动或平稳的心跳通过手机就能够马上得知，并且还可以经过由多媒体短信寄发，让亲友随时掌握使用者的情况，不过具有这项功能的手机并未正式商品化，西门子表示，需依市场反应评估是否上市。另外，西门子实验部门也正在研发另一种感应装置，可针对周遭臭氧达到危险界限时发出实时警告，当空气中的花粉超过一定数量时也能立即侦测到，这对于有过敏困扰的消费者来说是一个大好消息。业内人士认为，随着感应芯片与手机的结合，未来移动电话功能将向多元化的方向发展，例如，如果能测量到气压变化，运动员就可以预测到接下来几个小时会艳阳高照还是倾盆大雨；或当臭氧指数过高时，这些手机可以在人体受到伤害前就发出警告提醒，甚至于有火灾的威胁或天然气外泄时，手机上微小的感应芯片也能适时的提醒使用者。

计算机世界2004/10/28
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【晶圆代工僧少粥多结构将逆转，三星建12寸厂】

三星电子预定在2005年第二季投产的汉城giheung 12寸晶圆厂，将有近半数产能投入晶圆代工业务。三星表示，该公司跨出内存市场，扩大半导体经营版图策略，主要着眼于寻求营收及获利增长，且目前已获得数家国际ic设计公司青睐。

三星半导体部门资深副总Jon Kang指出，着眼于未来数年晶圆代工市场增幅，势必高过全球半导体市场增长幅度，因此，以三星2004年在半导体事业大约41亿美元资本支出而言，便提列高达10亿美元的资本支出预算，聚焦在非内存芯片事业，其中，包括三星在汉城giheung晶圆厂及设备等支出，相比2003年，三星2004年在非内存芯片方面资本支出增加逾2倍。

Kang表示，该公司2003年半导体营收将近100亿美元，其中，超过8成来自于内存芯片营收，仅有1成是来自逻辑芯片营收挹注。不过，自2004年初开始，三星便特别强调旗下系统lsi部门在逻辑芯片领域的营运。

据外电报导指出，三星汉城giheung 12寸晶圆厂预定在2005年第二季投产，初期将先导入90纳米制程，未来将以导入65纳米制程为目标，该晶圆厂计划完全生产逻辑芯片，每月产能规模估计约达3万片12寸晶圆。

针对三星采用12寸厂先进制程抢攻晶圆代工业务，Ic设计业者表示，过去idm大厂大多是在景气不佳时，由于较低端制程的产能利用率明显偏低，想要半路出家做点零工，才跨入晶圆代工市场，但最后总是雷声大、雨点小，且经常在客户端留下良率低、交期不定时及服务品质不佳的坏印象。

不过，三星这一次的动作可就不一样了，Ic设计业者指出，由于国际Idm大厂迟迟找不到新的杀手级应用产品，但12寸厂又非盖不可，加上包括台积电、联电等不断高呼全球晶圆代工市场仍有大好前景，刚好给Idm大厂一个12寸晶圆厂新产能出路，更何况若要拚特定产品及技术，这些idm大厂不见得会输给台积电及联电。

尽管三星将晶圆代工事业视为未来增长的重要关键，然市调机构Semico Research分析师Joanne Itow则指出，三星切入晶圆代工所需学习曲线时间会花多久，目前尚不得而知，加上目前晶圆代工市场亦愈来愈拥挤，包括晶圆专工业者台积电、联电、特许及中芯国际等，以及以idm大厂姿态切入晶圆代工市场的IBM与东芝等，三星要如何从这些厂商中脱颖而出，恐将是一大挑战。
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【友达延后液晶面板六代线部分产能装机进程】

友达六代线产能装机进程出现变动，友达总经理陈炫彬27日表示，友达中科六代厂建厂装机进度目前仍持续进行中，但原本六代线规划的月产能为9万片，目前友达打算先装机装到6万片就好，而原本计划在2005年上半年装机的3万片产能，预计延到2006年再装机。

业内人士质疑未来倘若经济反转，友达六代厂部分产能延后装机是否会影响竞争力？陈炫彬则语带保留地表示，目前销售状况不明，倘若未来1～2季销售有所变化，装机进程仍有可能再更动。

陈炫彬表示，目前友达中科六代厂装机进度顺利，10月份已经开始进行小量投片，同时六代彩色滤光片厂也开始进行试产，预计在月底会有初步的成果。

友达在搁置七代厂的建厂计划后，第三座五代厂的建置计划也已确定成型。陈炫彬表示，友达中科第三座五代厂目前产能规划为6万片，预计2005年第三季开始进入量产，而在前段面板产能仍持续扩充的状况下，苏州的后段模块厂产能也会同步扩增。

友达六代线的产品组合规划也出现变化，原本友达计划以六代线专事生产32寸与37寸液晶电视面板，但在液晶电视市场状况不明情况下，加上显示器面板价格竞争压力巨大，友达计划将六代厂一定比例的产能挪做生产显示器面板。

友达董事长李焜耀表示，友达六代厂并不会跟随LG。philips的策略生产17寸显示器面板，虽然友达也会利用显示器面板的生产，来调整六代线初期良率，不过，友达将会生产19寸以上的显示器面板，并不会考虑17寸。

友达放缓六代线部分产能装机进程，并加码投注五代厂，一方面也是基于对于显示器面板市场仍深具信心。陈炫彬表示，显示器面板市场增长空间仍很大，2005年液晶显示器的渗透率可以到达7～8成以上，全球出货量至少可达到9000万台以上。

陈炫彬表示，显示器面板一定要用四代以上的产线去生产，才能发挥经济效益，未来显示器面板的生产仍有成本下降的空间，至少还可以支撑1～2年来等待液晶电视市场真正起来。
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【光驱明年进入大一统时代,关键掌握核心技术】

全球光盘驱动器产业近几年来兴起一股合并整合风潮，明基总经理李锡华表示，2005年光盘驱动器将进入大一统时代，掌握关键核心技术与解决ip议题，将是两大胜出关键。

李锡华表示，光储存装置对于2005年DVD刻录机出货都持有较乐观看法，其中，薄型DVD刻录机可望于2005年第一季推出。

李锡华指出，不单DVD刻录机出货量攀升，从2004年下半开始，DVD-rom出货量也持续往上增长，未来光盘驱动器产品将出现逐渐大一统局面，可写式市场将由DVD刻录机主导，只读式则逐渐由DVD-rom占据市场，明基2004年光盘驱动器总出货量将可望上看2400万～2500万台。

除产品出现大一统趋势外，李锡华表示，拥有核心技术与解决权利金，将是未来光盘驱动器厂重要发展关键，以目前光盘驱动器成本结构来看，权利金占比重高达20%，若无法解决此问题，将面临无法赚钱的惨况，目前除pbds外，其余光盘驱动器厂都将面临上述两大关键不足问题。

明基董事长李焜耀则补充说，不单是光盘驱动器产品面临规模经济压力，与ip进入障碍问题，连手机也是面临更多ip议题，如cdma、gprs等，因此，首先必须要能解决ip问题，才有机会与其他国际竞争对手一比高低。

全球前三大碟机制造商建兴电子总经理廖学福日前也表示，2005年光盘驱动器产业整合化趋势，仍将持续发酵，竞争更趋激烈与产量集中化，将是两大发展趋势。
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【北京开发成功首款全压缩方式数字视频服务器】

世界首款实时、动态并支持所有主流压缩方式的系列数字视频服务器nl3000日前由北京荣硕数码科技公司研发成功。数字视频服务器是广泛应用于安全防卫、视频会议、远程教育、数字广播和视频点播等领域的高科技产品。高性能数字视频服务器能够提供高效的数据分析、搜索等功能，使所捕获信息的价值得到最大程度的发掘利用。目前利用因特网传输实时动态信息已经成为因特网主流发展趋势，但由于数字视频服务器技术门槛高，系统复杂，目前国内视频服务器市场基本被加拿大、瑞典等国外厂商的产品垄断。这些进口设备的价格较高，大大限制了国内企业及个人利用因特网对视音频图像的传输利用。据北京荣硕科技总裁邓大庆先生介绍，荣硕科技拥有全部自主知识产权的nl3000系列数字视频服务器是目前世界上唯一一款实时、动态并支持所有主流压缩方式——mpeg4、mpeg2、mpeg1、mjpeg、h263的服务器；内置高性能双向语音解码器，传输语音保真、清晰，带宽要求只有6.3kb；视频图像清晰，能达到dvd图像质量，9.6kb即可传输；网络功能强大，系统安全，操控简便，功能全面。它也是目前世界最小的视频服务器，便于安置。nl3000系列数字视频服务器不仅在技术上全面超过了国外同类产品，价格也极具竞争力，它的广泛应用将大大提高利用因特网传输实时、高清视音频图像的效率。
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【双飞燕推出AK30光电鼠标，采用电磁感应技术】

在谈到电脑配件的时候，鼠标垫往往是被忽略的角色，可有可无。因为传统的鼠标垫除了帮鼠标保洁以外，没别的用场。再加上光电鼠的出现，更把鼠标垫赶入了退休的行列。但是现在双飞燕推出的一款新产品，却别出心裁，创意新颖，让正在淡出的鼠标垫咸鱼翻身，成为电脑的一个必需配件。因为这个鼠标垫可以直接给鼠标提供电力驱动。该款产品的包装遵循行业惯例，右侧透明的塑料外壳，让里边的物品一目了然。黑色的鼠标静静地趴在银灰色的垫子上，流线型身材，低调和谐的颜色，加上我们迫不及待的渴望，整个产品给我们的第一印象是：优雅神秘。双飞燕免电池无线光学鼠ak-30由两部分组成：无线光学鼠和神奇鼠标垫。设计原理是，在鼠标和鼠标垫内分别装设电磁感应线圈，利用鼠标和鼠标垫上的两线圈互相感应作用，透过鼠标垫的电磁感应线圈作单向的能量传输至鼠标的感应线圈，提供无线光学鼠标所需的电能。这种不同电池就能产生能量的技术属于全球首创，是双飞燕的自主研发专利产品，正在向世界各国申请专利。双飞燕ak-30鼠标鼠标垫上端是usb接口，方便又主流。接入电脑，鼠标立刻通体发出红色的光，做好了工作的准备。拿在手上，鼠标的分量很轻，当然了，里面没电池嘛，自然比以前装了n个电池的无线鼠标轻松得多。几个电池并不很重，但对于像我这样每天在网上时间比在床上的时间更多的人来说，积少成多就不轻松了。所以ak-30这一点甚得人心。免电池的设计不仅一劳永逸地节约了消费者买电池的时间和金钱，而且避免了废旧电池造成的环境污染，在这个越来越重视环保的时代，无疑更为它的品牌形象加了分。鼠标是常规的三键设计，开个网页试试，果然不错，定位准确，反应敏捷，而且声音脆脆的，滚轮滚屏也很流畅。鼠标该做到的基本职能它都做到了，而且做得很好。它采用了精确的光学技术，620 cpi的高分辨率，正适合人体所需，不急不缓，点击精准，流畅十足。另外在操作的舒适度上，它也有卓越的表现。它采用125 khz的工作频率，根据医疗器械行业的标准，正好处在中频治疗仪的工作频率范围内，对人体有益无害。相信这个瘦了身的免电池鼠标能彻底解决我的操作疲劳问题，从此再也不会上网上到手抽筋。j再看鼠标垫，它的样子像个打开的记事本，顶端黑色的部分是指示灯和按钮，负责调频和电源。这里调频的具体含义需要解释一下，就是说经过精心设计，这个鼠标可以适应个别计算机usb接口电压不一的问题，也可以修正补偿因鼠标电子零件长年使用产生老化的误差值。按下调频按钮，只要4秒后，自动扫频功能可把鼠标工作频率调节至最佳频率状态，让鼠标永保滑溜顺畅，与新品无异。鼠标垫的手感厚实沉稳，摸着它，心里也是稳妥的，从此可以把它放在电脑桌上，不离不弃。同时鼠标垫的材料用了绝缘体设计，不怕茶水的渗入，非常地人性化，喜欢一边在网上灌水一边拿着杯子喝水的同志们有福了！像所有的无线鼠标一样，这款双飞燕免电池无线鼠ak-30可以很私人，用后放在抽屉里，或者随身携带，可以解决网吧、学校等地的公用鼠多人混用造成的破坏和不卫生问题。当然鼠标垫是固定的，随时随地等候兼容。说到网吧等电脑扎堆的地方，还要说说双飞燕免电池无线鼠ak-30的另一个亮点，也就是它采用的rfid技术(创新无线电射频辨识技术)，它确保了鼠标不受其它无线鼠标及频道干扰，即使数百人在同一空间、同时使用，也不会有任何干扰影响。综上所述，双飞燕免电池无线鼠ak-30是一款令人惊喜的新产品，不仅在传统的无线光电鼠标指标上满足我们的期待，更用其创新的免电池技术，让鼠标和鼠标垫完美配合，既方便又环保，堪称黄金搭档、梦幻组合。

赛迪网2004/10/29
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行业数据

【中国前9个月电子信息产品收入达1.88万亿元】

中国信息产业部副部长奚国华26日说，中国电子信息产品制造业今年前9个月销售收入达1.88万亿元，相当于去年全年的水平。

奚国华在2004年中国国际通信设备技术展览会上说，中国目前电话用户已超过6亿户，居世界第一位，每年新增电话用户9000多万户。互联网在中国发展迅速，上网人数超过9000万户，居世界第二位，其中宽带接入用户近2000万户。

奚国华说，随着世界经济的回升，全球信息通信业正在逐渐复苏，尤其是近年来ip、无线和宽带技术的发展明显加快，将成为新的经济增长点。中国欢迎国外资本来华投资办厂，设立研发中心，进行技术转让。中国将严格按照加入世界贸易组织的承诺和有关法律法规，认真履行政府职责，保护投资者合法权益。

奚国华说，中国积极支持和鼓励国内有实力的信息通信企业“走出去”，鼓励运营企业和设备制造企业联手“走出去”，参与国际市场竞争，逐步形成中国自己的、具有世界一流水平的跨国公司。

在本次展览会上，来自全球23个国家和地区的600多家企业将展示3g、ngn与软交换、宽带介入、ipv6等先进的技术和产品。

新浪科技2004/10/26
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【韩国现代半导体Q3净利翻两番计划在华建厂】

汉城当地时间10月25日消息，全球最大的芯片制造商之一韩国现代半导体公司(hynix semiconductor)公布了第三财季财报，财报显示，不包括海外分支贡献，q3净利润较去年同期增加了4倍，从1340亿韩国元增加到5300亿韩元(4.66亿美元)。但同时也指出，由于芯片价格下降对整个收益造成了影响。运营利润为4870亿韩元，相比较损失了210亿韩元；而销售收入却从9910亿韩元增加到了1.54万亿韩元。与第二季度相比，净利润减少15%，而营收下降8.4%。现代半导体存储芯片出货量比第二季度增加了17个百分点，但由于削减成本和产能增加，单个芯片的成本下降了8%。公司表示，其债股比率将从9月份的120%下降到100%以内。公司表示，营业毛利率由第二季度的40%下降到了32%，主要原因是芯片价格的走低。公司预估第四季获利至少可达第三季的水准，第四季dram需求将超过供给1%，且预计明年将增加45%-46%，dram供给成长将和需求同步。市场调查公司thomson financial本月针对8名分析师调查结果预估，未计算海外分支贡献，现代半导体第三季净利可能由去年同期的1340亿韩元增加至5650亿韩元
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【芯片业资本十强出炉】

随着三星电子今年高达44.5亿美元资本支出计划的实施，市场研究公司dataquest的首席分析师认为这家芯片制造商是今年全球芯片业资本支出最高的公司，超过了英特尔公司今年的资本支出40亿美元数字。担任该研究公司首席分析师也是该公司副总裁的maryannolsson，日前在台北举行的一个讨论会上发布了以上结论。

三星今年资本支出数字与去年33亿美元比增长了33.7%，而英特尔今年的资本支出数字与去年的37亿美元比只增长8.1%。英特尔许多年来一直自称是业界资本支出最高的芯片制造商。olsson在这次会议上列举了全球芯片制造业前二十家资本支出公司，这些公司依次是三星电子、英特尔、台积电、意法半导体、联电、nec、IBM、德州仪器(ti)、索尼、东芝、特许半导体、hynix半导体、inoteramemories、elpidamemory、飞利浦电子和powerchip半导体。

但是这位分析师的统计列表中一些数字与有的芯片制造商自己宣布的数字不一致，如联电的资本支出数字在列表上是20亿美元，而联电自己宣布的数字是21亿美元。又如，中芯国际在列表上的资本支出数字是15亿美元，但该公司自己预计今年的资本支出在20亿美元。olsson称，前20强资本支出公司占全球芯片产业总资本支出从去年的71%提高至73.8%。她称，全球头20家芯片制造商总资本支出的日益提高，显示芯片业正在呈现增长的势头。

在olsson的列表上，有六家是dram制造商，有四家是芯纯代工供应商。这位分析师预计，纯代工供应商今年将创造180亿美元的总收入，约占芯片业总收入的20%。去年这企业数字只有134亿美元。olsson预计，代工产业在2003-2010年期间年增长率将保持在18%，并且将占据芯片业总收入的45-50%。

在列表上，台湾的公司有台积电、联电、inotera和powerchip。台积电打算今年资本支出数字为23亿美元，inotera为9亿美元，powerchip为8亿美元。

北极星(电子技术)2004/10/26
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【Firefox浏览器05年底全球市场份额锁定10%】

日前开源代码组织的发言人巴特-蒂克瑞恩表示，到2005年firefox浏览器的全球市场份额将达到百分之10。

该发言人表示，我相信在明年我们将实现百分之10的市场份额，虽然目前我们没有达到这一水准，但是我们会得到这个历史性的突破。

在过去几个月，全球用户对firefox浏览器的兴趣正在日益提高：在四个月内0.8版本的firefox下载数量达到了330万次，0.9版本的firefox在三个月内下载数量达到了650万次，而预先发行版本的firefox浏览器在一个月内的下载数量达到了500万次。

据业内机构估计，今年以来采用mozilla浏览器的访问网站的用户比例在逐步提高。2月份，大约有百分之9的上网用户采用了mozilla浏览器，而到10月份这一比例提升到了百分之19。在同样的时间内ie浏览器的用户比例从百分之88下降为百分之79。

蒂克瑞恩表示，一半的firefox下载次数来自ie用户。mozilla浏览器正在吸引越来越多的非技术用户，因为他们觉察到使用firefox后其因特网连接速度开始提升，页面打开更快了。用户在电子邮件中反应，firefox的速度几乎是ie的10倍。

不过该发言人表示，其实标准的基准测试表明ie和firefox浏览器的速度是相同的，但是对于那些上网历史达到5年的家庭用户来说，在其电脑里会有15～20个间谍程序，因此当它们每次打开页面的时候，这些恶意程序会让浏览器连接到另外15个网站，因而这就阻塞了浏览器收集信息的速度。

来自安全公司sophos的高级技术顾问graham cluley表示，间谍软件和病毒作者主要针对ie浏览器编写恶意代码，特别是拨号用户其速度会显著降低。

那firefox的性能是否比ie更优越了？那些比较了这两个浏览器的分析家表示，firefox启动更快，打开网页的速度也更快。它具备了一些ie没有的功能如tab浏览，允许用户使用tab键建立和管理网页。新版本的ie也具备了弹出广告阻塞功能，因此在这一点上，firefox已经不占优势。

然而从本质上很难判断firefox是否比ie更安全。其实firefox也容易感染病毒，只不过处于垄断地位的ie更容易成为众多黑客攻击的对象。

mozilla浏览器能有今天这样的规模，从某种程度上来说纯粹是一种偶然。在美国在线收购网景通信公司以后，mozilla是作为开放源代码版本的netscape浏览器推出的，然而但是这一举措并没有引起人们过多的关注。一年前mozilla项目从美国在线公司剥离出去，当时大多数分析家认为mozilla浏览器将被人们遗忘。

然而随后发生的事情让这些分析家大跌眼镜。一群来自基金会的职员在其它公司编程人员以及全球数以千计的志愿者帮助下，开始打造一个全新的浏览器-更小、更快、更安全以及阻止弹出广告的功能。

由于资金短缺的原因，mozilla开始采用另类的方式来推广针对消费者市场的浏览器版本。它建立了www。spreadfirefox。com网站，依靠来自志愿者的努力来推广这一产品，包括那些拥有自己网站的志愿者将这一连接放置在其网页上。同时它呼吁那些已经使用预览版本firefox浏览器的用户想其朋友推荐，帮助他们下载并且安装。

mozilla foundation组织的主席mitchell baker表示，一旦正式版本的firefox 1.0推出，在相对短的时间内其被下载次数有望超过1000万次，同时其市场份额将有显著地提升。

就目前的形势来看，微软在浏览器市场的绝对垄断地位不会在短时间内被颠覆。由于ie被捆绑在每个视窗系统中销售，因此大多数人认为使用ie是理所当然的事情。但是随着mozilla逐步在消费者和企业用户市场的份额不断扩大，会让更多的网页设计者和网站运营者意识到除了微软的ie还有其它的浏览器可以浏览网页。不过到目前为止仅有部分微软自己的网站只对ie用户开放。

新浪科技2004/10/27
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【第三季芯片库存超10亿美元，05年前景不佳】

据市场调研公司isuppli corp。，尽管半导体供应商减产，但第三季度芯片库存仍然上升，而且未来几个月也可能继续面临库存增加的问题。

isuppli公司表示，根据该公司的初步数据，第三季度过剩的半导体库存增至11亿美元，比第二季度的8.29亿美元增加3.11亿美元或38%。isuppli公司当初预期第三季度库存会与第二季度持平。据isuppli公司，全球多数地区和多数产品领域的库存均出现上升，86%的多余库存在半导体供应商的手中。

半导体供应商对于isuppli公司的分析并不感到意外，由于库存拖低获利，其中许多厂商已经降低了第四季度的业绩目标。isuppli公司预测，2004年第三和第四季度半导体销售额将分别比前一季度增长5.8%和1.8%，但2005年第一季度的季度增长率将下降至0.02%。虽然销售额继明年第一季度停滞之后会恢复增长，但2005年半导体销售额预计仅增长9.6%。

isuppli公司指出，虽然库存仍然低于历史水平，但这并不能给人以多少安慰。该公司表示，供应商的库存仍较理想水平高6天左右。

北极星(电子技术)2004/10/27
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【台湾半导体第三季净赢利279亿元】

10月26日消息台湾半导体日前公布的该公司截至于9月30日的第三季度财报显示，本季度该公司净赢利超过了预期，销售额也达到了华尔街的目标。设备利用率如预期出现了轻微的下滑。

该公司本季度销售额为697亿元，合20.5亿美元。在此基础上，净赢利达279亿元，每股摊薄收益20分相比之下，去年同期该公司的销售额为549亿元，净赢利152亿元，每股收益64分。净赢利增长率由上个季度的43.4%上升到了46.1%，而去年同期的为39.1%工厂使用率由第二季度的106%下降到了103%。该公司曾预计它的使用率将在第三季度下滑。

由于受需求减缓的影响以及产能的提高，设备利用率将在第四季度降低的更多，有可能降至80%靠上。受次消息影响，该公司股票在周二股市上下挫1.1%，跌至7.05元。

晶圆出货量预计将在第四季度将出现10%以下的回落，赢利预计将在42%至44%之间。平均的销售价格将变化不大。

TOM科技2004/10/27
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【04年Q2中小型LCD市场销售额比去年增长47%】

美国displaysearch当地时间10月25日公布了2004年第2季度中小型液晶显示器(lcd)全球市场调查结果。销售额比去年同期增长47%，达46亿美元，供货量比去年同期增长19%，达2亿2350万台，均打破了历史最高记录。

以加权平均方式计算，asp(平均售价)为19.42美元，比去年同期增长27%。手机需求量的上升带动了中小型lcd供货量的增加。“彩色液晶，特别是a-si(非晶硅)及p-si(多晶硅)tft lcd的增长尤为明显”(该公司)。

从每个月的平均供货量来看，手机主屏为5800万个，比去年同期增长37%。pdf模块为140万个，比去年同期增长26%。车载显示屏模块为92万8000万个，比去年同期增长37%。数码相机用的显示模块比去年同期增长26%，达660万个，数码摄像机用的模块比去年同期增长2%，达150万个。

另外，从此次开始增加的调查项目——娱乐产品用的显示模块的平均供货量达270万个，比上半年增长31.9%。具体来说，游戏机为64%，弹珠游戏机为12.6%，DVD影碟机为24.3%。

从供应商来看，韩国三星sdi继续蝉联榜首(占21.3%)。第2位为荷兰飞利普(占15.5%)，第3位为爱普生(占13.1%)。

日经BP社2004/10/28
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【新浪第三季财报广告营收占35.2%】

新浪公司昨天公布截至9月30日的第三季度财务报告，净营收较去年同期增长64.5%，达5250万美元，净利润为1450万美元。

财报显示，其上季度广告营收较去年同期增长61.8%，达1850万美元，占营收总额的35.2%；非广告营收较去年同期增长66.0%，达3400万美元，占营收总额的64.8%。但无线收入显然已陷入停滞。(记者张旭光/北京晨报)

新浪第三季度财报公布中国网络股全线飘红

昨天，国内第一门户网站新浪对外公布了今年第三季度的财务报告。报告显示，该公司净利润同比增长24%。而受此消息影响，包括国内三大门户网站在内的中国网络股在纳斯达克股市全线飘红。

在新浪昨天早上发布的这份财报中，该公司在第三季度的净营收达5250万美元，超过先前的业绩预期，较去年同期也大幅增长了64.5%。据了解，该业绩创下了新浪的净营收新纪录。其中，广告营收为1850万美元，占营收总额的35.2%；非广告营收为3400万美元，占营收总额的64.8%。

对于备受关注的因违反相关操作规定被中国移动叫停的部分移动增值业务，新浪方面表示得益于多元化产品策略，这部分的业务营收较上季度仍增长了0.5%。

另据了解，在新浪发布该财报后，国内第二门户网站网易的股价一度上涨15%，国内第三门户网站搜狐也劲升11%。

披露财报运营猛增360万美元新浪利润下降近两成

昨天，在门户网中新浪率先在纳市披露了其截至9月30日的第三季度财报。新浪净营收5250万美元，超过公司此前4900万美元至5000万美元的预期。

财报显示，根据美国通用会计准则，新浪本季度净利润为1450万美元，较上季度的1800万美元下降19.5%，每股摊薄收益27美分；2003年同期净利润1170万美元。

业内人士分析认为，新浪本季度净利润下降，原因在于：第三季度公司的运营开支总计1880万美元，较上季度的1520万美元增长360万美元，达17.1%。其中包括与奥运会报道相关的市场营销开支，与移动增值业务相关的广告开支的增加，以及因收购uc短信平台和推出igame网络休闲娱乐平台而导致的新增短信产品开发成本的增加。

新浪的财报还释放出一个重要信号，门户网站传统的短信业务逐渐萎缩，新的无线增值业务增长强劲。新浪短信收入2430万美元，较二季度的2600万美元下降了6.6%。与此相反，新生代的移动增值产品表现出了蓬勃的生命力。新浪2.5g产品及其他新型移动增值业务的营收较上季度强劲增长了77%。

虽然收入走高，但广告营收的毛利率和移动增值业务的毛利率较上季度出现下滑。新浪方面给出的下滑原因是，广告毛利率下滑是因为奥运会期间，公司向一家奥运会独家合作伙伴支付了110万美元的营收分成。而移动增值营收的毛利率小幅下滑，是由于随着与用户使用量相关的业务的增长，公司向移动运营商支付的数据传输费用增加造成的。

目前，新浪的现金、现金等价物及有价证券投资总额为2.436亿美元。新浪预计，第四季度营收总额将在5450万美元至5550万美元之间。

新华网(即时财经)2004/10/28
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【Sharp：今年液晶电视价格将较去年下滑30%】

日本最大的液晶显示器面板制造商─夏普集团(sharp corp)今天发布了截至9月底止的上半年集团业绩报告。夏普表示，上半年集团净利较上年同期增长41%，达到393亿日圆，这主要是由于以液晶相关类的主打商品表现好所致。至于集团营业额则至达到1.2571兆日圆，增长15%。从上半年的业绩表现来看，夏普已经连续3年创新高。至于在全年的业绩预估方面，夏普则维持先前的财测不变。夏普全年集团营业额可望增长12%至2.53兆日圆、税前获利增长25%至1400亿日圆、净利增长24%至750亿日圆，预料夏普全年收益也可望连续2年创新高。不过夏普预估今年液晶电视的平均价格将较去年下滑30%，不过，此前其在本月稍早些时候部表示，预期今年液晶电视价格将较去年下滑20%。公司在稍早些时候亦将本会计年度的液晶电视销售目标，从300万台下调至270万台。夏普作为全球最大的液晶电视制造商，其市场占有率达40%。夏普称，计划公司2005~2006会计年度的资本支出将在2,000-2,300亿日圆之间。夏普今日收盘上涨12日圆(涨幅0.8%)，收盘价为1452日圆。
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【IDC：联想防火墙国内品牌市场占有率蝉联第一】

近日，全球著名的市场咨询和顾问机构IDC发布2004年上半年度国内信息安全市场报告，联想网御防火墙凭借14.3%的用户市场占有率排名国内品牌第一。这是联想继去年夺得国有品牌防火墙市场占有率第一后再次蝉联此桂冠，并以极小的差距紧逼国外巨头cisco，再次显示了民族企业的排头兵联想与国外安全厂商全面抗衡的技术实力和服务水平。据IDC数据显示，2004上半年联想防火墙市场占有率为14.3%，比去年的12.12%增长了2个多百分点。报告还显示，在占据市场前10名的厂商中，国内企业所占总体市场份额均已超过半数，由此也看出，国内安全企业发展势头不容小觑，信息安全服务市场这块巨大的蛋糕正被越来越多的国内厂商所瓜分。作为国内信息安全的领军企业，联想信息安全发展势头迅猛，大有直逼国际巨头的趋势。前不久又推出了代号为“超5”、“强5”和“精5”的网御全线防火墙新品，重拳出击信安市场，率先成为国内惟一一家拥有高中低全线防火墙产品的厂商，引起业界的很大反响。尤其是电信级千兆线速防火墙“超5”更是目前国际上技术领先，拥有多项自主知识产权的一款高端产品，已经取得国家10多项的技术专利。“超5”刚一上市就表现卓越，近期更是凭借其绝对领先的技术性能优势一举中标长沙电信，为长沙电信的计费、产品管理、售后服务等核心业务保驾护航，国外品牌在电信领域关键业务上的长期垄断时代宣告结束，联想信息安全由此在高端领域与国外知名厂商开始分庭抗争。

赛迪网2004/10/29
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【IDC预计：06年网络游戏市场规模将达到93亿元】

刚刚在上海结束的第二届中国国际数码互动娱乐展上，新闻出版总署寇晓伟副司长表示：政府要大力推动民族网络游戏的发展，到2008年五年期间将投资10～20亿元开发100款具有自主知识产权、具有民族特色的优秀网络游戏软件，这其中最关键的是本土网络游戏开发人才的培养，将建立高级游戏人才培养机构来培养相当于研究生水准的游戏开发人员。并计划在北京、上海、广东、四川建立4个国家级游戏产业基地。对此，业内人士纷纷表示，加快国内游戏人才的培养已成为目前游戏产业发展的重中之重。在这场网络游戏高速公路上应运而生的，由信息产业部电子教育中心、香港职业训练局和北京汇众益智科技有限公司共同推出的游戏学院项目，则成为我国发展本土网络游戏开发人才的摇篮。

我国网络游戏产业发展之蓬勃状况，可以从国际数据公司(IDC)公布的统计数据中看得出来：在2003年，我国网络游戏市场的规模13.2亿元人民币，比2002年增长45.8%；而中国网络游戏用户数2003年为1380万，比2002年的840万增长了63.8%，占同年互联网用户的1/5，这表明我国游戏产业已经进入迅猛发展阶段，预计到2007年中国网络游戏用户数将达到4180万，将占到互联网用户的29.5%。更重要的是，从1994年到2004年，我国游戏出版业完成了历史性的跨越，从以电子游戏出版物为主，转向在全球娱乐产业中日益占据主流的网络游戏产业。预计到2006年，我国的网络游戏市场规模将达到93亿元。

中国网络游戏出版市场正在成为全球游戏产业的重要市场之一。到2008年，网络游戏产业为主导的互动娱乐产业更将超过传统音乐产业，成为全球第二大娱乐媒介。但就目前网络游戏内容而言，充斥我国游戏市场的韩国游戏更注重商业价值，它的文化理念并不浓厚，而且，两国价值观的差异也较大，韩国的游戏文化也很难让国内玩家从中得到更多的精神满足。而且随着人们对游戏文化的要求越来越高，网络游戏市场必然会发生一系列相应的变化，游戏产品将具有更深的文化底蕴，游戏模式将具有更高的玩赏性，游戏的运营也将逐步摆脱代理方式。对此，业内专家指出，从现在的情况来看，在未来一两年内，我们的原创游戏还不具备较强的竞争力，而中国的5000年文化传统的游戏背景，国外厂商会因文化差异而无法理解其中的真谛，因此开发和发展具有我们自己民族文化特色的游戏，需要我们民族自己培养的游戏人才。专门负责游戏学院项目运营管理的北京汇众益智科技有限公司总裁李新科告诉记者，游戏产业的人才需求呈金字塔形，底层是运营、支持、服务等“边缘”人才；中段是游戏设计与开发人才；塔尖是主程序员、美术总监、策划总监等，其中需求量最大的就是“中段”人才，目前“中段”从业人员只有2、3万人，而未来3到5年内则需要20万此类人才。由此可见，我国当前发展国产游戏最大的障碍就是缺乏游戏设计与开发工程师。另外，在智联招聘网上，仅在8月份一个月里就有240家企业提供了近300个游戏专业人才职位，其中以游戏软件开发工程师、游戏频道编辑、游戏设计师、游戏故事写手、游戏客服等中等职位居多。据国内某著名游戏研发公司的一位人力资源管理人士透露，现在以月薪8000元以上的优厚条件聘请研发人才都很难聘到。国内游戏产业要想真正超越韩国、日本，加快国内游戏人才的培养可以说是我国游戏产业发展的重中之重。

游戏作为一种结合剧情故事、美术、音乐、动画、程序等技术于一身的互动型娱乐软件，涉足于各个行业的知识领域，产业界对游戏开发人员的要求很高。北京汇众益智科技有限公司总裁李新科认为，游戏产业在我国正处于高速发展时期，而开发具有自主知识产权的国产游戏产品已成为国内游戏行业的共识，结合优秀的民族文化开发具有民族特色的国产游戏，更是对国内的游戏人才培养提出了更高的要求。而国内游戏企业的大多数从业人员往往没有受过专业化培训，大多属于自学成才，游戏厂商的技术人员更多的是“以边研发边学习”的方式制作游戏。这样的人才和国外的游戏精英比拼时，常感到力不从心，远远不能适应玩家的游戏理念。

为了迅速摆脱国产游戏发展中面临的人才短缺的困境，游戏学院先行推出了游戏设计与开发工程师培训班，培养国产游戏开发专才，为业界输送多样化的本土专业技术人才。到目前为止，游戏学院已在北京、上海、天津、广州、西安、青岛等国内各大城市拥有26家授权培训中心，并面向全国进行大规模的培训课程推广，短短两个月的时间在校学员就已超过600人。有关业界专家表示，随着国家游戏学院项目的全国展开，不仅将从根本上缓解我国游戏产业所面临的巨大人才压力，同时更将为我国的游戏产业民族化带来真正的希望。
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【印度IT巨头外包势头强劲】

据标准普尔最新统计，美国软件外包的领头羊印度的信息系统股价分别上涨43%和35%，而satyam计算机服务公司则经历了今年早期的高速上涨后略微有些回落。这些公司保持着两位数的强劲增长势头，前景十分看好发。在全球公司纷纷降低生产成本的情况下，印度的外包需求日益稳固。业内指出，上述3家公司仍有进一步扩大业务规模的能力，两位数的增长势头仍将维持很长一段时间。

全球优势

毫无疑问，随着工资水平的提高和地域多元化的发展，印度要保持持续的利润可能面临很大的挑战。在本地区，印度实施积极进攻的战略，以其技术工作的优势获得了许多外包机会。但是，上述存在的挑战会进一步降低潜在的利润。

在诸如系统和商务外包等应用领域，印度it公司运作成功，具有很强的竞争实力。而IBM、accenture、csc以及电子数据系统等公司也充分借助全求技术外包的独特模式，大量向印度发包。在全球范围内，印度的信息系统公司、惠普罗和satyam凭借低价的资源优势签定了大笔订单。据统计，infosys、wipro和satyam公司利润分别有70%、53%、73%来自北美地区。这3家公司都采取项目分解的战略，同时在几个不同的地区展开业务，有些业务在客户公司进行，有些有印度的研发中心进行，而有些则在其它地区，诸如中国等地。印度公司建立的全球化网络，使各地区成本最小化、利润最大化，减少了产品发包的时间。

兴起的市场

satyam公司通过自己的帧中继网络把客户网络系统、外包中心有机地连接起来，并提供适时服务。satyam它外包项目分解到各地区，约有20%的技术人员在客户所在地监督工作，其余的人则在印度的研发中心工作。随着利润的增长和业务的扩张，这些公司也面临潜在的威胁。在印度，这3空领头的公司将和IBM、accenture、computersciences、eds以及其它本地化的it中心展开激烈竞争，争夺印度本地的工程技术人员。竞争的结果是，今年第三季度，印度软件公司中层技术人员的工资提高了15%。satyam公司雇员的工资提高了18-20%，惠普罗的提高了15-18%，信息系统的也提高了15%。另外，还导致了印度地区员工资金的增加和职工优先认股权的推广。通过这种措施，生产效率可望提高15%。

随着中国、马来西来、澳大利亚和新西兰等国不断改善投资环境，建立更加优越的it发展中心，争夺外包的地区竞争将会日益加剧。这就迫使印度更加关注新兴市场，努力扩大市场占有份额。信息系统计划在中国建立研发中心，雇用当地科技人员从事java程序和非英语项目的开发。satyam称，公司将关注诸如巴西和东欧主要国家等新兴市场的开发，而惠普罗也在积极地在马来西来和中国内地进行投资活动。

在这3家领头雁中，信息系统实力最强。2004财年，信息系统收入为10亿美元，市场规模总额为180亿美元。信息系统有形形色色的客户，截止今年9月的第三财季，其主要收入分别来自金融保险，公司前10位客户贡献了总收入的35-39%。在提供的服务收入方面，基础发展大约占25%，维修服务占30%。信息系统称，公司第三财季收入中有96%的收入来自重复性合同，这为公司提供了源源不断的活水，这也是投资的最为积极的因素。

随着主要市场it花费的增长，本刊期望信息系统能保持强劲的增长势头。同时，也希望其能充分把握商业操作外包的绝加机会。专家分析，今年信息系统销售额增长46%，达15亿美元，到2005财年销售额会增长20%，达以18亿美元。随着企业用于it开支的反弹，公共、金融、消费、通讯业等服务和外包需求也会进一步增长。尽管存在政治风险，但业内分析信息系统在美国、欧洲积极开展业务仍将会收到良好的回报。

由于信息系统尽可能降低生产成本，并充分利用其全求发包的模式，其业务利润将空间将保持在30%左右，2005财年纯收益可望达到3,92亿美元，2006财年纯利润可望达4,36亿美元。

稳定的增长

现在，信息系统正在采取积极的措施，进一步刺激高附加值领域的收益，随着其进一步调整服务业务和在中国雇用技术人员，其利润空间将会进一步提高。现时，信息系统计划提高在印度工作的中层技术人员的工资，并向他们提供奖金，以保留人才，提高生产效率。2004年，惠普罗收入为13亿美元，高于信息系统，但其只有150亿的市场规模，比信息系统略小一些。惠普罗关注于全球it项目，此项业务占公司销售额的75%。和去年同期相比，惠普罗今年第三财季收入增长20%，这主要得益于其外包业务的持续增长。

业内分析，得益于在美国市场的扩张，2005、2006财年，惠普罗销售额会分别增长38%、35%，分别达到14亿和18亿美元。随着一些领域it开支的增长，美国市场的早期复苏以及其海外市场的强势增长，惠普罗在今年第四财季可望有稳定的增长和不俗的表现。

2005财年，惠普罗纯收入可望达到3,05亿美元，2006财年可望达到3,81亿美元。

satyam是3家公司中规模最小的一家，2004财年销售额为5,06亿美元，市场规模为40亿美元。satyam主要从事it服务，在软件开发、系统维护、工程设计服务以及整合捆绑式软件等方面具有很强的竞争实力。在过去两年中，satyam有84%的收入来自重复性合同，这主要因为是管理服务的需要和互联网应用的扩大，以及致力于客户长期服务。2005、2006财年，satyam销售额可望分别增长31%、20%，分别达到7,5亿美元和9亿美元。未来财季，satyam可望继续保持增长态势。受外包合同的增加和稳定价格的影响，2005年第二财季收入可望增长43%。2005财年，纯收入可望达到1,49亿美元，2006财年纯收入为1,64亿美元。

未来，随着it服务竞争的加剧，随着价格压力的增大，信息系统、惠普罗和satyam的利润空间会进一步压缩。此外，技术人员的过剩和美国政治压力的增大也会影响到这3家公司的利润和赢利增长势头。目前，在美国，印度外包公司占了其it业务的50%。

新浪科技2004/11/01
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【日本9月份数码相机出货增长43%】

11月1日港台媒体消息，根据产业组织指出，日本制造商9月份数码相机出货量激增近50%，日本数码相机占有全球市场的80%。

东京相机与映像机器协会指出，索尼、佳能与olympus等公司9月份出货由上年同月的472万台增至674万台，日本对亚洲的出货量激增69%。

随着价格下滑，加上新机种出炉，数码相机销售节节走升，欧洲与亚洲消费者的扩大也带动了销售。日本9月份数码相机出货金额增长34%，达1723亿日元。

日本出货增长12%，达850,542台，海外出货增长49%，达589万台，亚洲出货增至861.787台。而日本制造商9月份胶卷相机生产下滑22%，达106万台。cipa指出，日本制造商占全球数字相机销售与出货的比重高达80%-90%。
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【三洋降低数码相机出货预估】

据台湾媒体消息，全球第一大数码相机制造商日本三洋电机(sanyoelectricco。)表示，受到市场竞争白热化影响，公司本会计年度数码相机出货量可能较先前预估下滑超过20%。发言人akihikooiwa表示，总公司设在大阪的sanyoelectric已调降本年度数字相机出货量预估，由1800万台减至1400万台。本年度出货量预估将较去年度增加26%。sanyo也将调降本年度数字相机产能，由2000万台减少至1500万台。相机手机等产品竞争激烈，加上出货低于预期，导致库存增加。日本家庭数码相机拥有率达50%。
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【IP机顶盒市场增长速度将是卫星机顶盒的四倍】

据市场调研公司abiresearch新近发表的调查报告显示，近期ip机顶盒市场的增长速度将至少是cable或卫星机顶盒的四倍，未来五年全球cable和卫星机顶盒出货量预计将以13—14%的复合年增率增长，而同期ip-stb的增长率将为60%以上。因为在任何电话运营商提供dsl服务的地方，对于ip-stb供应商来说都存在机会。

abiresearch指出，芯片组和元件新老厂商正重新关注ip-stb产业。sistla表示，不管电视有多大的创新，先进的stb都会在未来的电视收看体验中发挥作用，如hd、同步录像、vod或itv。stmicro这样的芯片组厂商正推动stb制造商构建合适价位的家庭网关，以吸引综合业务的推出。
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【04年Q2中小型LCD市场销售额比去年增长47%】

美国displaysearch当地时间10月25日公布了2004年第2季度中小型液晶显示器(lcd)全球市场调查结果。销售额比去年同期增长47%，达46亿美元，供货量比去年同期增长19%，达2亿2350万台，均打破了历史最高记录。

以加权平均方式计算，asp(平均售价)为19.42美元，比去年同期增长27%。手机需求量的上升带动了中小型lcd供货量的增加。“彩色液晶，特别是a-si(非晶硅)及p-si(多晶硅)tftlcd的增长尤为明显”。

从每个月的平均供货量来看，手机主屏为5800万个，比去年同期增长37%。pdf模块为140万个，比去年同期增长26%。车载显示屏模块为92万8000万个，比去年同期增长37%。数码相机用的显示模块比去年同期增长26%，达660万个，数码摄像机用的模块比去年同期增长2%，达150万个。

另外，从此次开始增加的调查项目——娱乐产品用的显示模块的平均供货量达270万个，比上半年增长31.9%。具体来说，游戏机为64%，弹珠游戏机为12.6%，dvd影碟机为24.3%。

从供应商来看，韩国三星sdi继续蝉联榜首(占21.3%)。第2位为荷兰飞利普(占15.5%)，第3位为爱普生(占13.1%)。
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分析评论

【网络游戏分级了又如何】

网络游戏，从目前来看可能是较为有争议的产业之一：一边是网络游戏经营商，轰轰烈烈的开展网络游戏产业，被众多人称为网络中的“朝阳产业”；一边是学生家长，强烈要求网络游戏能够停止面向学生开放，被众多人称为网络中的“鸦片”。

但网络游戏的发展似乎是一种不可阻挡的趋势，因为具有强大的经济利益作支持，因此谁也不敢说停止网络游戏的经营。于是，人们开始寻求一种折中的办法：向国外学习，对网络游戏进行分级！也许，对于是否分级如同是否发展网络游戏一样，因为事实已经证明，这也是一个必然的趋势！

但我认为，呢？

首先是网络游戏分级的权威性和执行程度。

从目前网络游戏的分级部门来看，都是行业组织，是自发行为，属于非行政主管部门。而现时国家有权机关对网络游戏出版发行的控制已经非常严格，对尚未上市的游戏设定了十分严格的内容限制和审读制度，每年审批的游戏数量和质量均非常有限，而且，游戏运营以后国家有关机关仍然执行严格的监督机制。因此，从一定程度上来说，目前市场上合法运营的网络游戏在内容上都符合国家的法规和政策，是属于国家规定范围之内的。但现在这种分级标准的制定没有游戏审批机关的参与，势必失去国家相关部门的支持，在最后会显得“孤立无援”。同时，如果作为自愿行为，那么许多开发商和运营商或许不会去参加测评；如果国家支持这样的分级制度，那么势必造成在监管方面又加入了一个管理部门，评判标准上又多出一个标准，行政权限的设置上出现了新的交叉，最终影响行业发展。

第二，网络游戏吸引人的根本原因在于其行为本身或者说有意义性，这是任何一个游戏要获取成功所必须具备的条件。

而从现时对支持网络游戏分级的人来说，无非就是想让网络游戏对人们的危害，尤其是广大青少年的危害少一些。从一定程度上来说，带有暴力、民族情绪的网络游戏的确会使玩者的思想受到影响。但从反对网络游戏最为强烈的学生家长来说，他们始终认为网络使自己的孩子“变坏”了，不听话了，学习成绩差了，没有上进心了，这也成为反对网络游戏的“最强音”！

但也许人们忽略了一点，那就是游戏的根本目的在于吸引人的注意力，让玩的人在游戏中体会乐趣，感受到活动的意义！因此，不管网络游戏如何分类，网络游戏要发展，就始终都不能放弃这个特征，那么，分级也就没有意义拉！

第三，我国特定的社会环境注定网络游戏分级会变得“无可奈何花落去”。

如同前些年曾沸沸扬扬的电影分级一样，网络游戏在我国特定的社会环境下会变得苍白无力。应该说，我国对娱乐产品的监管比世界大多数国家还要严格一些。但我国的许多分类标准都单纯的以长期固有的社会道德观为“核心”，要求最大限度的保障人民特别是未成年人的思想健康，往往采取二元化的方式来区分娱乐作品。那么，结果只有两种，一种就是符合成年人，一种是符合青年人。但最后往往又会遭来一片质疑声：在成年中推行此种游戏也是不符合道德规范的！

还有，我国特有的网络游戏环境就是“盗版”、“私服”的猖獗。我们知道，现时网络游戏的分级，目标对象是合法厂商，使之不能为低于年龄限制的用户提供某些服务，可盗版、私服本来就是违法行为，它们不受分级制度的约束，反而会利用玩家的猎奇心理大肆传播“超限”内容以牟取暴利。就算制定了一个完美的分级制度，但困扰中国游戏业已久的盗版私服问题不除，制度也只能停留在纸面上。

第四就是网络游戏分级标准本身的脆弱性。

本来决定可以推出的分级标准，在近日，中国青少年网络协会游戏专业委员会秘书长邵德海表示：“由于没有得到足够的支持，主要是来自家长和游戏厂商的支持，分级制度的正式出台很可能要拖到11月份。”由此可以看出，网络游戏的标准如同其他标准一样，具体制定都必将关乎产业链各方切身利益，标准制定者总是要再三慎重考虑，平衡各方利益。正如信产部官员所说的数字电视“标准是双刃剑”。这意味着以目前许多企业的实力，还不能承受标准发布带来的巨大压力，进而影响产业发展。因此，在这样的环境下所制定出的标准也好，分级也好，其本身都将带有各方利益的“烙印”，具有其脆弱性。

如此环境下的网络游戏标准或者分级标准，有了又如何呢？
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【英特尔：无线宽带双核心将是未来发展重点】

英特尔负责笔记本电脑与台式电脑产品线的两位副总裁anand chandrasekher以及william siu日前在台湾举行了记者会，说明双核心处理器布局及对市场看法。英特尔副总裁暨移动平台事业群总经理anand chandrasekher表示，英特尔有信心让即将在2005年与2006年相继推出的sonoma与napa平台笔记本产品准时上市，而2005年起笔记本市场将受成熟市场的换机需求的利好消息影响再度重现倍数增长的情形。william siu则认为，新兴市场与数字家庭将是未来几年带动台式电脑产品市场重要力量，整体台式电脑市场增长率仍可达到将近10%的增长幅度。anand chandrasekher说明笔记本双核心处理器发展计划时表示，即将在2006年第一季上市的napa平台3大要件将全面更新，包括全新65纳米工艺的处理器yonah，及calistoga芯片组、golan无网络模块。他强调，自从讯驰发布后，笔记本市场增长率呈现倍数上升趋势，展望未来，无线宽带以及双核心架构强调的平行运算效能，将是笔记本产品两大重要发展方向，对于企业用户市场以及成熟市场的换机需求将是重要的驱动力量，另一方面，在应用愈来愈多元化之下，英特尔也已与许多厂商合作，强化电池使用时间，在笔记本平台下一阶段的重要变革带动下，笔记本电脑市场在2005年到2008年间，将会再出现另一波倍数增长行情。anand chandrasekher指出，依照许多市场调查数字显示，成熟市场与新兴市场的笔记本渗透率到2008年将高达30%与20%以上，而目前的数字仍远低于这个水准许多。至于笔记本平台产品将在何时导入64位架构？anand chandrasekher表示，英特尔一定会推出支持64位架构的笔记本平台，不过以目前应用模式来看，64位架构将很难发挥实质效益，他指出，现在的笔记本使用者所搭配的内存容量普遍都还低于1gb以下，而64位平台强调的是可支持到4gb的优势，不论从市场面或是需求面来看，现在都还不到推出此类产品的时侯，并非技术上不可行。负责p4处理器等台式电脑平台产品william siu则表示，英特尔乐于看到成熟市场对笔记本的强大需求，不过在台式电脑产品方面，新兴市场对传统运算功能的个人电脑需求还是很大，再加上即将上市的epc(entertainment pc)将会带动部分强调娱乐功能的市场人气，因此未来几年虽会出现笔记本替换台式电脑的状况，台式电脑仍可维持接近10%的个数字增长数字。对2005年第三季即将登场的双核心处理器smithfield，william siu并不愿透露详细产品细节，不过他表示，英特尔决定朝双核心架构方向发展，是业界公认正确的作法，因为许多竞争对手也都朝着同样的方向在作，他强调，以英特尔在90纳米以及65纳米工艺技术的晶体管技术都领先业界的地位来看，双核心架构处理器的散热与耗电应不会成为太大问题。
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【笔记本全线降价】

随着联想6999元笔记本的推出，近期市场上关于笔记本电脑市场份额之争已经到达了白热化，大部分品牌都适时推出了针对低端市场的经济型机型。所以，最近到过市场的朋友不难发现，6999这个消费心理线正在被一个又一个熟悉或不熟悉的品牌冲破，面对这样的冲击波，近期有购机计划的朋友是否有些乱花渐欲迷人眼的感觉？没关系，现在就让小记为您理清头绪，让您安安心心的享受6999为您带来的快乐。

首先，我们从近期最最热门的联想说起…

高贵不贵的联想旭日150

联想旭日150：最近的联想好象是风光无限，各大it厂商及媒体均高度关注，而关注的焦点就是这款售价为6999元的联想旭日150笔记本。尽管旭日系列是联想笔记本继针对商务人士的昭阳系列，以及个性消费群体的天逸系列后，又推出的针对同时追求品质与价格用户的超值产品线，但与其他2线品牌低端机有所不同的是，旭日系列依然保持了联想以往的优良品质，给人一种高贵不贵的感觉。

性能方面，联想旭日150采用了intel赛扬-m 1.4ghz处理器，同时搭配了速度为ddr333的256mb高品质内存，主板则继续使用符合迅驰标准的intel 855gme；存储方面，这款机子使用了30g(4200rpm)硬盘，应该说有点差强人意，毕竟40g硬盘已经成为目前笔记本默认的配置，但8x DVD光驱的使用则多少弥补了些不足，它可使您足不出户即可享受DVD大片带来的强烈震撼。

说起外观，如果你在暑期看过奥运会的话，你会觉得这款联想旭日150笔记本很面熟，没错，联想旭日150与联想专供都灵冬奥会的e290笔记本采用的是同款模具，在系统设计上如出一辙，因此可以说性能品质上完全经得起国际奥委会的考验，是有严格保证的。也正是出于奥运会对笔记本供电时间的严格要求，旭日150采用一系列最新技术，提供了5个多小时的长效电池以保证充足的使用时间。请注意，这款机子可是采用了非常耗电的15.1英寸显示屏，从这也正体现了联想超强的品质。

点评：实际上，旭日150的降价并不是一时的冲动或者跟风，而是其整体部署的结果。联想通过与合作伙伴深入全面的合作以及无以伦比的规模优势，使得其在产品原料采购和制造成本上享受到二三线品牌享受不到的优惠(就像批发比零售便宜好多)所以也就产生了目前这种鹤立鸡群的情形。一般厂商很难保证提供同等配置同等价位时依然保证优质的售后服务。这也正印证了联想集团助理总裁、笔记本电脑事业部总经理张晖那句“3个月内其他品牌很难跟进”的说法。可以说，这是一款性价比极高的低价位机子：它不但拥有6999元这样的超低价格，还拥有国外一线品牌万元级机型的配置，同时作为联想的产品，它还享有联想一流的售后服务。

15寸超大屏幕，5小时长效电池等主流配置的使用以及6999元的售价，用“高贵不贵”这个词来形容它在适合不过了。但值得注意的是其使用的30g的硬盘在面对大量数据的存储时可能会略显不足。不过，对存储空间有特殊要求的朋友可以去联想遍部全国的的售后部门进行升级。说到底，瑕不掩瑜，联想这款只要6999元的旭日系列150笔记本电脑仍是市场上最具竞争力的低价机型，非常的超值。
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【评论：电子商务前途无限eBay撑起大旗】

在大选以及战争的洗礼之后，美国的经济陷入了动荡的局势，各种传统销售行业都遭受了不同程度的影响，不过电子商务却得以幸免，而其中的佼佼者ebay更是用自己的实际行动证明了电子商务的无限前途。

今年第三季度对于ebay公司来说完全可以用美妙来形容，在股市上公司股票一直保持在每股96.6美元的高位，并且在9月30日本季度结束的时候，公司的投资者们得到了一份满意的财政答卷，长期以来悬着的心终于被放了下来。今年10月20日，公司正式对外公开了第三季度财政报告，此份报告中的一些数据大大超过了之前分析家的预期。第三季度利润额增长了惊人的77%，达到了1.823亿美元，与此同时销量增长52%，达到8.059亿美元。另一方面ebay公司也进一步提高将公司第四季度财政预期销量提高了三个百分点，达到9.15亿美元。随着广大投资者之前对于公司种种疑虑的烟消云散，公司股票在盘后交易市场上也得到了两个百分点的增长。

“公司交出的季度财政报告十分强劲。”分析家戴维德如是说，“之前对于公司股票的低潮预期完全被事实打破了。”

现在的问题就是十分这股强劲的电子商务飓风将会继续保持如今的迅猛势头，要知道凭借整个市场的坚挺，ebay公司自从今年一月份以来已经得到了几乎一半的增长幅度。就现在的形势来看，毫无疑问在短期内公司还会保持这种颠峰状态。虽然在美国本土市场上公司的惊人增长速度受到了一定的抑止，在此季度增长29%，但是在海外市场上公司的销量却得到了明显的提升。凭借在包括中国以及德国英国等国际市场的优异表现，公司的海外销量在本季度增长了令人咋舌的82%，达到2.823亿美元。公司ceo玛格丽特不无骄傲的表示：“第三季度对于本公司来说充满了荣誉与功勋。”

虽然因为佛罗里达飓风以及其他不利的经济因素影响美国经济大氛围状态并不十分让人乐观，但是学生返校的黄金机会仍然为公司带来了滚滚的财源。与此同时传统零售行业却遭受了严重的打击。“学生返校档期的销量飙升预示着年底假期阶段公司业务将会表现得更为强劲。”分析家信心百倍的表示。而现在ebay公司的年底销售计划似乎已经正式拉开了帷幕。channeladvisor是一家帮助商人进行网上交易的公司，其ceo思科特表示：“我们将会迎来一个梦幻一般的假期。”

然而一帆风顺的ebay公司并不是没有丝毫烦心的事情，其中之一就是：是否公司高歌猛进的势头还将继续。这点对于那些股市投资者来说意义非凡，如今公司的价值已经高达600亿美元，大约是sears roebuck公司价值的七倍之多，而2005年公司股票的本益比已经高达58，这个数字是亚玛逊公司的两倍。

ebay公司在拿出了一份辉煌的第三季度财政报告之后也提高了公司第四财政季度的预期数字，而提高之后的公司预计2004年销量也提高了三个百分点，达到了32.5亿美元，这比去年增长了一半左右。然而公司对于明年的公司表现并没有作出大胆的预测，仅仅为42亿美元销量，增长29%，这比华尔街分析家给出的预算数据要低，也许这会为公司在股市的下跌埋下一个附伏笔。

另一个困扰公司的问题就是ebay公司是否应该牺牲一些短期的利润进行市场的开拓或者新型业务的开展与研究，以此来为公司的进一步壮大扫清道路。在最近召开的一次会议上，公司cfo杜特尔并没有将第四季度公司预期利润增长速度的数字提高太多，而根据以往的惯例第四季度往往是公司一年的业务高峰期。原因十分明显：因为连续不断的海外市场开拓，例如中国，以及公司paypal偿付过程服务在多个国家的推行，公司的实际业务量并没有得到大幅度的增长。

另一方面，杜特尔表示为了保持公司在行业内领先者的形象，在这些新型技术的推广和应用过程中公司在明年的营收利润率也许将会遭到五个百分点的下滑。这也能够解释为什么公司将明年每股利润预期降低到了1.5美元，这个数字要大大低于华尔街之前所估算的每股1.61美元。不过公司也没有放任近期公司的业绩下滑，“我们将保证绝对的清醒，任何错误都会导致满盘皆输，ebay将会笑到最后。”ceo玛格丽特的信心溢于言表。

与市场上的老对手亚玛逊公司比较，同为电子商务巨头的ebay公司的财政政报告无疑要光彩许多，前者在10月21日公布了财政报告。

“本土经济情况的不稳定对整个市场构成了严重的影响，例如大选之年以及因为战争导致的原油价格飙升，并且这种影响还会持续不短的一段时间。”标准普尔分析家思科特卡赛尔如是说，“电子商务因为其现今的技术手段以及理念超越了这种种困难，也许在未来其将撑起美国的经济。”也许这种说法有些夸大，不过ebay强劲的财政报告完全能够说明一点什么。
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【半导体供应链库存显示黄色警戒】

半导体供应链库存显示黄色警戒

尽管许多半导体厂商均期盼第四季能够带来采购佳音，但市调机构isuppli对全球半导体库存水准仍持“黄色警戒”，据该机构半导体库存追踪调查显示，全球半导体供应链上的库存水准，从第二季底约8.3亿美元规模，又进一步扬升至第三季底约11亿美元左右规模，其库存增幅在3个月内仍持续上扬38%。

分析师表示，虽然早在2004年6月间半导体厂商已着手开始减少库存、并加快库存消化速度，但isuppli报告显示，截至第三季底为止，尽管超额库存激增的速率已有所减缓，但在实际需求面未达预期情况下，库存消化未见多大成效，推估第三季底半导体供应链实际库存水准又增加到11亿美元规模。

就过去统计而言，目前全球半导体供应链库存水位，仍维持相对低档水准，尽管以第三季财报观之，全球半导体相关厂商受到库存拖累之害不浅，但仍有部分厂商或分析师有信心目前的库存可望在2004年底前消化完毕，不过，isuppli分析师则持比保守看法，该机构认为目前在供应链上的半导体库存，恐怕还得在进入2005年以后才能消化。

isuppli报告显示，自2003年第四季全球半导体供应链呈现约6.64亿美元的缺额供给以来，2004年开始，超额半导体库存便一季紧接着一季升高，表现在2004年第一季方面，仍呈现出健全的供应链情况，未料供应商对于需求面过度乐观、部分渠道商与设备商超额预定的互动影响下，一旦下半年需求面未如预期乐观，便呈现出库存水位居高不下的苦果。
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【互联网产业分工趋向细化】

10月19日，雅虎中国宣布，与金山、当当、携程、天极等12家国内知名专业类网站建立了战略合作伙伴关系，雅虎将以“电邮联盟“的形式给12家网站提供包括免费邮件技术在内的互联网产品与服务。而不久前，网易公司与google签署协议，新版的网易搜索引擎将利用google的网页搜索功能和广告文字点击搜索服务。这些变化使笔者不禁想到人类社会从自给自足的经济模式向社会化大分工经济模式发展的历史。目前，互联网产业正在演义着相同的发展脉络。

互联网诞生初期，门户网站的模式几乎是所有网站的经营标准。在一个网站上，用户可以享受搜索、电子邮件、内容、社区等各种服务。然而，随着网络经济的发展以及网络应用向传统产业的渗透，各类专业化网站不断涌现，一个网站提供所有互联网服务内容的传统模式受到了巨大的挑战。

从市场经营的角度看，中国市场上最先赢利的一批公司就是专业化经营的网站。不久前刚刚在美国纳斯达克上市的无忧工作网，早在2001年的收入就达到了1.3亿元。这在网络经济全面衰退的调整时期是一个惊人的数字。而同样在那个门户网站集体亏损的时期，新东方教育在线等各类专业网站都已经开始赢利。

面对专业化网站的挑战，门户网站似乎依旧舍不得传统的经营模式。搜狐先后收购游戏网站、网络游戏公司、推出搜索网站的行为表明了搜狐依旧希望通过全方位的服务实现可持续盈利。新浪的策略几乎相同，新浪也先后收购了即时通信公司、旅游服务网站，并与雅虎合作推出了电子商务网站。然而，这种多元化的经营策略正受到越来越大的挑战。

短信曾是互联网企业盈利的主要功臣，然而随着掌上灵通、空中网等一批专业短信增值服务企业的上市，门户网站的短信业务受到了巨大冲击。今年第二季度，掌上灵通短信业务营业额的增长幅度达到了29%，而同期搜狐的短信却下降了15.7%，网易短信收入下降了37.1%，新浪公司的短信收入也出现了小幅度的下降。同样，在即时通信、旅游服务、网络游戏、电子商务等领域，专业化网站也对门户网站的全方位经营策略造成了严重威胁。

当然，用户通过一个网站享受全面互联网服务的方式确实十分方便，然而这不等于所有的互联网服务都要由一个企业提供，因为随着人们消费水平的提高，非专业化的服务很难满足网民的需求。“外包“主要指公司将自己的部分业务转移给其它公司进行生产，从而达到提高质量、节省成本的目的。以往在中国的IT行业，“外包“一词更多的应用于软件领域，而今后这个词语可能会活跃于互联网产业。在专业网站兴起的同时，经营不同业务的网站之间的商业合作可能会更加频繁，每个互联网企业在经营好自己主营业务的情况下，通过合作方式将更多的互联网服务纳入自己的网站之中，而这种合作绝不仅仅再是简单的网页友情链接了。
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【移动应用的多元化趋势引发笔记本电脑新思考】

“轻薄之旅与华硕笔记本同行”主题发布会

“随着笔记本性能、功能的增强和行业信息化建设的发展，笔记本电脑的应用空间日益广泛，移动应用的多元化已成为笔记本电脑应用的新趋势。特别是由于笔记本电脑在移动应用方面的优势，使得笔记本电脑更多地被应用于办公室之外的环境中，应用环境日渐复杂，笔记本电脑正面临新的挑战。”在10月19日召开的以“轻薄之旅与华硕笔记本同行”为主题的发布会及摄影展活动现场，国际著名笔记本电脑厂商华硕电脑产品经理欧昌竹先生这样表述了他对未来笔记本电脑发展的看法。

移动应用正呈现多元化趋势

据赛迪顾问公布的2003年调查报告显示，2003年国内笔记本电脑销量达到了126万台，比2002年增长了42.4%。而据计世资讯调查统计，2004年上半年中国笔记本电脑总销售量达到98.09万台，与去年上半年相比增长了53.3%。另据IDC预测，未来5年，中国内地笔记本电脑市场销量将以每年30%以上的速度增长。上述一组组数据不仅代表着国内笔记本电脑市场的高速增长，同时也说明笔记本电脑正被大量地应用于工作和生活当中。

受性能的桎梏，早期的笔记本电脑主要用于简单的商务文档处理和商务演示，但随着笔记本电脑性能的增强，笔记本电脑已渐有取代台式机的趋势而进入科研等许多精密计算领域。同时，国内行业信息化建设的发展也使得笔记本电脑迅速走入各行各业的应用当中。随着“数字化生活”时代的来临，越来越多的数码产品已开始充斥着人们的生活和娱乐，笔记本电脑作为最适合的“数字整合平台”正逐渐成为现代人须臾不可离的数字产品。此外，还有其它一些对移动应用的需求，像车载定位等等，而无线网络的发展也为笔记本电脑的移动应用提供了进一步的助力，提供了更多的移动应用空间。

笔记本电脑正被广泛应用于科研、生活、行业等各个领域，这种广泛性正是移动应用多元化最真实的写照。

笔记本电脑应用环境日趋复杂

“移动应用的多元化导致的直接后果就是使得笔记本电脑的应用环境日益复杂。”华硕笔记本电脑产品经理欧昌竹对这一应用发展趋势分析认为，“由于笔记本电脑的在移动应用方面存在具大的优势，这就使得笔记本电脑更多地被用于办公室之外的野外环境和一些特殊应用之中，像水利、地质等行业的野外科研应用，个人的旅游休闲娱乐，登峰、探险等户外极限活动的应用，等等。因此，笔记本电脑应用的领域越广泛，笔记本电脑面临的应用环境也将越复杂、恶劣。”

在活动现场，华硕向到场的众多记者和嘉宾展示的“‘和平号’空间站的太空之旅、以色列沙漠的越野之旅、南极中国民间登山队的极地之旅、亚马逊科考的雨林之旅、哈尔滨冬运会的冰城之旅、2004奥运会的雅典之旅”等数十幅华硕笔记本电脑在各种恶劣环境中应用的背景照片也充分证明了这一点。

在俄罗斯“和平号”空间站的太空之旅，华硕笔记本电脑经历了700多天真空、失重、昼夜温差变化大等考验；在以色列沙漠汽车越野赛中，华硕笔记本电脑作为车载定位系统，接受了高寒高热、沙尘、巅撞等种种挑战；在最为惊险的极地之旅，由万科集团董事长王石等人组成的中国民间登山队，携带华硕s300n超便携笔记本电脑带上了南极之巅，在地球上最寒冷的地方留下了宝贵的记录；在潮湿酷热、地形地貌复杂的亚马逊原始森林，华硕笔记本电脑帮助科考队顺利完成了野外环境下的资料存储、分析和传输等各项科研工作；在哈尔滨召开的全国第十届冬季运动会赛场，华硕笔记本电脑作为指定专用电脑，在寒冷的气温中出色地完成了赛事期间各种所需数据的传递及处理等精密任务；2004年7月，华硕笔记本电脑还作为中国国家击剑队指定笔记本电脑产品，参与到国家击剑队日常的运动训练和管理中，帮助国家击剑队利用计算机系统对训练过程进行分析，提高专项训练和管理的质量，并随国家队一同轻装出征雅典。

可以看到，随着笔记本电脑应用的拓展，笔记本电脑的应用环境已经发生巨大变化，如何应对各种复杂、恶劣的应用环境，是笔记本电脑正在面临的新的挑战。

对笔记本电脑的新思考

业内人士分析认为，笔记本电脑表现出来的新的应用态势将对未来的笔记本电脑提出更高的要求。

笔记本电脑要适用于各种复杂应用环境至少需要提供四大保障：第一是轻薄，只有轻薄型产品才便于携带，才能满足各种移动应用需求；第二是品质，只有优异的品质才能从容面对各种挑战，保证笔记本电脑的正常运行。但这不仅仅只是普通意义上的产品质量，更要求笔记本电脑在稳定性、抗撞击性、抗高温性、耐低温性等诸多方面的保障；第三是电池使用时间，处于野外环境中，电池无疑就是笔记本电脑的生命；第四是便捷的无线接入，网络已成为现代信息社会的命脉，也是最为重要的通讯手段之一，随时随地的无线接入，保障信息资料便捷、有效的传输是必不可少的。

未来竞争将是综合实力的较量

事实上，笔记本电脑厂商在上述四方面的战端早已开启。

轻薄笔记本的大战从2003年年底就已开始，一直延续至今；迅驰技术的普及让无线接入已成为主流笔记本电脑的标配；在电池使用时间上，各厂商也一直在暗中不断较量；而品质的竞争更在今年愈演愈烈，除了一直坚持“品质坚若磐石”的华硕外，联想借赞助奥运之机推出了“奥运品质”，松下也借推出“三防”笔记本之际打出自己的品质牌。

“但最重要的是要能将这四个方面有效整合，才能真正满足应用的需求。”欧昌竹表示，“华硕一直在这些方面做着不懈的努力。华硕是国内最早推出迅驰笔记本电脑的厂商之一，同时也是目前国内笔记本电脑市场上轻薄产品线最丰富的厂商。结合华硕独到的工业设计、品质保证、服务保障以及华硕独创的散热、节电等领先技术，华硕提出了“不一样的轻薄”的理念，在“轻薄”的基础上融入“更高的品质、更创新的技术、更精湛的工艺、更周到的服务”，从而实现了更有品位的轻薄、更稳定高效的轻薄、使用时间更久的轻薄、更凉爽的轻薄、更环保的轻薄、更实用的轻薄、更有保障的轻薄、更多选择的轻薄等众多独特的产品特色。在电池技术方面，华硕拥有独创的power4 gear+节电切换技术，可有效延长电池使用时间达30%。在产品品质方面，华硕笔记本电脑在出厂前均经过撞击测试、坠落测试、振动测试、温度与湿度测试、转轴测试等诸多的严格测试，可在零下30度到零下60度的低温状态中安全运行。”

移动应用的多元化、应用环境的复杂化，不仅要求笔记本电脑要更加轻薄便携，以适应广泛的移动应用的需求，同时也对笔记本电脑的整体品质提出了更高的要求，未来竞争将是综合实力较量。

新浪科技2004/10/26
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【评论：芯片巨头英特尔为何连连失利】

据天极网最新消息，英特尔明确表示，全面终止进入数码电视芯片市场的计划。理由是，“这项投资无法很快看到效益”，“继续此一特殊技术的研发并无意义”。

去年，英特尔玩wi-fi投入3亿美元巨资，结果捧上了一个烫手的山芋，进不得，退不得。今年1月，英特尔宣布进入数字电视芯片市场，并投入2亿美元设立数字家庭基金，结果也是半途而废。

全球it头号巨人处处碰壁，连连失利，究竟怎么了？

失利：不堪重负

《商业周刊》指出，英特尔近期不但屡次出现产品延迟和制造上的问题，而且在多媒体芯片市场也是错误频频。最近的一次产品延迟是7月29日所宣布的4ghz“奔4”处理器将无法于年底如期上市。

对于一向以产品上市速度最快自居的英特尔来说，新产品上市计划落空，简直就是一件丢人的事。但是，经百度搜索，我们发现，何止是产品延迟，关于英特尔失利的消息一直不断：

在手机芯片市场上，英特尔损失6亿美元，仍然远远落后于德州仪器等竞争对手。雷曼兄弟的分析师丹尼尔-尼勒斯表示：“英特尔对无线业务的期望很高，但是实际取得的成绩却没有预计那么好。”原因是，英特尔手机芯片功能过于强大，而且非常耗电，结果被厂商拒之门外。

在pc处理市场上，英特尔的64位技术初战失利，AMD在品牌市场上捷报频传，先后获得惠普、清华紫光、厦新电子、联想、方正、曙光一线厂商的支持，不断分化英特尔的阵营。在成都diy市场，intel与AMD保持了很久的8：2的市场格局被打破，今年第三季度一开始，AMD就已经抢占了半壁江山。

更为严重的是，一直以来，都是英特尔牵着AMD的鼻子走，周期性以价格战打压AMD，而如今，AMD反戈以击，变被动为主动，抢先发动价格攻势，英特尔被迫调降迅驰处理器的价格，降幅高达30%。分析人士指出，英特尔在新一代处理器的研发方面正在落后于竞争对手AMD，AMD高端芯片拥有真正的优势，未来数月内，速度最快的计算机系统很可能使用的就是AMD处理器。

目前，英特尔正在陷于一种不堪重负的困境，投资者也表现出一定程度的不满。今年第三季度，英特尔股价从52周以来的最高点35美元一度跌至24美元，令人大失所望。

较量：十面埋伏

在数字电视芯片领域，英特尔刚到海边去兜了一下风，还没等风浪扑上来，就非常知趣地打马回头，也是一件贻笑大方的尴尬事。事实上，面临众多芯片巨头的阻击，英特尔放弃数字电视，也是迫不得已的选择。

在数字电视终端市场，英特尔阵营面临巨大挑战。一些投资者认为，英特尔进军多媒体芯片市场，显然是急于求成，操之过急，也根本不是德仪和飞利浦的对手。

德州仪器的dlp芯片已经赢得众多合作伙伴，盖特威、三星等厂商生产的基于dlp技术的电视机已经上市。2003年，美国dlp光显电视的销量约占整个市场的30%。德州仪器也是英特尔的老对手，已经耗资近20亿美元成功开发出dlp芯片。dlp技术是一种全数字化图像再生的光显电视，它使用100万个微型镜面，将图像反射到大屏幕电视机上。在整个dlp彩电产业链当中，光机占整个产品成本的60%-70%，德州仪器控制上游芯片的核心技术，一劳永逸，一本万利。据悉，德仪已与海尔、格力等中国家电企业进行传感控制技术的合作。其中创维和上广电的dlp背投已在北京市场销售。

飞利浦是全球最大消费电子芯片制造商之一，已经在生产液晶硅电视机，其低价位数字电视芯片saa7108a/09ahd-codec整合了数字电视的两种标准，批发价仅为18美元。该芯片对数字电视信号进行解码，可在电视或电脑中播放，将有助于制造商推出低价位数字电视接收器。

全球两大显示芯片巨头nnvidia和ati先入为主，ati已与三星签署建立合作关系，ati将向三星提供用于高清晰度电视的xilleon芯片。nvidia最新的高端图形芯片与ati的水平相当，nnvidia首席执行官黄仁勋表示，nnvidia在高端计算机图形芯片市场还不会受到英特尔的挑战，nnvidia也不打算把图形芯片的领地让给英特尔。

英特尔退出数字电视，是明智之选，至少不会像在手机芯片领域陷得那么深，而又不能自拔。当然，德仪等竞争对无疑会感到轻松许多。

无论是在pc处理器市场上，还是在消费电子芯片市场上，英特尔所面临的对手都正在成长壮大，除了IBM、AMD、德仪、飞利浦等从多老对手，最具威胁的是来自韩国的三星。今年上半年，三星半导体收入增长80%，其增幅是英特尔的近四倍。三星近日宣称，“三星和英特尔的差距在近一步缩小，三星的目标是成为世界芯片业老大。”尽管三星半导体收入目前只是英特尔的一半，但三星在闪存、手机、数码像机以及mp3等芯片领域，三星已经成为主导力量。在pc之外，英特尔还有多少优势？

豪赌：无可奈何

在享尽了垄断pc市场的荣华富贵以后，随着pc市场增速放缓，英特尔已经意识到一条路走到黑的风险，所以，不得不改变策略，从单一走向多元。遗憾的是，多元化没能立竿见影，英特尔反受其累。

英特尔即使没有丧失创新活力，但在创新的道路上也已显现出疲乏与呆滞。adams资本管理公司的合伙人、前爱立信公司高级主管威廉姆-弗雷扎表示，虽然英特尔的品牌知名度很高，但在pc之外的领域，英特尔芯片的优势似乎并不明显。

五年来，英特尔投入110亿美元巨资，收购了大大小小37家公司，押宝无线通讯市场，结果很惨。刚刚进入2004年，英特尔就承认它在移动通信芯片领域里的投资失利，事实上，英特尔的手机和pda芯片亏损额已高达3.41亿美元左右。

急于在pc之外的领域扩张，并且渴望再创pc的辉煌，英特尔想得很美，但是，市场的运营不以英特尔的意志为转移，欲速则不达。

一方面，在英特尔“冒进主义”错误路线指引下，工程师们疲于应付，超负荷的开发填补不了技术上的缺陷，直接导致产品接二连三出现问题。比如，wi-fi技术本身尚未成熟，安全性也没有得到圆满解决，英特尔就想抢先介入，企图主导并垄断这个新兴的市场。眼光不能说不远，胃口也足够庞大，可是，在不以性能和技术取得决定性控制力的市场上，英特尔只能徒唤奈何，想从中攫取高额利润，更是一种不切实际的幻想。

另一方面，由于同时进入太多的新市场，不仅分散了英特尔对处理器业务的注意力，而且也过于分散了企业的资源和员工的精力，结果给对手AMD创造了良好的机会。在pc处理器市场上，英特尔的占有率从1997年的88.5%下降至去年的76%，AMD市场份额今年以来不断攀升，已由前一季度的15%上升到15.5%，在diy市场上已夺得50%的份额。惠普和戴尔等pc巨头纷纷降低了基于老技术的处理器的订货量，导致英特尔的库存骤增。

英特尔在多元化领域里豪赌不止，回报却相当微薄，甚至是得不偿失，在手机芯片、数字电视以及wi-fi市场上，没有抢到足够的蛋糕，反而一次次把自己套牢，实在是哀莫大焉。

宿命：背水一战

作为全球最大芯片供应商，英特尔80%的收入来源于pc芯片，面对日益萎缩、增长乏力的pc市场，英特尔不寻求新的利润增长点，未来的路将越走越窄，前景不容乐观。

应当承认，无论是资金实力，还是技术实力，英特尔都是很难超越的巨人，更不会轻易甩倒在资本市场上。最好的出路是，继续在pc市场上保持绝对优势，固守既得利益，最大限度地开拓可能创造利润增长点的其它领域，并尽快在这一领域实现利益最大化，为多元化战略开拓出广阔的前景。

从营业收入看，英特尔的芯片业务依然雄风不减。据2004年第三季度财报显示：英特尔的营业额达到84.71亿美元，比上一季度增加了5%，纯利润达到19亿美元，比上一季度增加了8%。

德州仪器的营业额达到32.5亿美元，与上一季度大体相同，还不到英特尔的一半；纯利润为5.63亿美元，只相当于英特尔的四分之一。

AMD更是相形见绌，本季度的销售额为12.39亿美元，只相当于英特尔的七分之一，净收入更是不到英特尔的一个为4400万美元。

在同一季度，三星电子的营业额虽然达到14万亿3400亿韩元，只相当于英特尔半导体业务的一半。

上述数据表明，在全球芯片市场上，英特尔的营业收入仍然让德仪、AMD和三星不可望其项背。

在技术实力上，英特尔更是不可轻易战胜。英特尔日前强调，摩尔定律至少在未来十年内还将生效。也就是说，只要摩尔定律生效，英特尔的奔腾速度就居于领先地位。英特尔计划于2005年第一季度发布630、640、650和660四款处理器产品，还将于第三季度推出第一批“smithfield”双内核处理器。

还有人分析认为，英特尔中止数字电视的lcos计划，是想跳过这一世代芯片技术，直接跨入更先进的技术。

不管怎么看，在连连失利之后，英特尔都不会认输。

英特尔的近期行动也在提醒我们，困难只是暂时的，明年将推出足够满足市场需求、并融入新技术的台式机和笔记本处理器产品。不过，在众多竞争对手的围剿中，英特尔处于十面埋伏，四面楚歌的困境中，只能是背水一战，生死一搏。

Chinabyte2004/10/26
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【软件产业拨云见日】

技术产业的角色更换速度是十分惊人的。随着英特尔、sun微系统、雅虎和德州仪器等一系列大型国际知名的it公司将在10月下旬发布其2004年第三季度的财务报告，与对计算机、半导体技术产业保守的观望态度相反，分析人士对长期以来倍受困境笼罩的软件公司持乐观态度。“对于芯片产业来说这绝非好消息，”德国银行的一名芯片分析师ben lynch说到。

但就在第三季度之前，市场反应却与分析师的预测恰恰相反。如AMD、德州仪器等绝大多数计算机制造商和芯片制造商都超出了预期销售额，却有将近两打的软件开发商没有实现预期目标，处于亏损状态。而第三季度情况却反过来了，像siebel系统和ca公司均宣布业绩将超过预期，公司已进入一个良性的发展阶段，甚至陷入甲骨文恶意收购困境的仁科公司也宣布该财季收入将达标。

刻薄的购买者

为什么会出现这种截然相反的局面呢？一些业内分析师认为更为兴盛的it产业采购时期已经拉开序幕。美国的企业用户仍有大量购买计算机硬件的需求，同时他们也将购买大量的软件产品。但是购买者出于种种考虑，很少会在同一时间购买这两种产品。随着为期两年的it硬件产业循环期结束，软件业目前正在向需求增长的利好方向转变，这就说明软件将取代硬件产业之前的繁荣地位。换句话说，是软件产业崭露头角的时候了。

欧洲的市场研究机构smith barney在9月份对200家有采购需求的美国企业用户进行了一项调查，发现这些企业的首席财政官在it开支方面正在投入更多的精力和财力。

这意味着一个巨大的机会正展现在世人面前，而且还意味着采购siebel公司的企业软件系统更容易被批准，人们似乎看到了健康而繁荣的软件产业正在呈现，其利好局面已经被业内人士广泛认可。同时，这也反应出“季节性”的软件投资具有严重的极端性，第四季度和第一季度开支强劲，而第二季度会极度疲软，到了第三季度会略有好转。

学生采购高潮低迷

smith barney在调查中也发现it产品购买者在采购过程中相当谨慎，以使成本可以降到最低。仅有30%的被调查者表示会在下半年加大对it产品的支出，而与7月份对软件市场做过的类似调查相比，短短三个月的时间内会加大it开支的企业用户便减少了10个百分点。总而言之，那些有需求的公司一定会购买it产品，但是他们会经过重重比较、斟酌，慎重的选择所需产品。

英特尔是第一家在10月12日公布其第三季度财务报告的公司。很多业内人士认为芯片产业已经发展到了巅峰，根据上述所说的周期性发展规律，在接下来的几个季度里，芯片的增长速度将会放缓，增幅将低于预期。雷曼兄弟公司的半导体分析师tim luke预计：英特尔第三季度的营业额会比预期目标降低3至8个百分点。

tim luke表示，导致桌面pc机的销售情况远远不如预期的最主要原因是由于以前的开学采购高峰期，在今年没有出现，未能给pc市场带来新的亮点。不过笔记本电脑和服务器不错的业绩将弥补台式机市场的差强人意。luke估计到：由于需求疲软导致英特尔的芯片库存量增加，英特尔目前的库存量已经超过90天达到一年多以来的最高值。

德州仪器的冷遇

经过数年的炙手可热之后，芯片制造商德州仪器呈现出了前所未有的平静，前几年的好日子似乎离它远去，曾经的销售热潮逐渐退去。投资者们也已经看到，该公司为手机和数字电视生产的芯片从9月份早期开始就销售不佳，从而导致整个第三季度的销售低迷。正如重感冒从打喷嚏开始一样，发展到现在，德州仪器已经感觉全身发冷：10月11日，在德州仪器正式公布其财报之前，投资者纷纷抛售德州仪器的股票，同时seutsche银行降低了德州仪器公司的股票级别，从“建议买入”降到了“建议售出”，在经历了上述尴尬之后，德州仪器股票每股收益下滑到了21.75美元。

德州仪器公司在10月18日发布了其第三季度财务报告，可能乍看上去公司仍就保持一个良性健康的发展态势。金融服务公司thomson one预计该财季德州仪器将有31.7亿美元的营业额，其中净利润为4.89亿美元。和去年公司公布的总营业额25.3亿美元，净利润4.47亿美元的数字相比，确实是一个值得关注的增长。

然而问题在于，泡沫经济很快就会破灭。半导体产业将不可避免的进入下一个低迷期，芯片公司又将被来自四面八方的压力弄得透不过气来。而德州仪器将要面对比其它芯片厂商更为残酷的现实。lynch估计德州仪器明年的销售收入增长幅度只有4%，而2004年公司的营收增幅为27.5%。

ipod称雄

正如sun公司将计算机制造业发展的如火如荼一样，他们也开始投入更多精力，摇身一变成为软件领域的新星。但伴随着三年来一年不如一年的销售业绩，sun公司的管理层很快根据自己的实际情况，及时在第二季度调整了业务拓展方向，找到了自己的定位，使公司能够拥有一个良性的发展趋势，通过此次整改，公司的销售额有了4.3%的增长。分析师一直认为sun公司在10月14日公布的第三季度财务状况将会继续向好的方向发展，本季度sun公司的销售额增长6.9%，至27.1亿美元。

在购买it产品时，毫无疑问消费者并不像企业那样谨慎和讲究。苹果公司于10月13日公布其运营状况十分利好的季度财报，当然这应该将绝大部分功劳归功于ipod数字音乐播放器的骄人战绩。大多数业内人士一致认为，苹果公司的营业额将达到21.5亿美元，与去年同期相比增长了25个百分点。净利润有望增长60个百分点，达到6500万美元。

在消费it领域，对于在10月12日发布第三季度财务报告的门户网站雅虎公司也受到业界的广泛关注。投资银行高盛和jeffries&co。的分析师预计互联网方面将突破预期销售目标，这主要是受到在线广告市场持续不减的高温的利好影响。华尔街分析师一致认为雅虎该季度将获得6440亿美元的营业额，其中净利润达到1300亿美元，是去年同期的2倍，营业额也实现了80%的飞跃式增长。

持续平稳发展

尽管雅虎的股票已经基本上不在向上攀升，但它无疑仍是你存放资金的绝好地方。34美元的股价，意味着公司目前的股票总市值达到了460亿美元。分析师根据对股票的市场评测，认为该股票很有希望持续平稳的发展。尽管jeffries的分析师youssef squali认为雅虎能够超过预期目标，但是上个星期他依然将雅虎的股票等级从“建议买入”降为“建议持有”。“我们始终坚信雅虎的股票仍具有向上发展的潜力，这一点从目前的股市走向已经表现出来，”squali在10月11日对雅虎的分析报告中写到。

雅虎的股票还会有升值的空间吗？这是一场赌局，看你怎么分析了。但是投资者可以通过此次投资为自己认真的上一课：不管怎样，在这个盈利的季度里，切勿过分乐观，同样更不能过分悲观。
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【分析：众商家抢占DVD刻录机市场刻不容缓】

DVD刻录机是一种集播放、刻录、接收电视信号、上网等功能于一身，并能与数码相机和摄像机等数字设备全面互联的功能强大的家庭影音娱乐中心。同时，这种DVD刻录机还可以将电视节目、电影节目、数码摄像机或相机摄制的影像，通过高质量地压缩后，刻录在硬盘或可擦写DVD光盘上，并且使用简单、性能可靠，绝对不会发生卡带的现象。

但是DVD刻录机的售价也远比普通DVD播放机要高。不过自从2003年中期以后，世界市场上已经出现了售价仅为300多美金、性能稳定的DVD刻录机。随着刻录机芯等主要零部件的价格逐月以几个美金的幅度降低，我们有理由相信DVD刻录机会比当年DVD播放机更快的速度在消费市场普及。

当人们对数据交换量的需求越来越大，对影音娱乐更在意的时候，DVD刻录逐渐成为热门话题。同时，厂商也对这个新兴的产品极为看好，在普通光存储产品发展到尽头的时候，投入了大量的人力物力对DVD刻录产品加以研发和推广。一时间，DVD刻录成为光存储应用的新趋势，而市场也逐渐显露出火热的势头。光磁产品可以说在今年着实的“疯狂”了一把，从DVD的普及到“康宝风”再到今天价格一再触底的DVD刻录机，可以说今年是DVD刻录机走进百姓家庭的一年。

2004年最风光的光存储产品无疑是DVD刻录机，但专家认为，随着中外企业加大DVD刻录机市场的推广，DVD刻录机的价格将迅速下跌，“估计两年内，DVD刻录机将取代DVD成为市场主流”。

DVD刻录机市场将急剧扩大

目前国内DVD刻录市场和国外相比，差距比较大，未来半年国内厂商主要的工作重心在于市场的前期铺垫，让市场对DVD刻录机的接受程度更高。目前，DVD刻录机价格大幅度下滑，表面上看是厂商的利润下降，但市场迅速扩大带来的销量已经能将这部分利润弥补回来。由于DVD刻录机的技术门槛较高，因此进入的厂商并不多，价格竞争也不像cd驱动器市场那样激烈。未来，等相关套件标准化以后，这个领域中的厂商也会越来越多，市场竞争将更加激烈。

DVD刻录机的成熟周期非常短，这一点再次证明了DVD刻录机的高速发展。值得一提的是，在2004年有可能会出现DVD刻录机核心部件缺货的情况，这同样是因为DVD刻录机市场高速发展所造成的。因为之前各厂商没能够正确预估DVD刻录机的出货数量，所以在2004年DVD刻录机出现热销时，很有可能会出现缺货状况。但不管怎么说，这些并不能成为2004年DVD刻录机全面入主流光存储市场的障碍。

使DVD刻录机由行业用户转向家庭用户，进入消费级产品视线内的是高速发展的家庭数码影音。我们预见，明年DVD刻录机市场将会随着数码生活的进一步普及、家庭用户对大容量存储的空前需求而急剧扩大。明年将要全面启动家庭数码摄像机市场，这更是一个千载难逢的机遇。

经过今年的洗礼，明年的DVD刻录机市场将会日趋规范，对产品技术、规格的要求也会越来越高，因此小品牌的杀入将不再像今年这样的简单，可以看到，明年的市场将是由实力大厂来主导。

据有关市场人士预测：未来DVD刻录机的应用将会越来越广泛，主要应用在dv、大容量数据存储上，而且将会给消费者带来多姿多彩的数字生活。从长远来看，DVD刻录机将会接手所有cd驱动器的市场，因此这个市场有很美好的发展前景。从目前来看，它每年都能保持10%左右的成长率。而随着2004年上半年市场布局的基本完成，预示着下半年将会成为DVD刻录机快速成长的关键时期。

understanding&solutions预测，消费型DVD刻录机的销售将在2006年超越DVD播放机。该报告指出，在2006年全球将销售超过4000万台DVD刻录机。而今年DVD-ram的单位销量将较2003年增长116%。

ramprg执行技术主管tony jasionowski表示：“我们为understanding&solutions报告的发现所鼓舞。该报告不仅指出了DVD行业的光明未来，而且还显示出当消费者考虑购买DVD刻录机时，他们将更多地选择购买非常灵活的DVD-ram格式。”

understanding&solutions首席顾问david millar表示：“DVD-ram格式的刻录机继续在销售上胜过其他格式的刻录机。我们的数据显示，DVD-ram目前在包括美国、日本和西欧在内的全球DVD刻录机市场上占55%的份额。事实上，DVD-ram拥有的市场份额大约是排名其次的流行格式的两倍。”

DVD刻录时代的冲锋号已然吹响，市场在未来的一年将以更惊人的速度迅猛增长，让我们一起拭目以待，等待DVD刻录机全面普及时代的到来！

价格将稳中有降

对任何一个企业来说，价格历来都是一把“双刃剑”。随着消费者对产品的兴趣越来越强，需求带动了生产，生产规模随着市场需求的增大而增大，生产形成规模效应，促使成本降低，价格会逐步走低，这就是一个良性循环，也是产品发展的必然趋势。

在国际市场上，DVD刻录机不单代工价格出现30%跌幅，DVD刻录机的主要零售市场包括欧美、日本等地，零售价格也同样暴跌20%～30%。相关数据表明，2003年第一季DVD-rw、DVD+rw零售价约370美元/台，目前已降至160美元，DVD-dual的零售价也由约400美元快速跌至约220美元。根据研究公司npd group的调查，在今年上半年中，那些内置DVD刻录机的笔记本电脑以及台式机的零售量上涨了550%。从这些数据我们不难看出，DVD刻录机正在经历快速发展的时期，并且发展势头良好。

目前国内市场的DVD刻录机价格已经趋于稳定，与国际市场的价格基本同步。因此，明年产品的价格不会再像今年动辄30%的降幅，价格的变动将会趋于平缓，基本上会在800-900元左右徘徊。变化主要会体现在高倍速产品的价格会从最初推出时的高价逐渐走低，直到800-900元这一平均水平。

随着内置DVD刻录机降价大潮，一向价格高高在上的外置DVD刻录机目前也出现了价格大幅度下滑的苗头。目前市场中的大大小小品牌的DVD刻录机都开始雪崩似的降价，就连一向对价格保持高傲态度的sony近日也终于加入了降价的战团中。近日光磁产品中一向表现优秀的建兴，将一款外置刻录机从1599元高价降到了1299元。

最近一段时间是DVD刻录机疯狂降价的日子。前些天，明基的双16x DVD刻录机以699元的价格，成为了市场中价格最便宜的双16x的DVD刻录机，不过比较可惜的是它不支持双层刻录。现在，盈通代理的nec双16x支持双层刻录的DVD刻录机突降233元，现价766元，一举成为市场中最便宜的双16x支持d9的DVD刻录机。

据业内人士介绍，在今年第三季度，我国台湾的光存储厂商将大规模量产DVD刻录机而它们开拓市场的一个利器就是价格优势。日韩厂商鉴于这种局面，调整产品价格体系，对我国台湾厂商施加压力，以维持自己市场份额。显然，随着我国台湾厂商开始量产DVD刻录机，价格下滑的速度将会更快。预计在2004年底，DVD刻录机将会全面跌破800元大关。

众商家抢占商机

目前的DVD刻录机市场竞争日趋激烈。大大小小，国内国外的厂商不下三十多个。各厂商的DVD刻录机不仅在功能上日趋完善，在速度上也在不断突破。众多厂家在研制出各种高端技术之外，更是打起了价格战。

如今，DVD刻录机市场可以说是一片混乱。前几天，摩西爆出了目前市场了价格最低的DVD刻录机，价格仅为399元，吸引了众多的目光；接着，明基双16x突降为699元，同样引来了一片关注。而大腾也不甘落后，它的一款12x DVD刻录机现在仅售690元，现在购买的话，还可免费获得10张DVD刻录盘，以每张十元的价格计算，此12x刻录机的价格已经不足600元了。

“2005年，松下DVD刻录机月产量达到100万台，市场占有率将攀升到‘全球no。1’的位置。”松下电器产业株式会社副社长野口直人在上海对全国DVD制造商宣布发力DVD刻录机市场。

明基台湾业务区总经理姚鸿洲表示，从台湾市场上半年市场占有率来看，前3名由台湾厂商包揽，明基benq，市场占率都在2成以上，先锋则有接近6%的市占率。明基DVD刻录机上半年台湾市场销售量3.6万台，2004年下半年单月销售量挑战1万台，市占率目标50%。姚鸿州更表示，DVD刻录机在台湾市场的销量，于今年逐渐窜升，估计今年DVD刻录机全年平均单月销量可达2万台，市占率12%，超越combo机种9%的市占率。DVD刻录机取代combo势头明显。

明基benq自从去年与飞利浦策略联盟后，光存储研发技术与接单能力大增。据明基影存事业群总经理王威表示，随着16x终极倍速机种的推出，benq全力冲刺年度出货，2004年下半年出货目标挑战500万台，加上2004年上半年的出货200万台，全年DVD刻录机出货量上看700万台。依照市场研究调查公司预估，今年全球DVD刻录机市场规模在4000-5100万台间。如果以700万台计算，明基今年市占率达15%以上；和今年5月全球市占率第1名的nec市占率18%、先锋13%，以及hlds的17%相比，毫不逊色。

随着DVD刻录机的出货量不断增加，benq大陆苏州厂开始规划新产能因应市场需求。先前完全由马来西亚厂生产的DVD刻录机，2004年8月新增大陆厂，产能年底有望达到单月产能50万台，加上马来西亚厂50万台产能，明基DVD刻录机单月产能可望提升至100万台水准。

我们看到，在暑期里，厂商和商家对DVD刻录机的推动不遗余力。在电脑市场中，随处可见商家打出关于DVD刻录机促销的条幅，相关产品也摆放在醒目的位置。而这一段时间带着最新技术DVD刻录机也在不断上架。这些产品中最有特色的莫过与目前世界最高倍速banq的16x DVD刻录机和LG支持d9双层最强的“4模式”刻录机的上市。

未来可以预计的是，DVD刻录机市场竞争将会是大厂的天下，小厂由于技术、产能的劣势，将不再有舞台可以表现。而主要厂商除了日、韩厂商外，台湾的明基benq等都会是主要的竞争对手。

产业发展瓶颈

和以往的光存储产品一样，DVD刻录机也需要一个市场培育期，相对于过去功能单一的光存储产品而言，DVD刻录机扮演了一个全能选手的角色，这个角色的功能涵盖了目前市场现有所有光存储产品的功能表现，而且还提供给消费者更大的存储容量，单纯从技术而言，DVD刻录机无疑是一个相当成功的产品，不过在其发展初期也受到了不少限制，以至于在实际推广过程中受到一定的阻碍。

或许是因为DVD刻录技术代表了目前光存储技术的趋势所向，也就注定了DVD刻录技术在推广初期所需要面临的压力会超乎以往的大，在DVD刻录技术推广初期遇到了几个比较棘手的问题，而这些问题在以往的光存储产品推广过程中是不曾出现的。比如DVD刻录机的格式不同，加减阵营各为其主，这对于DVD刻录技术的推广是相当不利的；盘片供应明显不足，刻录格式不统一也是导致这个问题的原因之一；应用概念不明确，消费者没有被培养出使用如此大容量光存储产品的习惯和思路。

在这样的阻碍下，最初一轮的DVD刻录机产品推广可以说并不算成功，不过由于加入的厂商数量日渐增多，为了争夺市场份额所带来的价格拼争却让DVD刻录机市场慢慢的热了起来，毕竟是代表未来趋势的产品，经历了多年的光存储大战，价格拼争无疑是各大厂商最擅长的手段，价格直落对于市场的影响是可以预见的。
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【软体业让印度硬起来台印资讯交流前景佳】

根据印度资讯科技部统计，今年企业流程委外的成长率高达135%，印度资讯科技部软体科技园区副执行长j。parthasarathym。e。接受中央社专访时表示，印度成為软体业中枢有其竞争优势；经济部次长尹啟铭表示，台湾擅长硬体，印度专长软体，两国具有相当宽广的合作空间。

电脑硬体是台湾的强项，软体则让印度引以為傲，双方具有合作交流的机会。日前行政院经济建设委员会副主委叶明峰提出引进印度软体人才的构想，即将在十一月带台商到印度考察的尹啟铭也说，当软体遇上硬体，两者就会恋爱，双方要自然碰在一起才能促成合作，带台商团到印度去，希望协助业者找到投资伙伴。

科技业界有人将it解读為india和taiwan，因為台湾是全球知名的电脑製造王国；印度则是拥有高水準的软体人才。由nasscom(印度国家软体协会)与顾问公司mckinsey合作的报告预测，到2008年印度软体服务出口可望成长到280亿到300亿美元，傲人的软体服务业让平均国民所得仅540美元左右的印度在国际舞台占有一席之地。

根据印度政府的资料显示，位於印度西南部的班加洛尔是软体业的大本营，包括infosys、wipro、tata集团旗下的tataconsultancyservice、i-flexsolution及24-7customer等大科技公司都集中在班加洛尔，其中infosys执印度软体出口之牛耳，其次為wipro。台湾科技园区之於新竹科学园区，就像印度软体园区之於班加洛尔。

印度的企业流程委外举世闻名，包括资讯人才及客服中心，其中80%的客户来自美国，导致美国丧失许多工作机会，成為这次美国总统大选的主要议题之一，民主党总统候选人凯瑞特别将避免美国工作机会外流列為竞选政见之一。

nasscom与mckinsey的报告预估，到2008年，软体与服务对印度整体gdp成长率贡献可达7.5%，it出口将佔印度总出口的35%，可见印度软体服务业產值惊人。

根据印度资讯科技部统计，今年企业流程委外的成长率高达135%，印度资讯科技部软体科技园区副执行长j。parthasarathym。e。接受中央社专访时表示，班加洛尔所以成為印度软体业中枢，有几项优势，例如低成本高素质人力、全世界第二大说英语才人，气候良好的地理环境，以及政府全力支持等因素，造就班加洛尔受到许多全球知名科技外商，如IBM、戴尔电脑、Internationalservices、Oracle(甲骨文)或本土集团青睞。

Nasscom表示，印度人力资源价值高，适合IT业务委外服务的专业人才多，包括1400万名大学毕业的人力，及超过100万名专业it使用者，薪资只有美国相同职务的五分到十分之一，非常有利於台湾厂商到印度设厂发展。

曾经两次造访印度的经济部次长尹啟铭对印度软体持高度肯定，他说，班加洛尔是印度软体之都，印度软体人才和台湾產业科技的嵌入式软体人才不尽相同，但印度受高等教育的英语人才很多，台湾要找手机软体设计的人才，可以再加以训练。

目前在竹科的智邦科技已有几位印度科技厂商外派的软体工程师，是少数印度工程师在台湾驻点的例子。在印度的台商认為，中断交流将近30年的台湾与印度，可望因it產业而密切往来。

番薯藤(中央社)2004/10/30
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【网络游戏外部环境趋向成熟】

最近，国内最大的网上交易平台eBay易趣与网络游戏运营商盛大互动娱乐有限公司共同宣布结成战略合作伙伴关系。根据协议，盛大将选择eBay易趣作为其游戏玩家的指定电子商务交易平台，同时盛大和eBay易趣将通过技术开发，共同验证交易产品的有效性，以保护每个玩家的利益。

同样就在几天前，经国家有关部门审批的首部网络游戏分级标准已经率先开始试行。据中国青少年网络协会游戏专业委员会透露，《中青网协绿色游戏推荐标准》已进入最后的评审修订阶段，即将于月底定稿，这意味着国内游戏分级制度将确定。

这两件事对于国内的网络游戏业来说，意义十分重大。众所周知，伴随着宽带的普及，网络游戏在近几年进入了一个飞速发展的阶段，成为各界关注的焦点。据第二届中国网络游戏年会的统计数据，今年网络游戏用户数量已经达到1383万，比上年同期增长了63.8%。就在今年十·一长假期间，在上海召开的Chinajoy展会上，新闻出版总署表示要把推动民族网络游戏发展作为重中之重，并且制订了全面促进游戏产业发展的规划。其中包括：投资10亿～20亿元人民币用于中国民族网游出版工程；尽可能地对国产游戏开发企业给予更优惠的税收政策；在上海、北京、广东、四川建立国家级游戏产业基地等。

然而，就在网络游戏日趋火爆的同时，许多至关重要的配套系统却十分不健全。其中最为主要的是交易平台和内容管制。

目前将网络游戏财物进行货币交易已成为一项热门生意，国内有超过千家的虚拟物品网站从事中介，这一新兴的交易市场规模至少超过10亿元。据了解，仅在重庆一地，每年通过网吧进行交易流通的游戏虚拟装备价值就高达上千万元人民币。但由于虚拟财产在法律上的真实性认定还没有得到认可，处于国家法律法规的空白地带，游戏财物在交易中存在大量的欺诈手段，玩家上当后也无法追回损失。同时，由于缺乏相关法律规定，这种虚拟财产交易也未列入税收征收范围。

在内容管制方面，由于缺乏明确的游戏管理办法，许多不适宜18岁以下玩家的网络游戏，在面向广大青少年玩家时，并没有任何的过滤措施。家长在帮助孩子选择游戏时，也没有可以参照的依据。不少家长从孩子的身心健康考虑，干脆禁止其参与任何网络游戏。

很显然，网络游戏的外部发展环境已显得滞后，将制约其进一步推进。不少有识之士指出，配套系统建设必须迅速跟进。在10月底举行的第4届成都国际电脑节上，一个国内首次由政府支持的网络虚拟财产公开交易会将同时举办。届时，主办方将组织一个正规的交易市场，由国内外网游玩家及虚拟财产代理商在指定的交易区内进行公开交易，这将是虚拟游戏财产交易的一个有益尝试。在内容管理方面，《草案》推出后，也将成为一种游戏产品的行业推荐标准。通过这种方式，能在一定程度上缓解社会对游戏公司的对立情绪，使健康、优秀的游戏产品在全社会得到重点推荐，为游戏产业开拓更为广阔的市场空间。

我们可以期待，随着虚拟财物交易平台的完善以及游戏分级制度的实施，网络游戏的外部发展环境将进一步走向成熟，网络游戏产业也将迎来一个新的飞跃。
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【互联网行业步入宽带门户时代】

与2000年年初相比，今天的互联网行业发生了翻天覆地的变化，已经从“接入为王“的时代彻底走入“应用为王“的时代。如今的互联网行业正在向一个基于宽带的、产业链更加复杂的、运营模式多样化的综合信息娱乐产业转化。这个转化以2003年以来盛大、腾讯的崛起和中国电信互联星空及中国网通天天在线的成立为标志，中国互联网行业正在步入发展的第四个阶段。

宽带互联网业务的特征

宽带互联网业务具有十分鲜明的区别于窄带业务的特征，总的来说特点如下：

以音频和视频为主的宽带多媒体业务使用越来越广泛，成为主流。根据国外的一份研究报告，截至2004年6月底，全球互联网上的视频流量已经开始超过音频流量，这是一个具有标志性的数据。在中国，网上电影和音乐的点播和下载，已经成为用户最主要的宽带应用之一，多媒体形式的网络游戏在青少年中形成了狂潮，通过QQ的视频音频即时通信，也成为新新人类的最爱。可以不夸张地说，宽带业务就是多媒体应用业务。

宽带业务的娱乐性越来越突出，新业务层出不穷。现在用户比较关心的宽带业务，基本上都是娱乐性很强的业务，传统的互联网基本业务，如网页浏览、收发E-mail等，已经逐渐让位于大量的娱乐业务。BT下载、网络游戏、网络影视点播、视频通信等以前窄带互联网上无法开展的业务，让宽带消费者享受到巨大的乐趣。大量的多媒体娱乐应用占据了大多数的带宽，成为数据主流。可以预见，随着带宽的增加和产业的发展，互联网行业将是一个巨大的娱乐产业，人数和规模都将同传统的广电与传媒行业相媲美。

消费者细分化更加突出，并逐渐形成稳定人群，消费者特征发生了比较大的变化。窄带时期的消费者消费性质十分雷同，到了宽带互联网时期，消费者逐渐分化，形成了众多的细分人群，聚集在游戏、聊天、影视、旅游、购物等不同的网站社区，进行着不同的娱乐活动，消费者的特征也发生了变化，女性网民和商业网民增多。同时，在经历了初期对互联网各种功能的好奇、热情之后，用户开始专注于自己独特的爱好，用户也变得更加挑剔。

互联网行业发生了深刻的变革

如今，互联网行业发生了深刻的变革：

产业链链条变得更加复杂和细化，参与者更多。相比传统的产业链，宽带产业链如今环节更多、更加细化，而不再是“ISP-ICP-用户“那么简单。以网络游戏为例，一款网络游戏的成功运营，除了电信运营商和游戏运营商外，游戏的开发商和渠道商也占据着举足轻重的地位。

行业的重点真正从接入走向内容服务。在窄带时期，虽然表面上无限风光的是新浪、搜狐等。com公司，但是行业的真正赢家却是收取用户基础服务费用的ISP，上网用户的接入费和ICP的IDC租赁费用让运营商赚得盆钵满盈。而如今，传统的三大门户依靠短信等服务开辟了新的盈利之路，盛大和腾讯分别依靠网络游戏与即时通信异军突起，巨额的利润使得电信运营商也坐不住了：中国电信成立了互联星空，网通成立了天天在线，图谋分餐内容服务的巨大蛋糕。

行业开始进一步细分，运营商更加专业化。以往，ICP希望大包大揽所有的业务，但是现在，ICP朝着越来越专业化的方向发展，未来也许只有专业性的ICP才能够生存。专业化的游戏、即时通信、旅游、电子商务、搜索引擎服务商取得成功并不是偶然的，相反，那些大而全的具有传统优势的网站将风光不再。

互联网、电信网和广电网的三网融合趋势初见端倪，融合形式多样化。其实电信和互联网的业务融合早就开始了，基于互联网的IP电话业务一直并将继续冲击传统的语音业务，趋势不可阻挡。中国移动与众多的SP合作，创造了短信的盈利奇迹。移动和联通的手机上网业务逐渐开展，互联网和电信网上的业务开始互相借鉴、融合，这在2004年表现得尤为突出，NGSP的概念被提出并被各个互联网企业推广开来。现在，虽然政策上还有重重阻碍，但是互联网和广电行业的融合趋势已经十分明显。网络上大量的影视资源已经开始威胁广电在娱乐领域的传统垄断地位，部分门户网站已经开始经营网络电视业务，尝试步入广电领域。

如今宽带增值服务提供商的运营模式发生了改变，表现在以下几个方面：

运营模式更加细化。例如搜索引擎业务就产生了百度和慧聪两种不同的模式，门户网站的公司化运作都表明精细的运营模式的必要。

收入多样化。窄带业务的盈利十分困难，如今，短信等增值业务虽然增加了互联网增值服务企业的现金流，但是这种单一的盈利模式为风险投资者所诟病，前景并不被看好。网络游戏的点卡收入、即时通信的增值会员服务、中国电信与国外厂商合作推出的付费下载等，让我们看到了盈利模式多样化的希望。

营销模式传统化。网络产品的销售越来越趋近于传统商品的销售方式，真正体现了网络与现实社会的结合。例如腾讯和盛大就不局限于一般的网络营销，开始拓展自己的渠道建设，卓越和当当也建立了自己的物流系统，这些已经完全类似于传统产品的营销了。同样，业务的宣传推广也更加多样化。运营模式的变革导致宽带门户时代的到来。这是一种对窄带门户模式的革命。总的来说，这种模式还在形成之中，其中又有四种典型模式。

传统门户网站的转型。新浪、搜狐等传统门户网站努力开拓宽带新业务，力求转型。

专业门户网站的壮大。例如盛大与联众的游戏门户、百度的搜索门户，众多的行业门户网站不断发展。

中国电信的互联星空和中国网通的天天在线，具有宽带门户的性质，有着鲜明的自身特点和运营模式，前景可观。

地方性门户占据重要地位。传统的信息港、地方热线一直是互联网行业的重要组成部分。消费者人群地域消费心理的差别和IDC或CDN分布等原因，为他们的存在提供了合理的解释。以上海热线为代表的这一类网站，发展势头很好，具有非常良好的发展前景。电信运营商的角色变化和对策由于接入服务利润的不断下滑，电信运营商开始进军内容服务，以求改变这种不利的局面。电信运营商的角色在逐渐发生变化，不再是单一的接入商，产业链的重点也在转移，未来内容服务商无疑将成为产业链的核心。这种转变将直接体现在产业利润的分配上。由于拥有渠道、用户等优势，运营商的前景是比较乐观的。但是拥有资源并不一定就会成功。内容服务是一个具有强烈竞争性和用户导向性特征的产业，创新的文化和对消费者消费潮流的把握能力才是未来成功的ICP的真正核心竞争力，而电信运营商要实现这种转变，还要付出更多的努力。

电信运营商面对宽带时代的应对策略主要有以下几条：

未来产业链之间的竞争将是成功因素的关键，电信运营商要吸引优秀的同盟军加入合作，同时加强对自身产业链的控制和引导。

ISP应该结合自身的特点和优势，提供有独特竞争力的宽带增值服务，建立稳定且灵活的宽带门户盈利模式。

未来互联网增值业务和移动增值业务将会逐渐融合，移动运营商可以把握这个机会，推出类似移动QQ等大量跨越两网的新业务，满足用户的需求。

运营商应该增强外部沟通的主动性和反应的灵活性，更加重视用户的娱乐需求，加强与SP之间的合作，同时改革内部的管理制度、流程和企业文化，努力成为适应宽带和3G时代增值业务要求的市场导向型运营商。

宽带产业的未来展望

现在整个宽带行业还处于成长阶段，成熟的产业还没有形成，预计行业近期还可能发生剧烈的震荡和整合，而且除了盛大等少数企业，具有成熟稳定盈利模式的互联网企业还没有大规模出现。此外，3G牌照的发放及政府产业管理政策的不确定，都使得宽带产业的前景不甚明朗。新的互联网业务还在不断形成。例如近期比较引人重视的网络P2P方式的文件交流、通信已经逐渐流行开来，这极大地方便了用户，但是对于整个互联网行业的未来发展是利是弊还难以断定。互联网的发展历史告诉我们，总有一些新的业务能够挑战人们传统的商业思维框架，创造盈利的奇迹。我们期待这种奇迹再次发生，而这种不确定性，也正是互联网行业的巨大魅力所在。

国研网2004/10/31

返回目录
【网吧和网络游戏产业在我国逐渐兴起】

网络与文化相结合，在我国迸发出巨大的经济潜力。作为网络经济最为突出的两翼——网吧、网络游戏异军突起，已成为我国新的消费热点和经济增长点，市场规模已经数倍于整个电影产业。

据文化部市场司副司长张新建在第二届中国国际网络文化论坛上介绍，网吧和网络游戏这两个相对成熟的网络文化产业形态逐渐兴起，并在近几年得到了飞速发展。网吧已经成为一个庞大的文化市场。根据文化部的最新统计，截至今年8月31日，全国共有网吧10万余家，上网计算机462万台，从业人员49万。而连锁网吧更是风起云涌，门店达到了4334家，有5家单位已经拿到了全国连锁网吧的牌照。全国网吧固定资产已经达到了136亿元，2003年营业收入达到88亿元，主营利润为29亿元，仅利润这一项就是中国电影票房收入的近3倍。

而网络游戏更是成为产业发展的一个奇迹。根据中国文化产业报告，2003年中国网络游戏产值已经达到25。5亿元。对相关产业的带动非常明显，例如对通信业直接贡献达80多亿元，对it产业直接贡献达35亿元。

张新建也表示，在大众需求的推动下，网吧和网络游戏产业以超常规的高速发展，也出现了许多问题。黑网吧、违法接纳未成年人、网上有害文化信息严重，以及网络游戏内容存在色情、赌博、暴力，影响了互联网的健康发展。

针对这些问题，文化部近期加强了对网吧和网络文化市场的监管，通过整治网吧、查处违法网络游戏等举措，建立互联网文化经营资格准入制度和进口互联网文化产品内容审查制度，成立产业小组支持动漫和电子游戏产业发展，努力推动我国网络文化产业快速健康发展
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【半导体业界巨头转变态度行业增速放缓趋势加快】

10月26日，台积电董事长张忠谋对2005年半导体行业的景气度发表了保守的看法，认为明年的产值将与2004年持平，增长率接近零。而在2个月前，他对行业的看法还很乐观，认为平均增长率在未来10年内仍然可能保持8%至10%。短短的一段时间内，业界巨头的态度发生很大的转变，在令人惊讶的同时，更加重了市场对2005年前景的悲观气氛。

全球半导体行业的基本面已经出现恶化，在较弱的终端市场需求以及库存水平调整的推动下，行业产值增长率减缓的趋势加快。全球经济发展速度放慢，石油价格上涨，都导致终端市场需求减弱。产能利用率下降使得交货时间延长，并且先前期望出现的强劲消费需求并没有实现，导致芯片制造厂的库存水平高于正常天数。种种迹象显示，半导体行业的衰退趋势大局已定，并且速度快于我们以前的预测。但是，行业的衰退并不表明业内公司没有投资价值，事实上，部分国际公司的股票价格早已下跌，充分反映了预期，投资价值已经显现。

上海证券报2004/10/29
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【消费电子市场将微硬盘推入高速发展期】

尽管目前闪存大幅降价，但这仍无法阻挡微硬盘市场上扬的走势。人们对便携式消费电子产品中多媒体应用需求的剧增，使得小型海量移动存储成为关注的焦点。微硬盘迎合了市场需求，因而一跃成为消费电子存储市场中增长最快的领域。与闪存相比，微硬盘提供了改进的节能性能以及更低的每千兆字节成本，这使得新型手持设备能够存储更多的数字内容，例如，图片、音乐、长时视频以及高级应用软件等。如今，在mp3播放机、数码相机、数码摄像机、手机等便携电子产品中几乎都可以见到微硬盘的身影。

存储市场分析公司coughlin associates预测，1.8英寸及更小尺寸的硬盘在未来5年增幅将达7倍，从2003年的330万增加到2008年的2370万。由于目前基于微硬盘的产品价格普遍昂贵，所以市场接受度还偏低。cornice公司东南亚、中国及香港地区业务总经理高平指出，“目前市场上存储容量超过1g的产品价格都较高，这使得很多消费水平在300美元以下的大众消费者望而却步。”

而对于消费产品而言，要想拥有成功的大市场，有三个主要因素不容忽视：产品外观精美；易于使用；价格为大多数用户接受。随着微硬盘技术日趋成熟，体积更小、性能更高、价格更低的微硬盘将会应用于更多的消费电子产品中。市场研究公司instat/mdr的数据显示，内置微硬盘的消费电子产品种类正在迅速增加，2002年出售的这类设备大约有900万部，预计2007年将达到9000万部。可以说消费微硬盘的时代已经来临。

读通道技术助力微硬盘发展

读通道芯片是微硬盘最基本的元件，用于确保读取或写入硬盘驱动器的数据的精确性，它也是系统级存储芯片的核心角色，socs将多种驱动器功能结合在一个单片上来保证硬盘驱动器的空间、功耗和成本。

杰尔系统的读通道芯片是为便携式pc和手持设备存储特别设计的，以满足这些设备应用所需的速度、信号可靠性以及超长电池寿命。其truestore rc6500lp芯片支持高达900mbps的传输速率，可以实现快捷的数据访问。这种芯片提供四种功率模式运行、空闲、待机和休眠，比上一代产品节能50%。

超小型驱动器要求低功耗、小尺寸和低成本，以实现移动电话、mp3播放机、数码摄像机和媒体播放机的存储。杰尔的truestore？rc1100ulp超低功耗通道芯片通过各种电路设计技术的结合和低漏电工艺，限制功耗及相关散热问题，启用“深度睡眠”模式，延长在1英寸和不到1英寸硬盘驱动器中的电池寿命。

南方汇通1.8及1英寸硬盘驱动器都采用了杰尔系统的truestore低功率读通道芯片。南方汇通首席执行官david wu表示，“通过采用杰尔系统的低功率读通道芯片，我们的硬盘驱动器能够支持多种移动设备，使用户能够随身携带他们的数字内容”。

杰尔系统中国总经理梁宜表示，“杰尔将继续利用读通道技术扩大在移动存储市场的份额。”日立公司microdrive系列产品也采用了杰尔系统truestore低功耗读通道。cornice公司表示，在读通道控制方面，与杰尔系统已经合作了一段时间。

微硬盘接口标准有待统一

目前多数微硬盘支持cf i或ii接口，sd、mmc和索尼记忆棒等主流手持设备接口类型也正受到关注，但还没有哪种微硬盘能够兼容各种手持设备接口，以实现在不同设备之间进行数据转移，这在某种程度上制约了微硬盘应用的广泛性。“在短期内，各家硬盘公司凭借自选外形因子和接口进行竞争，直到出台统一标准。”一位为驱动器制造商服务的半导体公司经理表示。

硬盘制造商已经意识到，微硬盘领域的下一项工作是要找到一种适合手机和其它新兴应用的嵌入式接口和外形因子。日立全球存储技术公司的硬盘接口标准，以推动微硬盘在手机、掌上电脑和数字音乐播放机等设备中的应用。ce-ata接口标准将比其它接口配置插针更少、耗电量更小而且价格更便宜。目前marvell半导体、希捷和东芝美国信息系统公司表示支持这个接口标准。部分大型手机厂商对此标准也有兴趣。据称，该标准预计在2005年6月确定下来。hgst将在2005年8月份推出采用这种标准的微型硬盘。

厂商主推1英寸微硬盘1.8英寸产品容量激增

继IBM率先进入微硬盘领域以来，各硬盘厂商纷纷出击该存储新市场。目前，1英寸微硬盘的发展尤为迅速，逐渐成为市场主流。hgst表示，随着固态存储器价格的降低，市场对更大容量1英寸微驱动器的需求会增加，他们计划继续增加微驱动器的容量。目前hgst的1英寸产品最大容量为4gb。东芝公司在不断扩增其1.8英寸硬盘容量的同时，也涉足1英寸领地，其1.8英寸产品容量已达到60gb。

南方汇通在推出2.2gb和4.4gb的1英寸微硬盘以及40gb的1.8英寸硬盘后，最近又正式发布了4.8gb的1英寸微硬盘，这是目前全球容量最高的1英寸微硬盘。它支持cfⅱ接口。南方汇通表示，其1英寸微硬盘产品的容量在2004年会达到6~10gb，2005年预计为10~20gb，而1.8英寸微硬盘容量则可增至60或80gb。

cornice公司1英寸微硬盘容量不断升级，目前已达2gb。据该公司的高平介绍，大多数微硬盘与传统硬盘采用相同的架构，这也意味着微硬盘要承接与普通硬盘相同的成本结构。cornice se采用了独特架构，能够有效地从主机电路板上接入电压、时钟、电流等信号，使se上的器件数目削减2/3，从而使产品在成本和功耗方面更具优势。他举例说：“我们微型驱动器的非操作电流是100ua，而一些竞争者的产品则达到2ma。这对于用户而言，就意味着更长的电池使用寿命。”cornice正瞄准200美元以下的mp3市场。

希捷在意识到微硬盘的市场价值后，很快推出一款容量高达5gb的1英寸微硬盘，转速为3600转/秒，采用cfii接口，可以兼容市面上销售的大部分数码相机，以及少部分pda掌上电脑等消费电子产品。

1英寸以下微硬盘前景暂不明朗

对于小于1英寸的硬盘，业界观点各异。一些支持者认为该市场前景广阔，甚至有取代闪存的可能；迟疑者则感觉目前1英寸以下微硬盘市场还未成熟，不宜过早进入。

东芝率先宣布推出0.85英寸嵌入式硬盘；南方汇通也表示，将在年底公布0.8英寸产品。hgst则表示，时间会证明0.85英寸格式因数是否会被市场所接受。“在这一点上，我们仍然相信我们拥有可以满足小型硬盘驱动器需求的合适产品。”

cornice目前还没有计划推出0.85英寸的硬盘驱动器。cornice的高平解释道，据了解0.85英寸硬盘主要针对蜂窝电话，而cornice的1英寸se已经被三星用于制造业界第一款基于硬盘的蜂窝电话中。

他强调：“目前的挑战是如何在集成新技术的同时，又降低总的bom成本。现在0.85英寸驱动器可能还不太适合应用于对成本极敏感的蜂窝电话。而且，1英寸以下的微硬盘在容量上很难有重大突破。”

杰尔系统的john harris认为：“0.85英寸硬盘市场在未来18-24个月也许会有好机会，但目前1英寸产品仍是主流。”

hgst微硬盘代理商联讯科技高级产品经理patrick wong则感到：“目前0.8英寸硬盘市场还不够成熟。”他认为，随着越来越多的竞争者进入微硬盘市场，“1英寸硬盘将会成为it或非it市场的一种标准解决方案，就象2.5英寸硬盘广泛用于笔记本电脑一样。”

准备进入微硬盘领域的迈拓公司，似乎更为谨慎，在仔细研究了移动存储的新兴市场后，他们发现，“0.85英寸硬盘主要定位于手机应用，而1英寸硬盘则用于数码相机或者中档mp3播放机。”迈拓公司数字娱乐产品总监david barron认为，“微硬盘将获得越来越广泛的应用，但这还需要时间。”

北极星(电子技术)2004/11/01
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【我国微流控芯片研究具备国际竞争条件】

日前，中科院大连化学物理研究所承担的“微流控芯片生产工艺与表面修饰技术”和“系列微流控芯片分析仪的研制”两个项目，通过了中国科学院组织的专家鉴定。由陈洪渊、陈凯先、杨胜利院士等组成的鉴定委员会认为，两项成果均达到了国际同类实验室的先进水平，所研制仪器和芯片在性价比上有明显优势，具备参与国际竞争的条件。

据项目负责人林炳承研究员介绍，芯片实验室是指把生物和化学等领域中所涉及的样品制备，生物与化学反应，分离、检测等基本操作单元集成或基本集成到一块几平方厘米的芯片上，由微通道形成网络，以可控流体贯穿整个系统，用以完成不同的生物或化学反应过程，并对其产物进行分析的一种技术。按照目前理解，一个芯片实验室系统包括芯片、芯片分析仪及实现芯片功能化方法和材料的试剂盒三部分。芯片的制备与微通道表面修饰是微流控芯片实验室技术的核心组成部分。

“微流控芯片生产工艺与表面修饰技术”项目完成了注塑型pmma(聚甲基丙烯酸甲脂)微流控芯片生产工艺与表面修饰、pdms(聚二甲基硅氧烷)微流控芯片聚乙烯醇管壁涂层修饰和玻璃芯片制作工艺等工作。微流控芯片分析仪是微流控芯片实验室技术的重要组成部分，相关技术的研究在世界范围内正处于发展阶段。“系列微流控芯片分析仪”项目完成了单通道微流控芯片分析仪(通用型电泳芯片分析仪、集成式微流控芯片分析仪)和阵列微流控芯片分析仪等具有不同功能的激光诱导荧光微流控芯片分析仪的研制。“微流控芯片实验室”平台的初步建成，催发了中科院大连化物所在疾病诊断、物种识别、药物筛选等方面微流控芯片实验室功能化研究以及单细胞与单分子检测技术研究，他们以较少的投入，取得了突出的成绩，赢得国内外同行的高度赞誉。

北极星(电子技术)2004/11/01
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